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Rainer Loser, Die Okoberater

Vorwort

Die vorliegende Studie zur 6kologischen Schweinehaltung in Deutschland und
einigen Nachbarlandern wurde im Zeitraum von Juni 2002 bis Februar 2004 erstellt.
Sie ist in ihrer Ausfuhrung und Komplexitat fur den Bereich der 6kologischen
Schweinehaltung bisher einmalig.

Wir denken, der Aufwand der Darstellung, Analyse, Erarbeitung von
Beratungsinstrumenten und Vorschlagen fur die Weiterentwicklung der 6kologischen
Schweinehaltung in Deutschland - auch wenn dieser Produktionsbereich nur ein sehr
kleiner, wenig bedeutender Bereich des 6kologischen Landbaus ist - wird vielen
Beteiligten fur ihre eigene Arbeit wichtige Informationen an die Hand geben und dazu
beitragen, ihren Part darin besser machen zu kdnnen.

Es mussten wahrend der 20 Monate viele Schwierigkeiten von allen Beteiligten
Uberwunden werden, um dieses Werk zu erstellen.

Wir méchten allen Mitarbeiterinnen der Okoberater insbesondere Sonja Lange,
Markus Rippin mit seinen Mitarbeiterinnen von der ZMP, Friedrich WeilRmann vom
Institut fir Okologischen Landbau der FAL in Trendhorst, allen Beraterkollegen, die
im Arbeitskreis Okologische Schweinehalter mitgearbeitet haben, den Kollegen aus
den Nachbarlandern fir ihre Landerstudien und Dr. Uli Schumacher ( 1. Inter-
nationale Tagung Okologische Schweinehaltung) fir inre Unterstitzung, Zu- und
Mitarbeit, Nervenstarke und Ausdauer herzlich danken.

Ein weiterer Dank ist zu richten an die Mitarbeiterinnen der Bundesgeschéaftsstelle
Okologischer Landbau der BLE insbesondere Frau Katerina Kotzia, fur inre
Unterstutzung, Erreichbarkeit und dem flexiblen Umgang mit Problemen wahrend der
gesamten Projektzeit.

Nicht vergessen werden die vielen Interviewpartnerinnen und Erzeuger, die im
Arbeitskreis Okologische Schweinehaltung , die Masse an Informationen
bereitgestellt haben, damit die Darstellung der 6kologischen Schweinehaltung
zustande kommen konnte. Auch ihnen ein herzlicher Dank fur ihre Zeit und Daten.
Mucke, Boseckendorf, 02.03.04

Rainer Loser, Dr. Friedhelm Deerberg
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Rainer Loser, Die Okoberater

Zusammenfassung in Kurzform

BLE - Projekt F.1.8 ,, Okologische
Schweineproduktion: Struktur, Entwicklung,
Probleme, politischer Handlungsbedarf*

Die Studie wurde in der Zeit von Juni 2002 bis Februar 2004 von den Okoberatern in
Zusammenarbeit mit der ZMP, Bonn, Institut fur 6kologischen Landbau der FAL in
Trendhorst und vielen Beratern, die sich mit der 6kologischen Schweinehaltung
beschaftigen, erstellt.

Die Studie besteht aus funf Teilen:

- 254 Interviews und deren Auswertung mit konventionellen und 6kologischen
Erzeugern, Erzeugergemeinschaften, Beratern, Verbanden, Kontrollstellen,
Kontrollbehorden, Futtermittelfirmen, Verarbeitern/Metzger und Wissenschaftlern in
der Zeit zwischen September 2002 und Marz 2003. Das Ziel war die Darstellung der
Okologischen Schweinehaltung entlang der gesamten Wertschopfungskette seit dem
Jahr 2001 bis Ende 2003.

- Arbeitskreis 6kologische Schweinehaltung mit 27 Mastschweinehalter und 17
Ferkelerzeuger im Bundesgebiet. Diese Erzeuger wurden 12 Monate einer
Intensivbetrachtung durch 9 Berater (Betriebszweigauswertung, Arbeitswirtschaft,
Hygienemanagement) unterzogen. Die Datenerhebungen fanden zwischen
September 2002 — September 2003 statt. Die Diskussion mit Beratern und Erzeugern
fand im Januar 2004 statt. Die betriebswirtschaftlichen und naturalen Ergebnisse der
Vollkostenrechnung dient der Darstellung der Leistungsfahigkeit der 6kologischen
Schweinehaltung in dem Jahr 2002/2003.

- 5 Kurzstudien zur Situation und Entwicklung in den Nachbarlandern Niederlande,
Belgien, Danemark, GroRbrittanien und Osterreich wurden zwischen September —
Dezember 2002 erstellt. Das Ziel ist die Darstellung der okologischen
Schweinehaltung in den Nachbarlandern im Jahr 2001 und 2002.

- Die 1. Internationale Konferenz ,Markt und Produktion in der 6kologischen
Schweinehaltung” fand am 5./6 Marz 2003 in Fulda mit 84 Teilnehmern statt. Diese
Tagung stellt die Plattform der deutschsprachigen Erzeuger, Berater, Vermarkter,
Verarbeiter und Wissenschaftler fur die 6kologische Schweinehaltung dar. Der
Tagungsreader erscheint Ende Mai 2003.

- Eine Liste der laufenden Versuche zur 6kologischen Schweinehaltung und einer
Literaturdatenbank zum Thema 6kologische Schweinehaltung wurde zwischen
September 2002 und Oktober 2003 erstellt. 39 Versuchsanstalten wurden nach den
laufenden Versuchen zu Themen der 6kologische Schweinehaltung befragt und
insgesamt 488 Literaturnachweise erfasst! Die Literaturdatenbank soll in eine
umfassende Datenbank fur den 6kologischen Landbau eingefugt werden.

BLE-Projekt 020E175 1
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Summary

BLE - Project F.1.8:
" Organic pig-production: Structure, development,
problems, political action-demand"

The study was set up between June 2002 until February 2004 by Die Okoberatern in
cooperation with the ZMP, Bonn, the Institute for organic Agriculture of the FAL in
Trendhorst and many consultants, specialists of the organic pig-husbandry.

The study contains five parts:

- 254 interviews and their interpretation with conventional and organic producers,
producer trading associations, consultants, organic farmers associations, control-
body’s, control-authorities, animal feed processors, meat processors/butchers and
scientists were done in the time between September 2002 and March 2003. The goal
was the depiction of the organic pig-husbandry along the whole value chain since the
year 2001 until end of 2003.

- Working groups of organic pig-husbandry with 27 fattening-pig-holders and 17
piglet-producers in Germany. These producers were proofed intensively over 12
months by 9 consultants (full-cost-calculations, work-economy, hygiene-
management). The data-censuses took place between September 2002 until
September 2003. The discussion with consultants and producers was held in January
of 2004. The economic and natural results of the full-cost-calculation serve the
performance of the capability of the organic pig-husbandry in the year 2002/ 2003.

- 5 short-studies to the situation and development in the neighbour-countries
Netherlands, Belgium, Denmark, United Kingdom and Austria were produced
between September and December 2002. The goal was the depiction of the organic
pig-husbandry in the neighbour-countries in the years 2001 and 2002.

- The 1. International Conference "Market and Production in the Organic Pig-
husbandry" took place at the 5./ 6 March of 2003 in Fulda with 84 participants. This
convention represents the platform of German-language producers, consultants,
traders, meat processors and scientists for organic pig-husbandry. The proceedings
were published end of May 2003.

- A list of the running trials of the organic pig-husbandry and a literature-data base of
the topic organic pig-husbandry was set up between September 2002 and October
2003. 39 scientific institutes were asked of their running trials of the topics organic
pig-husbandry and altogether 488 readings were collected! The literature-data base
should be inserted into an extensive data base for the organic agriculture.

BLE-Projekt 020E175 2
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Rainer Loser, Die Okoberater

0. Ziele und Aufgabenstellung

Ziel des Projekts war die Erhebung der strukturellen und produktionstechnischen
Daten der gegenwartigen praktizierten 6kologischen Schweinehaltung und der
Marktsituation/-Tendenzen in diesem Produktbereich in Deutschland. Die Studie soll
die Hemmnisse fur eine Ausdehnung der Produktion wie des Absatzes von
Okologischem Schweinefleisch heraus arbeiten.

Insbesondere werden die 6konomischen Verhaltnisse der Produktion (insb.
Investitionen, Arbeitswirtschaft), Verarbeitung und des Absatzes zur Anpassung an
die EU-VO 2092/91 durch die Erganzung der EU-VO 1804/99 aufgezeigt.
Aufgrund der Analyse will die Studie geeignete Mal3nahmen aufzeigen, die
erkannten Defizite auf Erzeuger- und Marktseite zu vermindern bzw. zu beseitigen.
Die Ergebnisse sollen ebenfalls dazu dienen, die EU-VO 2092/91 weiter zu
entwickeln.

BLE-Projekt 020E175 4



Rainer Loser, Die Okoberater Teil 1: Interviews

1. Interviews

1.1. Interviewgruppen

Fir die Interviews wurden folgende Gruppen vorgesehen:

Okologische wie konventionelle Erzeuger, Erzeugergemeinschaften, Berater,
Verbande, Kontrolistellen, Kontrollbehorden, Futtermittelfirmen und Verarbei-
ter/Metzger.

Dazu wurden auf die jeweiligen Gruppen zugeschnittene Fragebdgen entwickelt und
bis Mitte September 2002 fertiggestellt.

In der Anlage 1 sind alle Formulare abgelegt bzw. liegen auf Datentrager vor.

Fir die Befragungsgruppen ,Okologische Master und Sauenhalter wurde eine spe-
zielle Eingabemaske mit der Firma Soultec entwickelt, welche die Daten in einer Ac-
cess-Datenbank verwaltet, um die Auswertung zu vereinfachen.

Bei den kleineren Gruppen wurden die Daten in eine Excel-Tabelle nebeneinander
eingetragen und eine Auswertung manuell bzw. mit beschreibenden statistischen
Darstellungen (Summen, Mittelwerte, Gruppierungen) durchgefihrt.

1.2 Adressenbeschaffung

Eine Zufallsauswahl von 5 — 10 % der 6kologischen Erzeuger zu beschaffen, erwies
sich als extrem schwierig, da die Verbande und Kontrollstellen sehr widerwillig fur
diese Aufgabe zu gewinnen waren. Einige Kontrollstellen erklarten sich weder bereit
ein Interview durchzufihren, noch ihre Kunden auf die Teilnahme an den Interviews
anzusprechen. Grundsatzlich musste der Datenschutz berlcksichtigt werden, so
dass wir die Adressen nur nach Zustimmung der Landwirte erhalten konnten. Die
Mitarbeiter und Mitarbeiter der Kontrollstellen und Verbande waren zum gréfdten Teil
uberlastet, um die folgenden Aufgaben zeitnah zu erfillen:

- Stichprobenauswahl tatigen (mind. 5 % der Schweine haltenden Betriebe mit
mind. 5 Mastplatzen und/oder mind. 3 Sauen)

- Anruf plus Brief/[Fax an die Ausgewahlten mit Projektbeschreibung und Ant-
wortfax plus ein eigenes Anschreiben mit der Bitte um Teilnahme

- Nach einigen Tagen diese wieder anzurufen, um eine Bestatigung der Teil-
nahme bzw. Absage zu erfragen. Faxantworten ohne Nachfrage wurden nur in
seltenen Fallen von den Landwirten geschickt.

Diese Prozedur flhrte zu erheblichen Zeitverlusten und dauerte in einigen Fallen bis
Mitte Januar, so dass fur die Erzeugerbefragung nicht mehr viel Zeit blieb.

Die Kosten der Adressenbeschaffung Uber eine Zufallsstichprobe waren in dieser
Form nicht eingeplant, und der zeitliche sowie logistische Aufwand wurde unter-
schatzt.

Die Adressen der Verbande, Kontrollstellen, -behdrden, EZGs, Berater, Futtermittel-
firmen sind den Auftragnehmern bekannt. Fir die Verarbeiter und Metzger wurde
groRtenteils auf Melder bei der ZMPund die Homepage der SOL zurlickgegriffen .
Die Stratifizierung der Stichprobe erfolgte nach Verteilung innerhalb Deutschlands
und nach Absatzmenge. Kleinstverarbeiter wurden nicht befragt.

Bei allen Gruppen gab es Absagen (25 — 50 % ), so dass zum Teil die vorgesehene
Quote nicht erreicht wurde. Auffallend war die Tatsache, dass es aufgrund der Aus-

BLE-Projekt 020E175 )



Rainer Loser, Die Okoberater Teil 1: Interviews

sagen der Berater kaum umstellungsinteressierte konventionelle Landwirte im Jahr
2002 gegeben hat, so dass dort nur sehr wenige Adressen beschafft werden konn-
ten. Ein groRRer Teil dieser Landwirte wollte auch kein Interview durchfihren.

1.3 Methodik der Befragung

Die Interviewpartner aus den Adressenlisten wurden angerufen, das Projekt vorge-
stellt und die Bereitschaft zur Teilnahme abgefragt. Bei den Erzeugern wurde das
Formular nicht im Vorfeld versendet, nur bei Nachfrage.

Bei allen anderen Gruppen wurden die Formulare mit einem Anschreiben versendet.
Diese Gruppen waren nicht vorinformiert, wahrend die 6kologischen Erzeuger durch
ihren Verband oder Kontrollstelle schon zu einer Teilnahme befragt waren und somit
das Projekt schon kannten.

Telefonische Interviewtermine wurden ausgemacht und teilweise mit einigen Termin-
verschiebungen zu Ende gebracht.

Zusatzlich erfolgten Vorort-Interviews auf der Biofach 2003 in Nurnberg mit Verarbei-
tern, Futtermittelhandlern, Kontrollstellen und Beratertagungen.

1.4 Durchgefiihrte Interviews
Tabelle 1.4.1 zeigt Anzahl und Status der durchgeflihrten Interviews.

Tabelle 1.4.1

Stand Interviews | 31.12.2003 | Soll Diff. Soll | Status

Erz. Mast 73 | Siehe Sauen | siche Sauen | Abgeschlossen
Erz. Sauen 23 150 -54 | abgeschlossen
Erz. DV 36 20 16 | abgeschlossen
Verbande 5 5 | abgeschlossen
Berater 12 12 | abgeschlossen
Futtermittelfirmen 10 10 | abgeschlossen
EZG 6 10 -4 | abgeschlossen
Erfassungshandel 5 -5 | Uber EZG/Verarb.
konv. Erzeuger 9 50 -41 | abgeschlossen
Kontrollstellen 5 3 | abgeschlossen
Kontrollbehérden 11 11 | abgeschlossen
Verarbeiter 22 30 -8 | abgeschlossen
Handel 0 0 | abgeschlossen
Forschung 39 39 | abgeschlossen
Summe 254 270 -16

Die Interviews dauerten zwischen 30 Minuten und 2 Stunden, da die Befragung teil-
weise sehr ausfuhrlich war. (Die Forschungsinstitute wurden schriftlich befragt, z. T.
telefonisch nach Ruckkehr des Fragebogens noch einmal kurz interviewt.)

BLE-Projekt 020E175 6



Rainer Loser, Die Okoberater Teil 1: Interviews

1.5 Ergebnisse

1.5.1 Interviews mit 73 Schweinemasterzeugern

Zusammenfassung

Es wurden insgesamt 73 Master mit knapp 9200 Mastplatzen aus 11 Bundeslandern
in der Zeit von Oktober 2002 bis Januar 2003 telefonisch interviewt.

Verbande und Kontrollstellen haben fast 75 % der Adressen zur Verfugung gestellt.
Deutlich werden die Strukturen in den Landern: Viele kleine Master in Suddeutsch-
land, wenige groflde Master in Mecklenburg-Vorpommern.

95 % der Betriebe gehoren einem Anbauverband an, 5 % sind EU-Bio-Betriebe. Die
Verteilung entspricht nicht der Verteilung der Master innerhalb der Verbande. Pro-
zentual sind Naturland und Gaa unterreprasentiert, Bioland und Biopark Uberrepra-
sentiert.

Nur funf der 73 Betriebe haben ab 2001 umgestellt, fast 55 % der Betriebe vor 1995.
Bis auf einen Betrieb haben alle Befragten ihre Betriebe komplett umgestellt.

Von den 73 Befragten wirtschaften fast 90 % einen Vollerwerbsbetrieb. 42 Betriebe
werden als Einzelunternehmen (57,5%), 10 als Personengesellschaft (13,7%) und 21
als jur. Person (28,8%) gefuhrt.

Fast 73 % der Befragten bewirtschaften einen Betrieb unter 100 ha LN.

Der durchschnittliche Betrieb bewirtschaftet 125,4 ha mit 125 Mastplatzen. Er er-
zeugte 211 Mastschweine in 2001 und dehnte die Mastschweineproduktion geringfu-
gig auf 231 Stuck in 2002 aus. Der Ackerbau dominiert, der Grunlandanteil betragt
42 %. Die Rinderhaltung spielt eine grof3e Rolle im Betrieb, die Mastschweinehaltung
hat eine wesentlich geringere Bedeutung. Der GV-Besatz liegt bei 77 GV pro 100 ha.
Die Rinderhaltung dominiert in allen GréRenklassen bis auf die kleinste GroRengrup-
pe unter 50 ha LN.

53 Betriebe sind ausschliellich Master (73 %), 20 Betriebe praktizieren sowohl Mast
als auch Ferkelerzeugung (27%). Uber 50% der befragten Master bewirtschaften nur
bis zu 49 Mastplatze. Dies ist ein deutlicher Hinweis auf die kleinen Strukturen in der
Okologischen Schweinemast.

Durchschnittlich wurde die Erzeugung von 2001 auf 2002 um 9 % erhdht.

77 % der Kreuzungen bestehen aus der Vaterlinie Pietrain. Dies ist ein deutlicher
Hinweis auf die Bedeutung des Muskelfleisch-Anteils auch in der 6kologischen Ver-
marktung.

Fast die Halfte der Betriebe kauft die Ferkel immer beim gleichen Ferkelerzeuger.
Das gewogene Mittel aus dem Anteil an Okoferkeln im Jahr 2001/2002 zeigt einen
Wert von 43,4 %.

24 % der Befragten geben an, dass die Ferkel vor allem gegen Mykoplasmen und
Coli-Ruhr geimpft sind. 35 % der Befragten gaben an, dass die Sauen im Ferkeler-
zeugerbetrieb gegen Mykoplasmen und Aujeszkysche Krankheit geimpft wurden.
Lungenerkrankungen (Husten), Rotlauf, Parasitenprobleme und Durchfall wurden bei
fast Zweidrittel der Befragten als die wichtigsten Krankheiten genannt.

Die Stallhaltung auf planbefestigtem Boden ist die gangige Haltungsform. Teilspal-
tenstalle sind auch nur in sehr geringem Umfang zu finden. Fast 10 % der Interview-
ten betreiben ganz (4 Betriebe) oder teilweise eine Freilandhaltung.

Silage und frisches Gras stellen das Uberwiegende Raufutter dar. Nur 12 Betriebe (8
Betriebe >199 MP) geben an, dass sie ausschliel3lich Stroh futtern.
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In 52 % der Betriebe sind Auslaufe eingerichtet. Duschen flir die Mastschweine gibt
es nurin 5 % der Falle.

Investitionen im Stall wurden von 27 Betrieben in Hohe von knapp 90 € pro Mastplatz
getatigt. In den Auslaufbereich wurden von 20 Betrieben rund 82 € pro Platz inves-
tiert.

53 Betriebe (73 %) geben die durchschnittlichen Masttage pro erz. MS mit 150 Mast-
tagen an. Das gewogene Mittel der Umtriebe in 2001 wurde mit 1,59 berechnet. Im
Jahr 2002 steigt der Wert auf 1,84 Umtriebe pro Jahr. Bei den Zunahmen ergibt sich
ein Mittelwert von 625 g pro MS und Tag. Die Futterverwertung geben 25 Betriebe
mit durchschnittlich 3,25 : 1 an. Es ist davon auszugehen, dass diese Leistungsdaten
i. d. R. nur geschatzt sind.

56,7 % aller Mastschweine wurden in 2002 Uber Erzeugergemeinschaften abgesetzt,
wobei die Master ab 400 Mastplatze fast 50 % der Gesamtmenge lieferten.

In die industrielle Verarbeitung gingen 18, 2 % aller Mastschweine, wobei wiederum
die groten Master fast alle Schweine lieferten.

Der Direktvermarktungsanteil liegt bei 13,7 %. Die Oko-Metzger fragten 8,3 % der
Mastschweine nach. 18 Erzeuger liefern durchschnittlich 514 Mastschweine pro Jahr
an ihre Erzeugergemeinschaft (29 Tiere/Betrieb). Durchschnittlich 424 Mastschweine
werden von 7 Mastern an industrielle Verarbeiter pro Jahr geliefert (61 Tiere/Betrieb).
43 Erzeuger, fast Zweidrittel der Betriebe, vermarkten durchschnittlich 52 Mast-
schweine an Endverbraucher. Die Mastgruppengrofle 100 — 399 Mastplatze beliefert
zum groten Teil die Metzgereien. Alle Betriebe betreiben eine Direktvermarktung,
am intensivsten jedoch die Mastgruppengrofie < 50 MP.

Die geringsten Preise wurden von den Erzeugergemeinschaften (EZG) gezahlt, die
hdchsten von den industriellen Verarbeitern!

In der Direktvermarktung sind die Erzeuger mit ihren zu erzielenden Preisen zufrie-
den. Am schlechtesten werden die Erzeugergemeinschaften mit gerade noch befrie-
digend beurteilt. 70 % der Befragten geben an, dass in den Schlachtstatten eine tier-
gerechte Schlachtung stattfindet. Die Auswertung der Schlachtgewichte (23 Antwor-
ten) ergab eine Spanne von 80 — 120 kg bei einem Durchschnitt von 99 kg.

Der Magerfleischanteil wird im Durchschnitt mit 54,3 % MF genannt. Die Spanne
reichte von 52 — 58 % MF.

27% der Betriebe kaufen Alleinfutter zu. Folglich mischen 73 % auf dem Hof mit der
eigenen Anlage oder uber den Lohnmischer. Der Einkauf der Futtermittel wird in der
Regel bei der Futtermittelindustrie oder Muhle getatigt, gefolgt vom 6rtlichen Land-
handel, den Nachbarn und in letzter Prioritat bei einer Erzeugergemeinschaft.

Eigene Mischungen werden zu 84 % in der eigenen Mahl- und Mischanlagen herge-
stellt, der Rest nutzt den Lohnmischer.

Bei den Vorschlagen flur Verbesserungen ist auffallend, dass keine weiteren Umstel-
lungsprogramme angeboten werden sollten. Wesentliche Verbesserungen winschen
sich die Erzeuger sowohl im administrativen Teil ihrer Erzeugung (Gesetze, Verord-
nungen) und bei der Investitionsforderung der tiergerechten Haltung. An erster Stelle
steht jedoch die aktive Verbesserung des Absatzes bzw. der Nachfrage.

Bei der offenen Frage , Was hat dabei die hochste Prioritat?“ werden genannt:
Verbraucheraufklarung (n=12), Verbrauchernachfrage (n=8), Werbung (n=4) und Ab-
satzforderung (n=4).

Beim Forschungsbedarf werden die optimierte Fltterung und das funktionierende
(individuelle) Stallhaltungssystem in den haufigsten Fallen genannt.

Auf die Frage ,Was muss sich bei der Ferkelbeschaffung verandern?“ wird mit wei-
tem Abstand die bessere Verfugbarkeit (zuwenig Anbieter in der Region) genannt.
Beim Anderungsbedarf im Absatzbereich ist den Erzeugern die Erhdhung ihrer Prei-
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se am wichtigsten, wahrend ein preisabhangiger Qualitatsparameter die niedrigste
Bedeutung hat. Das Mengenmanagement insgesamt wird nicht so schlecht beurteilt
als angenommen.

Mit den Produktionsabsprachen der EZGs sind knapp die Halfte der Befragten, die
zu dieser Frage Stellung genommen haben, nicht zufrieden.

84 % der Master sehen keine Importkonkurrenz. 85 % der Master sehen aber auch
keine Exportmaoglichkeiten.

Auf die Frage ,Gibt es eine Gefahrdung der Produktion? antworten 87 % der Master
mit ,ja“. Die Grinde werden benannt mit: Preisverfall, Rickgang Kaufkraft und
Nachfrage, Gesetze/VOs, Konkurrenz allgemein, Seuchen, Importe und Skandale.
55 % der Master sieht die Zukunft der Okomast optimistisch, 22 % sind pessimis-
tisch. Die Master mit iber 100 Mastplatzen sind in der Gruppe ,Es gibt positive wie
negative Entwicklung!® (Uber 60 %) stark vertreten, was darauf hindeutet, dass die
Gruppe mit Uber 100 Mastplatzen unsicher ist und vorsichtig mit einer eindeutigen
Prognose umgeht, die Optimisten und Pessimisten halten sich genau die Waage.
Knapp 50 % des Beratungsbedarfes der Master bezieht sich auf Futterungs- und
Haltungsfragen, wahrend die Qualitdt und das Betriebsmanagement keine Rolle zu
spielen scheinen! Insgesamt scheint bei dem Uberwiegenden Teil ein Interesse an
Arbeitskreisen zur dkologischen Schweinmast zu existieren. Werden die Master mit
uber 100 Mastplatzen betrachtet, haben 85 % dieser Gruppe an einem Arbeitskreis
Interesse. Bei den Erzeugern mit 50 — 99 Mastplatzen sind es 65 %.

Gewunschte Schwerpunkte von Arbeitskreisen sind Betriebsbegehungen und Semi-
nare. Ein betriebswirtschaftlicher Beratungsansatz steht an dritter Stelle.

Der Durchschnitt der Master ware bereit 115 Euro fur einen Arbeitskreis zu zahlen.
Die GroRenklasse mit uber 100 Mastplatzen ware bereit 205 Euro zu zahlen.

Auswertung der Interviews mit den Mastern

Es wurden insgesamt 73 Master aus 11 Bundeslandern in der Zeit von Oktober 2002
bis Januar 2003 interviewt.

Herkunft der Adressen
Grafik 1.5.1.1

Herkunft der Adressen (n = 73)

10 &] O Verband
B Kontrollstelle
ODV-Listen
O sonstige

Verbande und Kontrollstellen haben fast 75 % der Adressen zur Verfiigung gestellit.
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Verteilung der Befragten nach Bundeslandern

Tabelle 1.5.1.1
Anzahl Betriebe Mastplitze

Bayern 14 470
Baden-Wiirttemberg 9 523
Hessen 8 1118
Niedersachsen 11 365
Saarland 3 46
Schleswig-Holstein 2 254
Nordrhein-Westfalen 10 1246
Rheinland-Pfalz 2 370
Brandenburg 2 490
Mecklenburg-Vorpommern 9 4101
Sachsen 3 198
Thiiringen 0 0
Sachsen-Anhalt 0 0
Summe 73 9181

Nicht in allen Bundeslandern konnten Interviewpartner gewonnen werden, obwohl in
Tharingen und Sachsen-Anhalt einige wenige Betriebe mit Mastschweinen existie-
ren.

Eine aktuelle Statistik aus dem Jahr 2002/2003 Uber die Anzahl der Master und
Mastplatze in den einzelnen Bundeslandern kann nicht vorgestellt werden, da die
Referate Okologischer Landbau der Landwirtschaftsministerien in den einzelnen
Bundeslandern bis auf zwei Lander diese Daten nicht erfasst haben.

Die Grafik 1.5.1.2 zeigt die Verteilung der Befragten nach Prozentwerten:

Grafik 1.5.1.2

Verteilung der Betriebe und Mastplatze in die
Bundeslander (n=73)
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Deutlich werden die Strukturen in den Landern: Viele kleine Master in Suddeutsch-
land, wenige grolde Master in Mecklenburg-Vorpommern.
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Verbandszugehorigkeit
Grafik 1.5.1.3

Verteilung der Befragten nach Verbédnden
(n=73)
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95 % der Betriebe gehoren einem Anbauverband an, 5 % sind EU-Bio-Betriebe. Die
Verteilung entspricht nicht der Verteilung der Master innerhalb der Verbande. Pro-
zentual sind Naturland und Gaa unterreprasentiert, Bioland und Biopark Uberrepra-

sentiert.

Umstellungsjahr der Betriebe

Grafik 1.5.1.4
Verteilung nach dem Umstellungsjahr
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Nur funf der 73 Betriebe haben ab 2001 umgestellt,. fast 55 % der Betriebe vor 1995.

Gesamtumstellung
Bis auf einen Betrieb haben alle Befragten ihre Betriebe komplett umgestellt.
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Erwerbs- und Unternehmensformen

Grafik 1.5.1.5
Verteilung Erwerbs- und Unternehmensform
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Von den 73 Befragten wirtschaften fast 90 % als Vollerwerbsbetriebe. 42 Betriebe
werden als Einzelunternehmen (57,5%), 10 als Personengesellschaft (13,7%) und 21
als jur. Person (28,8%) geflhrt.

Verteilung der Betriebe nach GroRenklassen

Grafik 1. 5.1.6
Verteilung nach GroRenklassen Flache
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Fast 73 % der Befragten bewirtschaften einen Betrieb unter 100 ha LN.
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Verteilung nach Flache
Grafik 1.5.1.7

Verteilung der Master nach Flache LN (n=73)
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durchschnittliche Flache in ha

Der durchschnittliche Betrieb bewirtschaftet 125,4 ha. Auffallend ist die GroRenklas-
se Uber 200 ha LN: Hier werden durchschnittlich mehr als 700 ha bewirtschaftet.

Strukturdaten des Durchschnittsbetriebes (n=73)

Tabelle 1.5.1.2

Anzahl Mastplatze 125,8
erzeugte Mastschweine

2001 in Stiick 211,5
erzeugte Mastschweine

2002 in Stiick 231,4
LN ha 125,4
AF ha 64,7
Ackerfutterbau ha 17,2
Getreide ha 31,9
Hackfrucht ha 3,3
Griinland ha 53,3
Rinderhaltung RGV 79,4
Schweine-GV 16,4
Gefliigel-DE 0,6
Sonstige Tierhaltung GV 0,7

Der durchschnittliche Betrieb in der Befragung hat 125 Mastplatze bei 125 ha LN. Er
erzeugte 211 Mastschweine in 2001 und dehnte die Mastschweineproduktion gering-
fugig auf 231 Stlck in 2002 aus. Der Ackerbau dominiert, der Grinlandanteil betragt
42 %. Die Rinderhaltung spielt eine grof3e Rolle im Betrieb, die Mastschweinehaltung
hat eine wesentlich geringere Bedeutung. Der GV-Besatz liegt bei 77 GV pro 100 ha.
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Verteilung der Betriebe nach Flachengruppen
Grafik 1.5.1.8

Flachenverteilung (n =73)
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Auffallig ist der hohe Anteil des Grunlandes bei der Gruppe Uber 200 ha LN. Bei den
anderen GroRRengruppen dominiert der Ackerbau.

Ackerland
Grafik 1.5.1.9
Flachenverteilung Ackerland (n =73)
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Der Getreideanbau dominiert im Ackerbau. Hackfruchtanbau existiert nicht in der
kleinsten Gréliengruppe.
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Viehhaltung
Grafik 1.5.1.10

Strukturdaten Tierhaltung

(n=73)

700,0

600,0

500,0
>
° O Sonstige Tierhaltung GV
T 400,0 i
s O Geflugel-GV
(7] .
2 3000 B Schweine-GV
] ORinderhaltung RGV
'—

200,0

100,0

0,0
<50 ha 50-100 ha 101-200 ha >200 ha 1%}

GroBenklassen

Die Rinderhaltung dominiert in allen GroRenklassen bis auf die kleinste. Gefligel und
Sonstige Tierhaltung hat Uberhaupt keine Bedeutung.

Spezialisierung Schweinemast und Ferkelerzeugung
53 Betriebe sind ausschliellich Master (73 %), 20 Betriebe praktizieren sowohl Mast
als auch Ferkelerzeugung (27%).

Verteilung Mastplatze nach GréRenklassen (n = 73 Betriebe)
Grafik 1.5.1.11
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Insgesamt sind die BestandsgroRen auller bei der gréfliten Gruppe als klein zu be-
zeichnen.

Grafik 1.5.1.12

Anteil der Master nach GroRenklasse
Mastplatze in % (n =73)
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Uber 50% der befragten Master bewirtschaften nur bis zu 49 Mastplatze. Dies ist ein
deutlicher Hinweis auf die kleinen Strukturen in der 6kologischen Schweinemast.

Grafik 1.5.1.13

Mastplatze nach GroRengruppe Mastplatze
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Die Verteilung der realen Anzahl von Oko-Mastplatzen auf die Standard-
MastplatzgrofRenklassen zeigt, dass innerhalb dieser Klassen die 6kologischen Mas-
ter am unteren Ende rangieren. Ein weiterer Beweis fur den geringen Entwicklungs-
stand der Oko-Schweinemast.
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Grafik 1.5.1.14

Teil 1: Interviews

Strukturdaten erzeugte Mastschweine pro Master
(n=73)
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Bis auf die Gruppe 50 — 100 ha LN haben alle Betriebe ihre Erzeugung leicht ausge-
dehnt. Deutlich ausgedehnt hat die kleinste Gruppe unter 50 ha LN (+110 %). Durch-

schnittlich wurde die Erzeugung um 9 % erhoht.

Ausblick ins Jahr 2005

Gegenuber dem Jahr 2001 wollen die Master ihre Produktion erhdhen. 43 Betriebe
gaben eine Prognose ab. Im Durchschnitt wollen diese Betriebe ihre Produktion um
41 % erhdhen. Es handelt sich vor allem um die GréRenklassen 50 — 200 Mastplat-
ze. Deutlich wird jedoch, dass die groleren Master keine Prognose wagen wollen.
Ob diese Betriebe diese Prognose zum Zeitpunkt der Fertigstellung der Studie
(15.01.2004) auch noch abgeben wurden, darf aufgrund der aktuellen Absatzschwa-

che bezweifelt werden.

Genetik
Grafik 1.5.1.15
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77 % der Kreuzungen bestehen aus der Vaterlinie Pietrain. Dies ist ein deutlicher
Hinweis auf die Bedeutung des Muskelfleisch-Anteils auch in der 6kologischen Ver-
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marktung. Sauenlinien aus gefahrdeten Rassen (Bentheimer, Angler Sattelschwein,
Schwabisch Hallisches Schwein) sind mit 20 % vertreten. Einfachkreuzungen kom-
men zu 69 % vor.

Einkauf konventioneller Ferkel

Die Befragten kaufen ihre konventionellen Ferkel zu 50 % bei jeweils gleichen Liefe-
ranten, zu 22 % Uber eine Erzeugergemeinschaft und zu 28 % bei wechselnden Lie-
feranten! Letzteres ist vor allem aus hygienischen Grinden sehr fragwurdig.

Einkauf 6kologischer Ferkel
Grafik 1.5.1.16

Okoferkeleinkauf (n=65)
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Der Einkauf von Okoferkeln (iber eine EZG hat keine Bedeutung. Fast die Halfte der
Betriebe kauft immer beim gleichen Ferkelerzeuger. Auch hier ist der Anteil mit
wechselnden Lieferbeziehungen zu hoch.

Grafik 1.5.1.17

Anteil von Okoferkeln nach GréRenklasse
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Deutlich wird der geringe Anteil von Okoferkeln bei den groBten Mastern. Dies ist ein
deutlicher Beleg fur die unzureichenden Strukturen und fehlende Prasenz der ékolo-
gischen Ferkelerzeugung.

Das gewogene Mittel aus dem Anteil an Okoferkeln im Jahr 2001/2002 zeigt einen
Wert von 43,4 %.
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Aussagen zur Gesamtstruktur der 6kologischen Schweinemast:

Die hier vorgestellte Stichprobe sollte nur Master mit mindestens 5 Mastplatzen und
mind. 5 % aller 6kologisch wirtschaftenden Master dieser Auswahl erfassen. Diese
StichprobengrofRe sollte eine Projektion auf die Gesamtheit der Oko-Master erlau-
ben. Der Verfasser geht davon aus, dass zwischen 5 — 7,5 % der Master mit mehr
als 4 Mastplatzen auch tatsachlich erfasst wurde.

Laut ZMP (ZMP, 2003: Okomarkt Jahrbuch 2003,S. 196) gab es 78.000 Mast-
schweine zu einem Stichtag in 2001. (Die Daten dazu wurden von den Kontrollstellen
bereitgestellt!). Dies ist ein Anteil von 0,75 % des gesamten Mastschweinebestandes
in Deutschland. Bei der Hochrechnung auf die gesamten erzeugten Mastschweine
wurde nach Aussage von M. Rippin von der ZMP mit dem Umtriebsfaktor 2 gerech-
net, was sich jedoch durch die Interviews als hoch gegriffen herausstellt. Mit dem
errechneten Umtriebsfaktor 1,59 ergibt sich eine Jahreserzeugung von 125.000 —
130.000 Mastschweinen. Dies sind rund 0,32 % der inlandischen Erzeugung in
Deutschland 2001.

In der Agrarstrukturerhebung der Bundesregierung 1999 (Okologischer Landabau, S.
13) waren 1760 Betriebe mit Mastschweinen genannt. Wenn 130.000 Schweine mit
durchschnittlich 125 Mastplatzen erzeugt werden, sind dies 1033 Betriebe. Die restli-
chen Betriebe (unter 5 Mastplatze) haben nur eine marginale Bedeutung. Es handelt
sich vermutlich um EU-Bio-Betriebe, die fur die Eigenversorgung 1 — 3 Mastschweine
pro Jahr als konventionelle Betriebseinheit nutzen (ca. 700 Betriebe).

Als besonders marktrelevante Betriebe werden vom Verfasser Mastbetriebe mit mehr
als 49 Mastplatzen bezeichnet. Diese rund 500 Betriebe haben in der Untersuchung
durchschnittlich 250 Mastplatze (34 interviewte Betriebe) und produzieren 93 % aller
okologischen Mastschweine (ca. 120.000 Stuck in 2001).

2002 haben die Interviewten ihre Produktion um ca. 16 % ausgedehnt. Hochgerech-
net auf die Gesamtproduzenten (ca. 1100 — 1200 Betriebe) wurden rund 145 —
150.000 Mastschweine erzeugt. Die Umtriebsrate stieg auf 1,84 im gewogenen Mit-
tel.

Insgesamt gab es in Deutschland in 2002 rund 1600 — 1700 Oko-Master und rund
600 okologische Ferkelerzeuger. Nach der Daten der KS (11, S. 229f) gab es 82.000
Mastschweine am Stichtag in 2002 oder rund 145.000 erzeugte MS im Jahr und
9200 Sauen (ca. 7800 standig produzierende Sauen), die rund 100.000 — 110.000
Ferkel erzeugt haben, in den Okobetrieben. (Der Verfasser geht jedoch davon aus,
dass nur 7000 Sauen tatsachlich als Okosauen in den Betrieben standen, da ein
kleiner Teil der Betriebe die Schweinehaltung als konventionelle Betriebseinheit
fuhrt.)

Mitte 2002 kam es jedoch schon zu Absatzschwierigkeiten, die i. d. R. zu verlanger-
ten Mastzeiten und teilweise auch konventionellen Verkaufen geflihrt haben. (siehe
Teil 2:Betriebszweigauswertung)

Im gesamten Verlauf 2003 verscharfte sich die Situation, so dass ein Teil der Master
teilweise oder auch ganz aus der Oko-Mast ausgestiegen sind. Erwartet wird vom
Verfasser in 2003 ein Ruckgang um 20.000 Mastschweine und fur 2004 auf unter
100.000 Mastschweine. (siehe Teil 2: Betriebszweigauswertung)
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Impfungen

24 % der Befragten geben an, dass die Ferkel vor allem gegen Mykoplasmen und
Coli-Ruhr geimpft sind.

Es wird davon ausgegangen, dass die Ferkel auch mit Eisen versorgt worden sind.
35 % der Befragten geben an, dass die Sauen gegen Mykoplasmen und Aujeszky-
sche Krankheit geimpft sind.

Krankheiten und Behandlungen
Grafik 1.5.1.18
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63 % der Master hat mit mindestens einer Krankheit in seinem Bestand zu kdmpfen.
Lungenerkrankungen (Husten), Rotlauf, Parasitenprobleme und Durchfall wurden als
die wichtigsten Krankheiten genannt.

Von Betrieben wurden zusatzlich Circo-Viren-Infektionen genannt, die vereinzelt auf-
treten.

Acht Master (17%) setzen homoopathische Mittel gegen Husten, Durchfall, Arthrose
und Kreislaufschwache ein.

Endo- und Ektoparasiten werden sowohl mit chemisch-synthetischen als auch
pflanzlichen Mitteln behandelt, aber auch Homdopathie kommt zur Anwendung.

Bei 28 % der Befragten tritt auch ofter eine 2. wichtigste Krankheit auf. Es werden die

gleichen Krankheiten genannt. Folglich treten diese Erkrankungen mal mehr oder
weniger stark in den Betrieben, jedoch haufig auf.
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Grafik 1.19
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Haltung
Tabelle 1.5.1.3
Haltungsformen Anzahl
Stallhaltung 69
Freilandhaltung 7
Huttenhaltung auf Beton 5
Vollspalten 0
Teilspalten 4
Schragmist 1
planbefestigter Boden 66

Die Stallhaltung auf planbefestigtem Boden ist die gangige Haltungsform. Teilspal-
tenstalle sind auch nur in sehr geringem Umfang zu finden. Fast 10 % der Interview-
ten betreiben ganz ( 4 Betriebe) oder teilweise eine Freilandhaltung. Dies ist erstaun-
lich, da diese Form der Mast nur sehr schwierig wirtschaftlich zu gestalten ist.

Strohbedarf
Tabelle 1.5.1.4
Anzahl
Strohbedarf pro erz. Mastschwein % Méaster
Einstreustufe < 1 dt Stroh 5,5 4
Einstreustufe 1- 2 dt Stroh 52,1 38
Einstreustufe> 3 21,9 16
n =54

79 % der Master geben an, dass sie pro erz. MS zwischen 1 — 2 dt Stroh brauchen.
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Grundfuttereinsatz
Grafik 1.5.1.20
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Silage und frisches Gras stellen das Uberwiegende Raufutter dar. Nur 12 Betriebe (8
Betriebe >199 MP) geben an, dass sie ausschlie3lich Stroh futtern. Es handelt sich
dabei in den meisten Fallen um gréRere Master, die den Aufwand der Raufutterfutte-
rung gering halten wollen und die Einstreu als Raufutterquelle nutzen.

Futterungssysteme

Die Trogfutterung Uberwiegt mit 81 % in den Mastbetrieben. Dennoch nutzen 33 %
der Betriebe auch Automaten.

Die trockene Futterung im Trog oder Automat dominiert mit knapp 80 %.

Brei- und Trockenfutterautomaten sind jeweils zur Halfte vorhanden.

Ab 50 Mastplatze beginnt die Automatennutzung. Bei Betrieben mit mehr als 399
Mastplatzen ist der Automat Standard.

Auslaufe

In 52 % der Betriebe sind Auslaufe eingerichtet. In zwei Betrieben sind Teilspalten in
den Ausldufen vorhanden. In knapp 50 % der Betriebe ist eine Uberdachung mit
durchschnittlich 50 % Uberdachungsflache eingebaut. Die Ausldufe werden zu 36 %
eingestreut. Duschen fur die Mastschweine gibt es nurin 5 % der Falle.

Ausnahmegenehmigung Haltung
Rund 50 % der Betriebe hat eine Ausnahmegenehmigung fir die Haltungsform, weil
die Auslaufe zu klein oder nicht vorhanden sind.

Investitionen 2000 bis 2002

Investitionen im Stall wurden von 27 Betrieben in Hohe von knapp 90 € pro Mastplatz
getatigt. In den Auslaufbereich wurden von 20 Betrieben rund 82 € pro Platz inves-
tiert.

Entmistungsverfahren

Noch 14 Betriebe entmisten mit Hand und Schubkarre, vor allem in den kleinen Be-
standen. Bis auf einen Betrieb, der einen Schieber benutzt, wird ausschlief3lich mit
dem Frontladerschlepper oder Hoftrac entmistet.

Masttage pro erzeugtes Mastschwein
53 Betriebe (73 %) geben die durchschnittlichen Masttage pro erz. MS an. Das ge-
wogene Mittel betragt 150 Masttage, wobei zu berucksichtigen ist, dass ein Teil der
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Betriebe mit kleinen Stlickzahlen auch Mastzeiten von 365 Tagen (XXL-Schweine)
angegeben haben. Einen Minimumwert finden wir mit 113 Tagen.

Umtriebe
Das gewogene Mittel der Umtriebe in 2001 wurde mit 1,59 berechnet. Im Jahr 2002
steigt der Wert auf 1,84 Umtriebe pro Jahr.

Tagliche Zunahmen, Zuwachs

31 Betriebe geben die taglichen Zunahmen pro Masttag an. Es ergibt sich ein Mittel-
wert von 625 g pro MS und Tag. Die Futterverwertung geben 25 Betriebe mit durch-
schnittlich 3,25 : 1 an. (Dies bezieht sich nur auf die Kraftfutterverwertung!). Bei der
Frage, ob die Betriebe in einem konventionellen Leistungskontrollverband Mitglied
sind, wurden nur Nein-Antworten gegeben. Es ist davon auszugehen, dass diese
Leistungsdaten i. d. R. nur geschatzt sind.

39 Betriebe geben ihren Zuwachs in einer Breite von 75 bis 160 kg an. Der Mittelwert
liegt bei 102 kg.

Abnehmerstrukturen
Tabelle 1.5.1.5
Verteilung der MS-Verkéufe in % nach Anzahl der Mastpldtze und Abnehmer in 2002
BestandsgroRe <50 MP*| 50 - 99 MP* | 100 - 399 MP* | > 400 MP* | Summen
Anzahl Betriebe** 39 7 12 10 68
% der Betriebe 57,35 10,29 17,65 14,71 100,00
Absatzwege
EZG (liberwieg. 6ko) 1,66 0,5 6,48 48,06 56,7
Industr. Verar. (6ko?) 0,18 0,92 3,58 13,52 18,2
Direktvermarktung 4,04 3,36 3,51 2,75 13,66
Konv. Verm. 0,24 0,23 0,33 0 0,8
Metzger 1,65 0,31 6,34 0 8,3
Filialist 0,49 0 1,84 0 2,33
Summen 8,26 5,32 22,08 64,33 99,99

* MP = Mastplatze
**68 Betriebe mit 88 Abnehmernennungen, Summe Mastschweine : 16334 Stiick

Die obige Tabelle gibt Aufschluss Uber die Absatzwege der Erzeuger:

56,7 % aller Mastschweine wurden in 2002 Uber Erzeugergemeinschaften abgesetzt,
wobei die Master ab 400 Mastplatze fast 50 % der Gesamtmenge lieferten.

In die industrielle Verarbeitung gingen 18, 2 % aller Mastschweine, wobei wiederum
die groRten Master fast alle Schweine lieferten.

Der Direktvermarktungsanteil liegt bei 13,7 %. Die Verteilung auf die Bestandsgro-
Ren ist recht gleichmaRig. Die kleinste Uberwiegt jedoch leicht.

Nur 0,8 % der Mastschweine gingen direkt in den konventionellen Absatz. Bei der
Vermarktung tber die EZGs muss allerdings auch mit Lieferungen in konventionelle
Bereiche gerechnet werden, was sich dann uber einen Mischpreis auf3ern wurde.

Die Oko-Metzger fragten 8,3 % der Mastschweine nach. In diesen Absatzweg liefern
vor allem die Gruppe zwischen 100 — 399 Mastplatze.

Direkt an die Verarbeiter eines Filialisten (LEH) wurden nur 2,33 % der Schweine,
vor allem von der Gruppe zwischen 100 — 399 MP geliefert.
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Grafik 1.5.1.21
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Die grofdten Master (10 Betriebe, 14,7 % der Master) produzierten insgesamt fast
Zweidrittel der Gesamtmenge an Mastschweinen in 2002. Den geringsten Anteil an
der Gesamtmenge haben die Master mit 50 — 99 Mastplatzen (7 Betriebe). Die
kleinsten Master, fast 60 % aller Master, produzieren etwas mehr als 8 % aller Mast-
schweine.

Die folgenden Grafiken (1.5.1.22a + b) zeigen die Verteilung der Mastschweine an
die jeweiligen Abnehmer:

Grafik 1.5.1.22a

Anzahl Mastschweine pro Erzeuger an Abnehmer
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18 Erzeuger liefern durchschnittlich 514 Mastschweine pro Jahr an ihre Erzeugerge-
meinschaft (29 Tiere/Betrieb). Durchschnittlich 424 Mastschweine werden von 7
Mastern an industrielle Verarbeiter pro Jahr geliefert (61 Tiere/Betrieb). 43 Erzeuger,
fast Zweidrittel der Betriebe, vermarkten durchschnittlich 52 Mastschweine an End-
verbraucher. Konventionell wurden durchschnittlich 31 Schweine von 5 Betrieben
geliefert.
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Die Zahlen belegen die ,Sammelfunktion“ von EZGs in der Vermarktung, die Kon-
zentrationsneigungen bei industriellen Marktpartnern und die geringen Vermark-
tungsgréfien in der Selbstvermarktung.

Grafik 1.5.1.22b

Verteillung nach Mastplatzen und Abnehmer
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Die grof3en Mastbetriebe vermarkten ihre Schweine Uber eine Erzeugergemeinschaft
und industrielle Abnehmer. Aber auch die Direktvermarktung spielt hier eine Rolle.
Die Mastgruppengrofde 100 — 399 Mastplatze beliefert zum groften Teil die Metzge-
reien. Alle Betriebe betreiben eine Direktvermarktung, am intensivsten jedoch die
Mastgruppengrofe < 50 MP.

Preise
Auswertbare Preise konnten nur bei drei Gruppen zusammengetragen werden (Tab.

1.5.1.6):

Tabelle 1.5.1.6

Abnehmer Preise € pro SG kg netto 2002
EZG (14 Betriebe) 2,27
Metzger (11 B.) 2,31

ind. Verarbeiter (7 B.) 2,43

Die geringsten Preise wurden von den Erzeugergemeinschaften (EZG) gezahlt, die
hdchsten von den industriellen Verarbeitern!
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Die Zufriedenheit mit den Preisen seitens der Betriebe zeigt Grafik 1.5.23:

Grafik 1.5.1.23
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In der Direktvermarktung sind die Erzeuger mit ihren zu erzielenden Preisen zufrie-
den. Am schlechtesten werden die Erzeugergemeinschaften mit gerade noch befrie-
digend beurteilt. Fazit: Je naher am Endverbraucher, desto besser werden die Preise
empfunden.

Preisbildung

56 Betriebe haben die Frage nach den Preisverhandlungen beantwortet:

10 Betriebe handeln ihre Preise immer vor der Lieferung neu aus.

9 Betriebe geben an, dass ihre Preise (zum Teil) von der konventionellen Maske plus
einem Biozuschlag abgeleitet werden.

4 Betriebe geben einen undifferenzierten Zuschlag von rund 10 % an.

20 % der Betriebe geben an, dass ihre EZG die Preise aushandelt. Die Preise wer-
den mit den Okoabnehmern in der Regel alle 6 bis 12 Monate neuverhandelt. Der
Durchschnitt liegt bei knapp 11 Monaten.

Stressfreie Schlachtstatten

70 % der Befragten geben an, dass in den Schlachtstatten eine tiergerechte
Schlachtung stattfindet, 23 % kdnnen den Sachverhalt nicht einschatzen. Von 5 Be-
trieben liegt keine Antwort vor.

Schlachtgewichte
Die Auswertung der Schlachtgewichte (23 Antworten) ergab eine Spanne von 80 —
120 kg bei einem Durchschnitt von 99 kg.

Anforderungen an die Qualitaten
Als wichtigste Anforderung wurde der Magerfleischanteil genannt. Die Spanne reich-
te von 52 — 58 % MF bei einem Durchschnitt von 54,3 % MF (18 Nennungen).

Einkauf Futtermittel in 2001/2002

66 % der Befragten kaufen auf nicht nachvollziehbarer Basis Futtermittel ein, der
Rest macht keine Angaben! (Anmerkung des Verfasser: Ob hier auch das Mineralfut-
ter gemeint ist, kann bezweifelt werden!)
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Einkaufsmengen:

33 der Befragten (45 %) haben einen Wert angegeben: Die Spanne reicht von 0,3 —
600 t. Letzteres lasst darauf schlieen, dass in Einzelfallen das gesamte Futter zu-
gekauft wurde. Der Durchschnitt der 31 Betriebe kauft 54 t Futtermittel pro Jahr zu.
Das sind pro erzeugtes MS dieser Gruppe rund 2,25 dt Futter oder fast Zweidrittel
des Bedarfes eines Mastschweins (120 kg SG, 95 kg Zuwachs, Futterverwertung
3,5 :1). Die Daten mussen skeptisch beurteilt werden.

Art des Futtermittelzukaufes:

Lediglich die Nennung des Zukaufes von Kartoffeleiwei® mit 11 Nennungen und 11dt
pro Jahr pro Erzeuger kann hier als valide Information gewertet werden.

23 Betriebe (31 %) kaufen einen Eiweillerganzer als Mischfutter zu. 10 Betriebe mit
172 erz. Schweinen pro Betrieb nennen in 2002 eine Menge von 0,67 dt pro erz. MS,
was rund 20 % der Futtermenge eines MS entspricht.

20 Betriebe (27%) der Betriebe kaufen Alleinfutter zu. 10 Betriebe nennen eine
durchschnittliche Menge von 1850 dt bei 600 MP. Folglich mischen 73 % auf dem
Hof (eigene Anlage oder Lohnmischer).

Sechs Betriebe, die Mischfutter zukaufen, geben aber an eine eigene Mahl- und
Mischanlage auf dem Hof zu haben. Vier Betriebe, die einen Lohnmischer auf den
Hof holen, kaufen auch noch Alleinfuttermittel.

Futtermittellieferanten
Grafik 1.5.1.24
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Der Einkauf wird in der Regel bei der Futtermittelindustrie oder Muhle getatigt, ge-
folgt vom ortlichen Landhandel, den Nachbarn und in letzter Prioritat bei einer Erzeu-
gergemeinschaft.

Herstellung eigene Mischung

Von 33 Betrieben geben 28 an, dass sie eine eigene Mahl- und Mischanlage (84%)
nutzen, wahrend 5 Betriebe Lohnmischer engagieren. Vier von diesen Betrieben
kaufen zusatzlich noch Alleinfutter ein!

Futterkostenentwicklung seit Mitte 2001
Von 68 Antworten stellen 50 % keine Anderung, 33 % eine durchschnittliche Erho-
hung der Futterkosten von 3,33 € je dt fest. Der Rest benennt eine Reduzierung der
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Futterkosten um 2,59 € je dt. Die letzteren gehéren zum groften Teil zu den Mastern
mit Uber 100 MP.

Arbeitszeitentwicklung seit Mitte 2001

Von 70 Antworten stellen 90 % keine Anderung des Arbeitsaufwandes fest. Die
Restgruppen, die meinen, der Arbeitsaufwand ware gesunken, bzw. gestiegen, teilen
sich jeweils halftig.

Entwicklung der Haltungskosten seit Mitte 2001
Von 72 Betrieben stellen knapp 80 % keine Anderung der Haltungskosten fest. Gut
20 % der Befragten meinen, die Haltungskosten waren gestiegen.

Umfang des Arbeitseinsatzes

Der Arbeitszeiteinsatz in der Mast wird im Vergleich zum gesamten Arbeitseinsatz
mit gering bezeichnet (Note 3,83, wobei 1 = sehr hoch, 5 = sehr gering bedeutet, n =
71).

Arbeitseinsatz und Wirtschaftlichkeit

Auf die Frage, ob der Arbeitseinsatz in einem angemessenen Verhaltnis zum wirt-
schaftlichen Ergebnis steht, antworteten 77 % der Befragten (n = 62) mit Ja!

Die Halfte der Befragten, die diese Frage verneinten, gehort zur Gruppe mit tber 100
Mastplatzen.

Leistungsfahigkeit
Grafik 1.5.1.25
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Die Noten zur Beschreibung der Leistungsfahigkeit folgen recht gut einer Normalver-
teilung. Das deutet auf eine realistische Einschatzung hin. Knapp ein Drittel schatzt
sich selbst als gut oder sehr gut ein.
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Notwendige Verbesserungen bei den Rahmenbedingungen
Grafik 1.5.1.26
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Auffallend bei den Nennungen ist, dass keine weiteren Umstellungsprogramme an-
geboten werden sollten. Wesentliche Verbesserungen winschen sich die Erzeuger
sowohl im administrativen Teil ihrer Erzeugung (Gesetze, Verordnungen) und bei
der Investitionsforderung der Tier gerechten Haltung. Dennoch, die aktive Verbesse-
rung des Absatzes bzw. Nachfrage steht an erster Stelle.

Sonstige Nennungen bei Vorschlagen fur Verbesserungen:
- Betriebsorganisation: hoher burokratischer Aufwand
- Verbandsmitgliedschaft: zu hohe Beitrage

- Verarbeitung: Nitritpokelsalz zulassen

- Produktionsfragen: Verfugbarkeit 6kologischer Ferkel, spezielle Betriebsbera-
tung fur Ferkelerzeuger, Futterung der Ferkel

- Absatzfragen: Ferkelabsatz

- Kontrolle: Vereinfachungen, Kontrolle soll ganzen Betrieb bewerten,
statt nur Einzelpositionen

- EU-VO: Auslauf bei Altstallen nicht immer maoglich

Bei der offenen Frage ,, Was hat dabei die hochste Prioritat?“ werden genannt (nur
Merkmale mit mind. 3 Nennungen aufgefihrt!):

Verbraucheraufklarung (12), Verbrauchernachfrage (8), Werbung (4) und Absatzfor-
derung (4).

Dies entspricht auch der Verteilung der Einzelnennungen in der obigen Grafik.
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Die Erzeuger stellen also nicht ihre direkte Forderung in den Vordergrund, sondern
die Anerkennung ihrer Leistung durch den Einkauf der Verbraucher.

Forschungsbedarf

Auf die offene Frage nach dem Bedarf fur Forschung werden die folgenden Aussa-

gen getroffen (nur Merkmale mit mind. 4 Nennungen aufgefuhrt):

- Futterung mit 18 Nennungen (Eiweillkomponenten, 100 % Biofltterung, Eiweil3-
menge und -qualitat in Leguminosen-Sorten)

- Stallhaltungssysteme mit 13 Nennungen (Auf3enklima, Auslauf, Liftung)

- Zucht mit 9 Nennungen (an Richtlinien hinsichtlich Haltung, Futterung, Tiergesund-
heit orientierte Zucht, Stressstabilitat)

- Qualitatsparameter fur die Qualitatsbeurteilung von 6kologischem Schweinefleisch
mit 4 Nennungen

Die optimierte Fltterung scheint noch ein wichtiges Feld fir die Erzeuger zu sein,
ebenso das (individuelle) Stallhaltungssystem, sprich dem Anspruch der Tierge-
rechtheit auf der einen und der Wirtschaftlichkeit auf der anderen Seite. Ein Teil der
Master ist nicht zufrieden mit den angebotenen Mastferkeln, die anscheinend nicht
dem Anspruch an ein Oko-Schwein geniigen.

Anderungswiinsche

Auf die Frage ,Was muss sich bei der Ferkelbeschaffung verandern?,wird mit wei-
tem Abstand die bessere Verfugbarkeit (zuwenig Anbieter in der Region) mit 30 von
44 Nennungen genannt.

Vier Erzeuger fordern den Zukauf von konventionellen Ferkeln, und drei Erzeuger
dréngen auf einen niedrigen Preis bei den Okoferkeln.

Auf die Frage ,Was muss sich bei der Futterbeschaffung verandern?“ wollen von 17
Nennungen funf Master auf eine eigene, geschlossene Futtererzeugung drangen.
Drei Mastern ist die Sicherheit beim Futtermittelzukauf verbesserungswurdig.

Die gleiche Anzahl winscht sich einen Ersatz fur das konventionelle Kartoffeleiweif3,
das bei einer 100%igen Biofutterung nicht mehr einsetzbar ist. Die Mehrzahl der Er-
zeuger (56) hat allerdings keine Veranderungsvorschlage, scheint demnach mit der
Situation zufrieden.

Auf die Frage ,Was muss sich sonst noch verandern?“, geben nur drei Master eine
Meinung ab:

Die EU-VO muss die Anforderung an die Haltungsbedingungen (Auslauf) senken (2)
und der Einsatz von konventionellen Ferkeln muss wieder erlaubt werden (1).
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Veranderungsbedarf im Absatzbereich
Grafik 1.5.1.27
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Wichtig ist den Erzeugern die Erhohung ihrer Preise, wahrend ein preisabhangiger
Qualitatsparameter die niedrigste Bedeutung hat. Das Mengenmanagement insge-
samt wird nicht so schlecht beurteilt als angenommen. Die Anderung hat keine be-
sondere Prioritat.

Missen sich die Produktionsabsprachen mit der EZG dandern?

Insgesamt 33 Nennungen wurden abgegeben, danach halt sich ,ja“ (15 Nennungen)
und ,nein” (18 Nennungen) fast die Waage, d. h. die eine Halfte der Mitglieder ist zu-
frieden mit der Absprache, die andere Halfte unzufrieden. Es deutet sich an, dass
innerhalb der Erzeugergemeinschaften unterschiedliche ,Rangordnungen® existieren.

Importkonkurrenz
84 % der Master sehen keine Importkonkurrenz. Nach den Landern der Importeure
gefragt, werden stets die Lander Danemark (8) und Holland (6) genannt.

Exportmoglichkeiten

85 % der Master sehen keine Exportmdglichkeiten. Als mdgliche Exportlander wer-
den von den restlichen Erzeugern genannt: England (4) und mit je zwei Nennungen
Osterreich, Schweiz und Belgien.

Gibt es eine Gefahrdung der Produktion?

Auf diese Frage antworten 87 % der Master (n= 63) mit ,ja“. Die Grunde (Mehrfach-
nennungen, nur Merkmale ab 3 Nennungen) werden benannt mit: Preisverfall (10
Nennungen), Ruckgang Kaufkraft und Nachfrage (8), Gesetze/VOs (8), Konkurrenz
allgemein (7), Seuchen (5), Importe (5) und Skandale (4).
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Die Zukunft der 6kologischen Mastschweinehaltung
Grafik 1.5.1.28

Wie beurteilen Sie die Zukunft der
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Die Optimisten (36) nennen folgende Grunde fur ihre Sichtweise:
- Die Nachfrage wird noch wachsen!

- Der Verbraucher will die bessere Qualitat!

- Die Direktvermarktung wachst noch!

- Der nachste konventionelle Futtermittelskandal kommt bestimmt!

Zusammengefasst werden bei den Pessimisten folgende Grunde, die sich teilweise
wiederholen, genannt:

- Grol3betriebe verdrangen Kleinbetriebe!

- Gesetze und VOs werden immer mehr!

- Die Produktion nimmt nicht zu / Absatz geht zurtck!

- Trittbrettfahrer nutzen den Markt!

- Okoferkel nicht verfligbar!

Die Master mit Uber 100 Mastplatzen sind in der Gruppe ,positive und negative Ent-
wicklung“ (Uber 60 %) stark vertreten, was darauf hindeutet, dass die Gruppe mit U-
ber 100 Mastplatzen unsicher ist und vorsichtig mit einer eindeutigen Prognose um-
geht, die Optimisten und Pessimisten halten sich genau die Waage.

Beratungsbedarf
Grafik 1.5.1.29
Beratungsbedarf
(n=57, 123 Nennungen)
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Knapp 50 % des Beratungsbedarfes bezieht sich auf Futterungs- und Haltungsfra-
gen, wahrend die Qualitdt und das Betriebsmanagement keine Rolle zu spielen
scheinen!

Interesse an einem fachlich orientierten Arbeitskreis
Grafik 1.5.1.30
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Ingesamt scheint bei dem Uberwiegenden Teil ein Interesse an Arbeitskreisen zur
Okologischen Schweinmast zu existieren. Werden die Master mit iber 100 Mastplat-
zen betrachtet, haben 85 % dieser Gruppe an einem Arbeitskreis Interesse. Bei den
Erzeugern mit 50 — 99 Mastplatzen sind es 65 %.

Inhalt eines Arbeitskreises
Grafik 1.5.1.31

Inhalt eines Arbeitskreises Schweinemast
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Gewlnschte Schwerpunkte von Arbeitskreisen sind Betriebsbegehungen und Semi-
nare. Ein betriebswirtschaftlicher Beratungsansatz steht an dritter Stelle.

Neben den in der Grafik genannten Inhalten wurden in der offenen Frage nach sons-
tigen Leistungen folgende Inhalte genannt:

Internationaler und Uberregionaler Erfahrungsaustausch, Infos zur Marktentwicklung
und Absatzmoglichkeiten, Homoéopathie, Flutterung und Stallbau.
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Was darf ein Arbeitskreis kosten?

33 Master halten Kosten von 0 bis 900 Euro fir angemessen. Der Durchschnitt der
Master ware bereit 115 Euro zu zahlen. Die Grélkenklasse mit Uber 100 Mastplatzen
(n=10) ware bereit 205 Euro zu zahlen.

Anmerkung des Verfassers: Fur diesen Betrag ist keine Betriebszweigauswertung
anzufertigen. Ein Infofax plus 2 Begehungen pro Jahr und zwei Tagesseminare wur-
den sich fur diesen Betrag einrichten lassen.
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1.5.2 Interviews mit 22 Ferkelerzeugern

Zusammenfassung der Interviews mit den Ferkelerzeugern

Befragt wurden 22 Ferkelerzeuger mit 393 Sauenplatzen aus 8 Bundeslandern. Nur
6 Betriebe werden als Einzelunternehmen, 3 als Personengesellschaft und 13 als jur.
Person gefuhrt. Alle Betriebe gehdren einem Anbauverband an.

Nur zwei der 22 Betriebe haben seit 2001 umgestellt.

77 % der Befragten bewirtschaften einen Betrieb unter 100 ha LN. Der durchschnittli-
che Betrieb bewirtschaftet 79,4 ha LN und hat 17,8 Sauenplatze. Er erzeugte knapp
300 Ferkel in 2001 und dehnte die Sauenhaltung um rund 15 % in 2002 aus. Bis
2005 wollen die Betriebe weiter auf fast 28 Sauen pro Betrieb aufstocken.

Der Ackerbau dominiert, der Grunlandanteil betragt 43,3 %. Die Rinderhaltung spielt
eine grol3e Rolle im Betrieb, die Ferkelerzeugung nur eine wesentlich geringere. Der
GV-Besatz pro ha liegt bei 55 GV pro 100 ha.

9 Betriebe sind ausschliellich Sauenhalter, 13 Betriebe praktizieren sowohl die Fer-
kelerzeugung und als auch die Mast (59%).

Wurden im Jahr 2001 durchschnittlich 292 Ferkel pro Betrieb (pro Sau 16,36 Ferkel
und Jahr) erzeugt, waren es 2002 318 Ferkel pro Betrieb (15,56 Ferkel pro Sau und
Jahr), was einem Zuwachs von knapp 9 % entsprach.

Die Gruppe zwischen 50 — 100 ha will bis 2005 die Herden mehr als verdoppeln.
Neben der Erhéhung der Sauenzahl pro Betrieb wollen die Erzeuger auch eine héhe-
re Leistung (16,6 Ferkel pro Sau und Jahr) erzielen. Dies fuhrt zu einer durchschnitt-
lichen Ferkelproduktion von 461 Stlick pro Betrieb, eine Steigerung gegentiber 2001
um knapp 58 %.

Ob diese Aufstockung auch zum gegenwartigen Zeitpunkt (Januar 2004) noch geau-
Rert wirde, ist nicht klar abzuschatzen, da die Absatzkrise bei den Mastschweinen
einen wesentlich niedrigeren Bedarf an Okoferkel nach sich zieht.

Die Gesamtanzahl der o6kologischen Sauenhalter wird fur 2001 vom Verfasser auf
500 — 550 Betriebe geschatzt. 2002 waren es 550 — 600 Sauenhalter mit 7000 pro-
duktiven dkologischen Sauen.

Als besonders marktrelevante Betriebe werden vom Verfasser Ferkelerzeuger mit
mehr als 9 Sauenplatzen bezeichnet. Diese rund 200 - 250 Betriebe haben in der
Untersuchung durchschnittlich 27,5 Sauenplatze (13 interviewte Betriebe) und pro-
duzieren 91 % aller 6kologischen Ferkel (100 = ca. 100 - 105.000 Stlck in 2001).
2002 haben die Interviewten ihre Produktion um ca. 9 % ausgedehnt. Hochgerechnet
auf die Gesamtproduzenten (ca. 550 - 600 Betriebe) wurden rund 115 — 120.000
Ferkel erzeugt. Bei einer Erzeugung von fast 150.000 Okomastschweinen lag die
Okoferkelquote bei ca. 75 %.

Erwartet wird vom Verfasser in 2003 ein Rickgang um 20.000 Mastschweine auf
125. — 130.000 Mastschweine und fur 2004 auf unter 100.000 Mastschweine. (siehe
Teil 2: Betriebszweigauswertung).

In 2003 wurden bundesweit nur rund 100.000 Ferkel produziert, weil die Leistung der
Sauen (siehe Auswertung BZA-Sauen) im Durchschnitt auf 13,1 Ferkel pro Sau und
Jahr gesunken ist. Die Okoferkelversorgung ist demnach Anfang 2004 zu 100 % ge-
geben.

Fir 2004 ist nicht mehr mit einer Ausdehnung der Sauenhaltung (Es stellen zwar
noch vereinzelt Betriebe um, jedoch stellen auch kleinere Ferkelerzeuger ihre Sau-
enhaltung ein!) zu rechnen, aber die Leistungen konnten wieder auf 16,5 Ferkel pro
Sau und Jahr ansteigen. Danach waren bei 350 produktiven Betrieben und durch-
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schnittlich 20 Sauen pro Betrieb mit 115.000 Okoferkeln zu rechnen, was jedoch eine
Uberproduktion von rund 15 % bedeuten wiirde.

Bei den Mutterrassen dominiert die DL-Sau mit 55 % (16 % in Kreuzungen). Duroc-
Kreuzungen sind mit 15 % (inkl. Hulsenberger) zu finden und aussterbende Rassen
(Bentheimer, Angler Sattelschwein, Schwabisch-Hallisch) mit immerhin 25 %.

In den Betrieben wird die kiuinstliche Besamung nur mit 25,5 % eingesetzt. Der Na-
tursprung hat eine Uberragende Bedeutung. Fast 83 % der Kreuzungen bestehen
aus der Vaterlinie Pietrain. Einfachkreuzungen kommen mit 69 % vor.

82 % der Ferkelerzeuger hat mit mindestens einer Krankheit zu kdmpfen.

Durchfall, Rotlauf, MMA wurden als die wichtigsten Krankheiten genannt, die i.d.R.
nur vereinzelt vorkommen.

Die Stallhaltung auf planbefestigtem Boden ist die gangige Haltungsform. Nur ein
Betrieb hat Teile der Stalle als Teilspaltenstalle. 18 % der Interviewten betreiben
ganz (4 Betriebe) oder teilweise eine Freilandhaltung.

Silage und frisches Gras stellen das Uberwiegende Raufutter dar. Nur ein Betrieb gibt
an, dass er ausschlie3lich Stroh futtert.

44 % der Ferkelerzeuger haben Mehrraumlaufstalle, also starker strukturierte Syste-
me. Drei Betriebe haben noch Kastenstande. 13 Betriebe nutzen als Abferkelbuchten
einfache Einraumbuchten mit freiem Abferkeln und Ferkelnest, vier haben die Ferkel-
sauen in Hutten untergebracht.

In 77 % der Betriebe sind Auslaufe eingerichtet, allerdings meistens nicht fur die fer-
kelfihrenden Sauen. In einem Betrieb sind Teilspalten in den Auslaufen vorhanden.
In knapp 41 % der Betriebe ist eine Uberdachung mit durchschnittlich 52 % Uberda-
chungsflache eingebaut. Die Auslaufe werden zu 18 % eingestreut. Duschen fir die
Sauen gibt es in keinem der Betriebe.

41 % der Betriebe hat eine Ausnahmegenehmigung fur die Haltungsform, weil die
Auslaufe zu klein oder nicht vorhanden sind. In 9 von diesen Betrieben wurden in
Investitionen im Stall in H6he von knapp 362 € pro Sauenplatz getatigt. In den Aus-
laufbereich wurden von 8 Betrieben rund 228 € pro Platz investiert.

12 Betriebe entmisten mit Hand und Schubkarre, zwei davon aber auch noch mit
dem Hoftrac. Ein Betrieb nutzt einen Schieber, der Rest nimmt den Schlepper mit
Frontladerschaufel oder dem Hoftrac.

Leistungsdaten

Die Zahl der lebend geborenen Ferkel pro Sau und Jahr im Jahr 2001 wird mit
durchschnittlich 19,79 Stick angegeben. Die Zahl der abgesetzten Ferkel pro Sau
und Jahr im Jahr 2001 wird mit durchschnittlich 16,51 Stuck angegeben. Die Zahl
der aufgezogenen Ferkel pro Sau und Jahr im Jahr 2001 wird mit durchschnittlich
16,33 Stuck angegeben. Diese Zahl entspricht in etwa der gesamten erzeugten Fer-
kel dividiert durch die Anzahl der Sauen (gewogenes Mittel 16,59 Stlick pro Sau und
Jahr) im Jahr 2001. 87,6 % aller Ferkel wurden in 2002 immer Uber die gleichen Ab-
nehmer abgesetzt, wobei die Ferkelerzeuger ab 30 Sauenplatze 56,5 % der Ge-
samtmenge lieferten. Uber Erzeugergemeinschaften wurden nur 6,49 % der Ferkel,
vor allem von den kleineren Erzeugern verkauft. Uber 60 % aller Ferkel erzeugte die
groldte Erzeugergruppe mit mehr als 29 Sauen (23,5 % der Betriebe). Die kleinste
Erzeugergruppe zwischen 3 — 10 Sauenplatze, 41 % der Sauenhalter, produzieren
knapp 9 % aller Ferkel. Die besten Preise werden von den Stammmastern (70 — 95 €
netto/Ferkel) gezahlt. Kostendeckend sind die Preise i. d. R. nicht( siehe BZA)! 80 %
der Ferkelerzeuger sehen keine Anderungen der Haltungs- und Arbeitskosten! 50 %
aber bei den Futterkosten!
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Auswertung der Interviews

Es wurden insgesamt 22 Ferkelerzeuger aus 8 Bundeslandern in der Zeit von Okto-
ber 2002 bis Januar 2003 interviewt.

Herkunft der Adressen
Grafik 1.5.2.1

Herkunft der Adressen (n = 22)
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Die Verbande haben Uber 90 % der Adressen zur Verfligung gestellt.

Verteilung der Befragten nach Bundesldandern

Tabelle 1.5.2.1
Anzahl Betriebe Sauenplatze
Bayern 3 73
Baden-Wiirtemberg 4 80
Hessen 5 61
Niedersachsen 3 61
Saarland 0 0
Schleswig-Holstein 1 3
Nordrhein-Westfalen 4 75
Rheinland-Pfalz 0 0
Brandenburg 0 0
Mecklenburg-Vorpommern 0 0
Sachsen 1 20
Thiiringen 0 0
Sachsen-Anhalt 1 20
Summe 22 393

22 Ferkelerzeuger aus 8 Bundeslandern haben an den Interviews teilgenommen.
Nicht in allen Bundeslandern konnten Interviewpartner gewonnen werden.

Eine aktuelle Statistik aus dem Jahr 2002/2003 Uber die Anzahl der Ferkelerzeuger
und Sauenplatze in den einzelnen Bundeslandern kann nicht dargestellt werden, da
die Referate Okologischer Landbau der Landwirtschaftsministerien in den einzelnen
Bundeslandern bis auf zwei Lander diese Daten nicht erfasst haben.

Die folgende Grafik 1.5.2.2 zeigt die Verteilung der Befragten nach Prozentwerten:
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Grafik 1.5.2.2
Verteilung der Sauenplatze nach Bundeslandern
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Deutlich werden die Strukturen in den Landern: Die Sauenhalter haben gleiche
DurchschnittsgroRen. Die Verteilung nach Betrieben deutet an, dass in den ostdeut-
schen Bundeslandern nur wenige (Anm. d. V: groRere Sauenbestande) vorhanden
sind. Diese reichen jedoch nicht aus, um die Master dort mit Okoferkeln zu versor-
gen.

Verbandszugehorigkeit
Grafik 1.5.2.3

Verteilung der Befragten nach Verbanden

5% (n=22)
0% 0%
0% -
5% O Bioland
M Naturland
“N O Demeter
OGaa

54% M Biopark
O Eu-Bio
18% M Bioland/Naturland
0

O Biokreis

)90% der Betriebe gehdren nur 3 Verbanden an: Bioland, Naturland und Demeter.
Auffallend ist die deutliche Dominanz des Bioland-Verbandes.
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Umstellungsjahr der Betriebe

Grafik 1.5.2.4
Verteilung nach dem Umstellungsjahr
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Nur zwei der 22 Betriebe haben seit 2001 umgestellt.

Gesamtumstellung
Alle Betriebe haben ihre Betriebe komplett umgestelit.

Erwerbs- und Unternehmensformen

Grafik 1.5.2.5
Verteilung Erwerbs- und Unternehmensform
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Bei den 22 Betrieben handelt es sich zu Uber 80 % um Haupterwerbsbetriebe. Nur 6
Betriebe werden als Einzelunternehmen, 3 als Personengesellschaft und 13 als jur.
Person gefuhrt. Letztere Betriebe sind oft Behinderteneinrichtungen mit kleinen Sau-
enherden und intensiver Betreuung (Handarbeit).
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Verteilung der Betriebe nach GroRenklassen

Teil 1: Interviews

@ Anzahl Betriebe
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Grafik 1.5.2.6
Verteilung nach GroRenklasse Flache (n=22)
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Gesamtdurchs
chnitt

77 % der Befragten bewirtschaften einen Betrieb unter 100 ha LN.

Verteilung nach Flache

Grafik 1.5.2.7
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Der durchschnittliche Betrieb bewirtschaftet 79,4 ha.

Strukturdaten des Durchschnittsbetriebes (n =22)

Tabelle 1.5.2.2

LN Gesamtdurchschnitt
Anzahl Betriebe 22
% der Interviewten 100,00
LN ha 79,39
Sauenplatze 2001 17,86
Sauenplatze 2002 20,41
Sauenplatze 2005 27,91
AF ha 41,47
Ackerfutterbau ha 7,25
Getreide ha 31,07
Hackfrucht ha 3,09
Griinland ha 34,37
Rinderhaltung RGV 43,36
Schweine-GV 11,05
Gefliigel-GV 0,61
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Der durchschnittliche Betrieb in der Befragung hat 17,8 Sauenplatze bei 73 ha LN.

Er erzeugte knapp 300 Ferkel in 2001 und dehnte die Sauenhaltung um rund 15 % in
2002 aus.

Bis 2005 wollen die Betriebe weiter auf fast 28 Sauen pro Betrieb aufstocken.

Der Ackerbau dominiert, der Grunlandanteil betragt 43,3 %.

Die Rinderhaltung spielt eine grol3e Rolle im Betrieb, die Ferkelerzeugung hat eine
wesentlich geringere Bedeutung. Der GV-Besatz pro ha liegt bei 55 GV pro 100 ha.

Verteilung der Betriebe nach Flachengruppen

Grafik 1.5.2.8
Flachenverteilung (n=22)
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Auffallig ist der hohe Anteil des Griinlandes bei der Gruppe zwischen 101 - 200 ha
LN. Bei den anderen Groliengruppen dominiert der Ackerbau.

Ackerland
Grafik 1.5.2.9
Flachenverteilung Ackerland (n=22)
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Der Getreideanbau dominiert im Ackerbau. Hackfruchtanbau existiert in allen Gro-
Rengruppen.
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Viehhaltung
Grafik 1.5.2.10

Strukturdaten Tierhaltung (n= 22)
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Die Rinderhaltung dominiert in allen GréoRengruppen.

Spezialisierung Mast- und Ferkelerzeugung
9 Betriebe sind ausschliellich Sauenhalter, 13 Betriebe praktizieren sowohl die Fer-
kelerzeugung als auch die Mast (59%).

Verteilung Sauenplatze nach GroBenklasse Flache (n = 22)
Grafik 1.5.2.11
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Insgesamt sind die Bestande als klein zu bezeichnen. Die HerdengroRen liegen rela-
tiv nahe beieinander. Alle GréRengruppen wollen wachsen.

Wurden im Jahr 2001 durchschnittlich 292 Ferkel pro Betrieb (pro Sau 16,36 Ferkel
und Jahr) erzeugt, waren es 2002 318 Ferkel pro Betrieb (15,56 Ferkel pro Sau und
Jahr). Dies entspricht einem Zuwachs von knapp 9 %.

Ausblick ins Jahr 2005

Die Gruppe zwischen 50 — 100 ha will bis 2005 die Herdengréle mehr als verdop-
peln.

Neben der Erhéhung der Sauenzahl pro Betrieb wollen die Erzeuger auch eine héhe-
re Leistung (16,6 Ferkel pro Sau und Jahr) erzielen. Dies wurde zu einer durch-
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schnittlichen Ferkelproduktion von 461 Stlck pro Betrieb flhren, einer Steigerung
gegenuber 2001 um knapp 58 %.

Ob dieser Aufstockungswunsch auch zum gegenwartigen Zeitpunkt (Januar 2004)
noch geaulert wurde, ist nicht klar abzuschatzen, da die Absatzkrise bei den Mast-
schweinen einen wesentlich niedrigeren Bedarf an Okoferkeln nach sich zieht. Gro-
Rere Ferkelerzeuger verkaufen einen Teil der Ferkel z. Z. Uberregional mit nicht kos-
tendeckenden Preisen.

GroRenklassen nach Sauenplatzen
Grafik 1.5.2.12

Anteil der Ferkelerzeuger nach Sauenplatzen
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Mehr als Zweidrittel der Erzeuger hat unter 30 Sauen in der Herde. Kein Betrieb hat
Uber 100 Sauen. Der Verfasser schatzt fur das Jahr 2003 die Anzahl der Sauenher-
den mit Gber 100 Sauen im gesamten Land auf maximal 5 — 7 Betriebe.

Grafik 1.5.2.13

Sauenplatze nach GroRengruppe Sauenplatze
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Aussagen zur Gesamtstruktur der 6kologischen Ferkelerzeugung:

Die hier dargestellte Stichprobe sollte nur Ferkelerzeuger mit mindestens 3 Sau-
enplatzen und mind. 5 % aller Ferkelerzeuger erfassen, um eine Hochrechnung auf
die Gesamtzahl der Ferkelerzeuger vornehmen zu durfen. Der Verfasser geht davon
aus, dass zwischen 5 — 6 % der Ferkelerzeuger mit mehr als 2 Sauen auch tatsach-
lich erfasst wurden.

Laut ZMP (ZMP, 2003: Okomarkt Jahrbuch 2003,S. 196) gab es 6850 Oko-Sauen zu
einem Stichtag in 2001. (Die Daten dazu wurden von den Kontrollstellen bereitge-
stellt!). Dies ist ein Anteil von 0,27 % des gesamten Sauenbestandes in Deutschland.
(Die Zahlen aus der Landwirtschaftszahlung 1999, Okologischer Landbau, sind sehr
wahrscheinlich aufgrund methodischer Mangel nicht korrekt: Darin wurden 687 Be-
triebe mit 10704 Sauen ausgewiesen. Diese Anzahl Sauen scheint zu hoch gegriffen.
Es handelt sich vermutlich zum Teil um konventionelle Tiere.

Die Gesamtanzahl der 6kologischen Sauenhalter in 2001 wird vom Verfasser auf 500
- 550 Betriebe geschatzt. Fur 2002 (11) muss mit 550 — 600 6kologische Sauenhalter
und 9200 Sauen (ca. 7800 standig produzierende Sauen) gerechnet werden. . Der
Verfasser geht jedoch davon aus, dass nur 7000 Sauen tatsachlich als Okosauen in
den Betrieben standen, da ein kleiner Teil der Betriebe die Schweinehaltung als kon-
ventionelle Betriebseinheit fuhrt.

Leider bringt die neue Landwirtschaftszahlung, die in 2003 stattgefunden hat, keine
eindeutigen Zahlen zur 6kologischen Schweinehaltung. Die vorlaufigen Daten geben
rund 800 Sauenhalter mit 14500 Sauen (inkl. Zuchtlaufer) an. Diese Zahlen beinhal-
ten auch die Sauen der konventionellen Betriebseinheiten, da sich dies bei Statistik
nicht herausnehmen lasst. Auch konnten Uber die Landwirtschaftsministerien der
Bundeslander keine konkreten Zahlen beschafft werden.

Die Betriebe unter 3 Sauenplatze haben nur eine marginale Bedeutung. Es handelt
sich vermutlich um EU-Bio-Betriebe, die fur die Direktvermarktung eine oder zwei
Sauen halten und die eigenen Ferkel masten (ca. 50 - 100 Betriebe).

Als besonders marktrelevante Betriecbe werden vom Verfasser Ferkelerzeuger mit
mehr als 10 Sauenplatzen erachtet. Diese rund 200 — 250 Betriebe haben in der Un-
tersuchung durchschnittlich 27,5 Sauenplatze (13 interviewte Betriebe) und produzie-
ren 91 % aller 6kologischen Ferkel (ca. 100.000 - 105.000 Stuck in 2001). Weitere 5 -
10.000 Ferkel werden von den restlichen Betrieben mit weniger als 10 Sauen er-
zeugt. Daraus ergeben sich rund 80 % der benétigten Oko-Ferkel fir die Mast.

2002 haben die Interviewten ihre Produktion um ca. 9 % ausgedehnt, ca. 50 neue
Okologische Sauenhalter (Daten von den Kontrollstellen!) sind hinzugekommen.
Hochgerechnet auf die Gesamtproduzenten (ca. 550 - 600 Betriebe) wurden rund
115.000 — 120.000 Ferkel erzeugt. Bei einer Erzeugung von fast 150.000 Okomast-
schweinen lag die Okoferkelquote bei ca. 75 %.

Mitte 2002 kam es jedoch schon zu Absatzschwierigkeiten bei den Mastschweinen,

die i. d. R. zu verlangerten Mastzeiten und teilweise auch konventionellen Verkaufen
gefuhrt haben. (siehe Teil 2:Betriebszweigauswertung)
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Im gesamten Verlauf 2003 verscharfte sich die Situation, so dass ein Teil der Master
teilweise oder auch ganz aus der Oko-Mast ausgestiegen ist. Erwartet wird vom Ver-
fasser in 2003 ein Ruckgang um 20.000 Mastschweine auf 125.000 — 130.000 Mast-
schweine und fur 2004 auf unter 100.000 Mastschweine. (siehe Teil 2: Betriebs-
zweigauswertung).

Ende 2003 kam es bei einzelnen westdeutschen Ferkelerzeugern schon zu Absatz-
schwierigkeiten, obwohl seit Ende August 2003 eine normale Mast praktisch nur
noch mit Okoferkeln méglich war (Mindestens 180 Tage als Okotiere halten!)
Trotzdem konnten in Ostdeutschland Ende August 2003 nicht gentigend Okoferkel
aus Deutschland fur die groBen Master beschafft werden. Dénische Oko-
Ferkelerzeuger haben dort eine Licke geschlossen, vor allem, weil die geforderten
Mengen pro Einstallung in der Region nicht beschafft werden konnten. Mittlerweile
werden fur die betroffene Gruppe auch grof3ere konventionelle Ferkelbetriebe umge-
stellt, um eine Eigenversorgung zu etablieren.

In 2003 konnten bundesweit nur rund 100.000 Ferkel produziert worden sein, weil die
Leistung der Sauen (siehe Auswertung BZA-Sauen) im Durchschnitt auf 13,1 Ferkel
pro Sau und Jahr gesunken war. Die Okoferkelversorgung ist demnach Anfang 2004
entsprechend dem Ruckgang in der Mast zu 100 % gegeben.

Fir 2004 ist nicht mehr mit einer Ausdehnung der Sauenhaltung zu rechnen (Es
stellen zwar noch vereinzelt Betriebe um, jedoch stellen auch kleinere Ferkelerzeu-
ger ihre Sauenhaltung ein!). Wenn aber die Leistungen durch entsprechende Mal}-
nahmen auf 16,5 Ferkel pro Sau und Jahr ansteigen wirden, waren bei 350 produk-
tiven Betrieben und durchschnittlich 20 Sauen pro Betrieb mit 115.000 Okoferkeln zu
rechnen. Das entsprache jedoch einer Uberproduktion von rund 15 %.

Um dieser Uberproduktion und damit hohen Verlusten durch konventionelle Verkaufe
zu entgehen, sollten die Ferkelerzeuger mit ihren Ferkel- und Mastschweineabneh-
mern Uber die Marktentwicklung beraten und evt. die Sauenzahl zu reduzieren.

Vermehrung

Bei der Frage nach dem Zuchtziel beim Mastferkel wurde ein sehr hoher Mager-
fleischanteil von fast 56 % angegeben. Nur die Vitalitdt wurde haufig als weiteres
Zuchtziel genannt.

In den Betrieben (n=22) wird die kiinstliche Besamung nur mit 25,5 % eingesetzt.
Der Natursprung hat eine sehr grol3e Bedeutung.

Die Eigenremontierung von Zuchttieren fir die Vermehrung wird mit knapp 50 %
angegeben, d. h. 50 % der Zuchttiere werden zugekauft, 50 % werden aus eigenen,
leistungsstarken Sauen in Reinzucht oder Einfachkreuzung selbst nachgezogen.

Zuchtziel der Elterntiere

13 Betriebe haben ihre Zuchtziele genannt:

- gute Muttereigenschaften: ruhig, fruchtbar, hohe Wurfzahl, gleichmaRige Wirfe,
gute Milchleistung, vital, gute Brunstanzeichen

- Fundament: stabil, groRrahmig, gute Bemuskelung

- Organismus: gute Futterverwertung, langlebig, stressstabil, robust

- Sozialisierung: gruppentauglich, menschenvertraglich

- Schlachtkorper: gute Fleischbeschaffenheit
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Genetik
Grafik 1.5.2.14

Genetiken der Muttersauen (21 Sauenhalter)
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Bei den Mutterrassen dominiert die DL-Sau mit 55 % (16 % in Kreuzungen). Duroc-
Kreuzungen sind mit 15 % (inkl. Hulsenberger) zu finden und gefahrdete Rassen
(Bentheimer, Angler Sattelschwein, Schwabisch-Hallisch) mit immerhin 25 %.

Grafik 1.5.2.15

Kreuzungsvarianten von 21 Sauenhaltern
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Fast 83 % der Kreuzungen bestehen aus der Vaterlinie Pietrain.

Einfachkreuzungen kommen mit 69 % vor.
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Impfungen

Die Halfte der Befragten mit 15 Nennungen geben an, dass sie die Sauen gegen
Rotlauf (4), Parvo (4) und gegen Colidurchfalle (3) impfen. Einzelne weitere Nennun-
gen sind Aujeszky-, PRRS-, SMEDI- und Schnuffelkrankheitimpfungen. Drei Betriebe
impfen gegen zwei bzw. drei Krankheiten.

27 % der Befragten (9 Nennungen) impfen die Ferkel gegen Mykoplasmen (6). Wei-
tere Impfungen als Einzelnennung sind PRRS, Rotlauf und SMEDI.

Krankheiten und Behandlungen
Grafik 1.5.2.16

wichtigste Krankheiten (18 Betriebe) in %

O Husten

® Rotlauf

O Endoparasiten

O Verlust d. Erdrucken
B Durchfall

oMMA

M sonstige

82 % der Ferkelerzeuger haben mit mindestens einer Krankheit im Bestand zu kamp-
fen. Durchfall, Rotlauf, MMA wurden als die wichtigsten Krankheiten genannt, die
i.d.R. nur vereinzelt vorkommen. Nur in zwei Fallen tritt MMA und Durchfall immer
wieder auf.
Vier Ferkelerzeuger (18 %) setzen homdopathische Mittel gegen Durchfall, MMA und
Husten ein.

Bei 45 % der Befragten tritt auch ofter eine zweite Krankheit mit grol3er Bedeutung
auf. Husten und Gelenkerkrankungen der Sauen treten hier starker hervor. Aber
auch Rotlauf taucht wieder als Krankheit auf. Husten und MMA treten bei zwei Be-
trieben immer wieder auf.

Grafik 1.5.2.17

2. Krankheit (10 Betriebe)

0 O Husten
30 30 M Rotlauf
O SMEDI
OMMA
% 0 B Durchfall
‘> 10 O Gelenkentziindungen
20 10 M sonstige

BLE-Projekt 020E175 47



Rainer Loser, Die Okoberater Teil 1: Interviews

6 Betriebe nennen noch eine Krankheit, die haufiger oder vereinzelt in dritter Priori-
tat auftritt:
Panaritium, MMA, Husten, Parasiten, Fruchtbarkeitsstorungen und Fieberinfektionen.

Haltung

Tabelle 1.5.2. 3

Haltungsformen Anzahl
Stallhaltung 18
Freilandhaltung 4
Huttenhaltung auf Beton 1
Vollspalten 0
Teilspalten 1
Schragmist 0
planbefestigter Boden 18

Die Stallhaltung auf planbefestigtem Boden ist die gangige Haltungsform. Nur ein
Betrieb fuhrt Teile der Stalle mit Teilspaltenbdden. 18 % der Interviewten betreiben
ganz (4 Betriebe) oder teilweise eine Freilandhaltung.

Strohbedarf
Tabelle 1.5.2.4
Anzahl
Ferkeler-
Strohbedarf pro erz. Mastschwein % zeuger
Einstreustufe < 6 dt Stroh 18 3
Einstreustufe 6 - 12 dt Stroh 41 7
Einstreustufe> 12 41 7
n=17

41 % der Ferkelerzeuger geben an, dass sie pro Sau und Jahr mehr als 12 dt Stroh
verbrauchen.

Grundfuttereinsatz
Grafik 1.5.2.18

Grundfuttereinsatz (n = 21)

1
g O

@ Raufutter nur Stroh
3 & W Raufutter Frischgras
16 O Raufutter Silage

0O Raufutter Hackfrucht
B Raufutter Heu
O Raufutter Sonstiges

15

Silage und frisches Gras stellen das Uberwiegende Raufutter dar. Nur ein Betrieb gibt
an, dass er ausschlielich Stroh futtert.
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Futterungssysteme

Die Trogfutterung im Einzelfressstand fur die leeren und tragenden Sauen ist Stan-
dard in den Ferkelerzeugerbetrieben. Dennoch nutzen 23 % der Betriebe auch Au-
tomaten.

Die trockene Futterung im Trog oder Automat dominiert mit 95 %.

Brei- und Trockenfutterautomaten sind jeweils zur Halfte vorhanden.

Haltungssysteme

56 % der Betriebe nutzt einfache Einraumlaufstalle, 44 % Mehrraumlaufstalle, also

starker strukturierte Systeme. Drei Betriebe haben noch Kastenstande. 13 Betriebe
nutzen als Abferkelbuchten einfache Einraumbuchten mit freiem Abferkeln und Fer-
kelnest, vier haben die Ferkelsauen in Hutten untergebraucht. Zwei Betriebe nutzen
eine Dreiflachenbucht (FAT Il-Bucht).

Auslaufe

In 77 % der Betriebe sind Auslaufe eingerichtet, allerdings meistens nicht fur die fer-
kelfihrenden Sauen. In einem Betrieb sind Teilspalten in den Auslaufen vorhanden.
In knapp 41 % der Betriebe ist eine Uberdachung mit durchschnittlich 52 % Uberda-
chungsflache eingebaut. Die Auslaufe werden zu 18 % eingestreut. Duschen fir die
Sauen gibt es in keinem der Betriebe.

Ausnahmegenehmigung Haltung

41 % der Betriebe haben eine Ausnahmegenehmigung fir die Haltungsform, weil die
Auslaufe zu klein oder nicht vorhanden sind. In diesen Betrieben werden in den
nachsten Jahren Investitionen fallig werden. Ein Betrieb nutzt noch Nasenringe ge-
gen das Wuhlen (Freilandbetrieb), ein anderer den Kastenstand.

Investitionen 2000 bis 2002

Investitionen im Stall wurden von 9 Betrieben in Hoéhe von knapp 362 € pro Sau-
enplatz getatigt. In den Auslaufbereich wurden von 8 Betrieben rund 228 € pro Platz
investiert.

Entmistungsverfahren

12 Betriebe entmisten mit Hand und Schubkarre, zwei davon zusatzlich noch mit
dem Hoftrac. Ein Betrieb nutzt einen Schieber, der Rest nimmt den Schlepper mit
dem Frontladerschaufel oder den Hoftrac. Handische und maschinelle Entmistungs-
verfahren halten sich annahernd die Waage.

Leistungsdaten

Die Zahl der lebend geborenen Ferkel pro Sau und Jahr im Jahr 2001 wird mit
durchschnittlich 19,79 Stlick angegeben.

Die Zahl der abgesetzten Ferkel pro Sau und Jahr im Jahr 2001 wird mit durch-
schnittlich 16,51 Stick angegeben.

Die Zahl der aufgezogenen Ferkel pro Sau und Jahr im Jahr wird mit durchschnitt-
lich 16,33 Stick angegeben. Diese Zahl entspricht in etwa der gesamten erzeugten
Ferkel dividiert durch die Anzahl der Sauen (gewogenes Mittel 16,59 Stluck pro Sau
und Jahr) im Jahr 2001.

Die Remontierungsrate wird von den Befragten (n=9) mit durchschnittlich 22 % an-
gegeben. Dieser Wert muss allerdings bezweifelt werden: Er wirde eine Nutzungs-
dauer von fast 5 Jahren bedeuten. Bei den BZA-Ferkelerzeugern hatte der Durch-
schnitt der Betriebe einen Wert von 28,4 % bei recht schlechten Leistungen.
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Abnehmerstrukturen

Tabelle 1.5.2.5
Verteilung der Ferkel-Verkaufe in % nach Anzahl der Sauenplédtze und Ab-
nehmern in 2002

<10 | 10-29 | >30
Sauenplatze (SP) SP SP SP | Summen
Anzahl Betriebe 7 6 4 17
% der Betriebe 4118 | 35,29 23,53 | 100,00
EZG 2,53 3,96 0 6,49
Konv. Verm. 0,85 0 0 0,85
immer gleicher B. 5,26 25,81 56,56 87,63
stindig wechselnd 0,32 0,66 4,05 5,03
Summen 8,96 30,43 60,61 100

Summe Ferkel : 4831 Stiick
61 Betriebe mit 25 Abnehmernennungen

Die obige Tabelle gibt Aufschluss Uber die Absatzwege der Erzeuger:

87,6 % aller Ferkel wurden in 2002 immer uber die gleichen Abnehmer abgesetzt,
wobei die Ferkelerzeuger ab 30 Sauenplatze 56,5 % der Gesamtmenge lieferten.
Uber Erzeugergemeinschaften wurden nur 6,49 %, vor allem von den kleineren Er-
zeugern verkauft.

Konventionell wurden < 1 %, ausschliefdlich von der kleinsten Grof3engruppe, abge-
setzt.

Wechselnde Abnehmer bedienten vor allem die grofdte Erzeugergruppe, wenn auch
nur in kleinem Umfang (4 %).

Grafik 1.5.2.19

Gesamterzeugung nach Sauenplatzen (n=17)
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Uber 60 % aller Ferkel erzeugte die groRte Erzeugergruppe mit mehr als 29 Sauen
(23,5 % der Betriebe). Die kleinste Ferkelerzeugergruppe, 41 % der Sauenhalter,
produzieren knapp 9 % aller Ferkel.

Die folgenden beiden Grafiken 1.5.2.20 und .21 zeigen die Verteilung der Mast-
schweine an die jeweiligen Abnehmer:

Grafik 1.5.2.20
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Anzahl Ferkel an Abnehmer pro Jahr in 2002
(17 Betriebe, 25 Nennungen)
=
N E’ 300 281
& € 250 -
=5 5 O Stiick Ferkel an
Lc 00 Abnehmer pro Jahr
= 5§ 150 1104
W E 100 | 48,5 .Anzahl
=5 50 ,:I 3 20,45 15 5 Abnehmernennungen
C C
N © 0 —
(= . .
< Q  FE 8 o
w A £ 2 2o
g8 HO IS
- 0 7 )
> 3

3 Erzeuger liefern durchschnittlich 104 Ferkel pro Jahr an ihre Erzeugergemein-
schaft. Durchschnittlich 281 Ferkel werden von 15 Sauenhaltern an immer gleiche
Master pro Jahr geliefert. Nur 2 Erzeuger haben durchschnittlich 20 Ferkel konventi-
onell abgesetzt. An standig wechselnde Master wurden durchschnittlich 48,5 Ferkel
von 5 Betrieben geliefert.

Grafik 1.5.2.21

Verteilung nach Sauenplatzen und Abnehmer
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Die grolien Ferkelerzeuger haben feste Lieferbeziehungen zu den Mastern. Fast 90
% aller Ferkel gehen immer an die gleichen Master.

Preise
Auswertbare Preise konnten nur bei drei Gruppen zusammengetragen werden:
Tabelle 1.5.2. 6

Abnehmer Preise € netto pro Ferkel
konv. Verm. (3 Betriebe) 47,33
immer gleicher B. (13 B.) 79,31
standig wechselnd (6 B.) 75,67

Der Abstand zu den konventionellen Preisen fallt deutlich aus. Die besten Preise
werden von den Stammmastern (70 — 95 €/Ferkel) gezahlt. Kostendeckend sind die
Preise i. d. R. nicht ( siehe BZA)!

Zu den Preisen der EZGs wurden keine Angaben gemacht.
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Erstaunlich fallt die Bewertung zur Zufriedenheit mit den Preisen aus:
Grafik 1.5.2.22

Zufriedenheit mit den Preisen (n=22)
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Note

Noten von 1 — 5 (1 = sehr zufrieden, 5 = Uberhaupt nicht zufrieden)

Die Absatzwege mit den geringsten Preisen haben die besten Noten erhalten.
Die meisten Betriebe, die auch regelmafig ihre Master bedienen, sind gerade noch
zufrieden. Die beiden anderen Gruppen haben entweder keine Kenntnisse der
Marktpreise oder sind nur froh, ihre Ferkel irgendwo untergebracht zu haben.

Preisbildung

Nur 10 Betriebe haben die Frage nach den Preisverhandlungen beantwortet:
Durchschnittlich alle 10 Monate (6 — 12 Monate) werden die Preise ausgehandelt. 2
Betriebe erhalten einen konventionellen Preis plus Aufschlag. Die EZG verhandelt
nur in einem Fall. Ein Erzeuger erhalt einen Okobasispreis plus einen Qualitatsauf-
schlag.

Anforderungen an die Qualitédten

Als einzigste Anforderung wurde das Gewicht von 25 — 30 kg genannt. In Einzelfallen
wurden bestimmte Kreuzungen genannt. Wunsch nach Pi-Vater, spielt PINN eine
Rolle?

Futterkostenentwicklung seit Mitte 2001

Von 20 Betrieben stellen 8 Betriebe keine Anderung der Futterkosten fest, 10 Erzeu-
ger (50 %) stellen eine Erhéhung der Futterkosten von 6 € pro Sau (2 — 15 € pro
Sau) fest (Dieser Wert muss angezweifelt werden, da er nur ca. 1 % der Futterkosten
einer Sau bedeuten wirde. Eine solch genaue Auswertung ist mit Sicherheit in den
Betrieben nicht gegeben!!) . Zwei Betriebe stellen geringe Kostensenkungen pro Sau
und Jahr fest.
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Arbeitszeitentwicklung seit Mitte 2001 )
Von 21 Antworten stellen 16 Erzeuger (76 %) keine Anderung des Arbeitsaufwandes
fest. Alle anderen Erzeuger meinen, der Arbeitsaufwand ware gestiegen.

Entwicklung der Haltungskosten seit Mitte 2001
Von 20 Antworten stellen 80 % keine Anderung der Haltungskosten fest. Knapp 20 %
der Befragten meint, die Haltungskosten waren gestiegen.

Umfang des Arbeitseinsatzes

Der Arbeitszeiteinsatz in der Ferkelerzeugung wird im Vergleich zum gesamten Ar-
beitseinsatz als mittelmaRig bezeichnet (Note 2,85, wobei 1 = sehr hoch, 5 = sehr
gering bedeutet, n = 20).

Arbeitseinsatz und Wirtschaftlichkeit

Auf die Frage, ob der Arbeitseinsatz in einem angemessenen Verhaltnis zum wirt-
schaftlichen Ergebnis steht, antworteten 79 % der Befragten (n = 14) mit Ja!

Die Befragten, die diese Frage verneinten, gehort zur Gruppe mit unter 30 Sau-
enplatzen.

Leistungsfahigkeit
Grafik 1.5.2.23
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Die Ferkelerzeuger schatzen ihre Leistungen als befriedigend ein. Es gibt keinen Er-
zeuger, der von sich behauptet, sehr gut zu sein. 40 % der Erzeuger meint ausrei-
chende Leistungen zu erbringen.
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Notwendige Verbesserungen bei den Rahmenbedingungen
Grafik 1.5.2.24

Vorschlage Verbesserungen
(n=64, 17 Erzeuger)

Oko-EU
Férderung von -VO
Investitionen

Betriebsberatung H H
S T

——

ONPLOHCOONN~

Gesetze/VOs®

C#rdarung der Beratung |_|
oono ]

Anzahl Nennungen

Umstellungspro
gramme

Oko-Kontrolle

Werbung flr

Okoprodukte

Absatzmallnah
Kaufmotivation |
der ‘

Abnehmerstrukt
uren
Forderung von

Auffallend bei den Nennungen ist, dass keine weiteren Umstellungsprogramme an-
geboten werden sollten. Wesentliche Verbesserungen wunschen sich die Erzeuger
bei der Anderung der Oko-EU-VO und bei der Investitionsférderung der artgerechten
Tierhaltung. An erster Stelle steht - wie auch bei den Mastern - die Verbesserung der
Kaufmotivation der Verbraucher.

Sonstige Nennungen bei Vorschlagen fir Verbesserungen:

Betriebsorganisation: hoher burokratischer Aufwand bei Antragen und
Forderung

Einzelnennungen zur EU-VO: Anforderungen sollten gesenkt werden:
Saugezeit verklrzen,
Nasenringe erlauben
keine Auslaufverpflichtung flr sdugende Sauen
Auslauf bei Altstallen nicht immer moglich, daher
Dauerausnahmegenehmigung

Bei der offenen Frage (n=16) , Was hat dabei die hdchste Prioritat?* (nur Merkmale
mit 3 Nennungen!) werden genannt:

- Verbrauchernachfrage (5),

- Verbraucheraufklarung (4)

- Senkung der Anforderungen der Sauenhaltung nach der EU-VO (4).

Dies entspricht auch der Verteilung der Einzelnennungen in der obigen Grafik.

Die Erzeuger stellen also nicht ihre direkte Férderung in den Vordergrund, sondern
die Anerkennung ihrer Leistung durch den Einkauf der Verbraucher.

Forschungsbedarf

Auf die offene Frage (n=17) nach dem Bedarf fir Forschung werden die folgenden
Aussagen getroffen:

- Zucht mit 7 Nennungen (Remontierung, zluchterische Bearbeitung alter Rassen)
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- Fatterung mit 6 Nennungen (Eiweillkomponenten, 100 % Biofutterung)
- Stallhaltungssysteme mit 2 Nennungen (Heizsysteme)
- Gesundheit mit 2 Nennungen (Vorsorge und Homdopathie).

Darlber hinaus wird gefordert:
- Forschungen im Zuchtbereich
- Anpassung an die Haltungsbedingungen
- Robuste Genetiken bei hohen Leistungen
- Remontierungsverfahren bei kleinen Populationen.
- Die optimierte Futterung scheint ebenfalls ein wichtiges Feld fur die Erzeuger zu
sein, ebenso das (individuelle) Stallhaltungssystem, besonders im Abferkelbereich.

Anderungswiinsche

Auf die Frage ,Was muss sich bei der Jungsauenbeschaffung verandern?“ (n=10)
wurde geantwortet bzw. festgestellt, dass zu wenige dkologische Jungsauenanbieter
(n=5) existieren, daher der konv. Jungsauenzukauf umfangreicher (n=2) als gemaf
EU-VO mdglich (zuldssig max. 20 %) sein sollte bzw. die Eigenremontierung (n=1)
verbessert werden muss. Weiterhin wird der nicht bekannte Gesundheitsstatus der
zugekauften Jungsauen (n=1) bemangelt. Einem Erzeuger sind die Jungsauen zu
teuer.

Frage ,Was muss sich bei der Futterbeschaffung verandern?“ (n=11) wurde geant-

wortet :

- Verbesserung der Verfugbarkeit von EiweiRkomponenten bei 100 % Biofutterung
(n=4)

- Regionale Verfugbarkeit der Futtermittel (n=2)

- Verbesserung der Futtermittelqualitat von Fertigfutter

Je ein Erzeuger mdchte Futtermitteluntersuchungen als Standard, einen Herkunfts-
nachweis der Futtermittel und eine Verpflichtung des Futterzukaufes nur von Ver-
bandsmitgliedern.

Veranderungsbedarf im Absatzbereich
Grafik 1.5.2. 25
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1 = sehr wichtig, 3 = kaum Bedeutung, 5 = vdllig unbedeutend
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Am wichtigsten sind den Erzeugern eine bessere Abnahmelogistik und eine kontinu-
ierliche Abnahme ihrer Ferkel, wahrend ein preisabhangiger Qualitatsparameter die
niedrigste Bedeutung hat. Mit den Preisen sind anscheinend die meisten Erzeuger
zufrieden.

Mussen sich die Produktionsabsprachen mit der EZG andern?

Insgesamt 16 Nennungen wurden abgegeben, danach halt sich ,ja“ (9 Nennungen)
und ,nein“ (7 Nennungen) ziemlich die Waage, d. h. die eine Halfte der Mitglieder ist
mit der Absprache zufrieden, die andere Halfte unzufrieden. Es deutet sich an, dass
innerhalb der Erzeugergemeinschaften unterschiedliche ,Rangordnungen® existieren.

Gibt es eine Gefahrdung der Produktion?

Auf diese Frage antworten 74 % der Erzeuger (n= 19) mit ,ja“. Die Grunde (Mehr-
fachnennungen, nur Merkmale ab 2 Nennungen aufgefuhrt) werden benannt

- 100 % Biofutterung (n=2)

- Seuchen (n= 2)

- Preisdruck durch Ausdehnung des Okolandbaus (n=2)

- Ruckgang der Kaufkraft und Nachfrage (n=2)

Die Zukunft der okologischen Ferkelerzeugung

Grafik 1.5.2.26

Wie beurteilen Sie die Zukunft der 6kologischen
Ferkelerzeugung?
(22 Ferkelerzeuger)

O positiv
B negativ

1
ja)
2> O positive und negative
13 Entwicklung.

Okein klarer Trend
erkennbar

Die Optimisten Uberwiegen deutlich!

Die Optimisten (13) nennen folgende Grlinde fur ihre Sichtweise:
- Der Markt fiir Okoferkel baut sich auf!

- Es stellen wenig Sauenhalter um!

- Die Oko-Sauenhaltung wird anerkannt!

- Die 6kologische Ferkelerzeugung zeigt Erfolge!

- Gesunde Nahrungsmittel sind im Kommen!

Zusammengefasst werden bei den zwei Pessimisten (Ferkelerzeuger 30 — 49 Sau-
enplatzen) folgende Grinde, die sich teilweise wiederholen, genannt:

- Mastschweineabsatz geht zurtck!

- Gefahr der Anpassung an konv. Strukturen (Massentierhaltung, GrofRstruktu-
ren)!
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Beratungsbedarf
Grafik 1.5.2.27

Beratungsbedarf (16 Ferkelerzeuger,31 Nennungen)

O Zucht
B Kraftfutter
O Grundfutter

2 3 03 O Haltung
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3 O Arbeitswirtschaft
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7 B 5 O Absatz
3 B Qualitat

B Betriebsmanagement

Die Gesundheit der Bestande ist den Erzeugern am wichtigsten. Knapp ein Drittel
des Bedarfes bezieht sich auf Futterungsfragen, wahrend die Anpassung an die EU-
VO und das Betriebsmanagement keine Rolle in der Beratung zu spielen scheint!

Interesse an einem fachlich orientierten Arbeitskreis
Grafik 1.5.2.28

Interesse an einem Arbeitskreis
(22 Ferkelerzeuger)

Frage nicht
gestellt
14%

=00
° 59%

Insgesamt scheint bei dem Uberwiegenden Teil ein Interesse an Arbeitskreisen zur
Okologischen Ferkelerzeugung zu existieren. Werden die Ferkelerzeuger mit Uber 10
Sauenplatzen betrachtet, haben 11 von 13 Erzeugern oder 85 % dieser Gruppe Inte-
resse an einem Arbeitskreis.
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Inhalt eines Arbeitskreises
Grafik 1.5.2.29

Inhalte eines AKs Sauenhalter
(14 Betriebe, 35 Nennungen)

Betriebszweig

auswertung
o)
Rundschreiben 14% O Betriebszweigauswertung
31% ‘ V @ Begehungen
7 'Begehungen O Seminare
26%
Intranet 6 Olntranet
9% Seminare B Rundschreiben

20%

Gewunschte Schwerpunkte von Arbeitskreisen sind Rundschreiben, Betriebsbege-
hungen und Seminare.

Neben den in der Grafik genannten Inhalten wurden in der offenen Frage nach sons-
tigen Leistungen folgende Inhalte genannt:

Personlicher Austausch (Stammtisch) mehrmals im Jahr.

Was darf ein AK kosten?

8 Ferkelerzeuger halten Kosten von 0 bis 600 Euro fir angemessen.

Der Durchschnitt der Master ware bereit 200 Euro zu zahlen.

Pro Sau sind sie bereit, durchschnittlich 15 € zu zahlen.

Anmerkung des Verfassers: Fur diesen Betrag ist keine Betriebszweigauswertung
anzufertigen. Ein Infofax plus 2 Begehungen pro Jahr und zwei Tagesseminare wir-
den sich fur diesen Betrag einrichten lassen.

BLE-Projekt 020E175 58



ZMP Teil 1: Interviews

1.5.3 Interviews mit 36 6kologischen Direktvermarktern

Zusammenfassung

36 Betriebsleiter von Okologisch wirtschaftenden Betrieben, die ihre Mastschweine
auch direkt vermarkten, haben sich bereitgefunden, im Rahmen des bearbeiteten
Forschungsprojektes ein intensives Telefoninterview mitzumachen. Da die
Kooperationsbereitschaft nicht sehr grol3 war, konnten nicht in allen Bundeslandern
Oko-Betriebe interviewt werden. Die Verteilung der befragten Betriebe auf das
Bundesgebiet kann auch nicht als reprasentativ angesehen werden.

Im Hinblick auf die Grolienverteilung der Betriebe reprasentierten die interviewten
Erzeuger jedoch recht gut die strukturelle Verteilung in Deutschland. So hatten 60 %
der befragten Betriebe eine Jahresproduktion von weniger als 50 Mastschweinen.
Nach den Daten des Statistischen Bundesamtes lag der Anteil der Oko-Betriebe in
1999 mit weniger als 50 Mastschweinen in Deutschland bei 50 %. 30 % der
befragten Betriebe vermarkteten zwischen 55 und 250 Mastschweinen pro Jahr. Der
korrespondierende Wert aus der Agrarstrukturerhebung vom Jahr 2001 lag bei ca. 40
%. Betriebe mit mehr als 250 Mastschweinen pro Jahr haben einen Anteil von ca. 10
% in Deutschland, dem Anteil, mit welchem diese Betriebe auch in der Befragung
vertreten waren.

Ca. 22 % der Betriebe betreiben schon uber 10 Jahre eine Direktvermarktung. Die
restlichen Betriebe sind seit weniger als 10 Jahren im Geschéaft. 80 % dieser Betriebe
haben einen Hofladen.

Entsprechend den Ergebnissen der Befragung werden ca. 90 % der Mastschweine
nicht auf dem eigenen Hof bzw. einem eigenen Schlachtraum geschlachtet. Die
Weiterverarbeitung der Schlachttiere lassen die Direktvermarkter im Lohn erledigen.
Der Arbeitskrafteeinsatz konzentriert sich zu ca. 60 % auf den Verkauf bzw. die
Vermarktung der Tiere. Alle vorangegangenen Arbeiten wie Schlachtung und
Zerlegung (ca. 10 %) bzw. die Verarbeitung (20 %) nehmen wesentlich weniger
Arbeitszeit in Anspruch. Nur ca. 20 % der Betriebe nehmen bei diesen Arbeiten keine
Fremdleistungen in Anspruch. Die Verarbeitung richtet sich zu 80 % nach den
Verbandsrichtlinien und nur zu 15 % nach den EU-Richtlinien. 33 % der befragten
Betriebe gaben an, auch konventionelle Zutaten bei der Weiterverarbeitung zu
verwenden.

Mit knapp 50.000 Euro wird am meisten in die Schlachtung und Zerlegung investiert.
In den Verkauf wird mit ca. 30.000 Euro am wenigsten investiert, aber der grofite Teil
der Betriebe, 70-80 %, haben in diesen Bereich in den letzten Jahren investiert. Die
Hohe der Investitionssumme korreliert sehr stark mit der GroRe der Mastkapazitat.
So verdoppelte sich die Investitionssumme im Durchschnitt beim Ubergang von der
unteren in die nachst hohere Klasse.

Mit zunehmender Mastkapazitat steigt auch der Umsatzanteil der mit dem Verkauf
von Oko-Schweinefleisch erzielt wird an. Bis zu einem Durchschnittwert von 60 %
des Umsatzes wird mit Schweinefleisch erzielt (251 - 500 Mastschweine). Aber die
Vielfaltigkeit des Angebotes an sonstigen Fleischarten verringert sich auch mit
zunehmender Betriebsgrofde. Ab einer Mastschweineproduktion von 251 Tieren pro
Jahr beschrankt sich das Fleischangebot auf Schweine- und teilweise auch
Rindfleisch.

Das klnftige Wachstumspotential bis zum Jahr 2005 wird von den kleineren
Betrieben (< 50 Stuck pro Jahr) mit + 10 % eher verhalten eingeschatzt. Die mittleren
BetriebsgroRen mit 50 - 250 Mastschweinen pro Jahr schatzen das Potential schon
auf 40 %.
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Die Umsatze werden zu 70 % durch den Verkauf von frischen Fleisch- und
Wurstwaren generiert.

Die Kalkulation der Umsatze erfolgt zu Uber 40 % durch eine Orientierung an der
Konkurrenz (Direktvermarkterkollegen, Metzger, Bio-Laden). Zu jeweils 10 - 15 %
finden Kostenkalkulationen, Preismodelle mit Bio-Zuschlagen auf konventionelle
Preise und Orientierungen an ZMP-Preisnotierungen u.a. statt. Nur zum Teil kdnnen
die festgesetzten Preise auch realisiert werden. Es wurde die Tendenz beobachtet,
dass die Verbraucher zunehmend preissensibler geworden sind und die
Mehrzahlungsbereitschaft fiir Oko-Ware abgenommen hat.

Fir die kiinftige Entwicklung des Oko-Schweinefleischmarktes wurde vor allem die
Verbraucheraufklarung und  offentiche  Bewerbung von  Oko-Produkten
herausgestellt. Anschlielend hieran wurde besonders die Verbesserung der
Investitionsforderung in  der Direktvermarktung und die Foérderung von
Absatzmalinahmen genannt.

Forschungs- und Entwicklungsbedarf wurde bei der Auswirkung verschiedener
Haltungssysteme auf die Fleischqualitat, der Entwicklung regionaler Strukturen und
der Offentlichkeitsarbeit gesehen.
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Auswertung der Interviews

Im Rahmen des o0.g. Projektes wurden u.a. 36 landwirtschaftliche Betriebe interviewt,
die Mastschweine auch Uuber die hofeigene Direktvermarktung absetzen. Die
Verteilung der befragten Betriebe kann der Tabelle 1.5.3.1 enthommen werden.
(Wenn nicht anders gekennzeichnet, beantworteten alle 36 Betriebe die jeweilige
Frage. Wenn bei einer Frage nicht alle Betriebe eine verwertbare Antwort geben
konnten, ist die Anzahl der Antworten anhand der Angabe z.B. n=29 abzulesen.)

Tabelle 1.5.3.1: Verteilung der befragten Betriebe
Bundesland Anzahl der Betriebe
Schleswig-Holstein 2

Niedersachsen

Mecklenburg-Vorpommern

Brandenburg

Nordrhein-\Westfalen
Rheinland Pfalz
Saarland

Hessen

Sachsen

Bayern

WO = NN O |W N |~

Baden-Wirtemberg
Summe

w
»

*Aufgrund der sich ergebenden Schwierigkeit, dass von den angesprochenen
Verbanden und Organisationen nicht ausreichend Adressmaterial zur Verfligung
gestellt werden konnte und auch die Bereitschaft der angeschriebenen Betriebe, sich
an der Befragung zu beteiligen, sehr gering ausfiel, war es nicht maoglich, eine
reprasentative Auswahl an Interviewpartnern zu finden. So konnte in einigen
Bundeslandern kein Interviewpartner gefunden werden. Die Adressen wurden z. T
uber die Verbande und z. T. uUber Direktvermarkterlisten aus dem Internet
(Schweinefleisch bzw. Fleisch-Direktvermarkter) beschafft.

GroRenverteilung der Betriebe

Die Uberwiegende Mehrheit der befragten Betriebe (61 %) hatte einen
Produktionsumfang von weniger als 50 Mastschweinen pro Jahr. 28 % der Betriebe
vermarkten 50-250 Tier pro Jahr. Lediglich 3 Betriebe oder 8 % der befragten
Erzeuger haben ein Absatzvolumen von 250-500 Mastschweinen pro Jahr und nur
ein Betrieb kam auf einen Vermarktungsumfang von tber 500 Mastschweine pro
Jahr.

Schlachtung

Schlachtung und Zerlegung

Nur 11% der befragten Betriebe verfigen Uber einen eigenen Schlacht- und
Zerlegeraum, dass heildt, diese schlachten und zerlegen ihre Tiere auf dem eigenen
Betrieb.
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Weitere 8 % zerlegen die Tiere selbst, lassen sie aber nicht auf dem eigenen Betrieb
schlachten.

Eine eigene Verarbeitung, dass heif’t, die Produktion von Fleisch- und Wurstwaren
findet bei 17 % der Unternehmen statt. 80% der befragten Direktvermarkter lassen
ihre Produkte im Lohn verarbeiten. Da sich diese Verarbeitungsarbeiten auf alle
BetriebsgroRenklassen unspezifisch verteilen, konnte keine eindeutige Zuordnung zu
der BetriebsgrofRe festgestellt werden.

Einsatz von Fremdleistungen

In Tabelle 1.5.3.2 sind die Formen bzw. Kombinationen der Fremdleistungen, welche
von den einzelnen Betrieben in Anspruch genommen werden dargestellt.

Ca. 22% der befragten Betriebe nehmen keine Fremdleistungen in Anspruch, knapp
16 % der Betriebe lassen zwar schlachten, zerlegen aber danach selber. Die
restlichen Betriebe lassen sowohl die Schlachtung wie auch die Zerlegung durch
Fremdarbeitskrafte erledigen.

Die Kombination Schlachtung, Zerlegung und Verarbeitung als Fremdleistung nutzen
44 % der Betriebe. Nur einer der befragten Betriebe lasst durch Fremdarbeitskrafte
sowohl schlachten, zerlegen, verarbeiten als auch verkaufen.

Es wird ersichtlich, dass das Schlachten, Zerlegen und die Verarbeitung bevorzugt
an fremde Fachkrafte abgegeben wird.

Tabelle 1.5.3.2: Fremdleistungen (n=25)

Anzahl der Anzahl der
Fremdleistungen Betriebe Betriebe in %
Schlachten, Zerlegen, Verarbeitung, Verkauf 1 4
Schlachten, Zerlegen, Verarbeitung 11 44
Schlachten, Zerlegen, Verkauf 1 4
Schlachten, Zerlegen 7 28
Schlachten 4 16
Verarbeitung 1 4

Welche Schlachtmethode wird angewendet?

Auf diese Frage hin gaben 30% der Interviewten an, dass eine Betdubung durch eine
Elektrozange stattfindet, danach abstechen und ausbluten. 14% gaben an, dass eine
Betaubung durch Bolzenschuss hervorgerufen wird, dann abstechen, ausbluten.
Uber die Halfte der Befragten (55%) konnten keine Angaben zu dieser Frage
machen, bzw. wussten es nicht.

Ist eine streBRschonende Schlachtung moglich?

Wie aus Tabelle 1.5.3.3 hervorgeht, konnte diese Frage von 83% der Interviewten
mit Ja beantwortet werden. 14% konnten keine Angabe zu dieser Frage machen. Die
Frage mit Nein beantworteten lediglich 3% der Interviewten.

Bei der Frage nach konkreten MaRnahmen, um eine stressschonende Schlachtung
zu erzielen, wurden Ruhebuchten mit Einstreu und Wasser von 37% der Befragten
befurwortet. 44% der Interviewpartner konnte diese Frage nicht beantworten.
Ahnliche Ergebnisse brachten die Fragen nach dem Vermeiden ansteigender
Treibwege und der Frage nach dem liegenden Ausbluten. Die Einzelbetaubung
wurde dabei von den meisten Befragten als eine gute Mdglichkeit genannt.
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Tabelle 1.5.3.3: Ist eine stressschonende Schlachtung moglich? (n=36)

Antwort JA Antwort NEIN Weil} nicht
In % In % In %
Insq‘zj gliilrr:’_? stressschonende Schlachtung 83 3 14
Ruhebuchten mit Einstreu und Wasser 37 19 44
Keine ansteigenden Treibwege 28 22 50
Einzelbetdubung 53 8 39
Liegendes Ausbluten 22 28 50

Auf die Frage nach weiteren Kriterien fur eine stressschonende Schlachtung wurden
von den Betriebsleitern folgende Punkte genannt:

6 x Schlachtung auf dem eigenen Hof

5 x schnelle Schlachtung, bzw. kurze Wege

3 x die Tiere werden einen Tag vor der Schlachtung zum Schlachthof gebracht
2 x keine Ausntuchterung, Futterung mit eigenem Futter auf dem Schlachthof

2 x der Landwirt begleitet die Schweine direkt zur Schlachtung

Verarbeitung

Nach welchen Richtlinien verarbeiten Sie Fleisch- und Wurstwaren?

Drei der befragten Betriebe (8%) konnten zu dieser Frage keine Angaben machen
bzw. vermarkten lhre Produkte konventionell.

Von 78% der interviewten Direktvermarkter werden Fleisch- und Wurstwaren nach
Verbandsrichtlinien verarbeitet. Der Anteil der Betriebe, welche nach den EU -
Richtlinien verarbeiten, ist mit 14% deutlich geringer.

Tabelle1.5.3.4: Verarbeitungsrichtlinien fir Schweinefleisch (n=36)

Verarbeitungsrichtlinien Anzahl der Betriebe Anteil der Betriebe in %
EU 5 14
\Verband 28 78
keine Angaben 3 8

Was setzen Sie an konventionellen Zutaten ein?

Tabelle 1.5.3.5 zeigt, dass etwa 33 % der befragten Betriebe auch zugelassene
konventionelle Zutaten bei der Verarbeitung von Schweinefleisch verwenden.
Nitritpokelsalz/Salpeter wird von 16% der interviewten Direktvermarkter eingesetzt.
Phosphate fur die Wurstherstellung nutzen 6%. Sonstige konventionelle Erzeugnisse
werden von 11% der Betriebe genutzt. Hierzu zahlen: Gewurze, Darme, Citrat und
Salpeter. 67% der Direktvermarkter setzen keine konventionellen Zutaten ein.
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Tabelle1.5.3.5: Einsatz konventionellen Zutaten bei der Fleischverarbeitung (n=36)

Was setzen Sie an konventionellen Anzahl der Betriebe Anzahl der Betriebe in %
Erzeugnissen ein?

Phosphate 2 6
Nitritpdkelsalz/Salpeter 6 16

Sonstiges 4 11

Kein Einsatz von konventionellen 24 67
Erzeugnissen

Investitionen

Wann und wie hoch waren die Investitionen fur lhre Direktvermarktung im
tierischen Bereich?

Grafik 1.5.3.1 zeigt die durchschnittliche Investitionssumme (inkl. Eigenleistung
abzgl. der Investitionsforderung) in die Direktvermarktung. Investitionen in die
Schlachtung und die Zerlegung liegen im Mittel mit knapp 50.000 Euro am hdchsten.
Dem Bereich Verarbeitung kommen ca. 38.000 Euro an Investitionen zu. Im
Durchschnitt sind die Investitionen in den Verkauf mit knapp 30.000 Euro am
geringsten, wobei allerdings vorrangig in diesen Verkaufsbereich investiert wurde. 70
- 80 % der befragten Betriebe investierten in den Verkauf wahrend Investitionen fur
die Schlachtung (allerdings nur Betriebe mit einer Produktionszahl von mehr als 50
Schweinen/Jahr) und die Verarbeitung ca. 50 % der Betriebe vornahmen. Am
seltensten wurde mit ca. 30 % der Betriebe in die Zerlegung investiert. Die
Investitionssummen korrelieren deutlich mit der GroRe der Mastkapazitaten. So
verdoppelt sich die Investitionssumme im Mittel, bei allen Investitionsbereichen, beim
Ubergang von der unteren zur nachst hoheren Klasse (< 50 Mastschweine/Jahr; 50-
250; 251-500; >500).

Grafik 1.5.3.1: Durchschnittliche Investitionen in die Direktvermarktung (n=32)

Durchschnittliche Investionen in die Direktvermarktung
Verkauf : ]
% Verarbeitung | )
o |
@  Zerlegung | ]
Schlachtung 1 : ]
Q Q Q Q Q Q Q
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N v o3 W “ ©
Angaben in Euro

In Grafik 1.5.3.2 ist die Anzahl der Investitionen in einzelne Bereiche der
Direktvermarktung nach Jahren dargestellt. Es wird deutlich, dass jeweils in den
Jahren 1994/95 und 2001 (Bio-Boom durch BSE-Krise) verstarkt in fast alle Bereiche
investiert wurde. Investitionen in dem Bereich Vermarktung hatten 1998 ihren
Hohepunkt.

BLE-Projekt 020E175 64



ZMP Teil 1: Interviews

Grafik 1.5.3.2: Zeitpunkt der Investitionen in einzelne Bereiche der Direktvermarktung
(n=32)

Zeitpunkt der Investitionen in die Direktvermarktung
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Vermarktung

Wie lange vermarkten Sie schon selbst?

In Grafik 1.5.3.3 ist der Zeitpunkt des Einstieges der Betriebe in die
Direktvermarktung dargestellt. 8 Betriebe, dass entspricht 22% der befragten
Direktvermarkter, betreiben bereits seit Uber 10 Jahren ihre Direktvermarktung,
wahrend die Ubrigen 78% (28 Betriebe) erst innerhalb der letzten 10 Jahre mit der
Direktvermarktung von Schweinefleisch begonnen haben. In den Jahren 1992 bis
2000 sind durchschnittlich 3 Betriebe/dJahr neu in die Direktvermarktung
eingestiegen. Seit 2001 ist, mit jahrlich nur einem neuen Betrieb, ein Rickgang des
Zuwachses zu verzeichnen. Da gerade in diesen Jahren, vor allem im Jahr 2001, ein
starkes Wachstum der Produktion wie auch der Nachfrage stattfand, muld dieses
unerwartete und schwer nachvollziehbare Ergebnis der Befragung als Sonderfall
betrachtet werden.

Grafik 1.5.3.3: Einstieg der Betriebe in die Direktvermarktung (n=36)

Einstieg in die Direktvermarktung

Anzahl der Betriebe
N

i 000

SEERLE SRS

vor 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002
1992

Jahre
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Vermarktungsstrukturen

Die Vermarktungsformen der einzelnen Direktvermarkter sind in Tabelle 1.5.3.6 im
Uberblick dargestellt.

Insgesamt fuhren 80% der befragten Betriebe einen Hofladen. 5% vermarkten ihre
Produkte Uber einen Marktstand. Die anderen 15% vertreiben ihre Produkte nur auf
Bestellung, durch Selbstabholung bzw. Auslieferung oder in Zusammenarbeit mit
einem benachbarten Hofladen.

Fast 50% derer, welche einen Hofladen fuhren, vermarkten ausschlieB3lich hiertber.
Die anderen Betriebe nutzen Kombinationen, wie z.B. Hofladen und Filialen 3%,
Hofladen und Marktstand 28% oder Hofladen, Marktstand und Gastronomie 10%. Die
Vermarktung Uber einen Hofladen sowie die Kombination Hofladen und Marktstand
konnen als haufigste Vermarktungsform betrachtet werden.

Tabelle 1.5.3.6 : Vermarktungsformen der Direktvermarkter (n=36)

Vermarktung liber Anzahl der Betriebe
Nur Hofladen 14
Hofladen und Filialen 1

Hofladen und Marktstand 8
Hofladen, Marktstand und Gastronomie 3

Hofladen und Gastronomie 2
Hofladen, Gastronomie und Filiale 1

Hofladen insgesamt 29

Nur Marktstand 2

Auf Bestellung oder benachbarter Hofladen 5

Anteil der Oko-Schweinevermarktung am Gesamtumsatz in der
Direktvermarktung

Der Anteil des Umsatzes mit Oko-Schweinefleisch am Gesamtumsatz in der
Direktvermarktung ist in Grafik 5 dargestellt. Bei 30 % der interviewten
Direktvermarkter liegt der Anteil der Oko-Schweine am Gesamtumsatz bei 10%. Bei
70 % aller befragten Betriebe macht die Oko-Schweinefleischvermarktung bis zu
50% vom Gesamtumsatz aus.

Bei 30 % der befragten Direktvermarkter liegt dieser Anteil zwischen 70 und 100 %.
Diese Betriebe vermarkten ab Hof also nahezu ausschlieRlich Oko-Schweinefleisch.
Die kleineren Mastbetriebe (< 50 Mastschweine/Jahr) erwirtschaften etwa 36 % ihres
Direktvermarktungsumsatzes mit Schweinefleisch. Eine Klasse hoher (50 - 250)
werden schon Uber 40 % und bei einer BetriebsgrofRe von 250 - 500 Mastschweinen
pro Jahr schon 60 % der Umsatze auf dem Hof mit dem Verkauf von Schweinefleisch
erzielt. Dies zeigt, dass Betriebe die Oko-Schweine masten, einen durchaus
beachtlichen Umsatzanteil im Direktabsatz durch den Verkauf von Schweinefleisch
erzielen.
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Grafik 1.5.3.4: Anteil des Schweinefleischverkaufs am Gesamtumsatz in der
Direktvermarktung in Prozent. (n=28)
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Wie viele Schweine beziehen sie pro Jahr neben lhren Mastschweinen noch
von anderen Oko-Erzeugern?

Nur etwa 11% der befragten Direktvermarkter beziehen zusatzlich zu den eigenen
Mastschweinen Tiere von anderen okologisch wirtschaftenden Betrieben. 89%
vermarkten lediglich ihre eigenen Mastschweine.

Der durchschnittliche Zukauf an Mastschweinen pro Betrieb ist Tabelle 7 zu
entnehmen. Lediglich in der Grdlkenklasse von 251-500 Masttieren werden
nennenswerte Zukaufe getatigt.

Tabelle 1.5.3.7: Vermarktungsumfang und Zukauf (n=36)

GroBRenklasse |Vermarktungsumfang Zukauf von
Mastschweine/Jahr, {Jahr Mastschweinen
<50 16,5 6
50 - 250 118,8 7
251 - 500 356,7 50
> 500 800 0

Tabelle 1.5.3.7 ist zu entnehmen, dass die Mastbetriebe mit einer Mastleistung von
bis zu 250 Tieren pro Jahr uberwiegend den Absatz aus der eigenen Erzeugung
decken, wahrend Mastbetriebe mit einer Mastleistung von uUber 251 Tieren doch
einen nicht unbedeutenden Anteil der Vermarktungsmenge auch zukaufen. Aber
auch in der kleinsten Klasse werden bis zu einem Drittel der vermarkteten Schweine
zugekauft. Immerhin werden im Schnitt der interviewten Betriebe ca. 15 % der
bendtigten Mastschweine fur die eigene Vermarktung zugekauft. Da sich bei der
Grollenklasse > 500 nur ein Betrieb befand, kann dessen Angabe nicht flr eine
grobe Einschatzung des Zukaufs in dieser GroRenklasse gewertet werden.

Was fur Tierarten werden noch in der Direktvermarktung abgesetzt?

Uber 80% der befragten Betriebe vermarkten neben Schweinefleisch auch noch
andere Fleischarten (Rindfleisch, Geflugelfleisch, Schaffleisch).

Von den Betrieben, welche zusatzliche Fleischarten Uber ihre Direktvermarktung
verkaufen, kommen die Tiere bei 81% der Betriebe aus eigener Aufzucht. 19% der
Betriebe kaufen die Tiere zu. In der Tabelle 8 ist die durchschnittliche Anzahl der
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vermarkteten Tiere nach den GroRenklassen dargestellt. Es fallt auf, dass die
grolReren Mastbetriebe sehr wenige Angaben zur Vermarktung weiterer Tierarten
gemacht haben. Die intensivere Schweinemast auf diesen Betrieben lasst vermutlich
keine weitere Diversifizierung nach Tierarten zu. Mittlere Mastbetriebe mit bis zu 250
Masttieren pro Jahr dagegen bieten noch eine Reihe weiterer Tierarten an und
haben damit ein deutlich vielfaltigeres Fleischangebot.

Tabelle 1.5.3.8: Vermarktete Tierarten nach Betriebsgro3enklassen

Grolenklasse Rinder Geflugel Schafe
erz. MS/J. Stick/J. Stuck/J. Stuck/J.
<50 9 300 65
50 - 250 20 1250 95
251 - 500 45 } .
> 500 - - -

Wie viele Schlachtschweine werden Sie voraussichtlich fur die
Direktvermarktung im Jahr 2005 brauchen?
Tabelle 1.5.3.9: Vermarktungsumfang 2002 und 2005

Grollenklasse | Vermarktungsumfang | Vermarktungsumfang | Veranderung in %
2002 (Schweine/Jahr) | 2005 (Schweine/Jahr)
<50 17 19 12 %
50 - 250 121 173 43 %
251 - 500 273 300 10 %
> 500 800 800 0 %

Voraussichtlich werden im Jahr 2005 etwa 10 % mehr Schweine vermarktet werden,
betrachtet man die BetriebsgroRenklassen mit weniger als 50 und 251-500
Masttieren pro Jahr. Die mittleren BetriebsgroRen mit 50 - 250 Masttieren pro Jahr
schatzen dagegen das Wachstumspotential mit iber 40 % deutlich positiver ein. Die
grolken Mastbetriebe dagegen sehen keine Veranderungen, wohl auch, da hier fur
zusatzliche Mastkapazitaten grolRere Investitionssummen bendtigt wirden, die
niemand in einer Phase der wirtschaftlichen Stagnation bereit ist einzusetzen.

Wie verteilen sich die Umsatzanteile lhres Produktsortimentes in % vom Oko-
Umsatz mit Fleisch und Wurstwaren?

In Grafik 1.5.3.5 sind die Umsatzanteile des Produktsortimentes in % am Umsatz der
okologisch erzeugten Fleisch- und Wurstwaren dargestellt. Es zeigt sich deutlich,
dass frische Fleisch- und Wurstwaren mit knapp 70% Umsatzanteil die grofte
Produktgruppe bilden. Die nachstgrofldte Produktgruppe mit 21% bildet die Lohn-
Zerlegung- und Verarbeitung, gefolgt von Tiefkihlware mit 8,5%. frische
Convienience- und andere Produkte fallen mengenmafig mit 0,9% bzw. 0,4% bei
den Direktvermarktern nicht ins Gewicht.
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Grafik 1.5.3.5: Umsatzanteile des Produktsortimentes (n=23)

Nach welcher Methode kalkulieren Sie ihre Verkaufspreise?

Auf die Frage nach der Kalkulation der Verkaufspreise antworteten 44% der
befragten Betriebe, dass eine Orientierung an der Konkurrenz (Direktvermarkter-
kollegen bzw. Metzger, Bio-Laden), teilweise in Absprache mit diesen, stattfindet. Die
Preisbildung aufgrund einer eigenen Kostenkalkulation erfolgt bei 17% der Betriebe.
Eine Orientierung an konventionellen Preisen plus einem festen Aufschlag - von
durchschnittlich 1 Euro - wird von 11% der Direktvermarkter realisiert. Weitere 11%
orientieren sich an den Preisnotierungen der ZMP. Eine Kalkulation aufgrund von
Grol3handelspreisen (z.B. Naturkost Elkershausen) plus einen Aufschlag von 10%
bis 15% praktizieren 8% der Befragten. 5,5% kalkulieren lhre Preise ,pi mal
Daumen®.

Weitere genannte Kalkulationsmethoden (jeweils einmal genannt = 2,7%) sind: die
Orientierung an der Kulmbacher Oko-Wurst Kalkulation, das Nutzen der ZMP
Kalkulationshilfe bzw. das Abschatzen eines der Kundschaft maximal zumutbaren
Preises. Ein Betrieb machte keine Angabe zu dieser Frage.

Koénnen Sie lhre kalkulierten Preise beim Abnehmer durchsetzen?

83% der Befragten (d.h. 30 Betriebe) kdnnen lhre Preise bei den Abnehmern
durchsetzen. Nicht immer durchsetzbar sind die kalkulierten Preise bei etwa 11% der
befragten Betriebe. Ein haufig genannter Grund sind die hohen Preisabstande zu
konventioneller Ware bzw. die mangelnde Nachfrage. Die Ansicht, dass das Fleisch
beim Bauern billiger als im Handel sein musste und nicht teurer, wurde ebenfalls als
Grund far nicht durchsetzbare Preise genannt. 6% der Betriebe kodnnen ihre
kalkulierten Preise nur teilweise realisieren. Einige Betriebe sahen eine Tendenz hin
zu einer schwieriger werdenden Vermarktungssituation. Die Mehrzahlungs-
bereitschaft der Kunden scheint nach Ansicht einiger Direktvermarkter zu sinken.

Wie zufrieden waren Sie mit dem Umsatz im Jahr 2001?

In Grafik 1.5.3.6 ist die Zufriedenheit der Direktvermarkter mit dem Umsatz nach
verschiedenen Absatzwegen dargestellt.
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Mit dem Umsatz im Hofladen waren 2001 21% ,sehr zufrieden®, 39% ,zufrieden“ und
etwa 18% ,noch zufrieden®. Lediglich 14% waren ,unzufrieden“ und 7% ,sehr
unzufrieden® (n=28).

Im Naturkosthandel konnte der Umsatz 2001 von 50 % der Betriebe mit ,sehr
zufrieden®, von 25% mit ,zufrieden® und 25% mit ,noch zufrieden® bewertet werden
(n=4).

Der Umsatz an Gro3klichen wurde fur das Jahr 2001 von allen Befragten mit ,noch
zufrieden” bezeichnet (n=3).

Sonstige Absatzwege, wie z.B. Abokisten und Markte wurden von 20% mit ,sehr
zufrieden®, von 27% mit ,zufrieden®, von 20% mit ,noch zufrieden® und von 33% mit
Lunzufrieden® bewertet (n=15).

Absatzwege wie Lebensmitteleinzelhandel und Export wurden nicht genannt.

Grafik 1.5.3.6: Wie zufrieden waren Sie mit dem Umsatz im Jahr 20017 (n=28)
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Nach den BetriebsgroRenklassen differenziert zeigt sich lediglich bei der
Hofladenvermarktung eine leichte Tendenz dahingehend, dass die grofReren Betriebe
mit einer Schweinvermarktung von mehr als 250 Tiere pro Jahr tendenziell
zufriedener mit dem Umsatzgeschaft im Jahr 2002 waren als die kleineren Betriebe.

Tabelle 1.5.3.10: Zufriedenheit (1 = sehr zufrieden) mit der Vermarktung nach
Absatzwegen und Betriebsgrolie (n=36)

Absatzweg < 50 Tiere 51-250 Tiere | 251-500 Tiere > 500 Tiere
Hofladen 2,75 2,2 2 1
Filiale 1

Ir;l:chgeschéft 1.5 2

GrofBkiichen 3 3

Sonstige 2,8 25 2
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Absatzwege

Grafik 1.5.3.7 zeigt, wie viel Prozent der Produkte Uber die unterschiedlichen
Vermarktungswege vermarktet werden.

Dem Hofladen kommt hierbei mit fast 60% die groRte Bedeutung zu. Dem
Marktstand mit knapp 20% folgen die sonstigen Absatzwege, wie z.B. Abokisten,
Danach schlie3t sich der Naturkosthandel mit 6% an. Filialen und der Einzelhandel
spielen mit 3% eine untergeordnete Rolle, ebenso wie die GroRklchen, Uber welche
ca.1% der Produkte vermarktet werden. Keiner der befragten Betriebe exportiert
Produkte.

Grafik 1.5.3.7: Absatzwege (n=35)
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Nach den Betriebsgrofienklassen differenziert, zeigt sich, dass mit zunehmender
BetriebsgroRe die anteilige Bedeutung der Vermarktung Uber einen
Wochenmarktstand tendenziell zunimmt. Ab einen Vermarktungsumfang von 251
Tieren pro Jahr liegt dann die Bedeutung des Verkaufs Uber den Hofladen im Mittel
nur noch zwischen 10 und 20 %.

Tabelle 1.5.3.11: Absatzanteil der verschiedenen Absatzwege nach BetriebsgréRenklassen in %

Absatzweg < 50 Tiere 51-250 Tiere | 251-500 Tiere > 500 Tiere
Hofladen 59 62 13 100
Filiale 32

Marktstand 12 24 43

Ir;lz:(chgeschéift 5 10

LEH 5

GroRkichen 2 2

Sonstige 19 2 10
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Welche Defizite gibt es beim Abnehmer?

Als Defizite der Verbraucher gaben 25% der Befragten an, dass eine mangelnde
Bereitschaft besteht, einen hoheren Preis fiir Oko-Produkte auszugeben. Weitere
25% nannten eine mangelnde Verbraucheraufklarung bzw. Informationsdefizite als
Problem. Mangelnde Kochkenntnisse gaben 10% der Befragten als Defizit der
Verbraucher an. Ebenfalls genannte Kriterien waren, dass die Verbraucher nur
Edelsticke kaufen wollen. Weiterhin wurde erwahnt, dass es fur viele zu umstandlich
ist, im Hofladen einzukaufen, so dass die Kunden lieber schnell in den Supermarkt
gehen. 21% der Betriebe gaben an, dass aus ihrer Sicht keine Defizite bei den
Verbrauchern bestehen.

Defizite bei Kollegen oder dem Lebensmitteleinzelhandel wurden nicht genannt.

Als Probleme im Naturkosthandel wurde erlautert, dass Vegetarier als Ladenbesitzer
kein oder nur wenig Fleisch abnehmen wirden und demzufolge auch dort keine
Verbraucheraufklarung zu erwarten ist.

Das vorrangige Problem bei Gro3kichen liegt darin, dass nur Edelteile abgenommen
werden.

Was miisste sich beim Absatz andern?

Fur 60 % der befragten Landwirte ist es kunftig von untergeordneter Bedeutung, ob
sich die Preise erhdhen lassen. Nur 40 % der Befragten erachtete dieses Kriterium
als sehr wichtig bzw. wichtig. Dagegen mallen schon 50 % der Befragten der
ErschlieBung neuer Absatzwege und der Steigerung der Absatzkontinuitat eine sehr
wichtige bzw. wichtige Bedeutung bei. Den grof3ten Zuspruch erhielt das Kriterium
einer steigenden Verbrauchernachfrage. Nahezu 90 % der Antworten mafien dieser
Thematik die groBte Bedeutung fir die nachhaltige Entwicklung des Oko-
Schweinefleischabsatzes bei.

Grafik 1.5.3.8: Was musste sich beim Absatz andern? (n=36)
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Als sonstige Veranderungen beim Absatz wurden folgende Vorschlage gemacht:

e Verbraucheraufklarung

o die Direktvermarktung erleichtern anstatt durch immer neuere und strengere
Auflagen erschweren

e Zusammenschlisse von Fleischereigemeinschaften waren sinnvoll

e Abschaffen der Subventionen und Interventionen

e Kochkurse in der Schule anbieten, damit die zukinftigen Verbraucher kochen
konnen

Einstellungen und Zukunftsaussichten

Wie wichtig sind lhnen fiir Ihre Direktvermarktung folgende Aspekte?

In Tabelle 1.5.3.12 ist dargestellt, welche Bedeutung die befragten Betriebsleiter
verschiedenen Aspekten bei lhrer Direktvermarktung beimessen. Mit einem
Bewertungsergebnis von 1,9 (1 = sehr wichtig; 5 = vollig unwichtig) ergab sich
eindeutig, dass die Kundenberatung als das wichtigste Kriterium angesehen wird.
Hier sollte also kunftig vorrangig konzeptionell gearbeitet werden. Mit einem
deutlichen Abstand zum vorgenannten, aber untereinander sehr eng beieinander
liegend folgen die Absicherung der Liefermengen, die Etablierung eines
Qualitatssicherungssystems, die Produktentwicklung sowie die Lieferkontinuitat. Weit
abgeschlagen und mithin also unwichtig bis vollig unwichtig (Durchschnittnote 4-5)
wurden die Lieferungen an weitere Einzelhandler (Naturkosthandel, LEH,
Spezialbetriebe) und Kollegen bewertet (Grafik 1.5.3.10).

Tabelle 1.5.3.12: Bedeutung verschiedener Aspekte fur die kiinftige Absatzentwicklung.
Wie wichtig sind lhnen fur lhre DV|Durchschnitts-
folgende Aspekte? note
Kundenberatung; n=30 1,86
Mengensicherung; n=31 3,00
Qualitatssicherungssystem; n=28 3,02
Produktentwicklung; n=27 3,04
Lieferkontinuitat; n=32 3,57
Lieferung an Naturkosthandel; n=20 4,10
Lieferung an LEH; n=19 4.41
Lieferung an Handwerk; n=19 4,47
Lieferung an Direktvermarkter; n=18 4,60
Lieferung an Spezialbetriebe; n=18 4,65

Bewertung:1= sehr wichtig; bis 5= vdllig unwichtig.
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Grafik 1.5.3.9: Bedeutung der Lieferung an Einzelhandler
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Als sonstige wichtige Punkte fir die Direktvermarktung wurden der
Qualitatsunterschied zu anderen Produkten, bzw. die Qualitat des Produktes und die
Kundenzufriedenheit genannt.

Wenn Sie sich die Rahmenbedingungen lhrer Produktion betrachten, in
welchen Bereichen sind grundlegende Verbesserungen noétig?

Von 36 Befragten Betrieben machten 7 keine Angaben zu dieser Frage.

Nach Auswertung der Umfrage scheinen grundlegende Veranderungen bei der
offentlichen Werbung fiir Oko-Produkte (55% = ja) und in der Bereitschaft der
Verbraucher, Oko-Produkte zu kaufen (72% = ja) nétig. Danach rangieren die
Verbesserung der Investitionsforderung in der Direktvermarktung, eine Verbesserung
der Abnehmerstruktur und die Férderung von Absatzmalinahmen. Nur die beiden
aulBeren Saulen zeigen ein deutliches Ja, wahrend bei den anderen ein Nein
dominiert! Diese aufgefuhrte Rahmenbedingungen, sind nach Meinung der befragten
DV, nicht vorrangig verbesserungsbedurftig (siehe Grafik 1.5.3.10).
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Grafik 1.5.3.10: Verbesserung der Rahmenbedingungen (n=29)
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OJa, es ist eine grundlegende Verbesserung nétig
B Nein, es ist keine grundlegende Verbesserung notig

Als sonstige Bereiche, in denen grundlegende Verbesserungen nétig sind, wurden
folgende genannt:

Eine Anderung in der EU-Férderung: Die Férderung sollte nicht flichengebunden
vergeben werden, sondern nach der Anzahl der Arbeitsplatze bzw. Mitarbeiter eines
Betriebes.

Weiterhin sollte sich etwas an den Schlachtgebuhren, welche erneut gestiegen sind,
insbesondere fur kleinere Unternehmen andern.

Was hat bei der Verbesserung der Rahmenbedingungen die hochste Prioritat?
Zu dieser Frage gaben 21 Interviewte eine Antwort, 15 machten keine Angaben.

Die héchste Prioritat gaben knapp 40% der Bereitschaft der Verbraucher Oko-
Produkte zu kaufen. 33 % der Antworten hielten die Verbraucheraufklarung und
Werbung fur prioritéar. Mit jeweils 15% sehen die Befragten die Forderung der
Absatzmalinahmen und grundlegenden Verbesserungen in den Abnehmerstrukturen
als hochste Prioritat an.

Machen Sie eine jahrliche betriebswirtschaftliche Auswertung?

Diese Frage wurde, wie aus Tabelle 1.5.3.12 hervor geht, von 50% der Befragten mit
Ja beantwortet. 44% der befragten Direktvermarkter machen keine jahrliche
betriebswirtschaftliche Auswertung. 6% machten keine Angaben.
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Tabelle 1.5.3.13: Betriebswirtschaftliche Auswertungen insgesamt (n=36)

Betriebswirtschaftliche Auswertung? Angaben in Prozent
Ja 50
Nein 44
Keine Angabe 6

Nach Betriebsgrofienklassen differenziert zeigt sich (Tabelle 13), dass mit
zunehmender GroRe auch der Zwang zu solchen Auswertungen und
entsprechendem Controlling notwendig werden.

Tabelle 1.5.3.14: Betriebswirtschaftliche Auswertungen nach Grélienklassen

Betriebswirtschaft-

liche Auswertungen Tiere <50 | 51-250 Tiere | 251- 500 Tiere

Ja 36 60 100
Nein 55 40 0
Keine Angabe 9 0 0

Wer sind die wichtigsten Mitbewerber?

Wie aus Tabelle 1.5.3. 4 zu entnehmen ist, gaben jeweils 27 % der Befragten an,
dass die wichtigsten Mitbewerber andere Direktvermarkter und der
Lebensmitteleinzelhandel sind. Mit jeweils 6% nannten die befragten
Direktvermarkter, Biometzger sowie Verkaufswagen, welche auf die Dorfer kommen,
als wichtigste Mitbewerber.

Supermarktketten mit einem Bio-Produktangebot, der Naturkosthandel sowie Bio-
Supermarkte wurden lediglich mit jeweils 4% als wichtigste Mitbewerber aufgefthrt.
Keine Mitbewerber bzw. Konkurrenten zu haben gaben 22% der Interviewten an.

3 Betriebe konnten zu dieser Frage keine Angaben machen.

Tabelle 1.5.3.15: Wer sind Ihre wichtigsten Mitbewerber? (n=33)

Wichtigste Mitbewerber Angaben in Prozent
Andere Direktvermarkter 27
Lebensmitteleinzelhandel 27
Biometzger 6
Verkaufswagen die auf die Dorfer

kommen 6
Supermarktketten mit Bioprodukten 4
Naturkosthandel 4
Biosupermarkte 4

Keine Konkurrenz 22
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In welchen Bereichen der Direktvermarktung sehen Sie Forschungs- und
Entwicklungsbedarf?

Als Forschungsbedarf wurde lediglich die Auswirkung des Haltungssystems auf die
Fleischqualitat von den befragten Direktvermarktern genannt.

Entwicklungsbedarf wird in der Offentlichkeitsarbeit, in der Entwicklung regionaler
Strukturen, sowie in der visuellen Darstellung der Qualitat bzw. der Aufklarung des
Unterschiedes zwischen biologischen und konventionellen Produkten gesehen.
Lediglich 5 Betriebe antworteten auf diese Frage, 31 Interviewte machten keine
Angaben.

Gibt es fiir Sie Entwicklungen, die lhre Produktion grundsatzlich gefahrden
konnen?

Fur 81% der Befragten gibt es Entwicklungen, die ihre Produktion grundsatzlich
gefahrden konnen. Die einzelnen Grunde sind in Tabelle 1.5.3.15 mitsamt der
Haufigkeit ihrer Nennungen dargestellt.

In Tabelle 1.5.3.16 finden sich dann die Grinde der Betriebe, die keine Gefahrdung
ihrer Produktion sehen (19%), ebenfalls in prozentualer Aufteilung.

Tabelle 1.5.3.16: Entwicklungen, die die Produktion bzw. die Direktvermarktung
grundsatzlich gefahrden kénnen. (n=29)

Ja, folgende Entwicklung Angaben in Prozent (n=29, 81%)

Es wird tendenziell weniger Geld flr
Lebensmittel ausgegeben, dass fuhrt zu
einer sinkenden Nachfrage nach teueren 28
Oko-Produkten

Einzug von billlg Bio-Produkten in

Supermarkten/ Bequemlichkeit der 24
Kunden dort einzukaufen

Neue Skandale 11
Einfihrung des staatl. Oko-Siegels, 7
niedrige Standards ( billig BIO)

Durch die
Lebensmitteliberwachungsbehérde wird 7

die DV erschwert

Entstehen von neuen groken Oko- 7
Betrieben in der Region

Zunehmende Burokratie 4
Konkurrenz durch Pseudo-Bio 4
Seuchen, wie z.B. Schweinepest 4
Steigende Schlachtkosten bzw.

Fremdldhne 4
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Tabelle 1.5.3.17: Kein Grund warum Gefahrdung der Produktion bzw. der

Direktvermarktung gesehen wird (n=7)

Nein, solche Entwicklungen sehe ich
nicht, weil

Angaben in Prozent (n=7, 19%)

Nachfrage steigt stetig an 72
Keine Absatzprobleme 14
Trend geht zur Regionalitat 14

Auf die Frage, ob es im vergangen Jahr (2001) einen Uberhang an Schweinefleisch
gab, antworteten nur 13 Betriebe (36 %). Nur zwei kleinere Betriebe bejahten diese
Frage. Alle Ubrigen hatten keine Absatzprobleme zu vermelden.
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1.5.4 Interviews mit 9 konventionellen Landwirten

Zusammenfassung

Insgesamt wurden 9 Betriebsleiter (5 Ferkelerzeuger und 4 Master) konventionell
wirtschaftender Betriebe, welche zuvor eine Umstellungsberatung in Anspruch
genommen hatten, interviewt.

Aufgrund der wenigen Adressen und der mangelnden Bereitschaft an einem solchen
Interview teilzunehmen, kann die Verteilung der befragten Betriebe auf das
Bundesgebiet nicht als reprasentativ betrachtet werden.

Die befragten Sauenhalter besitzen im Durchschnitt 65 Sauenplatze mit etwa 1400
Ferkeln/Jahr. Durchschnittich 360 Mastplatze haben die schweinemastenden
Unternehmen, d.h. ca. 950 Mastschweine im Jahr.

Alle Sauenhalter haben einen festen Absatz fur ihre Ferkel. Bei den Mastern stellen
die Metzgereien die grofdte Gruppe der Abnehmer (73%) dar.

Die Umstellungsberatung erfolgte zu gleichen Teilen durch die Amter bzw. Kammern
und durch Verbande. Die Beratung wurde von der Mehrheit der Interviewpartner als
gut bzw. sehr gut eingeschatzt.

Von den Sauenhaltern wurden als Hauptgrinde einer bisher nicht erfolgten
Umstellung die Futterbeschaffung und die unkalkulierbare Absatzsituation genannt.
Als Probleme hinsichtlich der EU-Verordnung 2092/91 werden die sehr engen
Fatterungsrichtlinien und der erhdhte Arbeitsaufwand gesehen.

Eine grundlegende Verbesserung der Rahmenbedingungen sahen die Sauenhalter
im Bereich der Abnehmerstrukturen.

Hauptgrinde einer bisher nicht erfolgten Umstellung waren flr die Master die
unsicheren Preise fir die Oko-Mastschweine und die hohen Preise fir die Oko-
Ferkel.

Die sehr engen Futterungsrichtlinien und der begrenzte konventionelle Ferkelzukauf
gelten als Probleme hinsichtlich der EU-Verordnung 2092/91.

Die Master sehen eine Verbesserung der Rahmenbedingungen in der 6ffentlichen
Werbung fiir Okoprodukte, in der Foérderung der AbsatzmaRnahmen und in der
Bereitschaft der Verbraucher Okoprodukte zu kaufen, als notig an.

Forschungsbedarf besteht hauptsachlich im Zuchtbereich.

Die Zukunft der o©kologischen Sauenhaltung wie auch die der O6kologischen
Mastschweinehaltung wurde von den Interviewpartnern als negativ beschrieben.
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Auswertung der Interviews mit konventionellen Sauenhaltern

Regionale Verteilung

Aus der Sparte der konventionellen Sauenhalter konnten lediglich 5 Landwirte
befragt werden. Es handelt sich um Betriebe, welche bereits eine
Umstellungsberatung, durch Verbande bzw. die Kammer, angefordert hatten.
Aufgrund der wenigen Adressen, welche uns zur Verfugung standen, war es nicht
moglich eine Verteilung Uber das gesamte Bundesgebiet zu erreichen. So konnten
nur in Bayern (2), in Baden-Wiurttemberg (1), in Hessen (1) und in Rheinland-Pfalz
(1) Interviewpartner gefunden werden.

Struktur

Die Betriebsgrofie reicht von 23 ha bis zu 80 ha landwirtschaftlicher Nutzflache, der
Sauenbesatz von 9,6 bis 25,6 GV.

Vier der befragten Betriebe haben ihren Schwerpunkt in der reinen Sauenhaltung,
ein Betrieb setzt seinen Schwerpunkt auf Ferkelaufzucht und Mastschweinehaltung.
Alle befragten Unternehmen wirtschaften im Haupterwerb. Keiner der
Interviewpartner nimmt an einem Markenfleischprogramm teil.

Umstellungsberatung

Die Beratung erfolgte bei 50% der Betriebe durch die Kammer bzw. das Amt und zu
50% durch einen Verband. Jedem der Befragten stand ein Kollege aus dem
Okobereich beratend zur Seite. Die Beratung liegt 2 bis 6 Jahre zuriick. Zwei der
Betriebe lieRen im Rahmen der Umstellungsberatung einen
Betriebsentwicklungsplan erstellen.

Auf die Frage nach der Zufriedenheit mit der Beratung antworteten vier Erzeuger mit
sehr gut bzw. gut. Ein Betrieb beschrieb die Beratung als ,...nicht objektiv, nicht
realistisch...”.

Sauenplatze

Im Jahr 2001 hatten die befragten Unternehmen durchschnittlich 65 Sauenplatze mit
21 abgesetzten Ferkeln/Sau und etwa 1400 Ferkeln/Jahr. Die Spanne der
abgesetzten Ferkel/Sau erstreckt sich von 19 bis 24 ,4.

Im Jahr 2002 lag die durchschnittiche Anzahl der Sauenplatze bei 63, die
abgesetzten Ferkel/Sau bei 19 (Spanne von 17 bis 20) mit etwa 1200 Ferkeln/ Jahr.
Die kunstliche Besamung liegt im Durchschnitt bei 60%, wobei ein Betrieb 0% und
ein Betrieb zu 100% kunstliche Besamung einsetzt.

Rassen

Bei den weiblichen Rassen dominiert die Deutsche Landrasse (DL)* Pietrain (PI), als
weitere Rassen sind Schaumann Hybrid Deutsche Landrasse/Deutsches
Edelschwein (DL/DE) * Pietrain (Pl) und DL*SH vertreten. Pl ist bei den mannlichen
Rassen dominierend, wobei ein Betrieb Deutsches Edelschwein (DE) einsetzt.

Die Zuchtbasis erfolgt bei 60% (3 Betriebe) auf eigenem Elterntieraufbau, bei den
anderen 40% (2 Betriebe) durch Zukauf.

Linien- und Rassenzucht sind zu je 50% vertreten. Ein Betrieb gab auf diese Frage
keine Antwort.
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Stallsystem

Mit 60% ist der Teilspaltenboden (3 Betriebe) am haufigsten vertreten. Zu jeweils
20% (1 Betrieb) ein Stall mit Vollspaltenboden und ein Stall mit einem planbefestigten
Boden.

80% der Befragten (4 Betriebe) halten die tragenden Sauen in Gruppen. 20% (ein
Betrieb) halt die tragenden Sauen einzeln.

Zum Abferkeln werden zu 50% der Kastenstand und zu 50% die Einraumbucht
genutzt. Ein Interviewter macht hierzu keine Aussage.

Die Einstreustufe liegt bei 60% (3 Betriebe) der Befragten unter 6 dt/Sau. 40% gaben
an, zwischen 6 und 12 dt/Sau einzustreuen.

Die Mehrheit der Betriebe (60%) verfugt Uber keinen Auslauf fir die Tiere. Ein
Betrieb (20%) besitzt einen planbefestigten Auslauf. Einen planbefestigten und
Uberdachten Auslauf nur fur die Ferkel kann ein Betrieb (20%) zur Verfugung stellen.

Futterung

Bis auf eine Ausnahme (1 Betrieb: Flussigfutterung) nutzen alle befragten
Unternehmen die Trockenfutterung. Ein Betrieb verabreicht das Futter ausschliel3lich
Uber den Trog und ein Betrieb ausschliel3lich Uber den Automaten. Die anderen
Betriebe nutzen beide Arten der Futterverabreichung.

Auf die Frage nach der Futterung von Raufutter gab ein Unternehmen (20%) an
Hackfrichte zu verabreichen. 60% (drei Betriebe) geben nur Stroh als Raufutter.
20% (ein Betrieb) bieten den Tieren kein Raufutter an.

Abnehmerstruktur

Vier der Interviewpartner liefern zu 100% ihre Ferkel immer an die gleichen Betriebe.
Ein Betrieb liefert zu 50% an eine EZG und zu 50% immer an den gleichen Betrieb.
Alle Befragten haben einen festen Absatz fur ihre Ferkel.

Einstellungen und Zukunftsaussichten

Warum haben Sie bisher nicht umgestelit?

Auf die Frage warum bisher nicht umgestellt wurde, ist als wichtigster Punkt von allen
die schwierige Futterbeschaffung genannt worden. Als schwierig erweist es sich,
gute Qualitat zu bekommen und keinen allzu grof3en logistischen Aufwand betreiben
zu mussen. Ebenso ist die schwierige, unkalkulierbare Absatzsituation der Ferkel ein
wichtiger Grund nicht umzustellen.

Als nicht so bedeutend bezlglich der Umstellung wurden von den Sauenhaltern die
unsicheren Preise fir die Oko-Mastschweine eingestuft. Zu hohe Preise fiir die
Okoferkel wurde gleichermalRen bemangelt.

Der Punkt ,zu niedrige Preise fur Oko-Mastschweine“ wurde in bezug auf die bisher
nicht erfolgte Umstellung als unbedeutend eingeschatzt.

Als sonstiger Hemmfaktor flir eine Umstellung ist die geringe Nachfrage nach
Jungsauen aufgefiihrt worden.

Vorgaben der EU-Verordnung

Als sehr wichtigen Punkt, im Rahmen der EU-Verordnung 2092/91, in bezug auf eine
schwierige Umstellung wurden die sehr engen Futterungs-Richtlinien genannt.

Ein Interviewter bezeichnete die Futterungs-Richtlinien als ,...nicht tiergerecht, ein
Schwein ist von Natur aus ein Allesfresser und ein Verbot von tierischem Eiweil}
macht das Schwein zum Vegetarier. Eine Folge sind Mangelerscheinungen in der
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Vitaminversorgung...“. Als weiteres Problem wird die schlechte Qualitdt von Oko-
Futtergetreide genannt.

Ebenfalls als sehr wichtig eingestuft wurde die Arbeitswirtschaft, d.h. der erhohte
Mehraufwand pro Sau.

Als wichtig wurden folgende Punkte eingeschatzt:

e Die strengen Haltungsvorschriften: ,...Stroh und Gruppenhaltung haben
negative Auswirkungen auf die Gesundheit der Tiere, es kommt zu einem
erhdhten Infektionsdruck, insbesondere Parasiten...”.

o Die kostenpflichtige Kontrolle: ,...ist sehr teuer! Stimmt das Preis-
Leistungsverhaltnis?...”

e Der hohe Kontrollaufwand fur den Betriebsleiter.

Mit mittlerer Wichtigkeit wurde folgender Punkt bewertet:
e Zu hohe Investitionskosten fur den Umbau nach EU-Richtlinien: ,...der hohe
Flachenbedarf, d.h. der umbaute Raum schlagt zu Buche...”.

Als unbedeutend wurden die hohen Einstreukosten eingestuft.
Das der konventionelle Ferkelzukauf noch maglich ist, wurde in bezug auf eine
Umstellung als vollig unbedeutend bewertet.

Wenn Sie sich die Rahmenbedingungen der Oko-Produktion betrachten, in
welchen Bereichen sind grundlegende Verbesserungen notig?

Auf die oben genannte Frage wurde als am wichtigsten eine Verbesserung in den
Abnehmerstrukturen betrachtet.

An zweiter Stelle der notwendigen grundlegenden Verbesserungen sind folgende
Punkte/Veranderungen gleichwertig benannt worden:

e Bei den Umstellungsprogrammen: ,....entspricht nicht den Marktverhaltnissen!
Kdénnen diese Produkte Uberhaupt vermarktet werden?“

e Bei den Foérderungen der Absatzmallnahmen: ,...staatliche Malknahmen
verzerren das Marktgeschehen, es wird mehr produziert als abgesetzt werden
kann...“.

e Bei den EU-Richtlinien: ,...Ubertriebene Vorstellung... uniberdachter Auslauf,
hoher Platzbedarf... ist das arbeitswirtschaftlich sinnvoll?“; ... mit der

EinfGhrung des EU-Biosiegels ist ein niedriges EU-Bio-Niveau entstanden,
Konkurrenz aus dem Ausland...”

An dritter Stelle der notwendigen Verbesserungen stehen:
e Veranderungen in der Betriebsberatung: ,.... Mangel an kompetenten Beratern,
... die Beratung muss auf den Betrieb zugeschnitten sein.*
o Offentliche Werbung fiir Oko-Produkte

An vierter Stelle sind folgende Veranderungen genannt:

e Veranderungen bei der EU-Kontrolle
e Veranderungen in der Bereitschaft der Verbraucher Oko-Produkte zu kaufen
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Was hat bei der Verbesserung der Rahmenbedingungen fiir Sie allerhdchste
Prioritat?

Auf die oben genannte Frage wurden Verbesserungen in der Umstellungs- und
Abnehmerstruktur genannt. Weiterhin ist eine Forderung des Marktes und nicht der
Betriebe aufgezeigt wurden. Fachliche Aspekte sollen vor Ideologie stehen, ,d.h....
lieber konventionelles Soja aus Deutschland als 6kologisches Soja aus Brasilien...“.

In welchen Bereichen sehen Sie Forschungs- und Entwicklungsbedarf fiur die
okologische Schweinehaltung?

Entwicklungsbedarf wird vor allem in der Kompromissbereitschaft zugunsten
besserer Logistik gesehen, ,... es ist nicht vertretbar, dass weite Strecken gefahren
werden um Futter und Ferkel zuzukaufen.”.

Die Tierhaltungssysteme sollen auf Tiergesundheit Gberprift werden.

Eine Zucht in Richtung freilandgeeignete Schweine und gute Fundamente der Tiere
wird ebenfalls als Entwicklungsbedarf genannt.

Wie sehen Sie die Zukunft der 6kologischen Sauenhaltung?
Diese oben genannte Frage wurde von allen Interviewpartnern negativ beantwortet.
Negativ, weil:

e ,..Logistik (Transportwege) und Futter sind nicht zu bezahlen..., die Verbande
arbeiten nicht zusammen, dadurch entstehen weite Verkehrswege...”

e ,.kleine Betriecbe haben keine Chance, Ilangfristig wird der Markt
Uberschwemmt werden...”

e ,...wird eine Nische bleiben, da die Sauenhaltung sehr schwierig ist..."

e ,..die Situation sehr schwierig ist, aufgrund der sinkenden Kaufkraft...”

e ... die Okologische Sauenhaltung und der Zwang zu grof3eren Einheiten passt

nicht zusammen...“

Ein befragtes Unternehmen stellte nach zweijahriger 6kologischer Wirtschaftsweise
wieder auf konventionelle Wirtschaftsweise um.

Folgende Grinde ,zwangen®“ den Betrieb dazu:

,ourch die Umstellung auf dkologischen Landbau wollte der Betrieb den allgemeinen
Trend von klein zu gro3 umgehen und seine Tiere artgerecht halten. Diese
Erwartungen wurden nicht erfullt.

Wahrend der zweijahrigen Bio-Zeit gab es massive Erkrankungen, hervorgerufen
durch einen schlechten Hygienestatus infolge der Stroheinstreu, der
Antibiotikaeinsatz verdoppelte sich im Vergleich zur konventionellen Wirtschaftweise.
Es gab viele Totgeburten und Verletzungen. Entweder Antibiotikaeinsatz oder
massive Verluste!*
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Auswertung der Interviews mit konventionellen Mastern

Regionale Verteilung

Aus der Gruppe der konventionellen Master konnten nur vier Interviewpartner
gefunden werden, welche bereit waren, an dieser Umfrage teil zunehmen. Daraus
ergibt sich auch die unglnstige regionale Verteilung: 3 Betriebe in Bayern und 1
Betrieb in NRW.

Struktur

Drei der befragten Unternehmen wirtschaften im Haupterwerb, einer im
Nebenerwerb. An dem Programm ,offene Stalltlir* nehmen zwei Betriebe aus Bayern
teil.

Durchschnittlich werden 44 ha (Spanne von 18 bis 70 ha) landwirtschaftliche
Nutzflache bewirtschaftet, mit durchschnittlich 360 Mastplatzen (die Spanne liegt hier
bei 200 bis 470 Platzen).

Umstellungsberatung

Die Befragten hatten sich bereits alle in Form einer Umstellungsberatung mit der
Umstellung auf Okologische Wirtschaftsweise beschaftigt, jedoch bisher nicht
umgestellt.

Die Beratung erfolgte zu gleichen Anteilen durch Verbande und die Kammer bzw.
Amter. 50% der Betriebe lieR im Rahmen der Beratung einen
Betriebsentwicklungsplan erstellen. Die Qualitat der Beratung wurde mit sehr gut
(50%) bzw. gut (50%) eingeschatzt.

Produktionsmenge

Die Produktionsmenge der befragten Landwirte lag in den Jahren 2001 und 2002 bei
durchschnittlich 950 Mastschweinen/Jahr (Spanne von 460 — 1450 Mastschweine).
Fur 2005 wird eine jahrliche Produktionsmenge von ca. 1000 Mastschweinen, also
ein leichter Anstieg, angestrebt.

Rasse

Die Kreuzung Deutsche Landrasse (DL) * Pietrain (P1) wird auf 2 Betrieben gehalten.
Auf den anderen beiden Betrieben wird die Rasse Schaumann Hybrid: Deutsche
Landrasse/Deutsches Edelschwein (DL/DE) * Pietrain (Pl) gehalten.

Leistungskenndaten
Der MFA liegt durchschnittlich bei 58%, die Futterverwertung bei 2,9.
Eine durchschnittliche Mastzeit pro Durchgang wurde mit 130 Tagen angegeben.

Stallsystem

Die Halfte der befragten Unternehmen hat einen planbefestigten Boden, ein Betrieb
hat Teilspalten- und ein Betrieb Vollspaltenbdden.

Die Einstreustufen wurden von 50% mit unter 1dt Stroh/ Mastschwein angegeben,
25% streuen 1 bis 2 dt Stroh/ Mastschwein ein und 25% gaben an Uber 2 dt Stroh/
Mastschwein einzustreuen.

Lediglich ein Betrieb verfugt uUber ein Stallsystem mit Auslauf, welcher nicht
Uberdacht, aber eingestreut ist.
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Futterung

Bei einem Betrieb (25%) erfolgt die Futterung der Mastschweine mit Trockenfutter.
Drei Betriebe (75%) futtern mit FlUussigfutter. Lediglich ein Betrieb bietet den
Mastschweinen Hackfrichte als Raufutter an.

Abnehmerstruktur

Die Metzgereien stellen mit 73% durchschnittlich die groRte Gruppe der Abnehmer
dar, gefolgt von den Gro3handlern mit 23% und den EZG's mit 4%.

Einstellungen und Zukunftsaussichten

Warum haben Sie bisher nicht umgestelit?
Auf die o. g. Frage wurden folgende Punkte mit mittlerer Wichtigkeit eingestuft:

e Unsichere Preise fiir Oko-Mastschweine

e Hohe Preise fiir Oko-Ferkel
Als unbedeutend wurden die Punkte schwierige Futterbeschaffung und zu niedrige
Preise fiir Oko-Mastschweine gewertet.
Keiner der zur Auswahl angegebenen Punkte wurde als sehr wichtig bzw. wichtig
eingeschatzt.

Vorgaben der EU-Verordnung

Hinsichtlich der EU-Verordnung 2092/91 wurde der begrenzte konventionelle
Ferkelzukauf, sowie die sehr engen Fuitterungsrichtlinien als wichtige
Umstellungshindernisse gewertet.

Dagegen sind die hohen Investitionen fur den Umbau, hohe Einstreukosten, die
kostenpflichtige Kontrolle und die Arbeitswirtschaft (mehr Arbeit pro Mastschwein)
bezuglich einer Umstellung als unbedeutend eingestuft worden.

Die strengen Haltungsvorschriffen und der hohe Kontrollaufwand fir den
Betriebsleiter spielen fur eine Umstellung der befragten Unternehmen keine Rolle.
Sonstige Griinde, welche fur die Beibehaltung der konventionellen Wirtschaftsweise
angegeben wurden, sind zum einen die weiten Transportwege zur nachsten
Bioschlachterei (bis zu 170 km) sowie der ungesicherte Ferkelbezug (konventionell
besteht z.Z. ein sehr zuverlassiges Lieferverhaltnis).

Die Mastschweine im Krankheitsfall zu behandeln wird als sehr schwierig
angesehen.

Ein Betriebsleiter sieht es als Notwendigkeit, sich bei einer Betriebsumstellung einem
Verband anzuschlieen, jedoch geht ihm diese Bindung ,gegen den Strich®.

Als weiteres Argument wird die fehlende Zuchtrichtung flr Bioschweine genannt.

Wenn Sie sich die Rahmenbedingungen der Oko-Produktion betrachten, in
welchen Bereichen sind grundlegende Verbesserungen notig?
Als wichtigste Verbesserungsbereiche wurden von den konv. Landwirten (Mastern)
folgende genannt:

o Offentliche Werbung fiir Oko-Produkte

e Fodrderung der AbsatzmalRnahmen

e Bereitschaft der Verbraucher Oko-Produkte zu kaufen

An zweiter Stelle wurden folgende Bereiche genannt:
e Umstellungsprogramme
e Forderung der Investitionen fir Erzeuger
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e Abnehmerstrukturen

An dritter Stelle stehen:
e Betriebsberatung
e Forderung der Betriebsberatung

Was hat bei der Verbesserung der Rahmenbedingungen fiir Sie allerhochste
Prioritat?

Hochste Prioritat besteht nach Angaben der Interviewpartner in der Férderung der
Absatzmalinahmen und einer Sensibilisierung der Verbraucher fur hohere Preise.

In welchen Bereichen sehen Sie Forschungs- und Entwicklungsbedarf fiur die
okologische Schweinehaltung?

Forschungsbedarf besteht in den Bereichen der Zucht und dem Zusammenhang
zwischen der Futterung und der Fleischqualitat.

Wie sehen Sie die Zukunft der 6kologischen Mastschweinehaltung?

Auf diese Frage gaben 3 der Interviewten keine Antwort. Ein Interviewpartner sieht
die Zukunft negativ.
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1.5.5 Interviews mit 12 Beraterintern

Zusammenfassung

Die befragten 12 Berater in 2001 haben durchschnittlich 42 Umstellungsberatungen
und 66 Beratungen in Okobetrieben, im Jahre 2002 50 Umstellungsberatungen und
durchschnittlich 86 Beratungen bei Okobetrieben durchgefiihrt. Dies ist ein Zuwachs
von 20 bzw. 33 %. 7,9 konventionelle Ferkelerzeuger bzw. 5,8 Master haben sich
durchschnittlich von den Beratern flr eine Umstellung beraten lassen. Von den
Sauenhaltern haben fast 50 %, von den Mastern 42 % umgestellt.

Die 12 Berater betreuen zusammen rund 30 % der Master und ca. 50 % der
Okologischen Sauenhalter in Deutschland.

Die einzelbetriebliche Beratung und Seminare sind Standard bei allen
Beratungsorganisationen. Mehr als die Halfte der Beratungsorganisationen geben
regelmalig schriftliche Informationen heraus, die Halfte bietet auch geschlossene
Arbeitskreise an.

Die Vermarktungsrate bei Oko-Ferkeln lag nach Einschatzung der Berater in 2002
bei 92 %, bei den Oko-Altsauen bei einem Drittel. Der Anteil der Okoferkel in den
Mastbetrieben stieg von 79 % in 2001 auf 91 % in 2002. Der Anteil des Absatzes von
Okologischen Mastschweinen ging in 2001 von 99 % auf 94 % zuruck.

Die vier groften Defizite werden von den Beratern bei der betriebswirtschaftlichen
Auswertung in der Ferkelerzeugung, der fehlenden Dokumentation, den Preisen fur
die Ferkel/Jungsauen und dem Gesundheits- und Hygienemanagement gesehen.
Bei den Mastern sind es die fehlende Dokumentation, die schlechten Preise fur die
Mastschweine, die Abnehmerkoordination und die Arbeitswirtschaft

Bei der Anpassung an die EU-VO geben die Berater, dass nur 38 % der Betriebe
VO-konforme Auslaufe nutzt. Beim Umbau des Innenstalles missten noch knapp 30
% der Master und 50 % der Ferkelerzeuger investieren. Einen Auslauf einrichten
bzw. diesen EU-konform gestalten mussen noch 70 % der Master und 75 % der
Ferkelerzeuger. Einen Neubau einrichten, weil der Altstall nicht umbaufahig bzw.
arbeitswirtschaftlich ist, missten nach Einschatzung der Berater 16 % der Master
und 20 % der Ferkelerzeuger. Gut ein Funftel der Master und fast ein Drittel der
Ferkelerzeuger wird nach Meinung der Berater die 6kologische Schweinehaltung bis
2010 aufgeben.

Die Defizite, die die Berater bei den Abnehmern der Erzeuger sehen, sind die
fehlende Planungs- und Abnahmesicherheit, nicht kostendeckende Preise, 100 %
Okofitterung wird zu teuer und z. T. die Nachfrage nach gréeren und einheitlichen
Partien. Das Durchsetzen der Erhéhung der Preise flr Ferkel und Mastschweine wird
dringend gefordert. Als wichtigste Aspekte bei der dkologischen Ferkelerzeugung
benennen die Berater die Futteroptimierung, eine standige einzelbetriebliche
Beratung und eine tierarztliche Betreuung, bei den Mastern sind es die
Futteroptimierung, der Anschluss an eine EZG und eine standige einzelbetriebliche
Beratung.

Bei der Anderung der Rahmenbedingungen werden von den Beratern MaRnahmen
genannt, die den Absatz vom Schweinefleisch erhdhen. Umstellungsprogramme
werden nicht gefordert, aber z. T. eine starkere Beratungsférderung besonders fur
die Ferkelerzeuger. Bei den Metzgern wird der hohe und kostenintensive
Kontrollaufwand benannt, der dazu fihrt, dass keine dkologische Verarbeitung oder
Auslobung der Ware mdglich ist. Forschungs- und Entwicklungsbedarf benennen die
Berater in der Futterung und Haltung der laktierenden Sauen, der Ferkelaufzucht und
der angepassten Schweinezucht fur 6kologische Betriebe.
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Auswertung der Interviews

An der Befragung haben 12 Berater (Offizialberater, Verbands-, Ringberater und
freie Berater) teilgenommen. Sie beraten immer schweinehaltende Okobetriebe, sind
aber i. d. R. keine Spezialberater. Die Interviews wurden in der Zeit von Januar bis
Marz 2003 schriftlich durchgeflhrt.

Wie viele Unternehmen haben Sie im Jahr 2001 beraten?
Umstellungsberatung: 10 Berater haben jeweils durchschnittlich 42 Umstellungs-
beratungen durchgefiihrt. Diese Beratungen streuen von 0 bis 150 Umstellungs-
beratungen. Daneben haben die Berater durchschnittlich 66 Okobetriebe beraten.
Die Streuung reicht ebenfalls von 0 bis 150 Beratungen.

Wie viele Unternehmen haben Sie im Jahr 2002 beraten?
Umstellungsberatung: 10 Berater haben jeweils durchschnittlich 50 Umstellungs-
beratungen durchgefihrt. Die Beratungen streuen von 0 bis 200 Umstellungs-
beratungen. Daneben haben die Berater durchschnittlich 86 Okobetriebe beraten.
Die Streuung reicht von 22 bis 200 Beratungen.

Gegenuber dem Jahr 2001 haben die Berater 20 % mehr Umstellungsberatungen
und 33 % mehr Beratungen auf Okohdfen durchgefiihrt. Die Anzahl der
durchgefuhrten Beratungen schwankt gewaltig.

Wie viele Umstellungsberatungen haben die Berater in 2002 fiir konventionelle
Sauenhalter durchgefuihrt?

Durchschnittlich wurden 7,9 konventionelle Ferkelerzeuger von 10 Beratern beraten.
Betriebsentwicklungsplane wurden nur von zwei Beratern bei insgesamt 7
Ferkelerzeugern durchgefuhrt (9 % der beratenen Betriebe). 39 von 79
Ferkelerzeugern haben danach ihre Sauenhaltung umgestellt (49 % der beratenen
Betriebe!). Die Absatzsicherheiten bei den Okoferkeln wurden wohl sehr hoch
eingeschatzt. Es erstaunt einerseits die geringe Anzahl der betriebswirtschaftlichen
Beratungen (BEP) und andererseits die hohe Anzahl von Umstellern!

Wie viele Umstellungsberatungen haben die Berater in 2002 fiir konventionelle
Schweinemaster durchgefiihrt?

Durchschnittlich wurden 5,8 konventionelle Master von 11 Beratern beraten.
Betriebsentwicklungsplane wurden nur von einem Berater bei einem Master
durchgefuhrt (1,5 % der beratenen Betriebe). 27 von 64 Mastern haben nach der
Beratung ihre Schweinemast umgestellt (42 % der beratenen Betriebe!).

Bei den Mastern wird noch in geringerem Malde gesamtbetrieblich beraten. Es stellen
weniger Master als Sauenhalter um.

Sowohl bei der Beratung von Ferkelerzeugern als auch von Mastern sind Haufungen
bei verschiedenen Beratern (Verbandsberatern!) festzustellen.

Anzahl der schweinehaltenden Oko-Betriebe im Beratungsunternehmen

Die 12 Berater betreuen zusammen 338 Mastbetriebe, 141 Sauenhalter und 155
kombinierte Betriebe. Das sind rund 30 % der Master und ca. 50 % der 6kologischen
Sauenhalter in Deutschland. Daten zu den Grof3enordnungen wollten oder konnten
nicht beantwortet werden, so dass sich die GroRenstrukturen nicht erfassen lief3en.
Auch kann die Intensitat der Betreuung nicht abgeschatzt werden, dai. d. R. alle
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Betriebe (auch Kleinstbetriebe!) der Beratungseinrichtungen (Kammer, Amt,

Verband, Ring) aufgezahlt wurden.

Welches Beratungsangebot bieten die Berater ihren Betrieben an?

Tabelle 1.5.5.1 (n=12)

Anzahl der
Beratungsangebot fiir Ferkelerzeuger Nennungen
einzelbetriebliche Beratung 12
offene Gruppenberatung/Seminare 10
geschlossener Arbeitskreis 6
regelmalige schriftliche Infos 7
Internet-Infos 3
Beratungsangebot fiir Master
einzelbetriebliche Beratung 12
offene Gruppenberatung/Seminare 10
geschlossener Arbeitskreis 6
regelmalige schriftliche Infos 8
Internet-Infos 3

Mehr als die Halfte der Beratungsorganisationen geben regelmafig schriftliche

Informationen heraus, die Halfte bietet auch geschlossene Arbeitskreise an.

Internetinfos werden nur bei einem Viertel der Beratungsorganisationen angeboten.

Bei der Befragung der Erzeuger wurde diese auch nur sehr wenig als Angebot

verlangt.

Wie schitzen Sie die Vermarktungsrate bei Oko-Ferkeln in 2002 ein?
Diese wird mit 92 % sehr hoch eingeschatzt. (n=11)

Wie schitzen Sie die Vermarktungsrate bei Oko-Altsauen in 2002 ein?

Diese wird mit einem Drittel eingeschatzt. (n=11)

Anteil der 6kologischen Ferkel bzw. verkauften Oko-Mastschweine in den

Betrieben im Jahr 2001 und 20027?
Tabelle 1.5.5.2

Anteil 2001 2002 Veranderung
% % %
n=9 n=10
Okoferkel in der Mast 79 91 +15
Anteil Absatz 99 94 -5
Okomastschweine

Der Absatz der Okoferkel bei den Mastern steigt insbesondere durch den

bevorstehenden Wegfall der Moglichkeit des konventionellen Mastferkelzukaufes im
August 2003 (mindestens 180 Tage Mastzeit im Okobetrieb!) bzw. zum 1.1.2004 (nur
noch Zuchttiere bis zu 20 %!). Der Anteil schwankt in 2001 zwischen 60 bis 100 %
und in 2002 zwischen 70 — 100 %, wobei allerdings keine Aussagen aus dem
ostdeutschen Bereich einfliel3en.

Von den Beratern wird schon in 2002 der Riickgang des Absatzes der
Okomastschweine im Okobereich festgestellt.
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Grafik 1.5.5.1
Bewertung der Defizite bei den Ferkelerzeugern
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Die vier groften Defizite werden von den Beratern bei der betriebswirtschaftlichen

Auswertung in der Ferkelerzeugung, der Dokumentation, den Preisen fur die

Ferkel/Jungsauen und dem Gesundheits- und Hygienemanagement gesehen. Die
geringsten Defizite werden in der Dungentsorgung und der Abnehmerkoordination

genannt.

Defizite in der Ferkelerzeugung nach Noten (1=gering, 5= groR)

Grafik: 1.5.5.2
Defizite bei den Master (n=8) _
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Die vier groRten Defizite werden von den Beratern bei den Mastern bei der
Dokumentation, den Preisen fur die Mastschweine, der Abnehmerkoordination und
der Arbeitswirtschaft gesehen. Die geringsten Defizite werden in der
Dungentsorgung und mengenmaldigen Erzeugung der Mastschweine genannt.

Bewertung des derzeitigen Zustandes der Anpassung an die EU-VO

Die Futterung nach VO wird von den Beratern (n= 12) als fast vollstandig EU-

konform (97,50 %) eingeschatzt.

Beim Auslauf sind es nur etwas mehr als ein Drittel (38 %) der Betriebe, die ohne
Ausnahmegenehmigung bzw. mit VerstoRRen arbeiten. (n=12)

Alle anderen Fragen (Stallhaltung nach der VO, Tierhaltung nach der VO, komplette
Einhaltung der VO) kdnnen nicht ausgewertet werden, da die Antworten sehr stark streuen.
Scheinbar bestehen sehr unterschiedliche Interpretationen Uber die EU-VO-Konformitat.

Wie viele der Master miissen noch investieren, um die EU-VO ab 2010 zu
erfillen?

Beim Umbau des Innenstalles mussen noch knapp 30 % der Master investieren.
(n=11)

Einen Auslauf einrichten bzw. diesen EU-konform gestalten missen noch 70 % der
Master. (n=11)

Einen Neubau einrichten, weil der Altstall nicht umbaufahig bzw.
arbeitswirtschaftlich ist, missten nach Einschatzung der Berater (n=6) 16 % der
Master. Hier ist jedoch eine grof3e Streuung von 0 — 50 % der Betriebe
festzustellen, was sehr verblufft. Es kann nur bedeuten, dass die Verhaltnisse sehr
unterschiedlich sind und evt. der eine oder andere Berater nicht nur die EU-
Konformitat sondern auch die Okonomie stark im Auge hat.

Wie viele der Betriebe werden aufgrund der Anforderungen der EU-VO und den
daraus resultierenden Investitionskosten die Schweinmast aufgeben?

10 Berater meinen, dass gut ein Funftel der Betriebe die 6kologische Schweinemast
aufgeben werden.

Wie viele der Ferkelerzeuger miussen noch investieren, um die EU-VO ab 2010
zu erfillen?

Beim Umbau des Innenstalles mussen noch 50 % der Ferkelerzeuger investieren.
(n=11)

Einen Auslauf einrichten bzw. diesen EU-konform gestalten missen noch 75 % der
Master. (n=11)

Einen Neubau einrichten, weil der Altstall nicht umbaufahig bzw.
arbeitswirtschaftlich ist, missten nach Einschatzung der Berater (n=6) 20 % der
Master. Hier ist jedoch eine grof3e Streuung von 0 — 50 % der Betriebe
festzustellen, was sehr verblifft. Es kann nur bedeuten, dass die Verhaltnisse sehr
unterschiedlich sind und evt. der eine oder andere Berater nicht nur die EU-
Konformitat sondern auch die Okonomie stark im Auge hat.
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Wie viele der Betriebe werden aufgrund der Anforderungen der EU-VO und den

daraus resultierenden Investitionskosten die Ferkelerzeugung aufgeben?

10 Berater meinen, dass fast ein Drittel (31 %) der Betriebe die 6kologische Ferkelerzeugung
aufgeben werden.

Wo sehen die Berater Defizite bei den Abnehmern?
Im Folgenden werden die Meinungen im Einzelnen dargestellt:

Defizite bei den Erzeugergemeinschaften:

EZG-Grundung ist mangels Masse und mangels kooperativen Handelsstrukturen z.Z.
nicht umsetzbar im Bundesland!

Mangel an Zielvorgaben und Planungssicherheit fur die Erzeuger!

Abnahme- (Vertrage) und Preisgarantien sind nicht vorhanden!

Mengen zu klein, es kann keine Anbietermacht aufgebaut werden!

Keine Defizite, da starke und erfolgreiche EZG!

EZGs wollen groRRere und gleiche Parteien, die bei den herrschenden Strukturen
kaum machbar sind!

Die EZGs wiinschen z.T. Ware, die mit 100% Okofuttermitteln nur schwierig zu
produzieren ist.

Defizite beim Viehhandel:

Mangel an Zielvorgaben und Planungssicherheit fur die Erzeuger!

Bieten zu geringe Preise!

Abnahme- (Vertrage) und Preisgarantien sind nicht vorhanden!

Viehhandel will bestimmte Rassen bzw. Kreuzungen nicht!

Der Viehhandel wiinscht z.T. Ware, die mit 100% Oko z.T. nur schwierig zu
produzieren ist.

Defizite bei den Metzgern:

Mangel an Zielvorgaben und Planungssicherheit fur die Erzeuger!

Es gibt zu wenige Okometzgereien!

Abnahme- (Vertrage) und Preisgarantien sind nicht vorhanden!

Oft nur Teilstickverarbeitung und Fehlende handwerkliche Kenntnisse

Metzger wollen bestimmte Rassen bzw. Kreuzungen nicht!

Die Metzger wiinschen z.T. Ware, die mit 100% Okofuttermitteln nur schwierig zu
produzieren ist.

Defizite bei den Verarbeitern/Zerleger/GroRhandel ohne LEH :

Mangel an Zielvorgaben und Planungssicherheit fur die Erzeuger!

Der Naturkostgrol3- und Einzelhandel musste sich intensiver an der Vermarktung von
Oko-Fleisch und Wurst beteiligen. Die Fleisch- und Wursttheke in den Bio-
Supermarkten sind toll, fehlen aber in den kleineren Naturkostladen!

Abnahme- (Vertrage) und Preisgarantien sind nicht vorhanden!

Das Preisniveau ist den hohen Ferkel - Futter - Stallbaukosten nicht angemessen!
Die Anforderungen an das 6kologische Mastschwein sind zu hoch!

Die konv. Klassifizierung passt nicht zu den Oko-Schweinen!

Die Verarbeiter wiinschen z.T. Ware, die mit 100% Okofuttermittel nur schwierig zu
produzieren ist.
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Defizite bei den LEH-Verarbeitern:

Mangel an Zielvorgaben und Planungssicherheit fur die Erzeuger!

Preise sind zu niedrig! Kein Engagement fiir Okoschweinefleisch!

Abnahme- (Vertrage) und Preisgarantien sind nicht vorhanden!

Preisdruck ist zu gro. Damit wachst eine grof3e Abhangigkeit!

LEH nimmt z.Z. Gberwiegend gunstigere Ware aus den Neuen Bundeslandern!
LEH schafft keine Vermittlung der Oko-Qualitat an den Verbraucher!
Koordination mit LEH ist sehr schwierig!

LEH bekommt zu kleine und differenzierte Partien!

Sonstige Defizite:

Hohe Auflagen fur Lohnverarbeiter: Metzger muss zertifiziert sein, damit der Landwirt
seine Wurst mit Oko-Auslobung vermarkten kann. Nur ganz wenige Metzger
unterziehen sich der EU-Oko-Kontrolle!

Schwierig feststellbare Qualitatsparameter (IMF, Fleischfarbe, Geschmack) werden
nicht gemessen und honoriert!

Was miusste sich beim Absatz der Ferkel andern?

Grafik 1.5.5.3

(Bewertung Preis: stark erhdhen = 1, stark sinken = 5, restliche Bedingungen: sehr verandern = 1,
Uberhaupt nicht verandern = 5)
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Die Erhdhung der Preise und mit etwas Abstand die Einfihrung preisabhangiger
Qualitatsparameter werden fur sehr wichtig erachtet, wahrend die Abnahmelogistik und das
Mengenmanagement nur wenig geandert werden musste.

BLE-Projekt 020E175 93



Rainer Loser, Die Okoberater Teil 1: Interviews

Was musste sich beim Absatz der Mastschweine andern?

Grafik 1.5.5.4

(Bewertung Preis: stark erhdhen = 1, stark sinken = 5, restliche Bedingungen: sehr verandern = 1,
Uberhaupt nicht verandern = 5)
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Bei den Mastschweinen wird eine Preiserhohung noch starker gewlnscht. Das Bild
entspricht ansonsten in etwa dem fur den Ferkelabsatz.

Bewertung wichtiger Aspekte

Grafik 1.5.5.5
Skala 1 bis 5 (sehr wichtig = 1 bis weniger wichtig = 5)

Wichtige Aspekte bei der Ferkelerzeugung
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Als wichtigste Aspekte bei der okologischen Ferkelerzeugung benennen die Berater die
Futteroptimierung, eine standige einzelbetriebliche Beratung und eine tierarztliche
Betreuung. Als unwichtig wird die Anbindung an ein QS-Programm eingeschatzt.
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Bewertung wichtiger Aspekte

Grafik 1.5.5.6
Skala 1 bis 5 (sehr wichtig = 1 bis weniger wichtig = 5)

Wichtige Aspekte bei der Schweinemast
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Die wichtigsten Aspekte bei der 6kologischen Schweinemastern benennen die Berater mit
der Futteroptimierung, dem Anschluss an eine EZG und einer standigen einzelbetrieblichen
Beratung. Als unwichtig wird die Anbindung an ein QS-Programm eingeschatzt.

Was muss sich nach Auffassung von den Beratern bei den
Rahmenbedingungen in der Produktion andern?
Im Folgenden werden die einzelnen Aul3erungen wiedergegeben:

Umstellungsprogramme(n=10):

- Es st kein Anderungsbedarf ersichtlich!

- Okologische Leistungen wie geschlossene Betriebskreislaufe sollten starker honoriert
werden!

- Ein Umstellungsprogramm sollte bei Investitionen sowohl fliir den Umbau von Sauen-
wie auch Mastschweinestallen evt. aus Mitteln der Modulation unterstitzen. (n=2)

- Abstockungspramie i. Rahmen der Modulation in allen Bundeslandern einfihren, um
Extensivierung im Tierbereich zu fordern einfuhren! (n=2)

- In Bayern ist das U-Programm ausreichend!

- U-Programme fur die 0kologische Schweinehaltung sind nicht nétig. (n=2)

Beratungsforderung (n=7):
- Es ist kein Anderungsbedarf ersichtlich!
- In Bayern ist die Beraterforderung ausreichend!
- Beratungsfoérderung ist bei der Sauenhaltung wichtig, im Mastschweinebereich nicht
entscheidend!
- Beratungsférderung ware wiunschenswert, um mehr Kontinuitat zu schaffen!(n=4)

offentliche Werbung fiir Oko-Produkte (n=3)
- Die offentliche Werbung fur Oko-Produkte sollte verbessert und erweitert.

Forderung der AbsatzmalRnahmen (n=4)

Hier sind sich die Berater uneinig. Einzelstimmen wollen eine Verstarkung, wahrend andere
uberhaupt keine Férderung in dem Bereich sehen wollen
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Forderung Investitionen Metzgerei/Verarbeiter (n=6)

Das Gleiche auch hier: Ablehnung wie Zustimmung, besonders aber fir die vorhandenen
Verarbeiter. Schulungen der Metzger fiir die Verarbeitung und Vermarktung von Oko-Fleisch
sollten geférdert werden.

Gesetzgebung EU-VO Richtlinie (n=4):
- Die Futterungs- und Haltungsrichtlinien sind in Ordnung und vertretbar! (n=2)
- Propionsaure fur die Futtermittelkonservierung zulassen und Einsatz von
konventionellen EiweilRerganzungsfuttermitteln verlangern!
- Mehr Flexibilitat der Anwendung wird gefordert!

Gesetzgebung EU-VO Kontrolle (n=1)

Das Problem bei der Kontrolle liegt im Verarbeitungsbereich. Direktvermarkter
bendtigen einen zertifizierten Metzger um Wurst unter Warenzeichen bzw. Hinweis
auf Oko vermarkten zu kénnen. Es ist schwierig einen Metzger zu finden, der
richtliniengemal Wurst herstellt, die genief3bar ist und sich dann auch noch
kontrollieren Iasst. Etliche Landwirte verkaufen inzwischen ihre Wurst ohne Hinweis
auf Oko, da ihr Hausmetzger sich nicht zertifizieren Iasst.

Abnehmerstruktur (n=5)

- Es fehlen die regionalen Metzger. Die Zertifizierungsanforderungen verhindern
jedoch das Interesse der (kleineren) Metzger!

- Meinungsbildungsprozess im verarbeitenden Gewerbe bzgl. Oko-Lebensmittel
mussen verstarkt angestof3en werden!

- Nur die Metzger kdnnen verlassliche Partner der Erzeuger sein!

- Die Abnehmerstrukturen sind bestens!

- Die Abnehmerstrukturen mussen verbessert werden!

Verbraucherverhalten (n=8)

- Verbraucher muss bereit sein, hohere Preise zu akzeptieren!

- In der Direktvermarktung lauft der Verkauf von Oko-Schweinefleisch,
insbesondere aber der Wurst, gut. Die Hindernisse dafur nehmen aber zu.
Wenn mehr regionale Metzger einsteigen, werden auch mehr Verbraucher
Oko-Schweinefleisch kaufen!

- Mehr Absatz uber mehr Werbung ankurbeln!

- Der Genusswert des Schweinefleisches muss Uuber mehr intramuskulares Fett
gesteigert werden!

In welchen Bereichen bestehen Forschungs- und Entwicklungsbedarf? (n=12)
- In der Futterung der laktierende Sauen und der Ferkelaufzucht (n= 4).
- In der Haltung von Ferkeln und Sauen (n=3).

- Angepasste Schweinezucht fur 6kologische Betriebe (n=3).
- Stallbaukonzepte (n=2)

- Vermarktung (n=2)

- 100% Biofutterung (n=2)

- Grundfuttereinsatz

- Fltterung mit synthetischen Aminosauren

- Regionale Futtermittelbeschaffung

- Ferkelgesundheit

- Freilandhaltung kombiniert mit Stallhaltung
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Qualitatsmanagement
Betriebswirtschaft
Emissionsverminderung

Der Schwerpunkt des Bedarfes liegt im Bereich der sdugenden Sauen und der
Ferkelaufzucht (Futterung, Haltung, Gesundheit). Die Aussagen decken sich weitgehend mit
denen der Erzeuger!

Wo sehen die Berater eine Gefahrdung der 6kologischen Produktion? (n=12)

Nicht kostendeckende Preise! (n=3) fur die Erzeuger

Zu hohe Kosten der Erzeugung, Auflagen durch EU-VO, hoher Arbeitszeitbedarf,
dadurch unattraktive Einkommenssituation fiir Oko Schweinehalter. (n=2)
Einmischung der Politik in den Markt!

In der Ferkelaufzucht muss ein Ersatz fur konventionelles Kartoffeleiweild gefunden
werden!

Gefahr der Schweinepest bedroht Outdoorhaltung massiv!

Gefahrdung durch Tierschutzrecht in der Ferkelerzeugung: Ferkelverluste sind zu
hoch!

100% Oko- Futter, unkontrolliertes Aufstallen der Master, EU-Bio-Standard statt
Verbandsstandard, schlechte Vermarkter, Dumpingpreise beim Absatz
Marktungleichgewicht in Europa

Billigimporte und Ausnahmegenehmigungen in der Tier-VO

Foderalismus in Deutschland und Dehnung der EU-VO

Tendenz zur Grol3produktion - Masse statt Klasse bei fehlender grof¥flachiger
Marktstruktur

Gentechnik

Nach den Einschatzungen der Berater bedroht eine grof3e Anzahl von Faktoren die
Okologische Schweinehaltung. Nicht kostendeckende Preise schwachen hauptsachlich die
okologische Erzeugung!

Wie sehen Sie die Zukunft der 6kologischen Schweinehaltung? (n=12)

Sehr geringes und langsames Wachstum! (n=7)

Wachstum kann sich nur in diesem Produktbereich entwickeln, wenn die Preise
besser werden!

Das Image des Schweinefleisches flr ernahrungsbewusste Menschen wird die
Schweinehaltung in der Entwicklung noch auf lange Sicht hinter der Milchvieh und
Geflugelhaltung herlaufen lassen!

Okologisches Schweinefleisch hat zu wenig Profil fur die Verbraucher!

Der Absatz Uber die Direktvermarktung, den Metzger und den Naturkostladen bietet
den kleineren Erzeugerstrukturen eine Perspektive. Fur den LEH kann in Baden-
Wirttemberg nicht mehr kostendeckend produziert werden!

Sicherer Absatz in der Direktvermarktung, kleiner, aber wichtiger Teil im LEH!

Im biologisch-dynamischen Landbau wird die Schweinehaltung nie eine grol3e oder
dominierende Rolle spielen!
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1.5.6 Interviews mit den deutschen Verbdnden des Okologischen
Landbaus

Zusammenfassung

Die befragten 5 Verbande reprasentieren 90 % aller Verbandsbetriebe und 55 % aller
Okobetriebe in Deutschland. Etwas mehr als 16,5 % der in der Stichprobe
zusammengeschlossenen Verbandsbetriebe halten Okoschweine.
Alle Verbandsbetriebe haben zusammen in 2002 (99% der Verbandsbetriebe)

890 reine Mastbetriebe,

339 kombinierte Betriebe,

202 Ferkelerzeugungsbetriebe.
Das sind zusammen 1431 verbandsgebundene Schweinehalter, davon 1229 Master
und 541 Sauenhalter. 63 % der Sauenbetriebe mastet auch selbst, 28 % der Master
halten auch noch Sauen.
Insgesamt gab es in Deutschland in 2002 rund 1600 — 1700 Oko-Méster und rund
600 o6kologische Ferkelerzeuger. Nach den Daten der KS (11,5229f) gab es 82.000
Mastschweine am Stichtag in 2002 oder rund 145.000 erzeugte MS im Jahr und
9200 Sauen (ca. 7500 standig produzierende Sauen), die rund 100.000 — 110.000
Ferkel erzeugt haben, in den Okobetrieben. (Der Verfasser geht jedoch davon aus,
dass nur 7000 Sauen tatsachlich als Okosauen in den Betrieben standen, da ein
kleiner Teil der Betriebe die Schweinehaltung als konventionelle Betriebseinheit
fahrt.)
Die Verbandsvertreter geben die Vermarktungsquote fir Okoferkel in 2002 mit 91 %
Altsauen nur 35 %.
In 2001 bzw. 2002 sollen 90 bzw. 92 % aller Mastschweine nach den Schatzungen
der Verbandsvertreter auf dem Okomarkt abgesetzt worden sein. Dies muss fiir 2002
bezweifelt werden.
Die Anzahl von erteilten AGs wurde nur von sehr wenigen Verbandsvertretern
angegeben, weil entweder diese Daten nicht erhoben wurden bzw. keine Angaben
zur Verfigung gestellt werden sollten.
Ein Beratungsangebot bieten vier der funf Verbande an.
Die Beratungskosten sind entweder im Mitgliedsbeitrag enthalten oder werden ganz
oder teilweise vom Mitglied an einen Beratungsring bezahlt. Auch werden externe
Beratungskosten z. T. vom Verband mitfinanziert.

Die Bewertungen der Defizite bei den verbandsgebundenen Ferkelerzeugern zeigen
die unterschiedliche Beschaftigungsintensitat (Beratungsintensitat) der einzelnen
Verbande flur diesen Betriebszweig. Die Aussagen schwanken sehr stark von keinen
Defiziten bis groRere Defizite. Bei der Mast werden fast keine Defizite genannt. Nur
die Preise werden unterschiedlich bewertet. Auffallend der Widerspruch zur Aussage
der KS-Vertreter, dass gerade bei der Dokumentation erhebliche Defizite
festzustellen sind, besonders in der Sauenhaltung.

Die Anpassung der Erzeuger an die EU-VO wird mit 90 % sehr hoch angegeben.
Dabei ist zu berucksichtigen, dass die meisten Vertreter die Frage inkl. aller
moglichen  Ausnahmegenehmigungen (fehlende  Auslaufe, konventioneller
Ferkelzukauf) verstanden haben. Die Einhaltung der Regel in der Stallhaltung wird
mit 93 % angegeben. Die Futterung nach Verbandsrichtlinien mit knapp 100 %.
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Bei der Frage, wie viel % der Erzeuger Auslaufe nach der VO eingerichtet haben,
ergibt sich ein Mittelwert von 56 % mit sehr starken Schwankungen von 10 — 100 %.
Auch hier werden die Unterschiede in den einzelnen Verbanden deutlich sichtbar,
wie sie mit der Umsetzung der EU-VO umgehen.

Alle funf Verbande verflgen Uber eigene Absatzorganisationen.

56 % der Mastschweine wurden 2002 uber EZGs vermarktet, 20 % uber die
Direktvermarktung, 11 % Uber Metzger und 10 % uber Verarbeiter des LEHs. Bei der
Preisgestaltung gibt es eine weitgehende Ubereinstimmung bei den
Verbandsvertretern, dass die Preise zu niedrig sind. Bei den preisabhangigen
Qualitatsparametern sind sich die Verbandsvertreter nicht einig. Hier schwanken die
Bewertungen stark.

Verbesserungen bei den Ferkelerzeugern sind in erster Linie alle Mallnahmen der
Marktausdehnung fur 6kologische Mastschweine. Keine Verbesserungen werden bei
Maflnahmen im Rahmen der EU-VO-Kontrolle, bei der Investitionsforderung und bei
den Umstellungsprogrammen gewulnscht. Bei den Mastern stehen auch die
Absatzmallinahmen im Vordergrund der gewlnschten Verbesserungen. Aber auch
Anderungen bei den EU-VO-Richtlinien und die Férderung der Verarbeiter werden

genannt.
Bei den Prioritaten werden die unterschiedlichten Aspekte genannt:
Nachfragesteigerung, nachweisbare Qualitatsunterschiede zwischen

konventionellem und 6kologischem Schweinefleisch, Regionalitat, kein Einmischen
der Politik in den Markt, mehr Okometzgereien, Sicherstellung der 6kologischen
Ferkelproduktion und Tiergesundheit.

Beim Forschungs- und Entwicklungsbedarf steht die Eiweillversorgung der Tiere im
Vordergrund. Zu niedrige Preise fur die Erzeuger und keine bzw. sinkende Nachfrage
kénnen nach den Verbandsvertretern die zukiinftige Erzeugung von Okoschweinen
grundsatzlich gefahrden.

Auswertung der Interviews mit den Verbinden des Okologischen
Landbaus

Zwischen Januar und Marz 2003 wurden mit Vertretern von 5 Verbanden mundliche
oder schriftliche Interviews (Fragebogen im elektronischen Anhang) durchgefihrt.
Diese 5 Verbande reprasentieren 90 % aller Verbandsbetriebe und 55 % aller
Okobetriebe in Deutschland. Etwas mehr als 16,5 % der in der Stichprobe
zusammengeschlossenen Verbandsbetriebe halten Okoschweine.

Da aber der Weinbauverband keine Mitglieder mit Schweinehaltung hat und lediglich
nur drei kleinere Verbande (Von einem sind die Daten zur Schweinehaltung
bekannt!) nicht interviewt wurden bzw. kein Interesse gezeigt haben, lasst sich die
Anzahl der Betriebe und Tierzahlen zu 99 % bei den Verbanden fir das Jahr 2002
darstellen:

890 reine Mastbetriebe
339 kombinierte Betriebe
202 Ferkelerzeugungsbetriebe

Das sind 1431 verbandsgebundene Schweinehalter, davon 1229 Master und 541

Sauenhalter. 63 % der Sauenbetriebe mastet auch selbst Schweine (Bei den
Interviews waren es 59 % der Sauenhalter, allerdings mit mehr als 2 Zuchtsauen). 28
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% der Master halten auch noch Sauen. (Bei den Interviews waren es 27 % allerdings
nur mit mehr als 4 Mastplatzen!).

Neben den verbandsbezogenen Schweinehaltern ist noch mit 250 — 300 reinen EU-
VO-Mastern (inkl. kombinierten Betrieben), die i. d. Regel nur kleine Bestande flr die
Direktvermarktung nutzen, und mit bis zu 50 EU-VO-Sauenhalten (inkl. kombinierten
Betrieben) zu rechnen, wovon nicht mehr als 10 Betriebe dabei sein werden mit mehr
als 2 Sauen.

Insgesamt gab es in Deutschland in 2002 rund 1600 — 1700 Oko-Master und rund
600 okologische Ferkelerzeuger. Nach der Daten der KS (11,5229f) gab es 82.000
Mastschweine am Stichtag in 2002 oder rund 145.000 erzeugte MS im Jahr und
9200 Sauen (ca. 7500 standig produzierende Sauen), die rund 100.000 — 110.000
Ferkel erzeugt haben, in den Okobetrieben. (Der Verfasser geht jedoch davon aus,
dass nur 7000 Sauen tatsdchlich als Okosauen in den Betrieben standen, da ein
kleiner Teil der Betriebe die Schweinehaltung als konventionelle Betriebseinheit
fuhrt.)

Wie schitzen Sie die Vermarktungsrate in 2002 bei Oko-Ferkeln ein?
Die Verbandsvertreter geben die Quote mit 91 % an, wobei die Schwankungen von
80 — 100 % reichen.

Wie schitzen Sie die Vermarktungsrate in 2002 bei Oko-Altsauen

ein?

Nur 35 % der Altsauen mit einer Schwankung von 15 bis 70 % werden Uber einen
Okologischen Markt abgesetzt.

Wie schitzen Sie die Vermarktungsrate bei Oko-Mastschweinen im Jahr 2001
bzw. 2002 ein?

90 bzw. 92 % aller Mastschweine mit einer Schwankung von 80 — 100 % sollen nach
den Schatzungen der Verbandsvertreter auf dem Okomarkt abgesetzt worden sein.
Der Wert fir 2001 dlrfte zu niedrig liegen, da in 2001 eine sehr hohe Nachfrage
nach Okoschweinen ganzjahrig vorhanden war. Der Wert fir 2002 wird eher etwas
niedriger liegen, da ab der 2. Jahreshalfte der Absatz zum Teil ins Stocken kam.

Ausnahmegenehmigungen

Im Vordergrund stand die Frage nach dem Anteil der verschiedenen
Ausnahmegenehmigungen, die in 2002 aufgrund der VO erteilt wurden.

Ein Drittel aller Mastbetriebe (ohne Kombibetriebe) bekamen eine AG fur den Zukauf
von konventionellen Ferkel (Anhang | B 3.4)! Wie viele Tiere dies betrifft, Iasst sich
nicht ermitteln.

13 % der Sauenhalter hat AGs flr den konventionellen Zukauf von Zuchtlaufern
und/oder Jungsauen (Anhang | B 3.8) in Anspruch genommen.

Die Anzahl von erteilten AGs wurde nur von sehr wenigen Verbandsvertretern
angegeben, weil entweder diese Daten nicht erhoben wurden bzw. keine Angaben
nicht zur Verfligung gestellt werden sollten.

Auch der Anteil der fehlenden Auslaufhaltung wurde nicht genannt. Die
Verbandsvertreter sehen den fehlenden Auslauf nicht als Bestandteil der Richtlinien
fur AGs, sondern die Haltung nach den alten AGOL-Richtlinien sind Standard und
damit brauchen die Betriebe auch keine AGs.
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Bieten Sie lhren Erzeugern ein Beratungsangebot an?
Diese Frage wurde von vier Verbandsvertretern mit ja beantwortet. Ein Verband
bietet keine Beratung an.

Wie hoch ist der Eigenanteil der Betriebe?

In drei Verbanden ist die Beratung im Mitgliedsbetrag enthalten, in einem Verband ist
der Eigenanteil abhangig von der Organsituationsstruktur der Beratung ab. Wenn die
Betriebe in einem Beratungsring Beitrage zu zahlen sind, verzichtet der Verband auf
einen Teil der Beitrage. In manchen Regionen gibt es auch keine Verbandsberatung.
Die Betriebe schlie3en sich evt. Beratungsringen an, die sie selbst zahlen.

Eine Schweinespezialberatung bietet nur ein Verband an. In einem weiteren gibt es
diese Spezialberatung nur in manchen Regionen.

In einem Verband wird Beratung extern zugekauft, dann werden 50 % der Kosten
vom Verband getragen. Die anderen Verbande kaufen keine externe Beratung zu.

Bewertung von Defiziten in der Produktion ?

Ferkelerzeugung

Die quantitative und qualitative Erzeugung von Okoferkeln und Jungsauen wird in der
Summe mit befriedigend bewertet. Wird das Mengenverhaltnis betrachtet, ergeben
sich jedoch groRere Defizite sowohl bei der Quantitat wie der Qualitat.

Die Aussagen streuen jedoch von sehr grol3en bis gar keinen Defizite. Dies zeigt die
unterschiedliche Beschaftigung der Verbande mit dem Thema.

Die Haltung erscheint den Verbandsvertreter durchweg mit groReren Defiziten
behaftet zu sein. Die Futterung wird zwischen befriedigend und ausreichend
eingeschatzt, allerdings mit starken Schwankungen. Das Hygiene- bzw.
Gesundheitsmanagement weildt mit starkeren Schwankungen nur geringe Defizite
aus. Die Dungentsorgung scheint durchweg Uberhaupt kein Problem zu sein.

Die Bewertung der Preise flur die 6kologischen Ferkel wird im Durchschnitt zwar als
befriedigend betrachtet, doch auch hier gibt es sehr starke Schwankungen bei den
Bewertungen. Wenn auch die Koordination/Logistik des Ferkelvertriebes als recht
geringes Problem dargestellt wird, schwanken die Einschatzungen hier erheblich. Die
Arbeitswirtschaft wird als befriedigend dargestellt, schwankt aber auch erheblich.

Bei der Dokumentation und der Kennzeichnung der Tiere in der Sauenhaltung
werden bei allen Verbandsvertretern keine Defizite festgestellt.

Bei den Bewertungen mit starken Schwankungen zeigt sich wieder deutlich die
unterschiedliche Beschaftigungsintensitat der einzelnen Verbande flr diesen
Betriebszweig.

Mastschweine:

Das Mengendefizit bei der Erzeugung von Mastschweinen wird in allen Verbanden
als gering bezeichnet.

Defizite bei der Qualitat der Mastschweine scheint es kaum zu geben, ebenso nicht
bei der Haltung, noch weniger bei der Fltterung.

Das Hygiene- bzw. Gesundheitsmanagement weildt geringe Defizite auf. Die
Dungentsorgung stellt Uberhaupt kein Problem dar. Starke Abweichungen sind
wieder zu finden bei der Bewertung der Preise, Koordination/Logistik und der
Arbeitswirtschaft zu finden. Wahrend ein Verband mit den Preisen Uberhaupt nicht
zufrieden ist, haben die anderen kaum oder wenig Probleme damit. Fur diese
Bereiche werden durchschnittlich geringe Defizite festgestellt.

Die Dokumentation und Kennzeichnung scheint wiederum keine Probleme zu
bereiten.
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Im Wiederspruch dazu steht die Aussage der KS-Vertreter, dass gerade bei der
Dokumentation erhebliche Defizite festzustellen sind, besonders in der
Sauenhaltung.

Wie viel % der Betriebe erfiillen die Anforderungen?

Die Anpassung der Erzeuger an die EU-VO wird mit 90 % sehr hoch angegeben.
Dabei ist zu bertcksichtigen, dass die meisten Vertreter die Frage inkl. aller
moglichen  Ausnahmegenehmigungen (fehlende  Auslaufe, konventioneller
Ferkelzukauf) verstanden haben.

Die Einhaltung der Regel in der Stallhaltung wird mit 93 % angegeben. Die Futterung
nach Verbandsrichtlinien mit knapp 100 %.

Bei der Frage, wie % der Erzeuger entsprechende Auslaufe nach der VO eingerichtet
haben, ergibt sich ein Mittelwert von 56 % mit sehr starken Schwankungen von 10 —
100 %. Auch hier werden die Unterschiede deutlich sichtbar, wie in den einzelnen
Verbanden mit der Umsetzung der EU-VO umgegangen wird.

Existiert ein oder (mehrere regionale) horizontale Qualitiatssicherungs-
systeme?

Diese Fragen beantworten drei Verbande mit ja, was aber im Hinblick auf eine
oftmals fehlende Spezialberatung und Arbeitskreisbildung bezweifelt werden muss.
Zwei Verbande geben an, dass sie vertikale Qualitatssicherungssysteme entwickelt
haben, was nicht bezweifelt wird. Alle finf Verbande verfligen Uber eigene
Absatzorganisationen.

Auf die Frage, wie viel % der Ferkel Uber eine EZG oder direkt vom Ferkelerzeuger
zum Master in 2002 gehandelt wurden, antworten nur drei Verbande. Dabei
Uberwiegt deutlich der Handel zwischen den Erzeugern mit fast Zweidrittel, obwonhl
die Aussagen wieder sehr stark streuen. Es zeigt sich im Detail, dass je hoher der
vertikale Organisationsgrad ist, desto mehr |lauft die Verteilung Uber eine EZG.

Der Anteil der konventionell verkauften Ferkel liegt bei 10 % in einer Bandbreite von
0 bis 20 %.

Absatz der Mastschweine in 2002

Vier Verbandsvertreter beantworten diese Frage. Die Streuungen sind jedoch
erheblich.

Grafik 1.5.6.1

. . O...Direktvermarktung
Absatz der Mastschweine in % in 2002

B ...Erfassung durch EZG fir
10,00 Metzger,
Verarbeiter/GH,LEH

0O...Viehhandel

O...Metzger direkt durch
Erzeuger

B ...Verarbeiter-Grofthandel
(ohne Einzelhandel)

56,25

O...LEH-Belieferung direkt
durch Erzeuaer
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Die Streuungen sind jedoch erheblich. Wie weiter oben schon beschrieben, zeigt sich
wieder der Organisationsgrad beim Absatz sehr deutlich.

Was sind die Defizite bei den Abnehmern?

Die Verbandsvertreter tun sich schwer auf die Frage eine Antwort zu geben. Nur zwei
beantworten die Frage.

Ein Verbandsvertreter schatzt aufgrund des hohen Organisationsgrades die
Zusammenarbeit mit allen Abnehmern. Ein anderer bemangelt die Qualitatskriterien,
die ausschlielich aus konventionellen Parametern besteht, lange Transportwege fur
Mastschweine und Ferkel und die oftmals schlechte Zahlungsmoral.

Anderungen beim Absatz
Grafik 1.5.6.2

Was musste sich bei Absatz andern? (n=4)
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Bei der Preisgestaltung gibt es eine weitgehende Ubereinstimmung bei den
Verbandsvertretern. Bei den preisabhangigen Qualitatsparametern sind sich die
Verbandsvertreter nicht einig. Hier schwanken die Bewertungen stark. Bei der
Einhaltung der Qualitatskriterien stimmen die Verbandsvertreter ziemlich Uberein,
dass dieser Anspruch nur eine mittlere Bedeutung hat. Besonders grolde
Abweichungen gibt es bei den beiden letzten Anspruchen. Dies hangt scheinbar
ebenfalls mit dem Organisationsgrad zusammen.

Welche Aspekte sind der EZG besonders wichtig?

Hier haben nur drei Verbandsvertreter geantwortet.

Sehr wichtig sind die Futteroptimierung und das Qualitatssicherungssystem. Danach
folgt der Zukauf von Okotieren und mit immer noch hoher Wichtigkeit werden der
Verband und die Beratung genannt.
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Wenn Sie sich die Rahmenbedingungen lhrer Produktion betrachten, in
welchen Bereichen sind grundlegende Verbesserungen notig?
Vier Verbandsvertreter haben diese Frage beantwortet.

Bei dieser Frage wurden nur Antworten mit ja und nein zugelassen
Folgende Bereiche wurden genannt bei den Ferkelerzeugern:

Grafik 1.5.6.3
gewunschte Verbesserung fur die Ferkelerzeuger (n=5)
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Wichtig sind vor allem alle MalRnahmen der Marktausdehnung fur Okologische
Mastschweine, am geringsten werden Malinahmen im Rahmen der EU-VO-Kontrolle,
bei der Investitionsforderung und bei den Umstellungsprogrammen genannt.
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Verbesserungen bei den Mastern:

Grafik 1.5.6.4
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Auch hier stehen Absatzmaflnahmen

im Vordergrund der Verbesserungen. Aber

auch Anderungen bei den EU-VO-Richtlinien und die Férderung der Verarbeiter
werden haufig genannt. Ein Bedarf besteht bei den Umstellungsprogrammen und in
der Beratung der Mastbetriebe bei den Verbanden.

Was hat bei

Geschmackliche Qualitat sollte im Vordergrund stehen.

der Verbesserung der Rahmenbedingungen fiur Sie die
allerhochste Prioritat?

- Verbrauchernachfrage muss steigen!

- Bereitschaft der Verbraucher Okoprodukte zu wachsen.
Bedingungen im LEH, wie sie sich heute darstellen, ist der Absatz relativ
schwer zu erhohen, da konventionelle Qualitatsansatze dazu flhren, dass
wenig Unterschiede bei der Qualitat zwischen konventionell und 6kologischem
Schweinefleisch  bei hohem  Preisunterschied bestehen.
Voraussetzung ware eine Anderung der Abnahmeanforderungen.

Unter den

Wichtige

Auch Regionalitat

muss bei der Vermarktung im konv. LEH eine groere Rolle spielen und
kénnte die Bereitschaft der Kunden erhéhen Oko zu kaufen. Als weiterer
Nachteil steht die Anonymitat der Produkte im Supermarkt der besonderen
Rolle der Regionalitdt im Okolandbau entgegen. Bei der Direktvermarktung
wird dies vorgemacht, allerdings ist der Absatz naturlich begrenzt.
- Die Politik sollte nicht in die bestehenden Marktstrukturen eingreifen!
- Ferkelproduktion und hohe Tiergesundheit!
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Preisstabilitdt und Gewinnung handwerklicher  Metzgereien! Eine
Zusammenarbeit bzw. Abhangigkeit von machtigen Handelsorganisationen ist
fur kleinere Verbande/EZGs nicht winschenswert. Deshalb wollen wir
verstarkt mit Metzgereien zusammenarbeiten.

In welchen Bereichen sehen Forschungs- und Entwicklungsbedarf?

Die Einzelnennungen:

Futterung und das Hygienemanagement bei den Sauen und der
Ferkelaufzucht.

Fitterung 100 % Oko unter neuen Oko-Qualitdtsanspriichen, Gruppenhaltung
der ferkelfUhrender Sauen, Entwicklung sicherer Absatzmarkte mit deutlichen
Qualitatsunterschieden zwischen konventionellem und Okologisch erzeugtem
Fleisch ist der Schlussel fur Weiterentwicklung des Bio-Schweinemarktes
Keine konventionellen Masken fir die Bewertung von Okoschlachtkérpern.
Erlaubter Einsatz von synthetischen Aminosauren in der Oko-Ftterung

Eine optimale Ferkelfutterung (EiweilRversorgung) ist zu entwickeln.

Bei der Ferkelerzeugung bzw. Futterung der sdugenden Sauen und der Ferkel
besteht ein groer Forschungsbedarf. Ebenso bei der Auswahl und Zucht der
geeigneten Rassen.

Die Eiweillversorgung steht im Vordergrund der zuklnftigen zu bewaltigten
Aufgaben.

Gibt es fiir Sie Entwicklungen, die die Erzeugung von Okoschweinen
grundsatzlich gefahrden konnte?

Zu niedrige Preise fur die Erzeuger, keine bzw. sinkende Nachfrage.
Besetzung der Markte LEH durch ausléndische Mitbewerber mit gunstigeren
Erzeugungsbedingungen oder subventionierten Produktionen!

Es gibt keine gefahrdende Entwicklung!

Fehlender Mastschweineabsatz!

Preisverfall fur die Erzeuger. Ein weiteres Problem sind die Umweltauflagen,
wie z.B. Emissionsauflagen, Wasserschutz, die die Umsetzung der Richtlinien
bezuglich Auslauf oder Weide verhindern oder einschranken.
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1.5.7 Interviews mit 6 Erzeugergemeinschaften

Zusammenfassung

Da es nicht viele Oko-Schweineerzeugergemeinschaften in Deutschland gibt und
nicht alle kooperationswillig waren, konnte im Rahmen dieses Forschungsprojektes
nicht fur jedes Bundesland ein Interviewpartner gefunden werden. Die befragten 6
Unternehmen befanden sich in Mecklenburg-Vorpommern, Brandenburg, Bayern und
Baden-Wdurttemberg. Die BetriebsgroRen variierten zwischen einer Mitgliedsflache
von 800 bis 68.000 ha. Die Produktionsleistung der befragten EZGs insgesamt lag im
Jahr 2002 bei knapp 57.000 Mastschweinen. Dies entspricht einem Anteil an der
gesamten Oko-Mastschweinproduktion in Deutschland von ca. 57 %. Einheitlich ist
man den Aussagen der Interviewpartner zufolge der Meinung, dass aus
Tierschutzgesichtspunkten die Transportwege fur die Schlachttiere nicht zu lang sein
sollten. Gleichzeitig geht man aber davon aus, dass im Zuge einer Marktausweitung
auch die Warenbeschaffung uber weitere Entfernungen hinweg geschehen wird und
somit eine Ausweitung der Transportwege erwartet wird. Defizite wurden derzeit vor
allem bei der quantitativen und qualitativen Oko-Ferkelerzeugung identifiziert. Daher
sollte mit hochster Prioritat an dem Ausbau der Sauenhaltung und der Verbesserung
des Zuchtsauenmanagements gearbeitet werden. Auch die Gestaltung des
Auslaufes fur die Mastschweine bereitet noch grofl3e Schwierigkeiten.

Entsprechend den Befragungsergebnissen stammten im Jahr 2002 nur etwa 40 %
der gemasteten Ferkel aus okologischen Zuchtbetrieben. Damit ergibt sich nach
Umsetzung der EU-Verordnung nach dem 24. August 2003 eine Licke von knapp

60 %, die vermutlich derzeit noch nicht vollstandig abgedeckt werden kann. Das gilt
fur die EZGs — vor allem aus BB und MP. Zwar hat sich das Marktvolumen im Jahr
2003 reduziert, dennoch ist davon auszugehen, dass eine Versorgungsliicke an Oko-
Ferkeln zumindest kurzfristig entstehen wird. Die Vermarktung der Mastschweine
lauft Uberwiegend (50 %) uUber den Grol3handel bzw. Verarbeitungsunternehmen,
daran schlief3t sich mit ca. 30 % der LEH gefolgt von Metzgern an. Da der
Vermarktungsumfang Uber den Direktabsatz auch fur die EZG sehr intransparent ist,
mussen diese Ergebnisse jedoch mit Vorsicht interpretiert werden, zumal sie den
bislang bekannten Grdlenordnungen betrachtlich widersprechen. Die Preisbildung
erfolgt je nach Marktlage Uber flexible Kalkulationssysteme, die nicht einheitlich sind.
In schwierigen Marktsituationen wird oft der konventionelle Auszahlungspreis als
Kalkulationsgrundlage herangezogen.

Ernstzunehmende Auslandskonkurrenz kommt den Aussagen der EZG zufolge von
Holland, Ddnemark und Osterreich. Absatzchancen hingegen sieht man hinsichtlich
Irland, Belgien und ltalien.

Eine Verbesserung der Rahmenbedingungen flur die Erzeugung wird hauptsachlich
in Richtung Investitionsférderung der Erzeuger, der 6ffentlichen Werbung fur Oko-
Produkte bzw. der Verbraucheraufklarung und der Fdérderung von
Absatzmalinahmen gesehen.

Forschungsbedarf existiert vor allem bei der Futterung von Ferkeln und
Mastschweinen sowie der Genetik.

Die kunftige Marktentwicklung wird sehr uneinheitlich eingeschatzt. Es lasst sich kein
klarer Trend erkennen, da viele entscheidende Parameter von den Marktakteuren
nicht beeinflusst werden kénnen.
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Auswertung der Interviews mit den Erzeugergemeinschaften

Regionale Verteilung

Im Rahmen des o.g. Projektes wurden u.a. 6 Erzeugergemeinschaften bzw.
Vermarktungsgesellschaften die u.a. auch Oko-Schweine vermarkten, interviewt. Die
Verteilung der befragten Betriebe kann der Tabelle 1 enthommen werden.

(Wenn nicht anders gekennzeichnet, beantworteten alle 6 Betriebe die jeweilige
Frage.

Tabelle 1.5.7.1: Verteilung der befragten Betriebe

Bundesland Anzahl der Betriebe
Mecklenburg-Vorpommern 2
Brandenburg 1
Bayern 2
Baden-Wiirtemberg 1
Summe 6

*Da es nur wenige Erzeugergemeinschaften (EZGs) mit entsprechender
Marktrelevanz gibt und nicht alle bereit dazu waren, ein so intensives Interview zu
fuhren, war es nicht mdglich, eine regionale Gleichverteilung bzw. Vollerhebung
durchzufihren. In einigen Bundeslandern konnten keine Interviewpartner gefunden
werden.

BetriebsgrofRen

Die GroRe der befragten EZG variierte sehr stark in einer Spanne von 5 bis 158
Mitgliedsbetrieben fir das Jahr 2002. Die zugehdrige Anbauflache der
Mitgliedsbetriebe bewegte sich ebenfalls in einer enormen Spannweite von 800 bis
68.000 ha. 232 Mitgliedsbetriebe der 6 EZG betrieben im Jahr 2002 Schweinemast,
6 Betriebe hatten eine Mast- und Zuchtstation und 4 Betriebe waren reine
Zuchtbetriebe. Insgesamt wurden im Jahr 2002 von diesen befragten EZG 56.600
Mastschweine vermarktet, was einem Anteil an der gesamten deutschen
Mastschweineproduktion von etwa 57 % entspricht.

Logistik

Das Einzugsgebiet der Lieferanten bewegt sich in einem Umkreis von 100 km bis hin
zu Transporten Uber das gesamte Bundesgebiet, wobei natirlich die Grolde der EZG
einen signifikanten Einfluss auf diesen Parameter hat. Auf die Frage nach Grinden
fur eine Transportbeschrankung wurde jedoch von allen EZG Angaben gemacht, die
in Tabelle 1.5.7.2 dargestellt sind.

Tabelle 1.5.7.2: Zutreffende Grunde fur eine Beschrankung der Transportstrecke

Zutreffende Griinde far eine| Anzahl der zustimmenden Anworten
Transportbeschrankung

Tierschutz 6

Fleischqualitat 5

Kosten 4
Transportprobleme 3

Marktabgrenzung 2
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Demnach sehen alle befragten EZG durchaus berechtigte Tierschutzaspekte bei zu
langen Transportstrecken. Als zweitwichtigsten Aspekt wurde von 5 EZG eine
Beeintrachtigung der Fleischqualitdt bedingt durch Uberlange Transportwege
genannt. Die entstehenden Kosten und eventuelle Transportprobleme sahen nur 4
bzw. 3 EZG als ein ernstzunehmendes Kriterium an.

Gleichzeitig sehen aber bis auf die Kleinste der befragten EZG alle einen Trend hin
zu einer raumlichen Ausweitung der Lieferantenbeziehungen. Grinde fur diese
Einschatzung liegen in dem erwarteten steigenden Absatz an Gro3kunden aus dem
In-und Ausland und dem damit verbundenen Zwang zu einer Veranderung im
Beschaffungsmanagement in den nachsten Jahren und dem Fehlen des
entsprechenden regionalen Marktpotentials.

Qualitatsmanagement

Defizite in der Produktion

Auf die Frage, welche Produktionsbereiche am meisten Probleme bereiten, wurde
mit groRem Abstand die quantitative Erzeugung von Oko-Ferkeln und Jungsauen
(Durchschnittsnote 4,3) genannt. Als zweitwichtigsten Bereich wurde die Qualitat der
erzeugten Oko-Ferkel und Jungsauen (Durchschnittsnote 3,8) benannt. Die Themen,
welche mit hochster Prioritat bearbeitet werden sollten sind demnach die Ausweitung
der Sauenhaltung und das Zuchtsauenmanagement. Die weiteren Problembereiche
und deren Bedeutung sind in Tabelle 1.5.7.3 dargestellt (1= geringe Defizite; 5=
grol3e Defizite).

Tabelle 1.5.7.3: Problembereiche in der Erzeugung und deren Bedeutung.
(1= geringe Defizite; 5 = grolRe Defizite)

Problembereiche Benotungsdurchschnitt
Dungentsorgung 1,0
Mastschweinezahl 1,2
Logistik mit der EZG 1,8
Logistik/Koordination mit EZG 2,0
Haltung 2,2
Arbeitswirtschaft 2,2
Dokumentation 2,4
Lieferkontinuitat 2,4
Mengenmanagement 24
Fltterung 2,5
Kennzeichnung 2,6
Hygiene/Gesundheit 2,7
Erzeugerpreise 2,7
Produktionsabsprachen 2,7
Mastschweinequalitaten 2,8
Oko-Ferkel- und Jungsauenqualitdten 3,8
Produktionskapazitat Ferkel/Jungsauen 4.3

Probleme bereiten hinsichtlich der Verbandsrichtlinien bzw. der EU Verordnung
2092/91 vor allem der Zukauf von Oko-Ferkeln. Hiermit haben 5 der 6 befragten EZG
Schwierigkeiten. Daneben bereitet lediglich die Gestaltung des geforderten
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Auslaufes Probleme bei 5 EZG. Alle Ubrigen Bereiche wie Futterung und Stallhaltung
werden kaum als Schwierigkeit gesehen.

Bis auf eine Ausnahme halten alle befragten EZG enge Produktionsabsprachen
zwischen den Erzeugern und den EZG fur sehr wichtig.

Qualitatsparameter

Nach den geforderten Qualitdtsanforderungen an die Lieferanten wurden die
Kreuzung Deutsche Landrasse (DL) x Pietrain (Pi) bzw. DL (Hybrid) x Pi genannt.
Das Schlachtgewicht sollte 80 kg nicht unter- und 120 kg nicht Uberschreiten. Der
Muskelfleischanteil wurde mit sehr unterschiedlichen Spannenwerten angegeben, die
von 47 % bis 58 % reichten. Alle Ubrigen Messverfahren wie pH-Wert, Goéfo, IMF,
Leitfahigkeit, Reflexionswert wird nur von einzelnen EZG im Standard als relevanter
Qualitatsparameter gefordert.

Ein Qualitatssicherungssystem existiert bei einigen der befragten EZG schon jetzt. 3
EZG verfugen Uber ein horizontales Qualitatssystem, zwei EZG Uber ein vertikales.
Eine EZG verfUgt sowohl Uber ein horizontales wie auch vertikales
Qualitatssicherungssystem.

Langfristige Entwicklungsstrategien haben nahezu alle befragten EZG.

Ferkelzukauf

Bis auf eine Ausnahme kaufen alle EZG Mastferkel zu. Der Anteil der zugekauften
Ferkel an der Mastschweineproduktion liegt in einer Spanne von 25 % bis zu 100 %.
Einige EZG haben also gar keine eigenen Zuchtbetriebe und kaufen alle Mastferkel
zu. Der bezogen auf die Anzahl vermarkteter Mastschweine gewichtete Mittelwert lag
im Jahr 2002 bei dieser Befragung bei 65 %. Was bedeutet, dass im Mittel 65 % der
gemasteten Ferkel aulRerhalb der EZG zugekauft wurden.

Der Anteil der aus Okologischen Zuchtbetrieben stammenden Ferkel schwankt je
nach EZG ebenfalls sehr stark zwischen 0 % und 70 %. Der bezogen auf die Anzahl
vermarkteter Mastschweine gewichtete Mittelwert lag hier bei 25 % fur das Jahr 2001
und 42 % im Jahr 2002. Das bedeutet, dass in 2001 nur 25 % und in 2002 42 % der
erzeugten Mastschweine aus 0okologischer Aufzucht stammten. Besonders in
Ostdeutschland war der Zukauf von konventionellen Ferkeln besonders hoch. Ende
August 2003 wird eine neue EU-Regelung gultig, die zur Folge hat, dass nur noch
Ferkel aus okologischer Aufzucht in Oko-Betrieben erfolgreich gemastet werden
konnen. Damit muss die bislang existente Licke von 60 % der zugekauften Ferkel
fur diese EZG geschlossen werden. Da sich die Schweineproduktion im Jahr 2003
reduziert hat, durfte der aktuelle Bedarf unter diesen 60 % liegen. Der Ferkelbedarf
kann kurzfristig nicht gedeckt. Frihestens ab Anfang 2004 koénnten durch eine
sofortige Umstellung von 500 — 800 Sauen im Sommer 2003 zusatzliche Okoferkel in
nennenswerten Mengen (4. — 6.000 Stlick) erzeugt werden.

In diesem Zusammenhang ist jedoch zu bericksichtigen, dass ab Sommer 2003 eine
EZG ihre Erzeugung drastisch reduziert.

Der Anteil der Zukaufferkel, die Uber die EZG vermittelt werden betragt je nach EZG
zwischen 10 % und 100 %. Der gewichtete Mittelwert liegt bei 30 %.

Bei der Preisfestsetzung der Oko-Ferkel orientiert sich dieser bei 50 % der EZG an
dem Mastschweinepreis. Vereinzelt wird der Preis einmal jahrlich so festgesetzt,
dass sich aus Ferkelzukaufspreis und Auszahlungspreis fur die fertig gemasteten
Schweine jeweils eine mdglichst konstante Arbeitszeitentlohnung ergibt.
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Vermarktungsstrukturen

Die Absatzstruktur der EZG fir die Oko-Mastschweine ist trotz der recht
unterschiedlichen GréRenordnungen der befragten EZG sehr ahnlich ausgepragt.
Der mit Abstand bedeutendste Absatzkanal ist der an Verarbeiter bzw. Gro3handel,
uber den 50 % der Produktionsmenge lauft. Tabelle 1.5.7.4 zeigt die gewichteten
Vermarktungsanteile.

Tabelle 1.5.7.4: Verteilung der Absatzwege fiir Oko-Mastschweine.

Absatzwege Gewichteter Absatzanteil
Direktvermarktung 5
Metzger 10
LEH 30
Verarbeiter/Grof3handel 55
Viehhandel 0

Der relativ niedrige Anteil der Direktvermarktung von 5 % widerspricht allerdings
samtlichen bislang vorhandenen Daten. Dieser Wert scheint viel zu niedrig zu liegen.
Allerdings ist davon auszugehen, dass die EZG nicht ausreichend von den
Mitgliedsbetrieben Uber deren Direktvermarktungsmengen informiert werden, so
dass sich hieraus diese existente Diskrepanz erklaren lasst. Die EZG bekommt die
DV-Schlachtungen nur mit, wenn die Schlachtung uber die EZG lauft! Das machen
aber die wenigsten Direktvermarkter, sondern lassen vor Ort beim Metzger
schlachten!

Absatzprobleme in 2002

Probleme, die ausgemasteten Schweine zu vermarkten, hatte nur eine EZG im Jahr
2002 im Zeitraum von August - Oktober. Alle Ubrigen konnten lhre Schweine zu

100 % auf dem Oko-Markt absetzen.

Preisbildung fiir Mastschweine

Die Preisbildung fiir Oko-Mastschweine erfolgt z.T. je nach Marktlage nach
unterschiedlichen Systemen. 50 % der EZG haben einen Oko-Basispreis, der mit
Qualitatszu- oder -abschlagen auf das jeweilige angelieferte Tier angepasst wird.

50 % der EZG nutzen ein Kalkulationssystem, z.T. auch nur bei
Vermarktungsschwierigkeiten, bei welchem die konventionelle Preismaske zugrunde
gelegt wird wund ein prozentualer Oko-Zuschlag addiert wird. Bei
Vermarktungsschwierigkeiten werden aber auch Poolpreissysteme angewendet.
Neue Preisfestsetzungen erfolgen sehr unterschiedlich. Es gibt die Praxis,
regelmaldig quartals- oder auch jahresweise Anpassungen vorzunehmen. Je nach
Marktlage kann dieser Rhythmus auch kurzfristig unterbrochen werden.

Der Erzeugerpreis lag im Durchschnitt des Jahres 2002 zwischen 2,15 und 2,48
Euro/kg Schlachtgewicht fur ein Mastschwein mit einem Muskelfleischanteil von
56 %.

Optimierungsaspekte Erzeuger - EZG

Tabelle 1.5.7.5 gibt Aufschluss dartber, welche Parameter seitens der EZG
vorrangig optimiert werden mussten, um den Absatz zu verbessern. Eine EZG gab
bei dieser Frage an, dass alles bestens lauft und daher kein Optimierungsbedarf
besteht.
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Tabelle 1.5.7.5: Optimierungsbedarf bei der Vermarktung von Oko-Schweinen.
(1= wenig wichtig, 5= sehr wichtig)

Optimierungsbedarf Durchschnittswert
Lieferlogistik der Erzeuger 3
Einhaltung d. Qualitdtsanforderungen 3,25
Preisabhangige Qualitdtsparameter 3,5
Produktionsabsprachen mit Erzeugern 3,5

Hohere Erzeugerpreise 3,75
EZG-Management 3,75
Abnahmekontinuitat 4,25
Hohere Abnehmerpreise 4,25

Die hochste Prioritat hinsichtlich einer Verbesserung zur derzeitigen Situation sehen
die EZG vor allem bei den Vermarktungspreisen und der Abnahmenkontinuitat. Aber
auch die Erhdhung der Erzeugerpreise und selbstkritisch eine Verbesserung des
EZG-Managements werden als wichtig erachtet.

Optimierungsaspekte - Abnehmer

Auch bei den Abnehmern wurde Verbesserungsbedarf identifiziert.

Bei den Metzgern liegt die Problematik vor allem darin, dass wenig Mengenumsatz
generiert wird, die entsprechenden Logistik-Kosten sehr hoch liegen und gleichzeitig
aber ein sehr hoher Betreuungsaufwand nétig ist. Hier stimmt also derzeit die
Aufwands- und Ertragsrechnung nicht.

Bei den Verarbeitern und GroRRhandlern wurde vor allem bemangelt, dass ein
tendenzieller Preisdruck von diesen Abnehmern ausgeht und gleichzeitig aber eine
hohe Verlasslichkeit in die Verarbeitungsqualitat und Abnahmekontinuitat nicht
gegeben ist.

Die Belieferung des LEH bringt grofle Umsatze, aber auch eine entsprechende
Abhangigkeit mit sich. Die latenten Reserven sind entsprechend hoch, die
Verlasslichkeit der Abnahmekontinuitat aber sehr gering, da eine Austauschbarkeit
beim Lieferanten gegeben ist. Die unzureichende Bewerbung des Oko-
Fleischsortiments wurde ebenso beméangelt wie die Unkenntnis des Ladenpersonals,
was dazu fuhrt, dass das erreichbare Absatzpotential bei weitem nicht ausgeschopft
wird.

Aussenhandel

Die Frage einer existierenden Importkonkurrenz bei Oko-Schweinefleisch wurde nur
von 2 EZG verneint. Alle Ubrigen sehen ernstzunehmende Konkurrenz vor allem aus
den Landern Holland, Danemark und Osterreich.

Absatzpotential flur deutsche Erzeuger im Ausland sehen lediglich zwei
Erzeugergemeinschaften in Irland, Belgien und Italien.
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Verbesserungen bei Forderung und Forschung

Anforderungen an die Rahmenbedingungen fiir die Produktion

Gefragt nach den Rahmenbedingungen fur die Produktion und welche
Schwerpunktthemen gefragt sind, ergaben sich Ergebnisse, die in der Tabelle 1.5.7.6
dargestellt sind. Demnach besteht nach Meinung der EZG héchster Handlungsbedarf
bei der Investitionsforderung der Erzeuger, der offentlichen Werbung fiir Oko-
Produkte bzw. Verbraucheraufklarung und der Férderung von Absatzmafinahmen.

Tabelle 1.5.7.6: Anzahl der zustimmenden und ablehnenden Antworten zur

Notwendigkeit der Verbesserung der Rahmenbedingungen.

Verbesserungsanforderungen an die ja nein
Rahmenbedingungen

Bei der Ferkelerzeugung

Forderung der Investitionen f. Erzeuger 6 0
Offentliche Werbung f. Oko-Produkte 5 0
Forderung von Absatzmallhahmen 5 0
Betriebsberatung 5 1
EU-Verordnung: Richtlinien 4 0
Umstellungsprogramme 4 1
Forderung der Investitionen f. Verarbeiter 4 1
Abnehmerstrukturen 3 0
Kaufbereitschaft der Verbraucher 3 0
Forderung der Betriebsberatung 3 1
EU-Verordnung: Kontrolle 2 2
Bei der Schweinemast

Offentliche Werbung f. Oko-Produkte 6 0
Forderung von Absatzmallnahmen 5 0
Forderung der Investitionen f. Erzeuger 5 0
Kaufbereitschaft der Verbraucher 5 0
EU-Verordnung: Richtlinien 4 0
Abnehmerstrukturen 4 0
Forderung der Investitionen f. Verarbeiter 4 1
Betriebsberatung 3 2
Forderung der Betriebsberatung 3 2
Umstellungsprogramme 2 2

Forschungsbedarf

Vor allem bei der Futterung von Ferkeln und Mastschweinen wurde ein erheblicher
Forschungsbedarf artikuliert. Daneben wurde noch die genetische Verbesserung des
Tiermaterials genannt.
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Zukunftsaussichten

Erzeugung

Als ernstzunehmende Gefahren fur die kunftige Erzeugung wurden Preiskdmpfe
unter den Verbanden, die Verpflichtung zu einer 100%-igen Oko-Futterung ohne die
dafur notwendigen Voraussetzungen zu haben, die konjunkturelle Entwicklung und
Oko-Skandale sowie die begrenzten Erzeugungskapazitaten fiir Oko-Ferkel genannt.

Markttrend

Die Marktaussichten wurden sehr uneinheitlich eingeschatzt. So gehen einige davon
aus, dass die derzeitige Marktbereinigung und Konsolidierung auf dem niedrigeren
Niveau positiv zu sehen sind. Andere auf3erten Bedenken, ob des schwachen bzw.
labilen Gleichgewichtes zwischen Oko-Ferkelerzeugung, Mastschweineerzeugung
und der Verbrauchernachfrage, so dass ein massiges organisches Wachstum des
Oko-Schweinmarktes erwartet wird. Keinen klaren Markttrend konnten diejenigen
ausmachen, die die hohe Skandalanfalligkeit des Oko-Marktes und die grofe
Abhangigkeit vom LEH betonten. Somit wurden die Marktaussichten von den
befragten EZG sehr unterschiedlich eingeschatzt und lassen keine klare Vision
ableiten.
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1.5.8 Interviews mit 22 Verarbeitern

Zusammenfassung

In dem Rahmen des Projekts ,Okologische Schweineproduktion: Struktur,
Entwicklung, Probleme, politischer Handlungsbedarf® wurden 22 Verarbeiter bzw.
Metzger anhand eines Fragebogens befragt. Bei 36 % der befragten Unternehmen
handelt es sich um Einzelhandelsbetriebe, bei 50 % um Unternehmen des
Grol3handels, vier davon sind sowohl im Grol3- als auch im Einzelhandel tatig.

68 % der befragten Verarbeiter erwirtschaften ihren gesamten Umsatz mit Oko-
Produkten. Bei 9 % macht der Oko-Anteil 30-40 % des Umsatzes aus, bei den
Ubrigen liegt der Oko-Anteil unter 10 %. Der grofte Teil der Unternehmer gab an mit
ihrem Umsatz in 2001 sehr zufrieden gewesen zu sein, mit dem Umsatz in 2002
waren jedoch die meisten weniger zufrieden.

86 % der Unternehmen kaufen direkt vom Erzeuger ein, drei davon ausschlief3lich
beim Erzeuger. 22 % kaufen bei EZGs ein, 14 % beim Viehhandel bzw.
Schlachthéfen. Im Durchschnitt kauften die Unternehmer in 2001 ca. 1200
Mastschweine. Im Jahr 2002 waren es im Schnitt ca. 1280 Schweine. Das entspricht
einer Zunahme von knapp 7 %. Bei den Sauen stieg die Zahl der eingekauften Tiere
von 50 auf 60. Bei einer unveranderten Marktlage (die Befragung fand Anfang des
Jahres 2003 statt) rechnen 8 Betriebe mit Zuwachsen, 2 mit Rickgangen und 2 mit
einer gleichbleibenden Zahl bei den Mastschweinezukaufen.

Qualitatssicherung, Kundenberatung und Lieferkontinuitat stellen die wichtigsten
Aspekte fur die Unternehmer dar. Je 23 % der Befragten bemangeln bei den
Verbrauchern die fehlende Information Uber den 6kologischen Landbau und die
mangelnde Zahlungsbereitschaft fir teureres Oko-Fleisch. Entwicklungen, welche
die Produktion gefahrden kdnnten sehen 60 % der Befragten. Dabei wurde mehrfach
die mangelnde Zahlungsfahigkeit der Abnehmer und Verbraucher, bedingt durch die
schlechte Konjunkturlage und zunehmende Arbeitslosigkeit genannt. Defizite bei den
Bio-Betrieben, steigende Erzeugerpreise (bedingt durch hohere
Qualitatsanforderungen) und sinkende Erzeugerpreise (als Folge der mangelnden
Nachfrage), auch Massentierhaltung im Oko-Bereich und die Mdglichkeit weiterer
Skandale werden weiterhin als produktionsgefahrdend genannt. Manche der
Unternehmer sehen die Gefahr, dass Fachgeschafte durch Billig-Bio-Angebote den
Markt kaputt machen wurden.

Madgliche Verbesserungen der Rahmenbedingungen fir die Produktion sehen die
Verarbeiter in einer Erhéhung der Bereitschaft der Verbraucher Oko-Produkte zu
kaufen sowie Foérderung von Absatzmalnahmen und Investitionen flir Verarbeiter
und Metzger.

Zum Zeitpunkt der Befragung sehen 41 % Betriebe die Zukunft positiv. 2 sehen eine
leicht steigende Nachfrage, die anderen vertrauen darauf, das Fleisch immer
gegessen wirde und sich insbesondere Oko-Fleisch durch seine héhere Qualitat
auch weiterhin auf dem Markt behaupten wurde. Auch stelle die Nachhaltigkeit der
Oko-Produktion ein zukunftsfahiges Konzept dar.
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Auswertung der Interviews mit Verarbeitern

Regionale Verteilung

Befragt wurden 22 Verarbeiter und Metzger. Regional liegt der Schwerpunkt in
Bayern, die Verteilung auf die einzelnen Bundeslander ist in Tabelle 1.5.8.1
dargestellt.

Tabelle 1.5.8.1: Verteilung der befragten Betriebe

Bundesland Anzahl der Betriebe
Bayern 7
Berlin 3
Hessen 3
Mecklenburg-Vorpommern 1
Niedersachsen 2
Nordrhein-Westfalen 2
Saarland 1
Sachsen 2
Schleswig-Holstein 1
Summe 22

Bei 36 % der befragten Unternehmen handelt es sich um Einzelhandelsbetriebe, bei
50 % um Unternehmen des GroRRhandels, vier davon sind sowohl im Grol3- als auch
im Einzelhandel tatig. 6 dieser Unternehmen fuhren bis zu 4 Filialen, 5 davon
beliefern fremde Filialen. 2 Unternehmen beliefern tber 100, die anderen bis zu 30
Filialen. 3 Unternehmen verfugen Uber eine eigene Schlachtung, 73 % uUber eine
eigene Zerlegung und 77 % verarbeiten das Fleisch zu Fleisch- und Wurstwaren.
Grafik 1.5.8.1 zeigt eine Ubersicht (iber den Zeitpunkt des Einstiegs in die Oko-
Vermarktung der befragten Unternehmen. Eines der Unternehmen verarbeitet bereits
seit 1983 Oko-Produkte, der groRte Teil (69 %) stieg nach 1995 in die Vermarktung
ein. 68 % der befragten Verarbeiter erwirtschaften ihren gesamten Umsatz mit Oko-
Produkten. Bei 9 % macht der Oko-Anteil 30-40 % des Umsatzes aus, bei den
Ubrigen liegt der Oko-Anteil unter 10 %.

Keines der Unternehmen verfugt uber ein Beratungsangebot fur Erzeuger. Lediglich
einer der Befragten verweist auf die Beratung tber den Naturland-Verband.

Grafik 1.5.8.1: Zeitpunkt des Einstiegs der Unternehmen in die Oko-Vermarktung
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Unternehmensaspekte

Eine Bewertung auf einer Skala von 1 - 5 (1 = sehr wichtig, 5 = weniger wichtig) der
Aspekte, die den Befragten fiur ihr Unternehmen wichtig sind, ergab, dass im
Durchschnitt der Qualitatssicherung, gefolgt von der Kundenberatung und der
Lieferkontinuitat, die grofite Bedeutung beigemessen wird (siehe Tabelle 1.5.8.2).
Lieferungen an das Handwerk und an Spezialbetriebe sowie der Export wurden in
ihrer Bedeutung fur das Unternehmen am geringsten eingestuft.

Tabelle 1.5.8.2: Wichtigkeit verschiedener Aspekte flr die Unternehmen
Bewertung: 1 sehr wichtig bis 5 weniger wichtig

Bedeutung der Aspekte fiir das Durchschnittswert
Unternehmen

Qualitatssicherung; n=17 1,24
Kundenberatung; n=18 1,61
Lieferkontinuitat; n=16 1,63
QS; n=13 1,69
Beratung; n=16 1,69
Mengensicherung; n=17 1,82
Zukauf Oko-Tiere; n=16 1,94
Produktentwicklung; n=15 2,00
Futteroptimierung; n=14 2,07
Verband; n=17 2,94
Lieferung an LEH; n=9 2,11
Lieferung an Naturkosthandel; n=12 2,25
Lieferung an Handwerk; n=7 3,29
Lieferung an Spezialbetriebe; n=9 3,78
Export; n=12 4,17

Als weitere wichtige Aspekte wurden auch konstante Einkaufspreise und ein
umfassendes Produktsortiment genannt. Ein Unternehmen hob auch die Futterung
der Tiere mit 100 % Oko-Futter hervor.

Lieferantenstruktur

68 % der befragten Verarbeiter und Metzger haben bis zu 10 Oko-Lieferanten, 23 %
haben Uber 10 und bis zu 75 Lieferanten, die restlichen beschreiben die Anzahl ihrer
Lieferanten als wechselnd.

86 % der Unternehmen kaufen direkt vom Erzeuger ein, drei davon ausschlief3lich
beim Erzeuger. 22 % kaufen bei EZGs ein, 14 % beim Viehhandel bzw.
Schlachthéfen. 60 % der Unternehmen bevorzugen Verbandsware. Keines der
Unternehmen importiert Oko-Schweinefleisch.

Das Einzugsgebiet fiir die Lieferungen von Oko-Schweinen umfasst bei 27 % der
Befragten einen Radius von bis zu 200 km, bei 9 % bis zu 500 km. 2 Unternehmen
kaufen keine Lebendtiere ein, die Ubrigen beschréanken sich auf ein kleineres
regionales Einzugsgebiet.
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Qualitatsparameter

Nach den Qualitaten befragt, stellen nur einzelne Verarbeiter Anspriche an die
Rasse. Lediglich zwei nannten die Kreuzung Deutsche Landrasse x Pietrain (DL x
Pl1) als Qualitatskriterium. Das Schlachtgewicht sollte in der Regel 80 kg nicht unter
und 100 kg nicht Uberschreiten. Einzelne akzeptieren jedoch auch hdhere
Schlachtgewichte von bis zu 140 kg. Der gewunschte Muskelfleischanteil lag in der
weiten Spanne zwischen 50 und 60 %. Auf einen bestimmten pH- und
Reflexionswert bestand jeweils lediglich ein Unternehmen, zwei legten Wert auf die
Leitfahigkeit als Qualitatskriterium. Ebenfalls nur zwei der Unternehmen nannten die
Verbandszugehorigkeit auf die Frage nach der Bevorzugung bestimmter
Haltungsverfahren.

Einkauf

73 % der befragten Unternehmen machten Angaben zu den in 2001 gekauften Oko-
Mastschweinen. Im Durchschnitt kauften sie 1200 Schweine. Im Jahr 2002 kauften
86 % der befragten Unternehmen im Schnitt ca.1280 Mastschweine. Das entspricht
einer Zunahme von knapp 7 %. 23 % der Betriebe kauften Altsauen. 2001 waren das
im Durchschnitt 50 Sauen, im Jahr 2002 60 Sauen. Das entspricht einer Zunahme
von 19 - 20 %.

Bei einer unveranderten Marktlage (die Befragung fand Anfang des Jahres 2003
statt) rechnen 8 Betriebe mit Zuwachsen, 2 mit Ruckgangen und 2 mit einer
gleichbleibenden Zahl bei den Mastschweinezukaufen.

Bei 32 % der befragten Betriebe gab es bei den Lieferanten im Jahr 2002 einen
Uberhang aufgrund der riicklaufigen Nachfrage. Der Zeitraum des Uberhangs war
nicht einheitlich. Die GréRe des Uberhangs wurde lediglich von zwei Unternehmen in
Hohe von der Halfte bzw. einem Drittel der eigenen Produktion angegeben.

Far das Jahr 2005 gehen 36 % der Betriebe bei gleichbleibender Marktlage von einer
Erhdhung ihres Bedarfs um teilweise sogar Uber 20 % aus, jeweils 9 % rechnen mit
einem Ruckgang der eingekauften Zahl an Mastschweinen bzw. damit, dass die Zahl
gleich bleibt. Die Ubrigen konnten oder wollten keine Einschatzung abgeben.

Defizite beim Abnehmer

Je 23 % der Befragten bemangeln bei den Verbrauchern die fehlende Information
Uber den Oko-Landbau und die mangelnde Zahlungsbereitschaft fiir teureres Oko-
Fleisch.

Im Naturkosthandel wurden als Defizite fehlende Zahlungsbereitschaft,
Professionalitat, Information und Werbung, ein ricklaufiger Absatz sowie die Listung
zu vieler Handelsmarken genannt. Auch im LEH wurde die fehlende Nachfrage und
Zahlungsbereitschaft bemangelt. Hinzu kommen Beschwerden Uber unmotiviertes
Verkaufspersonal, mangelnde Werbung, Produktpflege und eine diskontinuierliche
Abnahme.

Preisbildung fur Mastschweine

Bei 13 % der befragten Betriebe erfolgt die Preisbildung durch Verhandlungen, 36 %
haben einen Oko-Basispreis, 3 geben an, Festpreise zu haben aber auch
Preisbildungen pi mal Daumen werden genannt. Mindestens einmal jahrlich werden
Preisanpassungen vorgenommen. Bei 14 % der Betriebe erfolgt die
Preisverhandlung vierteljahrlich, bei einem sogar wochentlich. Nur eines der
Unternehmen gab an, auf den konventionellen Preis einen festen Aufschlag zu
zahlen.
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Im Durchschnitt des Jahres 2002 lag der Erzeugerpreis bei den Befragten bei 2,51
Euro/kg Schlachtgewicht fur Mastschweine mit einem Muskelfleischanteil von 56 %
und einem Schlachtgewicht von 100 kg.

Absatzwege

27 % der Unternehmen vermarkten ihre gesamte Produktion Uber einen einzigen
Absatzweg. Dies ist der Hauptladen, der Lieferservice oder der Naturkosthandel.

23 % bestreiten 50-70 % ihres Umsatzes uber den Hauptladen, 14 % verkaufen 60-
95 % der Ware uber den Naturkosthandel, ein Unternehmen setzt 70 % Uber die
Direktvermarktung ab, ein weiteres 80 % Uber den Lieferservice, und zwei rund 70 %
Uber sonstige Absatzkanale.

Optimierungsaspekte Absatz

Als wichtigsten Punkt in der Optimierung des Absatzes sehen die Unternehmen eine
Absatzsteigerung auf den bestehenden Verkaufskanalen, beziehungsweise eine
Steigerung der Verbrauchernachfrage. Danach erst werden Einhaltung der
Qualitatsanforderungen und ErschlieBung weiterer Absatzwege genannt. Der
Optimierungsbedarf sowie dessen durchschnittiche Bewertung sind in Tabelle
1.5.8.3 dargestellt. Unter dem Punkt sonstige wurde der Bedarf nach mehr
Offentlichkeitsarbeit bzw. Werbung vierfach genannt. Ebenfalls erwdhnt wurde die
Verbesserung der gesamtwirtschaftlichen Situation von der der Konsum von Bio-
Fleisch abhangig gemacht wird.

Tabelle 1.5.8.3: Optimierungsbedarf beim Absatz von Oko-Schweinen.
(1= sehr wichtig, 5= vollig unbedeutend)

Optimierungsbedarf Durchschnittswert
Preise mussen noch steigen 3,8
Einhaltung der Qualitatsanforderungen 2,2
Mengenmanagement 2,9
Abnahmelogistik 2,9
Absatzkontinuitat 2,5
Absatz/Verbrauchernachfrage muss steigen 1,6
Erschliessung weiterer Absatzwege 24
Produktionsabsprachen der Erzeuger mit der 3,8

EZG
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Betaubung

23 % der Befragten geben an, dass eine Betaubung durch eine Elektrozange
stattfindet, 14 % nennen eine Betdubung durch CO,, lediglich einer gibt an die
Betaubung durch Bolzenschuss durchzufiihren. Uber die Halfte der Befragten (54 %)
konnten keine Angaben zur Betdubung machen, da sie beispielsweise lediglich die
Verarbeitung ubernehmen.

StreBschonende Schlachtung

Die Frage nach der Mdglichkeit einer streRschonenden Schlachtung konnten 50 %
der Unternehmen mit ja beantworten, mit nein antworteten 9 %, die Ubrigen machten
keine Angaben.

Als konkrete MalRnahmen fur eine stressschonende Schlachtung wurden von jeweils
36 % der Befragten Ruhebuchten, die Vermeidung ansteigender Treibwege und
Einzelbetaubung genannt. 18 % nannten liegendes Ausbluten.

Defizite in der Produktion

Bei der Frage nach Defiziten in der Produktion wurden bei den Mastschweinen mit
Abstand zunachst die niedrigen Preise genannt, gefolgt vom Muskelfleischanteil und
dem Gewicht der Schweine. Bei den Altsauen wurde das hohe Gewicht als grofites
Defizit, gefolgt von den Preisen, dem MF-Anteil und der Qualitat (Tabelle 4),
bewertet.

Tabelle 1.5.8.4: Problembereiche in der Erzeugung und deren Bedeutung.
(1= geringe Defizite; 5 = grof3e Defizite)

Problembereiche Benotungsdurchschnitt
Schweine Sauen

Preise 3,6 3,1
MF 2,9 3,0
Gewicht 2,8 3,2
Qualitat 2,6 2,8
PH 2.4 2,5
Logistik mit Lieferanten 2,2 2,0
Mengenmanagement 2,2 2,3
Koordination mit 2,1 1,8
Erzeuger/EZG/Schlachthof

Lieferkontinuitat 2,0 1,8
Gofo 1,0 3,0

Anderungsbedarf im Einkauf

Eine Anderung der Erzeugerpreise generell befiirworteten 18 % der Befragten.
Ebenso viele hielten dies nicht fur notig.

Eine Anderung der preisabhangigen Qualitatsparameter wollten 32 % wahrend 23 %
dies ablehnten.

14 % der Verarbeiter wunschten sich eine Verbesserung der Verfugbarkeit, 23 %
eine Verbesserung der Qualitdt. Zweimal wurde mehr Verbraucheraufklarung
gefordert, einmal wurde der Preis genannt und einmal die Zusammenarbeit mit den
Erzeugern.
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Verarbeitung

27 % der befragten Unternehmen verarbeiten ihre Fleisch- und Wurstwaren nach
EU-Richtlinien, 64 % nach Verbandsrichtlinien.

An konventionellen Zutaten werden von je einem Verarbeiter Phosphate,
Rohgewirze, Ascorbat und Natriumglutamat eingesetzt. 3 verwenden Nitritpdkelsalz,
2 tun dies teilweise oder in Ausnahmefallen.

Umsatz

Jeweils 41 % der Befragten erzielen ihren gesamten Umsatz mit frischen Fleisch-
und Wurstwaren, 25-80 % ihres Umsatzes mit frischen Fleisch- und Wurstwaren und
10 bis 75 % ihres Umsatzes mit der Zerlegung. 4 der Unternehmen haben
Convienience-Produkte in ihrem Sortiment, bei einem davon machen diese sogar 80
% des Umsatzes aus. 3 bieten Tiefklhlprodukte an, die einen Umsatzanteil von 2 -
10 % ausmachen.

18 % der befragten Unternehmen gaben an ihre Verkaufspreisbildung mittels
Kostenkalkulation zu machen, 14 % richten ihre Preise nach dem Markt bzw. in
Anlehnung an Hofpreise und Metzger, zwei Unternehmer berechnen den
Verkaufspreis durch einen Aufschlag auf den konventionellen Preis. Ebenfalls
genannt wurden Mischkalkulation, Festpreis und Fleischwertpunkte.

8 Unternehmen (= 36 %) gaben keine Antwort auf die Frage wie sie ihre
Verkaufspreise berechnen. 77 % der Befragten kénnen ihre Preise bei den
Abnehmern durchsetzen. Nicht immer durchsetzbar sind die kalkulierten Preise bei
zwei der Unternehmen. Dies erklaren sie mit mangelnder Nachfrage und der
Tatsache, dass der maximale Preis 100 % Uber dem Aldi-Niveau erreichbar sei. 14
% konnen ihre Preise nur teilweise realisieren. Fehlende Akzeptanz und damit
fehlende Nachfrage, zu hohe Preise und mangelnde Bereitschaft des Gro3handels
hohere Preise zu bezahlen wurden hier als Erklarungen genannt.

Der grofRte Teil der Unternehmer gab an mit ihrem Umsatz in 2001 sehr zufrieden
gewesen zu sein, mit dem Umsatz in 2002 waren jedoch die meisten gerade noch
zufrieden (Grafik 2). Auch der Anteil der Zufriedenen ging etwas zurtck und Uber alle
Vermarktungswege hinweg aulderten sich wesentlich mehr Unternehmer unzufrieden
mit ihrem Umsatz in 2002.
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__Anzahl der Zufriedenheit mit dem Umsatz
Unternehmen

O Hauptladen

W Filialen

6 ODirektvermarkter
ONKH

WLEH

5 1 1 - EGroRkichen

W sonstige Absatzwege

1 4
0 +— T I T

2001 2002 2001 2002 2001 2002 2001 2002 2001 2002
sehr zufrieden zufrieden noch zufrieden unzufrieden sehr unzufrieden

Grafik 1.5.8.2: Zufriedenheit der Unternehmen mit ihrem Umsatz in 2001 und 2002

Mitbewerber
Die wichtigsten Mitbewerber fur die befragten Unternehmen kommen fir 36 % aus
dem Naturkosthandel, fur 23 % aus dem LEH, 41 % nennen sonstige Mitbewerber.
Darunter Direktvermarkter, Schlachthdéfe, Hersteller, Zerlegebetriebe und
GroRhandler.

Verbesserungen bei Forderung und Forschung

Anforderungen an die Rahmenbedingungen fiir die Produktion

In Tabelle 1.5.8.5 ist dargestellt welche Verbesserungen der Rahmenbedingungen
die befragten Unternehmen beflrworten wurden. Zusatzlich zu den vorgegebenen
Antworten wurde ein Verbesserungsbedarf im Bereich der Offentlichkeitsarbeit und
im Qualitatsmanagement benannt. Auch die Forderung von Personalkosten sowie
andere direkte Unterstitzungen der Vermarktung fanden Erwahnung.

Am meisten Zustimmung fanden sowohl im Bereich Ferkelerzeugung als auch im
Bereich Schweine die Forderung nach einer Erhdhung der Bereitschaft der
Verbraucher Oko-Produkte zu kaufen sowie AbsatzmaRBnahmen zu fordern. Im
Bereich Schweine wurde auch die Forderung der Investitionen fur Verarbeiter und
Metzger von 62 % der Antwortenden gefordert.

Tabelle 1.5.8.5: Anzahl der zustimmenden Antworten zur Notwendigkeit der
Verbesserung der Rahmenbedingungen.

Verbesserungsanforderungen an die Ferkel Schweine
Rahmenbedingungen n=9 n=13
Offentliche Werbung f. Oko-Produkte 5 6
Forderung von Absatzmallnahmen 6 8
Forderung der Investitionen fur Verarbeiter/Metzger 4 8
EU-Verordnung fur Erzeuger 2 5
EU-Verordnung Verarbeitung 1 6
Abnehmerstrukturen 5 2
Bereitschaft der Verbraucher Oko-Produkte zu 7 10
kaufen
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Forschungsbedarf
Jeweils 14 % der Befragten sehen einen Forschungs- und Entwicklungsbedarf in den
Bereichen Verarbeitung, Produktentwicklung und Fleischqualitat.

Zukunftsaussichten

Entwicklungen, welche die Produktion gefahrden konnten sehen 60 % der Befragten.
Dabei wurde mehrfach die mangelnde Zahlungsfahigkeit der Abnehmer und
Verbraucher, bedingt durch die schlechte Konjunkturlage und zunehmende
Arbeitslosigkeit genannt. Defizite bei den Bio-Betrieben, steigende Erzeugerpreise
(bedingt durch hohere Qualitdtsanforderungen) und sinkende Erzeugerpreise (als
Folge der mangelnden Nachfrage und des Uberangebotes), auch Massentierhaltung
im Oko-Bereich und die Méglichkeit weiterer Skandale werden weiterhin als
produktionsgefahrdend genannt. Manche der Unternehmer sehen die Gefahr, dass
Fachgeschafte durch Billig-Bio-Angebote kaputtgemacht wirden und einer
befurchtet, dass das Verbot von Nitritpdkelsalz die Wirtschaftlichkeit seiner
Produktion beeintrachtigen kénnte.

Far ungefahrdet halten lediglich 14 % der befragten Unternehmen die Produktion.
Dies begrunden sie durch einen festen Kundenstamm, die Weitmaschigkeit des
Handelsnetzes und eine steigende Nachfrage, die auch eine steigende Produktion
mit sich ziehe.

Zum Zeitpunkt der Befragung sahen 41 % der Betriebe die Zukunft positiv. 2 sehen
eine leicht steigende Nachfrage, die anderen vertrauen darauf, das Fleisch immer
gegessen wirde und sich insbesondere Oko-Fleisch durch seine héhere Qualitat
auch weiterhin auf dem Markt behaupten wurde. Auch stelle die Nachhaltigkeit der
Oko-Produktion ein zukunftsfahiges Konzept dar.

Nur 18 % sehen die Zukunft negativ, begriindet durch das zu hohe Preisniveau der
Oko-Produkte, sinkende Standards und eine zukiinftig geringere Zahl der
landwirtschaftlichen Betriebe, regional bedingt durch die hohe Altersstruktur.

Die Ubrigen konnten keinen klaren Trend benennen oder enthielten sich einer
Antwort.
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1. 5.9 Interviews mit den Futtermittelherstellern

Zusammenfassung

Die Struktur der 10 befragten Futtermittelhersteller ist sehr unterschiedlich in Bezug
auf Anzahl und GroRRe der Kunden, Mengenvertrieb und Angebot der
Futtermittelmischungen.

Ferkelstarter und Erganzer fur Mastschweine und Sauen werden am haufigsten
angeboten. Die Erganzer fur die Mastschweine, die Mittelmastalleinfuttermischung
und der Ferkelstarter werden am haufigsten nachgefragt.

Die Herstellung der Ferkelstarter bereitet die grof3ten Probleme wegen der
eingeschrankten Eiweilfuttermittel, besonders bei 100 % Bioflutterung.

Alle Hersteller bieten eine Futtermittelberatung an. Das Einzugsgebiet der Kunden
liegt zwischen 250 — 500 km bei einem Mittelwert von 335 km.

Der Hauptanteil des Rohwarenbezugs erfolgt Uber die Erzeuger, gefolgt von den
EZGs. Der Rest kommt Uber den Handel. Importe spielen eine sehr geringe Rolle.
Alle Hersteller verwenden mindestens ein Verbandswarenzeichen.

Uber Vorkontrakte mit Erzeugern bzw. EZGs wird die Halfte der Rohstoffe beschafft.
Mehr als ein Drittel der Unternehmen schlieRen Vorkontrakte mit Preisen mit den
Erzeugern bzw. Erzeugergemeinschaften ab.

Die wichtigsten Parameter bei den geforderten Qualitaten der Rohware sind der
Rohproteingehalt und Fremdbesatz. Die Halfte der Unternehmer untersucht auch
schon auf Mykotoxinbelastung (ZEA und DON).

Die befragten Unternehmen produzierten in 2001 rund ein Drittel des gesamten
Mastfutters, beim Sauenfutter waren es rund 22 % und beim Ferkelfutter lediglich 4
%.

Den Herstellern sind die Lieferungen an Verbandsbetriebe und ihr eigenes
Qualitatssicherungssystem sehr wichtig.

Alle Hersteller sind der Meinung, dass die Bereitschaft der Verbraucher mehr
Okoprodukte zu kaufen, gesteigert werden muss, danach folgt der Wunsch nach
starkerer offentlicher Werbung fur Bioprodukte und die starkere Forderung von
Absatzmallnahmen.

Die Gefahrdung der 6kologischen Schweinehaltung sehen die Hersteller in immer
héheren Auflagen durch Gesetze und Verordnungen, der vorgesehenen 100 %
Biofutterung, in der Verzettelung der Verbande und den hohen Erzeugungskosten fur
das Schweinefleisch!

Die Zukunft der 6kologischen Schweinehaltung bewerten die Hersteller als schwierig,
mit geringem Wachstum, aber nur, wenn die Aufwendungen fir Qualitatssicherung
und hohe Produktqualitat steigen und sich das dkologische Schweinefleisch von dem
konventionellen abhebt.

Auswertung der Interviews mit den Futtermittelherstellern

Zwischen Januar und Marz 2002 wurden insgesamt 10 Futtermittelfirmen, die
Okologische Futtermittel fur Schweinehalter anbieten, schriftlich befragt. Sie decken
alle Regionen in Deutschland ab.

Anzahl der 6kologischen Schweinefuttermittelnachfrager
8 Futtermittelhersteller geben an insgesamt 152 Mischfutternachfrager zu beliefern,
die Anzahl schwankt von 1 bis 40 Kunden. Die Anzahl der Mastplatze schwankt bei
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den Mastern zwischen 4 und 1000, bei den Ferkelerzeugern 4 zwischen 100
Sauenplatzen. Alle 10 Unternehmen sind Mischfuttermittelhersteller, zwei betreiben
zusatzlich einen generellen Futtermittelhandel. Sechs Unternehmen haben eine
eigene Spedition. Drei Unternehmen produzieren ausschlieRlich 6kologische
Futtermittel.

Welche Produkte fiihren die Futtermittelhersteller?
(Mehrere Meldungen sind méglich)

Tabelle 1.5.9.1

10 Hersteller stellen folgende Produkte her:
Futtermittel Héaufigkeit
Vormastalleinmischung 7,00
Mittelmastalleinmischung 8,00
Endmastalleinmischung 8,00
Erganzer Mastschweine/Sauen 9,00
Sauenalleinfutter niedertragend 5,00
Sauenalleinfutter hochtragend 7,00
Sauenalleinfutter sdugend 8,00
Ferkelprestarter 4,00
Ferkelstarter 9,00
Sondermischungen 7,00

Ferkelstarter und Erganzer fur Mastschweine und Sauen werden am haufigsten
angeboten, Ferkelprestarter nur von 4 Unternehmen, da die Mengen hier sehr gering
sind.

Welche Futtermittel werden am haufigsten nachgefragt?
Tabelle 1.5.9.2 (max. drei Futtermittel, Antworten von 9 Futtermittelherstellern)

=}

Vormastalleinmischung
Mittelmastalleinmischung
Endmastalleinmischung
Erganzer Mastschweine
Erganzer Sauen
Sauenalleinfutter tragend
Sauenalleinfutter sdugend
Ferkelstarter
Kartoffeleiweify
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Die Erganzer fur die Mastschweine, die Mittelmastalleinfuttermischung und der
Ferkelstarter werden am haufigsten nachgefragt. Der groite Teil der Kunden mischt
selbst und kauft schwierig zu beschaffende Futtermittel als Mischung oder
Einzelfuttermittel zu. (Siehe Interview Master: Frage Mischfutter, Futtermittelzukauf)

Bei welchen Futtermitteln sehen die Hersteller die groRten Probleme bei der
Rationszusammenstellung?

Zwei Hersteller haben keine Probleme ihre Mischungen herzustellen. Finf Hersteller
sehen in der Herstellung des Ferkelstarters das grof3te Problem. Zwei Hersteller
haben dann ein Problem, wenn eine 100 %-ige Biofutterung verlangt wird, in diesem
Fall speziell bei den Mischungen fur die Ferkel, Laufer und sdugenden Sauen, die
alle einen hohen Eiweil3- bzw. Aminosaurenbedarf haben.
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Wie begriinden die Hersteller die auftretenden Probleme?

Die Verfugbarkeit (n=4)wird nur zum Problem bei 100 % -Biofutterung, weil
EiweiRkomponenten wie KartoffeleiweilR und Maiskleber in Oko-Qualitét kaum
verfugbar sind!

Der Preis (n=2) fur die Rohware ist zu teuer!

Die EU-VO (n=4) lasst keine konventionelle Bierhefe und Futtersauren zu
(Anmerkung des Verfassers: beide Fumi mittlerweile zugelassen!). Bei 100 %
Biofutterung wird es schwierig und teuer!

Die Qualitat (n=2) ist sehr stark schwankend. Bio-Sojabohnen aus Europa haben oft
Mangel!

Beratung der Kunden (n=10)

Alle Hersteller bieten die Beratung der Kunden an. Ein Unternehmen bietet eine
kostenlose Spezialberatung an, ein anderes beteiligt sich mit 10 % an der
Spezialberatung.

Einzugsgebiet der Kunden(n=10)

Das Einzugsgebiet der Kunden liegt zwischen 250 — 500 km bei einem Mittelwert von
335 km. Eine zeitliche Transportbegrenzung haben zwei Unternehmen mit 4 bzw. 8
Fahrtstunden.

Auslobung der Futtermittel (n=10)

Alle Hersteller geben an, dass sie mindestens ein Verbandswarenzeichen nutzen, d.
h. sie bieten auch Futtermittelmischungen an, die Uber das EU-VO-Niveau
hinausgehen.

Einkauf der Rohstoffe (n=9)

Bei den Erzeugern werden die Rohstoffe zwischen 0 — 80 % eingekauft.
Von den EZGs kaufen die Hersteller zwischen 0 — 90 % der Mengen ein.
Vom Handel wird zwischen 5 — 50 % der Fumi eingekauft.

Importierte Futtermittel werden zwischen 0 bis 10 % eingekauft.

Grafik 1.5.9.1

Einkauf der Futtermittel (n=9)

Import
Handel 4%

23% ﬂl Erzeuger
41%

EZG
32%

Wie viel einer gesamten Jahresmenge kontrakten die Hersteller vor der
jeweiligen Ernte ? (n=8)

Die Hersteller bestellen zwischen 10 bis 85 % (Mittelwert 51 %) der Mengen vor der
jeweiligen Ernte.
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Welche Qualitaten verlangen die Hersteller fur Rohstoffe?
6 Hersteller nennen Qualitatsanforderungen fur die Rohware. Mehrfachnennungen
waren moglich:

Tabelle 1.5.9.3

Energie 2
Protein 5
Trockensubstanz 2
Fremdbesatz 4
ZEA 3
DON 1
PSM-Riickstinde 1
GVO-Freiheit 1

Die wichtigsten Parameter sind der Rohproteingehalt und Fremdbesatz. Die Halfte
der Unternehmer untersucht auch schon auf Mykotoxinbelastung (ZEA und DON).
Ein Unternehmen prift noch auf Pflanzenschutzmittelrickstande und GVO-Freiheit.

Wie bilden sich die Preise fiir die Rohstofflieferanten?

(n=9, Mehrfachnennungen waren mdglich)

Vier Hersteller verhandeln immer vor jeder Lieferung Gber den Preis. Ein
Unternehmen bezahlt mit Qualitatszuschlagen. 7 Unternehmen haben Vorkontrakte
mit Preisen mit den Erzeugern bzw. Erzeugergemeinschaften.

Wie hoch lagen Absatzmengen fiir Futtermittel in 2001?

(n=7)

Die Absatzmengen der sieben Hersteller lagen bei Mastschweinefutter in 2001 bei
10.000 t mit einer Absatzmenge von 20 bis 6000 t (Mittelwert 1450 t) pro Hersteller.
Dies stellt ungefahr ein Viertel des Gesamtbedarfes dar.

FUr Sauenfutter waren es 1500 t Gesamtmenge mit 0 — 500 t im Jahr 2001 pro
Hersteller, bei Ferkelfutter wurden nur rund 130 t insgesamt hergestellt mit einer
Menge pro Hersteller zwischen 0 und 50 t. Bei den Sauen sind das rund 17 % der
bendtigen Menge, bei den Ferkeln sind es nur 3 % bendtigten Menge.

Da drei Futtermittelhersteller ihre Zahlen nicht genannt haben, konnen die
tatsachlichen Absolutwerte noch um 25 — 30 % hdher liegen! Folglich kdnnte beim
Mastfutter rund ein Drittel der Gesamtmenge von den Futtermittelherstellern geliefert
werden, bei dem Sauenfutter liegt der Wert bei rund 22 % und beim Ferkelfutter bei 4
%.

Welche Absatzmengen fur Schweinefuttermittel werden fur 2005 erwartet?
Beim Mastschweinefutter wird rund eine Verdoppelung auf fast 22.000 t erwartet.
Beim Sauenfutter werden 3900 t (+ 260 %) und beim Ferkelfutter 1200 t (+ 900 %)
gerechnet.

Nach dem Ruckgang der Mastschweineproduktion in 2003 und 2004 sind diese
Schatzungen mit grofdter Vorsicht zu geniel3en.

Bewertung der Defizite in der Produktion

Diese Fragen konnten nicht ausgewertet werden, da nur ein bis drei Hersteller
Bewertungen abgegeben haben.
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Was miisste sich beim Einkauf andern?
(nur Nennungen von mindestens 4 Herstellern!)

Vier Hersteller sind der gleichen Meinung, dass die Preise weder steigen noch fallen
sollten. Die Verfligbarkeit der Futtermittel wird recht gut eingeschatzt, schwankt aber
von Hersteller zu Hersteller (n=4) von gut bis befriedigend.

Was miusste sich bei der Futtermittelherstellung andern?

(nur Nennungen von mindestens 4 Herstellern!)

Vier Hersteller winschen sich die Zulassung von bestimmten konventionellen
Komponenten. Diese sind synthetische Aminosauren, Bierhefe, Futtersauren und
konventionelles Milchpulver. (siehe oben Frage: Probleme bei der Verfugbarkeit)

Was miisste sich beim Verkauf andern?
(nur Nennungen von mindestens 4 Herstellern!)

Funf Hersteller antworten auf diese Frage und winschen sich einen grof3eren
Mengenabsatz ihrer Futtermittel.

Was miisste sich beim Absatz @ndern?
(nur Nennungen von mindestens 4 Herstellern!)

6 Hersteller sind der Meinung, dass die Mischfuttermittelpreise etwas steigen sollten.
Daneben musste die Verbrauchernachfrage bzw. Absatzmengen an Schweinefleisch
wesentlich steigen (n=4).

Wie wichtig sind den Futtermittelherstellern folgende Aspekte?

Grafik 1 .5.9.2(1= sehr wichtig, 5 = véllig unbedeutend,nur Nennungen von mindestens 4 Herstellern!)

Wichtige Aspekte fiir die Hersteller (n=9)
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Den Herstellern sind die Lieferungen an Verbandsbetriebe und ihr eigenes
Qualitatssicherungssystem sehr wichtig. Es folgen die Lieferkontinuitat und die
Produktentwicklung. Der Export spielt Gberhaupt keine Rolle, Lieferungen an EZGs
sind sehr unwichtig.
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Wenn Sie sich die Rahmenbedingungen lhrer Produktion betrachten, in
welchen Bereichen sind grundlegende Verbesserungen notig?

Sechs Hersteller haben verschiedene Verbesserungen angemahnt. Alle sind der
Meinung, dass die Bereitschaft der Verbraucher mehr Okoprodukte zu kaufen
gesteigert werden muss, danach folgen der Wunsch nach starkerer 6ffentlicher
Werbung fur Bioprodukte (n=5) und die starkere Forderung von Absatzmalnahmen
(n=4). Die Halfte der Hersteller wiinscht sich eine Férderung der Investitionen fur
Verarbeiter.

Was hat bei der Verbesserung der Rahmenbedingungen fiir die Hersteller die
allerhochste Prioritat?
Hier nennen drei Unternehmen die Beratung und die Absatzfordermalinahmen(n=2).

In welchen Bereichen sehen die Unternehmen Forschungs- und

Entwicklungsbedarf?

(n=3)
- Das Produkt Schweinefleisch muss zwischen konventionell und ékologisch

differenziert werden konnen!

- Das Produktionsmanagement der Erzeuger muss weiterentwickelt werden!

- 100 % Biofutterung

Wo sehen die Unternehmen eine Gefahrdung der Produktion?
(n=5)
- Durch immer héhere Auflagen durch Gesetze und Verordnungen!(n=2)
- 100 % Bioflutterung ist nicht machbar!
- Durch die Verzettelung der Verbande!
- Durch die hohen Erzeugungskosten!

Wie sehen die Hersteller die Zukunft der Okologischen Schweinehaltung?
(n=5)
- Sehr schwierige Zukunft!
- MaRiges Wachstum!
- Abhangig von der Nachfrage!
- Nicht einfach! Machbar ist ein kontinuierliches Wachstum bei steigender
Qualitatssicherung und hohe Produktqualitat!
- Das Schweinefleisch muss sich von dem konventionellen abheben, ansonst
wird es einen Ruckgang des Verbrauches geben!
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1.5.10 Interviews mit 9 Kontrollstellen

Zusammenfassung

Zwischen Oktober 2002 und Februar 2003 wurden mit 9 von 23 Kontrollstellen
mundliche oder schriftliche Interviews (Fragebogen im elektronischen Anhang)
durchgefuhrt. Es konnten damit fast 82 % aller landwirtschaftlichen Unternehmen, die
in 2002 in Deutschland nach der Oko-EU-VO erzeugen, erfasst werden. Von den
knapp 13.000 Unternehmen (Kontrolle als A-, AB-, ABC-, AC-Betriebe) hielten 1833
Betriebe (14%) Schweine. Von den 1833 Betrieben hielten 1098 Betriebe nur
Mastschweine, 358 nur Sauen und 377 sind kombinierte Betriebe mit Mast und
Ferkelerzeugung. Insgesamt sind das zusammen 1475 Master und 735 Sauenhalter.
Allerdings mussen diese Erzeuger nicht alle 6kologische Schweinehalter sein. Als
EU-Bio-Betrieb kann die Schweinehaltung auch als konventionelle Betriebseinheit
ausgegliedert werden, was vor allem Betriebe mit kleineren Bestandseinheiten aber
auch einzelne GrolRbetriebe praktizieren. Etwas mehr als  die Halfte der
Sauenbetriebe mastet auch selbst Schweine. 25 % der Master halten auch noch
Sauen.

Ausnahmegenehmigungen:

44 % aller Mastbetriebe (ohne Kombibetriebe) bekamen eine AG fir den Zukauf von
konventionellen Ferkeln.

16 % der Sauenhalter haben eine AG fiur den konventionellen Zukauf von
Zuchtlaufern und/oder Jungsauen.

Fast 40 % der Schweinehalter haben eine AG wegen fehlendem Auslauf erhalten. 20
% der Betriebe brauchten jedoch noch eine AG fur die Nichteinhaltung der
Stallmindestflachen.

VerstoRe werden vor allem bei der Dokumentationspflicht (18 %) festgestellt, bei
dem konventionellen Tierzukauf, der Futterung, der Haltung und der Kennzeichnung
liegen die Verstolde zwischen 2 und 8 %.

Ein Defizit bei der Erzeugung von Okoferkeln und Zuchttieren wird von den KS
festgestellt.

Auf die Frage, wie viele der Betriebe nach dem Auslaufen der AG AGOL-Standard
bis Ende 2010 ihre Erzeugung aufgeben, wird eine vorsichtige Aussage getroffen.,
Voraussichtlich wird knapp ein Viertel der Ferkelerzeuger bzw. etwas mehr als ein
Drittel die Schweinemast aufgeben.

Die Mehrheit der KS meinen, dass die VO keinen Mangel an klaren Regelungen der
VO fur den Bereich der 6kologischen Schweinehaltung hat.

Der Anderungsbedarf bei den Grundregeln der VO und Kontrolle wird sehr
unterschiedlich gesehen. Mehrere Nennungen betraf die
Dokumentationsanforderungen sowie die Kontrolldichte, die starker vom Umfang der
Produktion sowie vom betriebsspezifischen Risiko abhangig gemacht werden sollte.
Als Defizite fur die KS werden die unterschiedliche Handhabung der VO durch die
KBs in den einzelnen Landern, der gro3e Formalismus und die geringe Flexibilitat
der KS genannt.
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Auswertung der Interviews

Zwischen Oktober 2002 und Februar 2003 wurden mit 9 von 23 Kontrollstellen
mundliche oder schriftliche Interviews (Fragebogen im elektronischen Anhang)
durchgefilhrt. Es musste groRe Uberzeugungsarbeit geleistet und Kosten
aufgewendet werden, um diese Kontrollstellen zum Mitmachen zu Uberzeugen.
Neben drei KS, die sich weigerten, Daten zur Verfligung zu stellen, mussten die
reinen Verarbeiter-KS oder solche, mit nur sehr geringen Kontrollen bei
landwirtschaftlichen Betrieben ausfuhren, ausgenommen werden. Dennoch konnten
damit fast 82 % aller landwirtschaftlichen Unternehmen, die sich in 2002 in
Deutschland nach der Oko-EU-VO erzeugen, erfasst werden. Die Daten beziehen
sich i. d. R. auf das Jahr 2002.

Von den knapp 13.000 Unternehmen (Kontrolle als A-, AB-, ABC-, AC-Betriebe)
hielten 1833 Betriebe Schweine mit mehr als finf Mastschweinen und/oder zwei
Zuchtsauen. Damit halten etwas mehr als 14 % der Unternehmen Schweine. Eine
Gesamtubersicht der Strukturdaten der VO-Unternehmen siehe Anlage A.1.2.

Von den 1833 Betrieben hielten 1098 Betriebe nur Mastschweine, 358 nur Sauen
und 377 sind kombinierte Betriebe mit Mast und Ferkelerzeugung. Insgesamt sind
das zusammen 1475 Master und 735 Sauenhalter. Allerdings missen diese nicht
alle okologische Schweinehalter sein. Als EU-Bio-Betrieb kann die
Schweinehaltung auch als konventionelle Betriebseinheit ausgegliedert
werden, was vor allem Betriebe mit kleineren Bestandseinheiten aber auch
einzelne GroBRbetriebe praktizieren. Etwas mehr als die Halfte der Sauenbetriebe
mastet auch selbst Schweine (Bei den Interviews waren es 59 % der Sauenhalter).
25 % der Master halten auch noch Sauen. (Bei den Interviews waren es 27 %).

Ausnahmegenehmigungen

Im Vordergrund stand die Frage nach dem Anteil der verschiedenen
Ausnahmegenehmigungen, die in 2002 aufgrund der VO erteilt wurden.

44 % aller Mastbetriebe (ohne Kombibetriebe) bekamen eine AG fur den Zukauf von
konventionellen Ferkel (Anhang | B 3.4)! Wie viele Tiere dies betrifft, 1asst sich nicht
ermitteln, da nicht die Anzahl der Ferkel pro AG erfasst wird!

16 % der Sauenhalter haben AGs flr den konventionellen Zukauf von Zuchtlaufern
und/oder Jungsauen (Anhang | B 3.8) in Anspruch genommen.

Fast 40 % der Schweinehalter haben eine AG (Anhang | B 8.3.1) wegen fehlendem
Auslauf erhalten. Auslaufe mussen fur Stalle, die vor 1999 gebaut wurden, erst nach
2010 mit Auslaufen ausgerlstet werden. Bei den Interviews ergab sich, dass 50 %
der Master eine AG zur Haltung brauchten, 41 % waren es bei den Ferkelerzeugern!
20 % der Betriebe brauchten jedoch noch ein AG fiur die Nichteinhaltung der
Stallmindestflachen, was sowohl im Stall (Abferkelbuchten zu klein!) oder im Auslauf
(Auslaufflachen zu klein pro Tier!) eintreten kann. (siehe auch Interviews Master und
Ferkelerzeuger zu den AGs).

Ebenfalls sehr wenige AGs wurden fur die Fixierung der Sau beim Abferkeln (1,5 %),
dem Schwanzekopieren der Ferkel (0,8 %) und Zahnekneifen der Saugferkel (1 %)
gebraucht bzw. erteilt.
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Welche und wie viele VerstoBe wurden in 2002 festgestellt?

Bis auf zwei KS haben alle KS diese Frage beantwortet.

Nur 4,2 % der Master haben konventionelle Ferkel ohne AG zugekauft, und wurden
nach mehrfach wiederholten Hinweisen auf die Abweichung bzw. Moglichkeit der
Beantragung einer AG abgemahnt.

Bei 7,5 % der Schweinehalter wurden VerstoRe gegen die Haltungsauflagen
festgestellt. Dies betrifft meistens zu geringer Lichteinfall in die Stalle, hin und wieder
die Nutzung von Kastenstanden in der Mast (!) und in der Sauenhaltung oder der
fehlende Plan zur Umsetzung von Auflagen aufgrund einer AG oder auch bei
fehlenden Auslaufen, wenn die AG nach Anhang | B, 8.5.1 nicht genutzt werden
kann z. B. bei Neubauten!

Verstolle bei der Futterung treten bei 6,7 % der Betriebe auf. Hier werden nicht
zulassige Anteile von konventionellem erlaubtem Zukauf und von Umstellungsfutter
in den Rationen bemangelt. Auch wurden nicht zugelassene konventionelle
Futtermittel noch eingesetzt. Oft fehlt auch die GVO-Unbenklichkeitserklarung.
Verstolie bei der Behandlung von Tieren werden nur in sehr geringen Fallen (0,4)
festgestellt. Es handelt sich dabei meistens um nicht erlaubte prophylaktische
Behandlungen.

Deutlich wird bei den gemeldeten VerstdRen bei der Dokumentationspflicht, dass die
Kontrollstellen anscheinend die UnregelmaRigkeiten bei der Dokumentation
unterschiedlich bewerten, die sich bei durchschnittlich 18 % VerstdRen in einer Breite
von 0 bis 90 % zeigt. Meistens wird das Stallbuch nicht regelmafig gefuhrt und der
Medikamenteneinsatz nicht dokumentiert. Es wird immer wieder auch von den
Erzeugern deutlich gemacht, dass sie die Dokumentationspflicht als eine grolie
Belastung empfinden und oft vernachlassigen.

Bei der Kennzeichnung der Tiere beim Verkauf treten bei nur 2,3 % der Betriebe
festgestellte VerstoRe auf. Die Codenummer des Betriecbes oder der
Medikamenteneinsatz (z. B. bei den Ferkeln) wird nicht auf den Lieferscheinen
vermerkt.

Bewertung von Defiziten in der Produktion ?

Zur quantitativen und qualitativen Erzeugung von Okoferkeln, Jungsauen und
Mastschweinen wollten sich nur knapp mehr als die Halfte der Vertreter der KS
aullern. Die anderen bemerkten, dass es nicht ihre Aufgabe sei, dies bewerten zu
mussen bzw. dieses dokumentiert werden muss.

Das Mengendefizit bei der Erzeugung von Okoferkeln und Zuchttieren wird als recht
grold bezeichnet. Aufgrund der hohen Zahl von AG fir konventionelle Ferkel scheint
der Eindruck einer Unterversorgung gegeben zu sein. Die Qualitat der Okoferkel
wird nicht als Problem gesehen. Sie wird als befriedigend eingeschatzt. Die
mengenmaldige Erzeugung von Mastschweinen wird ebenfalls nicht als Problem
gesehen. Die Qualitat wird als gut bis befriedigend eingeschatzt.

Bei den fur die KS messbaren Kriterien haben acht KS-Vertreter geantwortet. Hier
wurde auch getrennt nach Ferkelerzeugung und Mast gefragt.

Sauenhaltung:

Die Haltung wird gerade noch befriedigend eingeschatzt, die Futterung zwischen gut
und befriedigend. Das Hygiene- bzw. Gesundheitsmanagement weilt nur geringe
Defizite aus, ebenso die Dungentsorgung. Bei der Dokumentation wird die Situation
als befriedigend eingeschatzt, obwohl wie schon oben erwahnt, eine sehr starke
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Streuung von gut bis mangelhaft auffallt. Die Kennzeichnung wird auch befriedigend
eingeschatzt.

Schweinemast:

Die Haltung wird gerade befriedigend eingeschatzt, die Fltterung mit der Note gut.
Das Hygiene- bzw. Gesundheitsmanagement weil3t geringe Defizite auf, ebenso die
Dungentsorgung. Bei der Dokumentation wird die Situation als befriedigend bis
ausreichend eingeschatzt, obwohl wie schon oben erwahnt, eine sehr starke
Streuung von sehr grof3en bis sehr geringen Defiziten auffallt. Die Kennzeichnung
wird auch befriedigend bis ausreichend eingeschatzt.

Wie viel % der Betriebe arbeiten mit mindestens einer AG?
Bei den Ferkelerzeugern haben etwas mehr als die Halfte mindestens eine AG (vor
allem wegen den fehlenden Auslaufen), bei den Mastern sind es 63 %, bedingt durch
den konventionellen Ferkelzukauf und die fehlenden Auslaufe.

Wie viel % der Betriebe erfiillen die Anforderungen?
Diese Frage haben nur vier bzw. funf Vertreter der KS beantwortet, daher darf dem
Ergebnis nur eine bedingte Aussagekraft eingeraumt werden.

Sauenhaltung:

84 % der Ferkelerzeuger erfullen die EU-VO in Bezug auf den Okologischen
Tierzukauf. Bei der Futterung ergibt sich ein sehr hoher Wert von 98 %. Auch wenn
weiter oben rund 7 % VerstoRe bei der Futterung in der Schweinhaltung festgestellt
wird, scheint ein Teil dieser VerstdRe nicht sehr gravierend zu sein.

Die Tierbehandlung wird zu fast 100 % als richtliniengemald angesehen, was weiter
oben auch schon angedeutet wurde.

Die Anforderungen an die Stallhaltung erfullen fast 99 % der Unternehmen, nur in
Teilbereichen tritt hin und wieder eine Abweichung auf. 81 % der Ferkelerzeuger
haben richtliniengemale Auslaufe (ohne AG!).

Schweinemast:

Nur rund 70 % der Master erflllen die EU-VO in Bezug auf den Okologischen
Tierzukauf. Bei der Futterung ergibt sich ein sehr hoher Wert von 97 %. Die
Tierbehandlung wird zu 98 % als richtliniengemal® angesehen, was weiter oben
angedeutet wurde.

Die Anforderungen an die Stallhaltung erfillen fast 95 % der Unternehmen, nur in
Teilbereichen tritt hin und wieder eine Abweichung auf. Nur 50 % der Ferkelerzeuger
haben bisher richtliniengemalle Auslaufe (ohne AG!).

Wie viele Betriebe, die mit einer AG nach Anhang | B 8.5.1 (AGOL-Standard)
versehen sind,

- werden den Betriebszweig aus Altersgrinden/kein Nachfolger aufgeben? (jeweils 8
Nennungen)

Bei den Sauenhaltern wird mit rund 6 %, bei den Mastern mit 8 % der Betriebe
gerechnet.

- werden aus gebaudetechnischen Griunden aufgeben(Umbau nicht moglich oder
nicht wirtschaftlich!)? ( 7 bzw. 8 Nennungen)

Bei den Sauenhaltern wird mit rund 12 %, bei den Mastern mit 16 % der Betriebe
gerechnet.
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- werden aus sonstigen Grunden aufgeben? (3 bzw. 4 Nennungen)
Bei den Sauenhaltern wird mit 5 %, bei den Mastern mit 12,5 % der Betriebe
gerechnet.

Daraus folgt eine vorsichtige Aussage, dass bis 2010 voraussichtlich knapp ein
Viertel der Ferkelerzeuger bzw. etwas mehr als ein Drittel die Schweinemast
aufgeben wird.

Wo fehlen klare Regelungen der VO fur den Bereich der okologischen
Schweinehaltung?

Diese Frage haben 6 Vertreter der KS beantwortet. Finf dieser meinen, dass es
keinen bzw. wenig Bedarf gibt. Ein Vertreter ist der Meinung die VO ist Gberreguliert.
Es fallt auf, das die Regelung zur Uberdachung bei den Auslaufen (Anhang | B.
8.3.1) hier nicht genannt wird, da es keine Einigung der Kontrollbehérden der Lander
(LOK) bisher gegeben hat.

Wo solite die VO in Bezug zur Schweinehaltung Anderungen erfahren?
Es werden die verschiedenen Einzelnennungen dargestellt:

- bei den Richtlinien? (8 Nennungen)

Die Umsetzung der VO sollte flexibler gestaltet sein. Ein Wertigkeitssystem
der gesamten Beurteilung der Erfullung der VO analog ware wunschenswert!
Die Dokumentationsanforderungen sowie die Kontrolldichte sollten starker
vom Umfang der Produktion sowie vom betriebsspezifischen Risiko abhangig
gemacht werden.

Der konventionelle Jungsauenzukauf sollte eindeutig und klar geregelt sein! (2
Nennungen)

Der Zukauf nach Anhang | B 3.10 bei Ausweitung der Haltung,
Rassenumstellung und Aufbau eines neuen BZs sollte hdher als 40 % sein.
Bei den sdugenden Sauen sollte der Auslauf keine Pflicht sein!

Es besteht die Unklarheit, inwieweit die befristete Haltung in Kastenstanden
zum Abferkeln zulassig ist!

Ein Vertreter wiinschte sich keine Anderungen!

- im Kontrollsystem? (5 Nennungen)

Es liegen relativ wenige Probleme vor: Bei der Tierkennzeichnung und der
Warenflusskontrolle sind konkrete Hilfen fur die Erzeuger notig.

Die Dokumentationsanforderungen sowie die Kontrolldichte sollten starker
vom Umfang der Produktion sowie vom betriebsspezifischen Risiko
abhangig gemacht werden.

Die Kontrollstellen missen das System gezielter auf die Intensitat der Betriebe
anpassen, z.B. der Anzahl der Umtriebe / Jahr und der Menge an erzeugten
Schweinen.

EU-Schlachthéfe lehnen die Teilnahme am Kontrollverfahren ab. Hier muss es
ausreichen die Plausibilitat des Warenstroms Uber entsprechende Dokumente
nachzuvollziehen.

Ein Vertreter wiinschte sich keine Anderungen!
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Wo sehen Sie Defizite in Ihrer Kontrolltatigkeit, die durch die VO bestimmt sind

? (7 Nennungen)
Der grol3e Dokumentationsaufwand beansprucht einen sehr hohen Zeitbedarf.
Der KS sollte mehr Flexibilitat ermoglicht werden.
Die Kontrolltatigkeit ist Uberreguliert.
Jede Kontrollbehérde macht eigene Vorgaben. Es existiert keine einheitliche
Regelung in Deutschland!
Das Kontrollsystem in Deutschland fordert die einmal jahrliche angemeldete
Kontrolle. Dies bedingt im Wettbewerb, die zusatzlichen Kontrollen nur auf das
Sollmall zu setzen. Deutlich mehr unangemeldete Kontrollen waren aber
wirksamer. (Z.B. werden in Osterreich alle Kontrollen ohne Anmeldung
durchgefuhrt!)
Die Kontrollstellen verwenden immer mehr Zeit darauf keine "Formfehler" zu
begehen und die Betriebsleiter zu der Umsetzung der umfangreichen
Dokumentationssysteme und Antragsverfahren zu bewegen. Die eigentliche
Aufgabe Betrugsfalle aufzudecken, tritt im Alltag dann leicht in den
Hintergrund. Die Dokumentationsanforderungen sowie die Kontrolldichte
sollten deshalb starker vom Umfang der Produktion sowie vom
betriebsspezifischen Risiko abhangig gemacht werden.
Im Bereich der Tiermedizin ergeben sich fur die Erzeuger Probleme, weil
keine Tierarzte mit Kompetenz der alternativen Tiermedizin vor Ort sind und
kein Interesse bei diesen besteht, sich mit der 6kologischen Tierbehandlung
zu beschaftigen.
Der Blick aufs Tier selbst wird leider immer unwichtiger, weil stattdessen nur
noch auf Maldzahlen geachtet und die VO oft bis an den Rand des Moglichen
ausgelegt wird. Die Frage, ob es den Tieren in den vorhandenen
Haltungsbedingungen augenscheinlich gut geht und ob die Tiere
offensichtlich gut behandelt werden, tritt dabei oft in den Hintergrund.
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1.5.11 Interviews mit 11 Kontrollbehorden

Zusammenfassung der Interviews mit den Kontrollbehorden

Die Interviews wurden mit Vertretern von 11 Kontrollbeh6érden durchgefihrt, die fur
knapp 95 % der in 2001 kontrollierten landwirtschaftlichen Unternehmen (ohne reine
Verarbeiter und Importeure) zustandig sind.

Die umfangreichen Fragen zu der Situation der Okologischen Schweinehaltung
(Ausnahmegenehmigungen, erteilte Genehmigungen zum Tierzukauf, Sanktionen)
konnten wegen fehlender Daten nicht beantwortet werden.

Diese (geringe) Datenbereitstellung ergibt sich aus der Rechtsgrundlage der EU-VO,
die keine weiteren Daten verlangt.

Vier Vertreter der KB bemangeln klare Regelungen der VO fur den Bereich der
Okologischen Schweinehaltung. Alle anderen finden, dass die EU-VO ausreichend
klare Regelungen enthalt. Fir zwei Vertreter der KBs ist der Anteil der Uberdachung
in den Auslaufen nicht klar geregelt, da laut VO der Auslauf teilweise Uberdacht sein
kann. Eine Einigung zwischen den KBs hat es leider in 2003 nicht gegeben.

Ein Vertreter der KBs bemangelt, dass sich die Futtermittelhersteller nicht der
Kontrolle nach der EU-VO unterwerfen mussen (Nitrofen-Skandal!). Dies ist jedoch
mittlerweile geandert. Ein Vertreter sieht in den vielen Ausnahmegenehmigungen
eine Schwache in der VO, die zu starken Verzerrungen fuhrt.

Die meisten Vertreter sehen keinen Bedarf fir die Anderung der VO im Bereich der
Schweinehaltung. Zwei Vertreter bemangeln die vielen Ausnahmegenehmigungen
und ihre zeitliche Lange. Die unterschiedlichen Interpretationen fuhren in den
einzelnen Bundeslandern zu einer unterschiedliche Nutzung der Grundregeln, was
zu Wettbewerbsverzerrungen fihren kann.

Fir Anderungen im Kontrollsystem gibt es bis auf eine Aussage keinen Bedarf. Die
Kompetenzverteilung zwischen der BLE und den KBs der Lander wird Kkritisch
gesehen.

Die Defizite der Kontrollfunktion als Behdrde werden wie folgt beschrieben:

- Der Foderalismus in Deutschland bewirkt unterschiedliche Ausstattungen mit
ausreichend fachlich kompetentem Personal!

- Die Datengrundlage ist fur die Darstellung der Umsetzung der VO zu gering!

- Die Auslegung der VO fuhrt zu unterschiedlichen Interpretationen in den KBs!

- Die KBs sind bestrebt, Aufgaben auf die KS zu Gbertragen, um sich selbst zu
entlasten und die Verantwortung uber Entscheidungen gegenlber den
Unternehmen an die Kontrollstellen abzugeben!
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Auswertung der Interviews mit den Kontrollbehorden

Die Interviews wurden mit Vertretern von 11 Kontrollbeh6rden (KB) durchgefihrt, die
fir knapp 95 % der in 2001 (7, S. 244) kontrollierten Unternehmen (ohne reine
Verarbeiter und Importeure) zustandig sind. Die Stadtstaaten-Kontrollbehdrden
wurden nicht interviewt. Zwei Vertreter der Kontrollbehorden weigerten sich wegen
Arbeitsuberlastung an dem Interview teilzunehmen. Die Interviews wurden in der Zeit
von Mitte Januar bis Ende Februar 2003 schriftlich oder telefonisch durchgefihrt.

Die umfangreichen Fragen zu der Situation der Okologischen Schweinehaltung
(Ausnahmegenehmigungen, erteilte Genehmigungen zum Tierzukauf, Sanktionen)
konnten wegen fehlender Daten nicht beantwortet werden.

Im Meldebogen der Kontrollstellen wird die Anzahl und Art der Sanktionen bzw.
Maflnahmen der Kontrollstelle nach Anhang | B (Haltungsbedingungen) und Anhang
Il Teil C und D (Futterung) nicht tierartbezogen, also getrennt nach z. B. Schweinen
und Rinder, sondern nur die Summe dieser Mallinahmen pro KS abgefragt.

Ebenso wird beim Tierzukauf (Anhang | B Ziffer 3.4, 3.6 und 3.8) nur die Anzahl der
Ausnahmegenehmigungen einer Tierart nachgefragt (z. b. 40 Ausnahme-
genehmigungen fur den konventionellen Zukauf von Mastferkeln, Zuchtlaufern,
Jungsauen in einem Bundesland im Jahr). Damit kann nicht die Anzahl der
konventionell zugekauften Ferkel, sondern nur die Anzahl der bewilligten
Ausnahmegenehmigungen erfasst werden.

Bei den Ausnahmegenehmigungen nach Anhang Ill A.2 (AGOL-Tierhaltung: Beispiel
fehlende Auslaufe bei den Schweinen in Altstallen) wird ebenfalls nur die Anzahl der
erteilten AGs erfasst, nicht welche Art der Tiere (sdugende Sauen, Mastschweine
etc.) und wie viele Tiere die erteilte AG einbezieht.

Diese (geringe) Datenbereitstellung ergibt sich aus der Rechtsgrundlage der EU-VO,
die keine weiteren Daten verlangt. Die Kontrollbehdrden sind der Auffassung der
Kontrollstellen gefolgt, die dargelegt haben, dass eine groRere Datenmenge nicht
ohne besondere Erhebungen/Erfassung bereitgestellt werden kann, diese in der VO
nicht gefordert werden und die Kosten dieser Datenbereitstellung den kontrollierten
Unternehmen aufgeblrdet werden mussen, da die Kontrollbehorden diese ebenfalls
nicht auszugleichen bereit sind.

Damit ist jedoch eine Ubersichtliche, tierartbezogene Darstellung der Abweichungen
/AGs und evt. Sanktionen nicht moglich.

Dieser Zustand wurde in dem Falle des durch Ausnahmegenehmigungen erlaubten
Zukaufs von konventionellen Ferkeln besonders deutlich:

Zum 24.08.03 lief eine AG zum Zukauf von konventionellen Ferkeln aus, weil nach
diesem Zeitpunkt Mastschweine mindestens 6 Monate 6kologisch zu halten waren.
Dies ware aber mit konventionellen Ferkeln fur ein Standardmastschwein nicht mehr
moglich gewesen.

Wahrend der mindlichen Interviews wurde auf die Anderung hingewiesen und
gebeten sich diesem Problem anzunehmen.

Aus den jahrlichen Berichten der KS an die KBs zum 31. Januar d. J. konnte die
Zahl der zugekauften konventionellen Ferkel nicht erfasst werden. Die Frage, ob die
Anzahl der verfigbaren Okologischen Ferkel ausreicht, um den Bedarf zu decken,
bzw. wie hoch der Anteil der konventionellen Ferkel an dem Gesamtbedarf ist,
konnte nicht beantwortet werden.
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Dem Verfasser war eine regional unterschiedliche Verflgbarkeit bekannt, weil in
einigen Regionen in der Vergangenheit keine oder nur wenige Anstrengungen
unternommen wurde, sich auf eine 6kologische Ferkelerzeugung einzustellen. Das
Problem wurde im Frahjahr 2003 prekar, weil in einem Bundesland ein Antrag an die
zustandige KB gestellt wurde, den Zukauf von konventionellen Ferkeln wegen
Nichtverfugbarkeit weiter zu genehmigen. Die fur den Okologischen Landbau
zustandigen Landerreferenten inkl. der KBs mussten sich kurzfristig mit dem Problem
beschaftigen. In den einzelnen Landern wurde nun der Versorgungsgrad mit
Okoferkeln recherchiert. Der Verfasser wurde aufgefordert eine Stellungnahme
abzugeben. Nach Prifung der Lage haben die Referenten (Juli 2003) entschieden,
dass keine Verlangerung des konventionellen Zukaufs von Ferkeln maoglich ist, da die
Verflugbarkeit von okologischen Ferkeln zu 80 — 85 % in Deutschland mit regionalen
Unterschieden von 20 — 100 % gegeben ist.

Die aufgefuhrte Problematik zeigt, dass eine Lageeinschatzung aufgrund vom
Wegfall von Ausnahmetatbestanden Uber die Kontrollinstrumente in der EU-VO nicht
moglich ist, obwohl die Daten dazu (nur) bei den Kontrollstellen vorhanden sind.

Analoges gilt fur die bei Altbauten geforderte Auslaufhaltung bei den Schweinen bis
2010 und generell der tierartbezogenen und mengenmafigen Darstellung der
erteilten AGs bzw. Sanktionen (z. B. Haltung Zuchtsauen in Kastenstanden,
Zahnekneifen und Schwanze kupieren.).

Auszuwerten waren nur die drei letzten Fragen:

Wo fehlen klare Regelungen der VO fir den Bereich der 6kologischen
Schweinehaltung ?

Diese Fragen haben nur vier Vertreter der KB s beantwortet. Alle anderen finden,
dass die EU-VO ausreichend klare Regelungen enthalt.

Fir zwei Vertreter der KBs ist der Anteil der Uberdachung in den Ausldufen nicht klar
geregelt, da laut VO der Auslauf teilweise Uberdacht sein kann.

Eine Einigung zwischen den KBs hat es leider in 2003 nicht gegeben. Dem
Vorschlag aus Rheinland-Pfalz, die maximale Uberdachung mit 75 % zu begrenzen,
wurde nicht zugestimmt, so dass jedes Bundesland dieses VO-Detail eigenstandig
interpretiert. So wird voraussichtlich nur ein Gerichtsurteil eine juristische Klarung
herbeifihren, wenn ein landwirtschaftlicher Unternehmer gegen eine Aberkennung
seines Auslaufes (bzw. der Schweinehaltung) wegen zu hohem Uberdachungsanteils
Widerspruch einlegt und den Fall gerichtlich klaren Iasst.

Ein Vertreter der KBs bemangelt, dass sich die Futtermittelhersteller nicht der
Kontrolle nach der EU-VO unterwerfen mussen (Nitrofen-Skandal!). Dies ist jedoch
mittlerweile geandert, ebenso sind strikte Auflagen flir den Transport von
Okologischen ausgelobten Erzeugnissen inkl. Futtermittel erlassen worden. Auch der
Handel, der mit 6kologisch gekennzeichneten Produkten handelt, soll in Zukunft sich
der Kontrolle unterziehen. Eine Verordnung dazu ist bereits mehrfach in den Gremien
diskutiert worden und konnte jederzeit veroffentlich werden. Einige Handler lassen
sich schon freiwillig kontrollieren.

Ein Vertreter sieht in den vielen Ausnahmegenehmigungen eine Schwache in der
VO, die zu starken Verzerrungen fluhrt.
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Wo sollte die VO in Bezug zur Schweinehaltung bei den Grundregeln
Anderungen erfahren?

Die meisten Vertreter sehen keinen Bedarf fur die Anderung der VO im Bereich der
Schweinehaltung. Von einem Vertreter wird die Kompetenz bzw. Zustandigkeit fur
Anderungen der VO nicht gesehen. Ein weiterer Vertreter mochte die Zahl der AGs
verringert haben, ein anderer winscht sich die Abschaffung der AGs.

Einem KB-Vertreter waren die Zeitraume fur die AGs zu lang (Altgebaude nach
AGOL-Richtlinien bis 2010), weil dadurch massive Wettbewerbsverzerrungen
entstehen, wenn bis zum Ende der langen Frist mit den Umbauten gewartet wird.
(siehe auch Ergebnisse der BZA!).

Ein Vertreter sieht bei den Vorgaben fur die Futterung der Schweine einen sehr
hohen Interpretationsspielraum, der Uber klare Interpretationen bzw. Beschreibungen
in der EU-VO ausgeraumt werden sollten:

Grundsatzlich sieht die VO im Anhang | 4.2. eine Okologische Futterung vor. Nur
wenn die Nichtverfugbarkeit von 6kologischen Futtermitteln festgestellt ist, kann auf
konventionelle Futtermittel des Anhangs Il C zurlickgegriffen werden. Dies wird von
verschiedenen landwirtschaftlichen wie futtermittelherstellenden Unternehmen jedoch
so interpretiert, dass grundsatzlich die konventionell erlaubten Futtermittel in den
vorgegebenen Mengen eingesetzt werden durfen. Nach Kenntnis des Verfassers hat
die LOK jedoch in 2003 fir die KS klargestellt, dass nur nicht verfligbare dkologische
Futtermittel eingesetzt werden konnen. Da 0©kologisches Getreide und
Kdérnerleguminosen in den letzten Jahren ausreichend am Markt verfugbar waren, ist
der Ersatz dieser Futtermittel durch konventionelle nicht mehr mdglich. Allerdings
scheint es in der Praxis auch von der Preiswurdigkeit des okologischen Futters
abhangen durfen, ob es eingesetzt werden muss.

Die Mindestmastzeiten, wenn mit konventionellen Ferkeln gemastet wurde, werden
ebenfalls unterschiedlich interpretiert: Muss die Mindestmastdauer beim Einzeltier
oder beim Durchschnitt der Mastgruppe eingehalten werden?

Da mittlerweile nur noch 6kologische Ferkel mdglich sind, entfallt allerdings diese
Problematik.

Wo sollte die VO in Bezug zur Schweinehaltung Anderungen im
Kontrollsystem erfahren?

Hier gibt es bis auf eine Aussage keinen Bedarf. In diesem Fall wird die
Kompetenzverteilung zwischen der BLE und den KBs der Lander kritisch gesehen.
Die Zulassung der KS soll weiterhin Uber die Lander, in denen der Hauptsitz der KS
ist, erfolgen.

Wo sehen Sie Defizite in lhrer Kontrollfunktion als Behorde, die durch die VO
bestimmt sind?

Bei dieser Frage wird von vier KBs auf zu wenig (kompetentes) Personal
hingewiesen, was eine konzentrierte, fachlich orientierte Beschaftigung mit dem
Auftrag erschwert, weil die EU-VO und deren Bearbeitung immer komplexer wird.
Ein Behdrdenvertreter will dieses Problem Uber die Beleihung der KS Idsen, in dem
diesen weitere Aufgaben zugewiesen werden.

Die Aufgabenverteilung zwischen den KBs und der BLE zwecks Minderung des
Aufwandes in den Landern wird nicht gesehen, da die KBs sind weiterhin mit der
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Zulassung der KBs beschaftigen mussen und mit jeder KS, die im betreffenden Land
kontrolliert, auseinandersetzen muss.

Ein Vertreter bemangelt die Nichtkenntnis der tierartbezogenen AGs (siehe oben!),
so dass eine realistische Darstellung in den Unternehmen nicht moglich ist.

Eine besondere Schwache wird angefuhrt:

In der gesamten EU bearbeiten nur 24 Personen, die nur zum Teil kompetent sind,
die Drittlandimporte. In Deutschland sind es seit 2003 nur noch vier Personen. Es
gibt keinen Erfahrungsaustausch zwischen den europaischen Mitarbeitern. Handler
wechseln die KB bzw. das Importland, wenn eine KB sich weigert, eine
Einfuhrgenehmigung zu erteilen, weil Nachweise Uber die 6kologische Erzeugung
nicht ausreichend erbracht werden. Die Ware findet dann im innereuropaischen
Verkehr ihren Weg in jedes Mitgliedsland.
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Teil 2. Arbeitskreis Okologische Schweinehaltung

2.1 Methodik

Im Laufe des Sommers 2002 wurden 27 Mastschweinehalter und 18 Ferkelerzeu-
ger aus dem gesamten Bundesgebiet nach Besuchen ausgewahlt. 9 Berater und
eine Beraterin hatten die Betreuung Ubernommen. Ein Ferkelerzeuger ist im Laufe
der Untersuchung ausgeschieden, da keine Daten zur Verfugung gestellt wurden.

Es wurde Wert darauf gelegt, verschiedene GroRenklassen (mehr als 49 Mastplatze,
> 9 Sauen), Haltungs- und Futterungssysteme und unterschiedliche Konformitat der
EU-VO 1804/99 zu erfassen.

Ziel der Auswahl ist die Bandbreite und Unterschiedlichkeit der 6kologischen
Schweinehaltung in Deutschland darzustellen und zu untersuchen.

Zwei Excell-Tabellenwerke fur die Mast und Ferkelerzeugung wurden vom Auftrag-
nehmer entwickelt, die als Grundlage die neue DLG-Betriebszweigabrechnung (BZA)
(1) nachbildet. Die Auswahl der Kenndaten wurde im Beraterkreis gemeinsam abge-
stimmt. Die Berechnung der Kenndaten erfolgt nach den Formeln aus dem ,Pflich-
tenheft der Schweineerzeugerringe (2) in Deutschland fir die Gberregionale Auswer-
tung von Erzeugerringdaten®. Hilfstabellen und Texte erlautern die Anwendung der
Dateien. Die Festlegung von benutzten Werten (Bestand, Kapital, Raufutter, variable
und feste Kosten sowie Dingewerte), die nicht einzelbetrieblich erhoben werden
konnten, sind in der Anlage 2 einzusehen. In der gleichen Anlage sind die Tabellen-
satze der BZA (Ferkelerzeugung und Mast) als Dateien abgelegt. Ebenso sind dort
die Tabellen flr Stroh- und Grundfuttererfassung, Entmistungsmanagement, Ge-
sundheitsstatus und Arbeitswirtschaft zu finden. Es fand eine Schulung zu dem Ta-
bellenwerk und der Methodik in kleinen Gruppen der Berater (Hannover, Witzenhau-
sen, Augsburg) statt, um eine gemeinsame Erhebungsbasis zu schaffen. Das BZA-
Programm wurde laufend verfeinert bzw. weiterentwickelt. Von R. Busemas (BAT)
wurde ein Makro-Programm zur Erfassung der Einzelkonten entwickelt und ein Pro-
gramm zur Berechnung verschiedener Kenndaten eingeflgt.

2.2 Erhebungen auf den Betrieben

Die Berater haben die Betriebe 3 — 5 mal besucht und Abgrenzungen zum Stichtag
vorgenommen. Die Stichtage wurden betriebsindividuell — zwischen 1. Juli 2002 bzw.
30. Juni 2003 und 10. Oktober 2002 bzw. 09. Oktober 2003 - festgelegt. Der Unter-
suchungszeitraum umfasste 365 Tage. Periodisch wurden die Daten an den Auftrag-
nehmer geliefert und auf Plausibilitdt gepruft. In einzelnen Fallen wurden zusatzliche
Detaildaten zur Arbeitswirtschaft sowie dem Gesundheits- und Entmistungsmana-
gement nicht geliefert, da Berater und/oder Betriebsleiter die Daten nicht ermitteln
konnten oder wollten.
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2.3 Betriebszweigauswertung Ferkelerzeuger

Verteilung

An der Untersuchung nahmen 17 Ferkelerzeuger aus 8 Bundeslandern teil.

Die ausgewahlten Betriebe sollten nicht die durchschnittliche Verteilung in der Reali-
tat darstellen, sondern

1. groRere Ferkelerzeuger ab 10 Sauen,
2. an die Oko-Tierhaltungs-VO 1804/99 weitgehend angepasste Betriebszweige
(Neu- und Umbau) sowie
3. verschiedene Entmistungsformen in ihrer Wirkung auf die Arbeitsbelastung
abbilden.

Die Auswahl nach den geplanten Kriterien konnte nicht eingehalten werden, da ent-
sprechende Betriebe nicht gefunden werden konnten. Die Verteilung deutet auf eine
realitatsnahe Verteilung hin. Bei der Betrachtung der BetriebsgroRenklasse uber 100
Sauen ist in den Beraterkreisen bekannt, dass im gesamten Bundesgebiet lediglich 4
- 6 Betriebe z. Z. existieren. Die Anpassung an die Oko-Tier-VO wurde bei den Sau-
enhaltern schon frihzeitig begonnen, wenn auch noch nicht alle Umbauten komplett
Eu-VO konform sind. Insgesamt haben 9 der 17 Ferkelerzeuger die Haltungskonfor-
mitat erfullt (Tab. 2.3.1).

Tabelle 2.3.1 Auswahlkriterien der Ferkelerzeuger

Auswabhlkriterium Anzahl Betriebe | Anzahl Betriebe
18 17

Soll Ist

BestandsgroBen

Sauenplatze

10 - 20 6 5

21-100 6 11

> 101 6 1

Stallform

vor EU-VO 1804/99 6 2

Umbau nach EU-VO

1804/99 6 11

Neubau nach EU-VO

1804/99 6 4

Haltungsform

Tieflaufstall 6 2

Einstreu mit-

tel/gering/Teilspalten 6 15

Freilandhaltung 6 2

*Mehrfachnennungen mdoglich, da

mehrere Systeme im Betrieb!
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Unternehmensform

Die 17 Ferkelerzeuger unterteilen sich in 11 Einzelunternehmen und 6 Personenge-
sellschaften.

Erwerbstyp
Samtliche Ferkelerzeuger sind Vollerwerbsbetriebe.

Besteuerungsart
9 Betriebe werden pauschal besteuert, 8 verfahren nach der Regelbesteuerung.

Die folgenden Tabellen 2.3.2 — 2.3.4 zeigen die Struktur der Ferkelerzeuger:
(In der Anlage 2. Datentrager sind weitere Details der Betriebe einzusehen!)

Tabelle 2.3.2 Anzahl Sauen- und Mastplatze Strukturdaten der Ferkelerzeuger

Sauenplatze Mastplatze
Summe aller Betriebe 797 2120
Mittelwert 46,9 176,7
Min-Wert 10 30
Max-Wert 155 450
Tabelle 2.3.3 Strukturdaten der Ferkelerzeuger
Ak LN AF GL RGV GV | Mastplatze
Anzahl Betriebe > 0 17 17 17 13 7 17 12
Mittelwert 24 93,1 78,5 18,9 108,2 | 86,8 | Mittelwert
Min-Wert 1,0 25,0 20,0 1,0 12,5 22,0 | Min-Wert
Max-Wert 8,0 450,0 | 330,0 | 120,0 | 522,0 | 557,0 | Max-Wert

AK- Ackerland in ha, LN= landwirtschaftliche Nutzflache in ha, AF=Ackerflache in ha,GL=Frinland in
ha, RGV= RindergroRvieheinheiten, GV=Grol3vieheinheiten

7 von 17 Ferkelerzeugern haben noch eine Rindviehhaltung auf dem Betrieb, zwei
Betriebe eine nennenswerte Geflugelhaltung. Der Kartoffelnanbau ist in knapp 50 %
der Betriebe zu finden.

Zweidrittel der Ferkelerzeuger masten einen Teil oder alle Ferkel selbst!

Tabelle 2.3.4 Zeitlicher Einstieg in Ferkelerzeugung (17 Erzeuger)
| Beginn der Sauenhaltung konventionell Okologisch
bis 1980 6 1

1981 - 1990
1991- 1995
1996- 2000
ab 2001

0 2
1 4
1 5
0 5

Knapp die Halfte der Ferkelerzeuger haben auch schon konventionell Ferkel erzeugt.
Der Einstieg in die 6kologische Ferkelerzeugung vollzog sich bis auf die letzten zwei
Jahre gleichmaRig.

Haltungsform

Die Strohhaltung auf planbefestigten Boden Uberwiegt. Lediglich in einem Betrieb
finden wir bei den tragenden Sauen Teilspalten. Es handelt sich jedoch immer um
Mehrraumlaufstalle mit eingestreuten Liegeabteilen. Auslaufe fur tragende und leere
Sauen sind vollstandig gegeben. Auslauf bei den Abferkelbuchten gibt es zu 60 %.
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Die Betriebe mit kleinen Bestanden und enger Ortslage sehen sich zum Teil nicht in
der Lage, den Auslauf ohne Aufgabe des Stallgebaudes zu installieren. 7 von 17 Be-
trieben gewahren auch den Absatzferkeln schon heute Auslauf. Hier herrscht die
Huttenhaltung auf einem betonierten Untergrund mit Auslauf vor.

Futterungssystem

Bis auf den Betrieb mit Gber 100 Sauen (Breinuckel) finden wir in der Regel bei den
leeren und tragenden Sauen Selbstfangfressstande mit Hand- bzw. automatischer
Fltterung. Zwei Betriebsleiter fUttern am Langtrog, in einem anderen Fall wird mit
einem Trockenfutterautomat gearbeitet. Die Absatzferkel werden meistens am Tro-
ckenautomat geflttert, in der Umstellungsphase auch am Trog mit kleinen, mehrma-
ligen Portionen am Tag und zusatzlichen Wasserquellen.

Abferkelbucht

Das freie Abferkeln (12 Betriebe) unter verschiedenen Systemen (Schweizerbucht,
Schmidt-Bucht, Hutte) dominiert ganz eindeutig. Abferkelstande mit flexiblen Fixie-
rungsmoglichkeiten sind in 5 Betrieben zu finden. Ferkelnester mit Infrarot-, Rotlicht-
lampe oder Gasstrahler sind in den Stallhaltungssystemen gangig. Eine Ful3boden-
heizung gibt es nur in einem Betrieb.

Das Gruppensaugen wird in sechs Betrieben (35 %) betrieben.

Genotyp

Bei den Mutterlinien dominiert ganz eindeutig die DL-Sau, zum Teil in Einfachkreu-
zung mit DE. Bei den anderen Rassen handelt es sich um Hybridherkunfte (Grafik
2.3.1).

Grafik 2.3.1

Weibliche Rassen der AK-Sauenhalter

andere
16% ODL
EDL*DE
DL OAN
42%
AN Oandere
21%

DL*DE
21%

Bei den Mutterlinien dominiert ganz eindeutig die DL-Sau, zum Teil in Einfachkreu-
zung mit DE. Bei den anderen Rassen handelt es sich um Hybridherkinfte.
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Grafik 2.3.2

Kreuzungen der AK Sauenhalter (10 - 155 Sauen)
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Die mannliche Seite wird vom Pietrain-Eber dominiert. Der Hamshire-Duroc-Eber
wird in 21 % der Betriebe eingesetzt. Bei dem AN-Betrieb handelt es sich um einen
Zuchter, der dadurch auch Reinzuchttiere erzeugt.

Die benutzten Genotypen unterscheiden sich nicht stark von denen in der konventio-
nellen Erzeugung. Das fleischbetonte Schlachtschwein wird auch auf dem Biomarkt
verlangt, besonders vom LEH und den groRen Verarbeitungsbetrieben.

Daten zur Betriebszweigauswertung der Ferkelerzeuger

Die Tabelle 2.3.5 zeigt die Ergebnisse der Ferkelerzeugung im Jahr 2002/2003,
sortiert nach Mittelwert der Betriebe, Minimal- und Maximalwerte, 23,5 % erfolgrei-
chen und 23,5 % weniger erfolgreiche Betriebe (jeweils 4 Betriebe). Erlauterungen
dazu nach der Tabelle.

Samtliche monetare Werte sind Netto-Werte ohne Umsatzsteuer. Die realen Gewin-
ne/Verluste kdnnen bei den pauschal versteuernden Betrieben um bis zu 9 % hdher
liegen.
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Tabelle 2.3.5
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2.Seite Tabelle
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Anzahl der erzeugten Ferkel, Anzahl Sauen, kalkulatorischer Gewinn pro er-
zeugtem Ferkel:

Hier zeigt sich schon die extreme Spannweite der Leistungen. Zwischen dem
hochsten Verlust und dem hochsten Gewinn pro erzeugtem Ferkel liegen 207
€!

Die erfolgreichen Betriebe haben durchschnittlich 64 Sauen und erzielen einen Ge-
winn pro erzeugtem Ferkel von 17 €. In dieser Gruppe sind jedoch zwei Sauenhalter
unter 15 Sauen. Dies bedeutet nicht, dass die erfolgreichen Sauenhalter diejenigen
sind, die einen groRen Sauenbestand halten, sondern dass allein die Konzentration
des Betriebsleiter (BL) auf den Betriebszweig (BZ) die wichtigste Einflussgroe dar-
stellt. Hohe Leistungen und Gewinne kdénnen auch im kleinen Bestand erzielt wer-
den!

Der durchschnittliche Sauenhalter mit 46 Sauen erzielte einen Verlust pro er-
zeugtem Ferkel von 25 €!

Zu den einzelnen Konten:

Leistungen

Ferkelverkauf:

Der Ferkelpreis scheint hier stark zu variieren. Dies liegt vor allem an den unter-

schiedlichen Verkaufsgewichten (siehe Kenndaten Ferkelerzeugung). Dennoch zei-
gen der Min- bzw. Maxwert drastische Unterschiede.

Tierverkauf:

Hauptsachlich handelt es sich um Schlachtviehverkaufe (Altsauen, Eber, nicht trach-
tige Jungsauen). Der Zuchtlaufer- bzw. Jungsauenverkauf wird nur von einzelnen
Sauenhaltern praktiziert. Die erfolgreichen Betriebe scheinen verhaltnismallig mehr
Tiere (Schlacht- und Zuchttiere) zu verkaufen! Die vorhandenen Zuchttieranbieter
werden in Zukunft nicht reichen, den Zukauf des Ferkelerzeugers bzw. Masters mit
Okologischen Zucht- bzw. Masttieren zu garantieren. Die Eigenremontierung kann
zumindest in den kleinen und mittleren Bestanden sehr schnell infolge von strukturel-
len Grinden (Konkurrenz zu anderen Betriebszweigen, Knowhow, geringe Arbeits-
kapazitaten) an ihre Grenzen sto3en. Der konventionelle Zukauf von Jungsauen ist
aufgrund der Oko-Tier-VO mit max. 20 % stark eingeschrankt.

Der Bereich der Zuchttiererzeugung sollte Beratungsschwerpunkt werden!

Bestandsverdnderungen:
Sowohl massive Aufstockungen wie auch Abstockungen wurden vorgenommen. Im
Durchschnitt jedoch die Bestande knapp gehalten.

Organischer Diingewert:

Der Dlngewert pro Sau mit Saugferkel liegt bei knapp 72 € pro Jahr (siehe Anlage
2.10 Bewertungen) und verteilt sich auf die erzeugten Ferkel pro Jahr. Daher rihren
die unterschiedlichen Werte! Folglich haben die erfolgreichen Betriebe geringere
Dungeleistungen, wahrend die weniger erfolgreichen hohe Werte aufweisen.

Summe Leistungen:
Deutlich wird, dass die erfolgreichen Erzeuger mit rund 10 € Abstand zu den beiden
anderen Gruppen merklich hohere Leistungen erzielen. Dies resultiert aus den ins-
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gesamt héheren Ferkelerldsen, dem Bestandsaufbau und den starkeren Tierverkau-
fen.

Direktkosten:

Tierzukauf:
Der Tierzukauf (Jungsauen, Zuchtlaufer, Eber) spielt die grolte Rolle bei den erfolg-
reichen Betrieben.

Besamung, Sperma:

Der Natursprung spielt in allen Betrieben eine grof3e Rolle, ganz im Gegenteil zu den
konventionellen Betrieben (5, S. 46f). Durchschnittlich werden rund 10 € pro Sau und
Jahr ausgegeben. Die erfolgreichen Betriebe bendtigen nur rund 7,5 € pro Sau und
Jahr.

Tierarzt, Medikamente:

Auch hier ist die Spanne mit 0 € bis 11 € pro erzeugtem Ferkel immens.:. Die erfolg-
reichen Betriebe haben hohere Kosten pro Sau (80 €) als die weniger erfolgreichen
(33 €) bzw. der Durchschnitt der Betriebe (51 €). Damit liegen die erfolgreichen Be-
triebe in etwa beim gleichen Aufwand wie in konventionellen GroR3betrieben (5, S.
46f)).

Die haufigsten Krankheiten wurden sehr betriebstypisch unterschiedlich genannt:
Einzeln traten bei den Sauen auf: MMA, Mykotoxinvergiftung, PRRS und Circo-Viren.
Bei den Ferkeln sind es Coli-Infektionen, Kokzidien und Lungenerkrankungen. Teil-
weise werden die Krankheiten homoopathisch behandelt.

Das Gesundheitsmanagement in Ferkelerzeugungsbetrieben muss durch die
Beratung und Fortbildung der Landwirte wesentlich intensiviert werden!

Strom, Wasser; Heizung:

Diese Kosten wurden in der Regel nach Standartwerten (4,6) angesetzt, da in den
wenigsten Fallen Wasseruhren, Stromzahler etc. ausschliellich der Ferkelerzeugung
zuzuordnen waren (siehe Anlage 2.10 Bewertungen). Einige Betriebe haben eigene
Brunnen, so dass nur Technikkosten anzusetzen waren.

Tendenziell sind die Heizkosten niedriger als in konventionellen Betrieben. Lediglich
die erfolgreichen Betriebe setzen erheblich mehr Energie fur optimal klimatisierte
Bedingungen im Abferkelbereich ein. Gerade im Abferkelbereich traten in einigen
Betrieben Warmedefizite auf, die mit zu geringer oder fehlender Heizung zu erklaren
sind. Auch bei den Freilandbetrieben scheint eine optimale Klimagestaltung in den
Hutten nicht immer gegeben zu sein. Ein Grolteil der Saugferkelverluste (Unterkuh-
lung, Erdriicken) ergibt sich hieraus. Besonders in der kalten Jahreszeit stellten sich
in den Kaltstallen/Hutten hohe Verluste ein.

Die Beratung muss in diesem Bereich intensiv mit den Erzeugern arbeiten!

Spezialberatung:

Spezialberatung wird in allen Erfolgsgruppen in unterschiedlichem Malie nachge-
fragt, insgesamt jedoch nur in 10 von 17 Betrieben. Der Aufwand pro Sau liegt zwi-
schen 100 und 400 € und fallt damit relativ gering aus.
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Tierversicherung und Tierseuchenkassenbeitrdge:

Eine Tierversicherung wird sehr eingeschrankt abgeschlossen. Erfolgreiche Erzeuger
versichern ihre Tiere jedoch wesentlich hoher als der Durchschnitt der Erzeuger .

Bei den Tierseuchenkassenbeitragen ist es genau umgekehrt. Die weniger erfolgrei-
chen Erzeuger haben héhere Kosten pro Sau als die beiden anderen Gruppen.
Konventionelle Betriebe aus Sachsen haben durchschnittlich um 60 % hohere Kos-
ten bei den genannten Versicherungen.

Reinigung und Desinfektion
Diese Kosten sind sehr gering. In der Regel wird nur Branntkalk und Wasser einge-
setzt.

Sauen-, Ferkelkraft- und Raufutter und Strohverbrauch:
Siehe Diskussion der Kenndaten Ferkelerzeugung

Sonstige Direktkosten:

Dahinter stehen samtliche variablen Kosten, die der Sauenhaltung zugeordnet wer-
den konnten. Es handelt sich um Kleingerate, Verbrauchmaterial im Stall, Abdecker-
kosten etc. Die Kosten sind bei den erfolgreichen Betrieben sehr gering, da weniger
Material gebraucht wurde und zusatzlich eine Verteilung auf mehr Ferkel erfolgt .

Zinsansatz Umlaufkapital:

Die Summe der variablen Kosten mit einem Zinssatz von 5 %, bezogen auf 90 Tage,
ergibt den Zinsansatz. Es wurden 90 Tage, d. h. die halbe Umtriebsdauer einer er-
folgreichen Sau gewahlt, da das eigene Futter, das i. d. R. einen hohen Gesamtfut-
teranteil (80 — 90 %) darstellt, komplett Uber den Zeitraum gebunden ist. Der Zinsan-
teil des Umlaufkapitals pro erzeugtem Ferkel betragt im Durchschnitt 0,76 €.

Zinsansatz Viehkapital:

Der am Stichtag bewertete Viehbestand (siehe Anlage Bewertung) wird mit 5 % Uber
das ganze Jahr hin bewertet. Es wird vereinfacht davon ausgegangen, dass der Be-
stand sich nicht wesentlich verandert. Nur bei einem starken Abbau des Bestandes
ergibt sich ein Fehler! Die Erhdhung des Bestandes wird Uber das Umlaufkapital er-
fasst.

Im Durchschnitt ergeben sich Zinskosten pro erzeugtem Ferkel von 1,05 €.

Summe Direktkosten:
Im Durchschnitt betragen die direkten Kosten 63 % der Leistungen, bei den erfolgrei-
chen sind es knapp 50 %.

Direktkostenfreie Leistung:
Diese Leistung muss die Arbeitserledigungs-, Gebaude- und sonstigen allgemeinen
Kosten decken.

Arbeitserledigungskosten:

Fremdpersonalaufwand und Lohnansatz Familienarbeitskrafte (FAK):

Der gesamte Personalaufwand wurde uber zwei Formulare (Tagesarbeit, samtliche
Arbeiten) erfasst. Diese Angaben wurden besonders bei den Fremdarbeitskraften auf
Plausibilitat der realen Gesamtarbeitszeit (abzgl. Urlaub, Feiertage, Krankheit etc.)
uberpruft. Zusatzlich wurden allgemeine Arbeiten (Buchhaltung, Gesamtbetriebs-
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fuhrung = 20 % der Gesamtarbeitszeit des Betriebsleiters) abhdngig vom Anteil des
Betriebsertrages der Ferkelerzeugung zugewiesen.

Die Betriebsleiterstunden wurden mit 12 € pro Std. angesetzt, die Fremdléhne nach
Lohnabrechnung.

Die Brutto-Stundenléhne in der Produktion schwanken vom Praktikanten-Lohn mit
knapp 5 € pro Stunde bis zum Angestelltentarif mit 13,68 € pro Akh. Der Durchschnitt
je ausgebildete Fachkraft liegt bei 12,59 € pro Stunde. 53 % der Ferkelerzeuger be-
schaftigt Fremdarbeitskrafte.

Wahrend bei den erfolgreichen Betrieben die Arbeitskosten (Fremdlohne plus FAK)
bei 16,50 € pro erzeugtem Ferkel liegen, braucht der durchschnittliche Betrieb 34,70
€ pro Ferkel.

Die Arbeitswirtschaft sollte jedes Jahr griundlich liberpruft werden, um sich an
die Schwachstellen heranzutasten und sowohl ZeitersparnismaRnahmen einzu-
leiten wie unter Umstanden auch zusatzlichen Zeitaufwand (z. B. Kontrolle bei
der Abferkelung, Fortbildung, Beratung etc.) zur Verfugung stellen.

Berufsgenossenschatt:
Der Schatzwert hierfur wird tGber den Ertragsanteil des BZ ermittelt. Er hat keine be-
sondere Bedeutung.

Lohnarbeit:
Hier verbirgt sich evt. die Stroh- bzw. Raufutterbergung tUber Lohnunternehmer und
das Lohnmahlen- und mischen.

Maschinenunterhaltung:
Hier sind die Reparaturen zusammengestellt. Diese Kosten haben nur eine geringe
Bedeutung.

Treibstoffe:

Hier wurden die Schleppertreibstoffe fur das Entmisten bis zum Mistlager und der
Transport von Stroh und Raufutter anhand der Arbeitsbilanzen zusammengestellit.
Bemerkenswert waren die Aufwendungen flir die Freilandhaltungsbetriebe, die er-
hebliche Technikkosten aufkommen liel3en.

AfA Maschinen:
Die erfolgreichen Betriebe haben fast die gleichen Kosten flr die AfA. Das deutet auf
eine hohe technische Ausstattung hin.

PKW:

Die Nutzung des Pkws fur die Ferkelerzeugung wurde grob geschatzt. Vor allem
Ferkeltransporte mit einem Anhanger sind hier erfasst. Zusatzlich ein Anteil fur all-
gemeine Nutzung des Pkws nach dem Ertragsanteil des BZ. Die Kosten haben nur
eine geringe Bedeutung.

Allgemeiner Stromanteil:
Diese Kosten wurden entsprechend dem Ertragsanteil des BZ zugewiesen bzw. ge-
schatzt.
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Maschinenversicherung:
Sie hat nur eine geringe Bedeutung und bezieht sich vor allem auf die zugewiesenen
Fahrzeuge.

Zinsansatz Maschinenkapital:

Der Anschaffungswert aus der Bilanz wurde mit 5 % Zins multipliziert. Bei dieser Be-
trachtung wird nicht das Fremdkapital flir die Maschinen/Technik herangezogen,
sondern grundsatzlich nur die Verzinsung des eingesetzten Kapitals, egal ob Eigen-
oder Fremdkapital. Dadurch wird der Faktor Kapitaleinsatz in jedem BZ vergleichbar.
Auch diese Zinskosten haben nur eine geringe Bedeutung in der Kalkulation.

Summe Arbeitserledigung:

Bis auf die erfolgreichen Betriebe werden nur noch Teile dieser Kosten durch die di-
rektkostenfreie Leistung gedeckt. Der Anteil der Arbeitskosten an den Gesamtkosten
betragt bei den erfolgreichen Betrieben rund 60 %. Beim Durchschnitt sind es 70 %.
Gegenuber den konventionellen Grofibetrieben (14,18 € pro erzeugtem Ferkel) in
Sachsen in 2001 lagen die Kosten der erfolgreichen Betriebe (27,07 €) um fast 100
% hoher.

Gebaudekosten

Unterhaltung:

Die Unterhaltungskosten sind relativ gering. Bei vier Betrieben handelt es sich um
Neubauten der letzten funf Jahre. Bei den weniger erfolgreichen Betrieben sind die
Kosten jedoch Uberproportional hoch.

AfA:

Hier klafft das Verhaltnis der Kosten weit auseinander. Hinter den Zahlen verstecken
sich die unterschiedlichsten Verhaltnisse. Alte, abgeschriebene Stallungen mit einfa-
chen Umbauten, komplett umgebaute Altstallungen mit Anpassung an die Tier-EU-
VO und neue, teure Umbauten.

Die Investitionskosten abzgl. AFP-Férdermittel betrugen bei vier Betrieben in den
letzten funf Jahren (1 Altbau plus Kauf Grund- und Boden, 3 Neubauten) zwischen
2000 — 4500 € pro Sauenplatz. In den Jahren 2001/2002 haben insgesamt 10 der
Betriebe mit 550 Sauenplatzen zwischen 30 und 2700 € pro Sauenplatz investiert.
Der Durchschnitt betrug 650 € pro Sauenplatz.

Gebéudeversicherung:
Die Gebaudeversicherung hat nur eine geringe Bedeutung.

Zinsansatz Gebéudekapital:

Der Anschaffungswert aus der Bilanz wurde mit 5 % Zins multipliziert. Bei dieser Be-
trachtung wird nicht das Fremdkapital fur das Gebaude herangezogen, sondern
grundsatzlich nur die Verzinsung des eingesetzten Kapitals, egal ob Eigen- oder
Fremdkapital. Dadurch wird der Faktor Kapitaleinsatz in jedem BZ vergleichbar.

BLE-Projekt 020E175 152



Rainer Léser, Die Okoberater Teil 2: Betriebszweigauswertung

Summe Geb&dudekosten:

Mit Abstand haben die erfolgreichen Betriebe sehr geringe Gebaudekosten (4,79 €
pro erzeugtem Ferkel). Die weniger erfolgreichen Betriebe haben viermal hdhere
Kosten.

Sonstige Kosten:

Die Zusammenfassung der sonstigen Kosten, die nach dem Ertragsanteil des BZ
zugewiesen wurden, zeigen keine besonders grof3en Unterschiede zwischen den
Gruppen. Durchschnittlich betragen diese Kosten pro erzeugtem Ferkel 4,23 €.

Anteil Zinskosten:

Werden samtliche Zinskosten addiert, ergibt sich fur die weniger erfolgreichen Be-
triebe ein Wert von 9,41, flr den Durchschnitt der Betriebe 7,75 € und fir die erfolg-
reichen Betriebe 4,62 € pro erzeugtem Ferkel.

Summe Kosten:

Gegenuber den erfolgreichen Betrieben haben die weniger erfolgreichen Betriebe die
doppelten Kosten bei sehr niedrigen Leistungen. Dies liegt nicht nur a an dem unter-
schiedlichen Verhaltnis aufgezogener Ferkel pro Sau und Jahr (1: 16,59 bzw. 9,63
bzw. 0,58 ??7?), sondern ......

Die Produktionskosten liegen beim optimierten, erfahrenen Ferkelerzeuger mit
preiswert und arbeitswirtschaftlich umgebauten Altbauten und geringem Arbeitsauf-
wand bei 80 — 90 €, beim vergleichbaren Neubau mit Fremd-AK knapp unter 100 €
pro erzeugtem Ferkel.

Saldo Leistungen und Kosten:

Nur vier Betriebe konnten samtliche Kosten decken. Der kalkulatorische Gewinn der
erfolgreichen Betriebe von 17, 66 € pro erzeugtem Ferkel bestatigt die Machbarkeit
einer Okologischen Sauenhaltung. Die Mehrheit der Betriebe muss jedoch noch an
den Optimierungen arbeiten, um zumindest keine Verluste zu machen. Drei Ferkel
mehr pro Sau und Jahr, eine genaue Futteroptimierung und unaufwandige arbeits-
wirtschaftliche Verbesserungen lassen aus einem Verlust schnell einen Gewinn wer-
den.

2.4 Die Kenndaten der Ferkelerzeuger

Die Tabelle 2.4.1 zeigt die Kenndaten der Ferkelerzeugung im Jahr 2002/2003 zu-
sammengefasst nach den Mittelwerten der Betriebe, Minimal- und Maximalwerten,
23,5 % erfolgreiche und 23,5 % weniger erfolgreiche Betriebe (jeweils 4 Betriebe).
Erlauterungen dazu folgen im Anschluss an die Tabelle.
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Tabelle 2.4.1
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Zu den einzelnen Erfolgsdaten:

Ertragsanteil:
Der Ertragsanteil wurde ermittelt Uber die Zusammenfassung aller Leistungen inkl.

Pramien und evt. Bestandsveranderungen aus der Buchhaltung oder Uber eine
Hochrechnung in dem betroffenen Wirtschaftsjahr.

Ferkelerzeugung streut von extrem geringer Bedeutung (2,5 %) bis zum Haupt-BZ
(84,7 %). Die Erfolgsgruppen allerdings weisen Anteile von 26 % bis 31,5 % aus und
liegen damit relativ beieinander. Dies spricht dafur, dass in der Regel andere BZ eine
grolde Rolle spielen.

Verkaufte Ferkel:

Es handelt sich nicht um erzeugte Ferkel, sondern nur solche, die den BZ verlassen
haben!

Die Spanne zwischen den untersuchten Betrieben ist auch hier sehr hoch: zwischen
107 und 3025 Ferkel verlassen den BZ (Verkauf oder/und eigene Mast!).

Gewicht der Ferkel:

Das Verkaufsgewicht liegt bei den drei Erfolgsgruppen nicht sehr weit auseinander.
Die erfolgreichen Betriebe liegen aber um 1,5 kg niedriger als der Durchschnitt. Folg-
lich verkaufen die erfolgreichen Betriebe sehr frih.

Ferkelerlds:

Der Ferkelerlos pro kg Ferkel ist bei den erfolgreichen Betrieben mit Abstand hoher
als bei den beiden anderen Gruppen. Das 25 kg-Ferkel bringt fast 7 € mehr das
Durchschnittsferkel.

Saugferkelverluste:

Wie schon in der BZA erlautert, zeigt sich an dieser Kennzahl die gesamte Proble-
matik in der 6kologischen Ferkelerzeugung. Wahrend der Durchschnitt der Gro3be-
triebe in Sachsen (5, S. 30) in 2002 rund 13 % Saugferkelverluste zu verzeichnen
hatten, liegen die erfolgreichen Oko-Betriebe bei 16,7 %, der Durchschnitt bei fast 21
%. Die Hauptursache liegt in den hohen Erdrickungsverlusten im teilweise extrem
kalten Winter 2003. Die Heizsysteme in den unterschiedlichen Haltungssystemen
kénnen durchweg als unbefriedigend beurteilt werden.

Absatzferkelverluste:

Hier konnen die erfolgreichen Betriebe mit den konventionellen Betrieben (5, S. 30)
schon mithalten. Erstaunlich aber auch der Wert bei den durchschnittlichen Betrieben
mit nur 5,5 %. Anscheinend haben die intensiven Bemuhungen der Erzeuger zu-
sammen mit der Forschung und Beratung das Problem der Verluste durch Coli-
Durchfall nach dem Absetzen einiger MalRen in den Griff bekommen. Dennoch mus-
sen die Erkenntnisse und Strategien beim Absetzen weiter verbessert und vor allem
verbreitet werden.

Gesamtverluste:
Grundsatzlich sind diese in der Summe in allen Gruppen noch verbesserungswirdig.

Das Aufzuchtmanagement muss in der Beratung groRte Bedeutung gewinnen!
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Remontierungsrate:

Sie reicht von 0 bis 100 %. Hier scheinen die weniger erfolgreichen Betriebe (19,7%)
spat auf niedrige Leistungen bei den Sauen zu reagieren, wahrend die erfolgreichen
Betriebe (42,2 %) sehr schnell remontieren. Gegenuber den konventionellen Betrie-
ben (5, S.30) liegen alle Gruppen weit abgeschlagen. Dort liegt die Rate in 2001 bei
56,7 %. Dieser Wert stellt auch anzustrebender Wert in der dkologischen Sauenhal-
tung dar, da grundsatzlich eine hohe Lebensleistung anzustreben ist.

Abgeschlossene Wiirfe pro Sau und Jahr:

Wahrend die erfolgreichen Betriebe auf knapp Uber 2 Wirfe kommen, schaffen die
weniger erfolgreichen Betriebe gerade etwas mehr wie einen Wurf. Auch der Durch-
schnitt (1,65 Wurfe) befriedigt nicht. Ein Hinweis, dass das Belegen der Sauen nicht
konsequent durchgeflhrt wird. Biotechnische Mdoglichkeiten scheiden aufgrund der
Oko-Tier-VO aus, so dass nur eine standige Beobachtung der Brunftsymptome plus
Eberkontakt Erfolg versprechen kann.

Die Saugezeit in den Okobetrieben muss mindestens 40 Tage dauern, oft wird sie
jedoch noch verlangert. Eine genaue Auswertung war jedoch nicht moglich.

Erstlingswiirfe:

Wie schon bei der Remontierungsrate hier das gleiche Bild. Hohe Anzahl von Erst-
lingswurfen bei den erfolgreichen Betrieben (26%), sehr geringe bei den weniger er-
folgreichen Betrieben (10%).

Lebend geborene Ferkel:

Alle Gruppen liegen sehr eng zusammen. Diese Zahlen decken sich mit den Zahlen
aus Sachsen (5, S. 30). Ein Hinweis auf die Fruchtbarkeit der genutzten Sauengene-
tiken.

Bei den Jungsauen sieht das Bild ahnlich aus, wenn auch die weniger erfolgreichen
hier etwas besser sind. Gegeniiber den konventionellen Betrieben liegen die Oko-
Betriebe um 0,5 Ferkel niedriger. Es konnte ein Hinweis sein, dass alle Betriebe sich
etwas intensiver mit den Jungsauen beschaftigen mussen.

Die Beratung sollte herausfinden, woran die niedrigere Rate liegt!

Bei den Altsauen wieder das gleiche Bild: Die Ergebnisse der Gruppen liegen sehr
eng beieinander.

Bei den tot geb. Ferkeln der Jungsauen haben die weniger erfolgreichen Betriebe
den geringsten Wert, wahrend die beiden anderen Gruppen nahe beieinander liegen.
Bei den Altsauen haben die erfolgreichen Betriebe mit 1, 29 tote Ferkel den hochsten
Wert, der Durchschnitt kommt auf 0,85 tote Ferkel pro Wurf.

Die Werte liegen aber in einem vertretbarem Rahmen.

Abgesetzte Ferkel pro Wurf:

Der Durchschnitt der Betriebe schafft 8,1 Ferkel, der erfolgreiche Betrieb erzielt 8,5
Ferkel. Damit liegt der Durchschnittswert um 1,3 Ferkel niedriger als in konventionel-
len Betrieben in Sachsen (5, S. 30). Der weniger erfolgreiche Betrieb erzeugt knapp
1 Ferkel weniger als der durchschnittliche Ferkelerzeuger.
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Abgesetzte Ferkel pro Sau und Jahr:

Hier spielt die Anzahl der Wurfe die entscheidende Rolle. Der erfolgreiche Betrieb mit
uber 2 Wirfen schafft 17,3 Ferkel, der Durchschnitt mit 1,65 Wurfen nur noch 14,28
Ferkel.

Aufgezogene Ferkel pro Sau und Jahr:
Nach den Absatzferkelverlusten verliert der erfolgreiche Betrieb nochmals 0,7 Ferkel,
der Durchschnitt schon etwas mehr als ein Ferkel.

Schlachtgewicht und —erlés der Altsauen:

Das Gewicht ist in allen Gruppen ziemlich gleich. Dennoch erzielen die erfolgreichen
Betriebe einen, wenn auch bescheidenen, hoheren Preis (+ 0,08 € pro kg SG) fur die
Altsauen, evt. weil sie junger sind.

Zuchtldufer- und Jungsauenverkauf:

Nur ein Betrieb verkauft Zuchtlaufer, bei den Jungsauen waren es auch nur funf Be-
triebe. Der Preis flr Jungsauen streut erheblich. Anscheinend gibt es noch keinen
etablierten Marktpreis fur 6kologische Jungsauen.

Sauenfutter:

Die Kosten fur das Sauenkraftfutter (ohne Mahlen und Mischen) streut zwischen dem
Min- und Max-Wert erheblich. Erfolgreiche und Durchschnittsbetriebe (28,6 €/dt) lie-
gen eng beieinander. Bei den weniger erfolgreichen Betrieben liegen die Kosten
knapp 3 € pro dt niedriger als der Durchschnitt. Generell muss an dieser Stelle an-
gemerkt werden, dass ein deutliches Nort-Ost/Std-West-Gefalle bei den Futtermit-
telkosten bzw. Preisen (Getreide und Leguminosen) bei der einzelbetrieblichen Be-
trachtung von bis zu 3 € pro dt auftaucht. Die Futtermittel werden im Siden und
Westen wesentlich teurer gehandelt.

Bei den Futtermitteluntersuchungen im Sommer 2002 wurden bei 70 % der Rationen
fur die Sauen eine Anderungsempfehlung bzw. starke Abweichungen zur Normration
festgestellt (siehe Kapitel 2.10)!

Die verfutterte Menge schwankt nicht sehr stark zwischen den Erfolgsgruppen (J 13
dt/Sau/Jahr).

Beim Raufutter (ohne Stroh) streuen die Werte wieder erheblich. Wahrend die erfolg-
reichen Betriebe mit 1,54 dt TM den geringsten Wert aufweisen, flttern die weniger
erfolgreichen Betriebe rund 60 % mehr Raufutter. Gefuttert wird meistens Frischgras
im Sommer, Grassilage ganzjahrig, aber auch Heu. Hackfriichte werden nur in weni-
gen Fallen verfuttert.

Okologisches Raufutter ist teuer (siehe Anlage Bewertung) und schlagt gerade bei
den weniger erfolgreichen Betrieben mit 47 € pro Sau erheblich zu Buche, wahrend
die Erfolgsgruppe nur 14 € pro Sau verbucht. Hier sind die Kosten fur die Arbeitser-
ledigung nicht erfasst, die an anderer Kostenstelle auftaucht.

Einstreukosten:

Die Menge an Stroh flir die Sauen streut mit rund 1 dt zwischen den Gruppen.
Durchschnittlich werden 6,5 dt Stroh pro Sau und Jahr mit Kosten von 22 € ver-
braucht. Allerdings haben die erfolgreichen Betriebe trotz Mehraufwand an Stroh die
geringsten Strohkosten. Sie arbeiten mit Quaderballen.
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Ferkelfutter:

Die Kosten pro dt Ferkelkraftfutter schwanken erheblich zwischen den Gruppen. Die
erfolgreichen Betrieben kostet das Ferkelfutter 20 € pro dt mehr als die weniger er-
folgreichen Betriebe. Hier werden aufwandigere Mischungen zusammengestellt mit
teuren, hochverdaulichen, Protein bzw. essentiellen Aminosaure reichen Komponen-
ten.

Die Ferkelkraftfuttermenge pro Sau liegt mit 4,7 dt bei den erfolgreichen Betrieben
sehr niedrig. Vermutlich erhalten die Ferkel zusatzlich noch Sauenfutter in der Sau-
gephase. Der durchschnittliche Betrieb verfuttert 45 kg pro aufgezogenes Ferkel.

Gesamtfutterkosten pro Sau und Jahr:

Insgesamt verwenden die erfolgreichen Betriebe um 50 € mehr Futter pro Sau auf
als der Durchschnitt bzw. die weniger erfolgreichen Betriebe (595 € pro Sau und
Jahr). Dabei liegt der Grundfutteranteil nur bei 2,2 %.

Arbeitszeitbedarf pro Sau und Jahr:

Eine 6kologische Sauenhaltung mit Einstreu, Raufutter und Auslauf funktioniert so-
wohl im grof3eren wie kleineren Betrieb auch mit geringem Arbeitsaufwand. Die
Kunst der optimalen Gestaltung von Gebaude, Technik und eingespielten Arbeits-
weisen Arbeitsablaufen kann zu durchschnittlichen Arbeitsaufwand von 24,5 Std.
(Spanne 14,8 — 30,4 Akh) flhren.

Wird der Zeitaufwand fur die Entmistung und das Einstreuen (10 Betriebe) betrach-
tet, ergibt sich eine Spanne von 6,4% (Freilandbetriebe) bis 59% des gesamten Ar-
beitsaufwandes. Der durchschnittliche Betrieb weist einen Anteil von 24% aus.

In Stunden ausgedriickt sind dies 2,1 h bis 14,3 h bzw. durchschnittlich 6, 8 h.

An konventionelle GroRRbetriebsstrukturen mit durchschnittlich knapp 19 Akh pro Sau
und Jahr wird die 6kologische Sauenhaltung niemals herankommen, dennoch ist der
Abstand geringer als erwartet. Hier stecken folglich gerade bei den weniger erfolgrei-
chen (42,6 Akh) wie durchschnittlichen Betrieben (34,8 Akh) betriebsindividuell noch
erhebliche Optimierungspotentiale.

Die Beratung sollte arbeitswirtschaftliche Optimierungsstrategien anbieten, die
aber nicht zu lasten der Tierbeobachtung bzw. Tierbetreuung gehen diirfen!

2.5 Zusammenfassung Ergebnis Ferkelerzeugung:

Das Bild, welches die Ferkelerzeuger im Jahr 2002/2003 abgeben, ist nicht sehr er-
freulich. Die Leistungen, ausgedrickt in erzeugte Ferkel pro Sau und Jahr, ist unbe-
friedigend.

Nur vier Betriebe (23,5 %) schaffen eine Leistung, die einen positiven Saldo, einen
Gewinn inkl. Lohnansatz der Familien-AK und Verzinsung des eingesetzten Kapitals
ausweist.

Bei den Futtermitteluntersuchungen in den Betrieben wurden bei den Sauenmi-
schungen nur 30 % und bei den Ferkelmischungen 58 % mit optimaler Zusammen-
setzung gefunden. Eine suboptimale Futterung, hdhere Kosten und Leistungsde-
pressionen sind die Folge.

Jeder einzelne Betrieb hat seine eigene Geschichte, die diese Ergebnisse erklaren
konnen.
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Grunde fur die unzureichenden Leistungen sind:

Unerfahrenheit des Betriebsleiters und des Personals!
Geringe Sorgfalt/Konzentration der betreuenden Personen:
- Fehlende Geburtskontrolle fuhrt zu hohen Verlusten!
- Latenter Krankheitsdruck belastet die Ferkel standig!
- Epidemische Erkrankungen (Circo-Viren, Mykoplasmen, PRRS,
Lungenerkrankungen, Kokzidien) werden zu spat erkannt!
- Ein konsequentes Hygienemanagement wird nicht durchgefihrt!

Arbeitstberlastung der betreuenden Personen:
- Vielfaltige Betriebsstrukturen erschweren eine Konzentration auf die
Ferkelerzeugung!
- Der Uberblick Uber die Sauenhaltung ist nicht vollstandig gegeben!
- In Betrieben unter 50 Sauen, aber auch teils daruber, werden keine
Sauenplaner eingesetzt!

Mangel bei den Gebauden und Technik:

- Z. T. experimentelle bzw. improvisierte mangelhafte Umbauten ohne
vorherige Beratung

- Umgebungstemperaturen wahrend und bis zu 4 Tagen
nach der Geburt werden nicht den Bedurfnisse der Ferkel gerecht.
Warmequelle Uber der Sau wahrend der Geburt fehlt!

- Das Ferkelnest zu kalt am Boden, da nicht isoliert bzw.
Warmematten fehlen! Stroh reicht nicht immer aus!

- Futtermischungen und Einzelfuttermittel werden nicht untersucht! Eine
optimierte Futterrationszusammensetzung kommt nicht zustande!

- Arbeitswirtschaftliche Verbesserungen (Intensivierung wie Reduzie-
rung des Aufwandes) werden nicht systematisch vorgenommen.

Was zeichnet die erfolgreichen Betriebe aus?

Sie sind in der Regel erfahrene Sauenhalter!

Sie haben alle Héhen und Tiefen der Ferkelerzeugung schon durch und ha-
ben nicht aufgeben!

Sie konzentrieren sich auf die Sauenhaltung!

Sie organisieren den Betriebszweig komplett durch!

Sie haben ein individuelles Gesundheits- und Hygienemanagement entwickelt,
was sofort an Brennpunkten reagiert!

Sie nutzen Fortbildung, Forschungsergebnisse und Fachberatung!

Sie wissen, was im BZ lauft, haben Hilfsmittel fur das Festhalten der komple-
xen Informationen! Sie fallen Entscheidungen anhand von Auswertungen!

Sie lassen ihre Einzelfuttermittel systematisch untersuchen und erstellen dann
die Rezepturen evt. zusammen mit dem Fachberater!
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2.6 Betriebszweigauswertung der Mastbetriebe

An der Untersuchung nahmen 27 Mastbetriebe aus 8 Bundeslandern teil.
Die ausgewahlten Betriebe sollten nicht die durchschnittliche Verteilung in der Reali-
tat darstellen, sondern

- groRere Mastbetriebe ab 50 Mastplatzen,

- an die Oko-Tierhaltungs-VO 1804/99 weitgehend angepasste Betriebszweige
(Neu- und Umbau) sowie

- verschiedene Entmistungsformen in ihrer Wirkung auf die Arbeitsbelastung

abbilden.

Unternehmensformen

Die 27 Master verteilen sich auf 21 Einzelunternehmen, 5 Personengesellschaften
und eine juristische Person.

Erwerbstyp

24 Master sind Vollerwerbsbetriebe, ein Master Haupterwerbsbetrieb und zwei sind
Nebenerwerbsbetriebe.

Besteuerungsart
18 Betriebe werden pauschal besteuert, 9 verfahren nach der Regelbesteuerung.

Auswahlkriterien der Mastbetriebe

Tabelle 2.6.1 Auswahlkriterien der Mastbetriebe

Auswabhlkriterium Anzahl Betriebe | Anzahl Betriebe
27 27
Soll Ist

BestandsgroRen

Mastplatze

50 - 100 9 4

101 - 500 9 18

> 500 9 5

Stallform

vor EU-VO 1804/99 9 6

Umbau nach EU-VO 1804/99* 9 16

Neubau nach EU-VO 1804/99 9 5

Haltungsform*

Tieflaufstall 9 7

Einstreu mittel 9 14

Einstreu gering/Teilspalten/Freiland 9 8

* Umbauten sind 100 % EU-VO konform!

**Mehrfachnennungen mdoglich, da mehrere Systeme im
Betrieb!

Die Auswahl nach den geplanten Kriterien konnte nicht eingehalten werden, da ent-
sprechende Betriebe nicht gefunden werden konnten. Die Verteilung deutet auf eine
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realitdtsnahe Verteilung hin. Die Anzahl aller Betriebe der BetriebsgroRenklasse Uber
500 Mastplatze wird in Deutschland auf rund 30 Betriebe geschatzt. Die Anpassung
an die Oko-Tier-VO wurde bei den Mastern nur zum Teil umgesetzt: Knapp die Halfte
der Master hat einen 100-%igen Auslauf geschaffen, zwei Master fur 50 % der Tiere,
weitere 7 Betriebe haben einen AuBenklimastall mit 100%iger Uberdachung. Acht
Betriebe praktizieren ausschlieRlich eine Stallhaltung.

Insgesamt sind 10 Altbauten und 5 Neubauten komplett Tier-VO-konform (55,6 %). 5
Altbauten mit Umbauten sind teilweise EU-VO-konform, ferner 1 Altbau ohne Um-
bauten (22,2 %).

Ein Neubau, drei Altbauten mit und ohne Umbauten sind nicht EU-konform (22,2 %).

Strukturdaten der Master

Die folgenden Tabellen 2.6. 2 — 2.6.4 zeigen die Strukturen der Master:
(In der Anlage 2. auf Datentrager sind weitere Details der Betriebe einzusehen!)

Tabelle 2. 6.2 Anzahl Mast- und Sauenplatze

Mastplatze Sauenplatze
Summe aller Mastplatze 8233 239
Mittelwert 304,9 26,6
Min-Wert 50 10
Max-Wert 864 75

Tabelle 2.6.3 Strukturdaten der Master

Ak LN AF GL RGV GV | Sauenplitze
Anzahl 27 27 27 21 11 27 9
Mittelwert 3,0 149,1 119,8 37,4 149,1 114,9 Mittelwert
Min-Wert 0,4 27,0 20,0 0,6 8,0 15,0 Min-Wert
Max-Wert | 23,0 | 1438,0 | 1063,0 | 375,0 | 612,0 | 702,0 | Max-Wert

Einheit Anzahl ha ha ha RGV GV
AK- Ackerland in ha, LN= landwirtschaftliche Nutzflache in ha, AF=Ackerflache in ha,GL=Frinland in
ha, RGV= RindergroRvieheinheiten, GV=Grol3vieheinheiten

11 von 27 Master haben noch eine Rindviehhaltung im Betrieb, ein Betrieb eine mit-
telgrofe Gefligelhaltung. Der Kartoffelanbau ist in knapp 45 % der Betriebe zu fin-

den.
Ein Drittel der Master erzeugt seine Ferkel selbst!

Tabelle 2.6.4 Zeitlicher Einstieg in Schweinemast (27 Erzeuger)

Beginn der Mast-

schweinehaltung konventionell | 6kologisch
bis 1980 8 2
1981 — 1990 1 2
1991- 1995 1 4
1996- 2000 1 9

ab 2001 0 10

Rund 40 % der dkologischen Master hatten vor ihrer Umstellung schon Mastschwei-
ne. 60 % der Okomaster sind Neueinsteiger!

Ab dem Jahr 1996 haben 70 % der Master mit der 6kologischen Schweinemast be-
gonnen. Mehr als ein Drittel erst in den letzten zwei Jahren.
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Haltungsform

Die Strohhaltung auf planbefestigten Boden Uberwiegt in den Betrieben. In der Regel
werden die meistens intensiv eingestreuten Auslaufe ein bis zweimal in der Woche
abgeschoben. Im Innenbereich kommt es nur noch selten zu Abkotungen bzw. Ver-
schmutzungen. In 7 Betrieben finden sich bei den Mastschweinen vollstandig oder
zum Teil Teilspalten. In 2 Fallen wurden Vollspaltenstalle auf Teilspalten mit einge-
streuter Liegeflache umgebaut. In 3 Betrieben wurden die Mistgange im danischen
Verfahren mit Spalten abgedeckt und ein Mistschieber darunter eingebaut. Die Spal-
ten liegen ca. 10 — 15 cm Uber dem Liegebereich. Eine Offnung zwischen Liegebo-
den und Unterkante Spalten erlaubt die Entsorgung von Stroh und Mist im Liegebe-
reich.

Futterungssystem

Zwei Betriebe praktizieren eine Bodenfutterung. In der Regel werden Trockenfutter-
(8) oder Breiautomaten (11) mit automatischer Beschickung verwendet.

Zwei Betriebe praktizieren eine Flussigfutterung. FuUnf Betriebe arbeiten mit einer
Trogfutterung, davon vier mit manueller Beschickung. Drei Betriebe nutzen nur in der
Endmast fur die schweren Mastschweine (XXL-Mast ,> 150 kg SG) eine Trogfltte-
rung.

In den Auslaufen befinden sich stets mehrere Trankequellen, nicht immer an der rich-
tigen Stelle. Tranken gehdéren an die dem Stall abgewandete Seite des Auslaufes.

Genetiken

Auf der weiblichen Seite dominiert die DL- bzw. DL/DE-Sau, bei der mannlichen Sei-
te der Pietrain-Eber. Ohne Pi-Eber arbeiten 27 % der Betriebe (Grafik 2.6.1).

Grafik 2.6.1
Kreuzungsferkel der AK-Master DL*PI
V'er"r;?n Mt Vierlinien ohne B AS*PI
Pl
% 4% AS*Du
DL*PI
Dreilinien (alle 25% DL/DE*Pi
ohne PI)
19% B Dreilinien (alle mit PI)
Dreilinien (alle ™7 AS"PI
o I
mit Pl) DL/DE*Pi 11% [P)Ir)elhmen (alle ohne
1% 19% ol ;
AS*Du B Vierlinien mit PI
4% Vierlinien ohne Pl

Auf der weiblichen Seite dominiert die DL- bzw. DL/DE-Sau, bei der mannlichen Sei-
te der Pietrain-Eber. Ohne Pi-Eber arbeiten 27 % der Betriebe.
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2.7 Die Betriebszweigauswertung der Schweinemdéster

Die Tabelle 2.7.1 auf der nachsten Seite zeigt die Ergebnisse der Schweinemast im
Jahr 2002/2003, sortiert nach Mittelwert der Betriebe, Minimal- und Maximalwerte,
18,5 % erfolgreichen und 18,5 % weniger erfolgreiche Betriebe (jeweils 5 Betriebe).
Erlauterungen dazu nach der Tabelle.

Samtliche monetare Werte sind Netto-Werte ohne Umsatzsteuer. Die realen Gewin-
ne/Verluste kdnnen bei den pauschal versteuernden Betrieben um bis zu 9 % hoher
liegen.

Anzahl des verkauften kg Schweinefleisch (Schlachtgewicht SG), Mastplétze, kalk.
Gewinn pro erz. kg SG:

Insgesamt haben die Master 13876 Durchschnittsschweine (101,8 kg SG) erzeugt. In
der Zeile kalk. Gewinn/kg SG zeigt sich schon die extreme Spannweite der Leistun-
gen:

Zwischen dem hochsten Verlust und dem hochsten Gewinn pro kg SG liegen
432€!

Die Spanne der Anzahl der Mastplatze (MP) in den Erfolgsbetrieben liegt zwischen
390 und 302 MP. Die erfolgreichen Betriebe haben durchschnittlich 338 MP, erzielen
einen Gewinn pro kg SG von 0,33 € und haben zwischen 75 und 670 MP, darunter
sind auch zwei Neubauten.

Der durchschnittliche Master mit 302 MP erzielte einen Verlust pro kg SG von
0,45 €!

Zu den einzelnen Konten:

Leistungen:

Tierverkauf:

Der Schlachtschweinepreis schwankte gewaltig zwischen nahezu dem konventionel-
len Preis und fast 3 € im Extremfall. Wahrend der Durchschnitt und die erfolgreichen
Betriebe einen Preis von knapp 2,30 bis 2,53 € erzielten, haben die weniger erfolg-
reichen Betriebe einen Mischpreis zwischen konventionellen und 6ékologischen er-
Zielt.

Dies zeigt, dass ein GroBteil der Betriebe ihre teuren Oko-Schweine in den
konventionellen Markt abgeben mussten, da ihr Absatz am 6kologischen Markt
zusammengebrochen ist.

Neben den Erzeugern mit festen Lieferkonditionen und Absatzsicherheiten im Metz-
ger- und Handwerkwerksbereich hatte lediglich eine Gruppe von Erzeugern stabile
Absatzbeziehungen mit garantierten Preisen an einen industriellen Verarbeiter, ob-
wohl auch hier z. T. Verzégerungen bei der Abnahme, d. h. langere Mastzeiten zu
verkraften waren.

Bestandsveranderungen:

Sowohl massive Aufstockungen wie Abstockungen wurden vorgenommen. Im
Durchschnitt wurde der Bestand jedoch knapp gehalten. Von den 27 Mastern haben
in dem betroffenen Jahr 4 Betriebe ihre Mast komplett eingestellt. Das waren rund 28
% der Mastplatze der Gesamtgruppe. Ein Master hat Ende 2003 wieder 50 % seiner
Mastplatze belegt.
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Tabelle 2.7.1
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Tabelle 2.7.1Teil 2
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Bei den restlichen Betrieben kann bis auf die zwei Gruppen mit festen Absatzmark-
ten (Metzger, Industrie) davon ausgegangen werden, dass sich ihre Auslastung bis
zu 40 % vermindert hat. Die Annahme des Verfassers geht dahin, dass in der unter-
suchten Gruppe mit 8233 MP gegen Ende 2003 noch rund 6000 MP belegt waren.
Dies ist ein Ruckgang um rund 27 %. Die Auswirkungen auf den Gesamtokomast-
schweine- und Futtermittelmarkt werden an anderer Stelle diskutiert.

Organischer Diingewert:

Der Dungewert pro erz. Mastschwein liegt bei knapp 10 € pro Jahr (siehe Anlage
2.10 Bewertungen). Es wurden keine Unterschiede bei den unterschiedlichen
Schlachtgewichten vorgenommen, so dass die schweren Schweine uber 120 kg SG
zu niedrig bewertet wurden. Daher auch die differierenden Min-/Max-Werte.

Summe Leistungen:

Deutlich wird, dass die erfolgreichen Erzeuger um rund 0,30 € pro kg SG hohere
Leistungen gegenuber dem Durchschnitt erzielten. Dies resultiert aus den insgesamt
héheren Schlachtschweinepreisen.

Direktkosten:

Tierzukauf:

Die Kosten der Ferkel zeigen sich hier in den Erfolgsgruppen relativ nahe bei einan-
der liegend. In dem Abrechnungszeitraum wurden durchweg noch uUberwiegend kon-
ventionelle Ferkel, regional bis fast 100 %, eingekauft.

Tierarzt, Medikamente:

Hierfur entstehen in samtlichen Erfolgsgruppen nur geringe Kosten, die unter 1 € pro
Schlachtschwein liegen.

Damit liegen die 0kologischen Master mit Abstand unter dem Aufwand von konventi-
onellen GrofRRbetrieben mit etwas mehr als 1, 5 € pro erz. Mastschwein.

(5, S. 31).

Die haufigsten Krankheiten wurden sehr betriebstypisch unterschiedlich genannt:
Einzeln traten bei den Mastern auf: Lungenerkrankungen, Durchfalle, Mykoplasme-
ninfektionen, Schnuffelkrankheit, Herz-Kreislauf-Kollaps, GliedmalRen- und Skeletter-
krankungen. Zum Teil sind Qualitatsunterschiede (Kimmerer) bei den Ferkeln zu
beobachten, die auf einen heftigen Krankheitsdruck beim Ferkelerzeuger schlie3en
lassen.

Strom, Wasser; Heizung:

Diese Kosten wurden in der Regel nach Standartwerten (LKH, 2002, KTBL 2002)
angesetzt, da in den wenigsten Fallen Wasseruhren, Stromzahler etc. ausschliel3lich
der Mast zuzuordnen waren (siehe Anlage Bewertungen). Einige Betriebe haben ei-
gene Brunnen, so dass nur Technikkosten anzusetzen waren.

Heizkosten treten naturgemaR bei Oko-Méastern nicht auf.

Spezialberatung:
Spezialberatung wird scheinbar nur bei den erfolgreichen Betrieben in nennenswer-
tem Malde angefordert.
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Tierversicherung und Tierseuchenkassenbeitrdge:

Eine Tierversicherung wird nur von wenigen Betrieben abgeschlossen.

Bei den Tierseuchenkassenbeitragen hangen die Betrage von den angegebenen
Mastplatzen ab. Sie unterschieden sich kaum in den Gruppen.

Reinigung und Desinfektion:
Diese Kosten sind sehr gering. In der Regel wird nur Branntkalk und Wasser einge-
setzt.

Kraft-/Raufutter- und Strohverbrauch:

Die Kosten vom Kraftfutter pro kg SG liegen bei den erfolgreichen Betrieben bei 0,85
€, 20 Cent unter dem Durchschnitt. Die weniger erfolgreichen Betriebe haben 46%
hdhere Kosten gegenulber der Erfolgsgruppe.

Der Grundfutterverbrauch ist bei den erfolgreichen Betrieben fast Null!

Der Strohverbrauch ist in den erfolgreichen und Durchschnittsbetrieben nahezu
gleich. Die weniger erfolgreichen Betriebe haben 65 % hohere Kosten als der Durch-
schnitt.

Weitere Diskussion siehe Kenndaten Ferkelerzeugung.

Sonstige Direktkosten:

Darin enthalten sind samtliche variablen Kosten, die der Mast zugeordnet werden
konnen. Es handelt sich um Kleingerate, Verbrauchsmaterial im Stall, Abdeckerge-
buahren, Futtermitteluntersuchungen etc. Die Kosten liegen bei rund 3 € je MS.

Zinsansatz Umlaufkapital:

Die Summe der var. Kosten mit einem Zinssatz von 5% bezogen auf 140 Tage ergibt
den Zinsansatz. Es wurden 140 Tage, d. h. eine Mastperiode gewahlt, da das zuge-
kaufte Ferkel und das eigene Futter, welches i. d. R. einen hohen Gesamtfutteranteil
(80 — 90 %) darstellt, komplett Gber den Zeitraum gebunden ist.

Im Durchschnitt ergeben sich Zinskosten pro erz. Mastschwein von 5 €. Die erfolg-
reichen Betrieben verursachen jedoch nur 3,3 €..

Zinsansatz Viehkapital:

Der am Stichtag bewertete Viehbestand (siehe Anlage Bewertung) wird mit 5% Uber
das ganze Jahr hin bewertet. Es wird vereinfacht davon ausgegangen, dass der Be-
stand sich nicht wesentlich verandert. Nur bei einem starken Abbau des Bestandes
ergibt sich ein Fehler! Fur den Durchschnittsbetrieb liegt der Zinsanteil am Viehkapi-
tal bei 71 Cent pro erz. Mastschwein. Die Erhohung des Bestandes wird Uber das
Umlaufkapital erfasst.

Summe Direktkosten:

Im Durchschnitt betragen die direkten Kosten 87% der Leistungen, bei den erfolgrei-
chen sind es knapp 69%. Die weniger erfolgreichen Master decken schon nicht mehr
die direkten Kosten.

Direktkostenfreie Leistung:
Diese Leistung muss die Arbeitserledigungs-, Gebaude- und sonstigen allgemeinen
Kosten decken.
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Arbeitserledigungskosten:

Fremdpersonalaufwand und Lohnansatz Familienarbeitskrafte (FAK):

Der gesamte Personalaufwand wurde uber zwei Formulare (Tagesarbeit, samtliche
Arbeiten) erfasst. Diese Angaben wurden besonders bei den Fremdarbeitskraften auf
Plausibilitat der realen Gesamtarbeitszeit (abzgl. Urlaub, Feiertage, Krankheit etc.)
uberpruft. Zusatzlich wurden allgemeine Arbeiten (Buchhaltung, Gesamtbetriebsflh-
rung = 20 % der Gesamtarbeitszeit des Betriebsleiters) abhangig vom Anteil des Be-
triebsertrages der Ferkelerzeugung zugewiesen.

Die Betriebsleiterstunden wurden mit 12 € pro Std. angesetzt, die Fremdléhne nach
Lohnabrechnung.

Die Brutto-Brutto-Stundenldhne in der Produktion schwanken vom Praktikanten-Lohn
mit knapp 5 € pro Stunde bis zum Angestelltentarif mit 16,4 € pro Akh. Der Durch-
schnitt pro ausgebildete Fachkraft liegt bei 12,41 € pro Stunde. 40,7% der Master
beschaftigt Fremdarbeitskrafte.

Wahrend bei den erfolgreichen Betrieben die Arbeitskosten (Fremdldhne plus FAK)
bei 20 € pro erz. Mastschwein (MS) liegen, braucht der durchschnittliche Betrieb 35 €
pro MS, der weniger erfolgreiche Betrieb 57 €. Der durchschnittliche konventionelle
sachsische Grolimaster brauchte in 2001 pro Mastschwein 6,7 € (5, S. 31), ein Drittel
dessen, was ein erfolgreicher Oko-Master benétigt. Vor allem umgebaute Voll-
[Teilspalten- und danische Systeme mit Teilspalten ohne Auslaufe bereiten im Stall
einen hohen Arbeitsaufwand.

Die Arbeitswirtschaft sollte jedes Jahr griundlich liberpruft werden, um sich an
die Schwachstellen heranzutasten und sowohl ZeitersparnismaBnahmen einzu-
leiten wie unter Umstanden auch zusatzlichen Zeitaufwand (z. B. Futtermittel-
planung, Rezepturen, Fortbildung, Beratung etc.) zur Verfiigung zu stellen.

Berufsgenossenschatft:
Der Schatzwert hierfur wird Uber den Ertragsanteil des BZ ermittelt. Er spielt keine
besondere Bedeutung.

Lohnarbeit:
Hier verbirgt sich evt. die Stroh- bzw. Raufutterbergung tuber Lohnunternehmer und
das Lohnmahlen- und mischen.

Maschinenunterhaltung:

Hier sind die Reparaturen zusammengestellt. Die erfolgreichen Betriebe haben nur
die Halfte der Kosten im Vergleich zum Durchschnitt der Betriebe. Diese Kosten ha-
ben nur eine geringe Bedeutung.

Treibstoffe:

Hier wurden die Schleppertreibstoffe fur das Entmisten bis zum Mistlager und der
Transport von Stroh und Raufutter anhand der Arbeitsbilanzen zusammengestellt.
Die weniger erfolgreichen Betriebe haben den dreifachen Wert gegenlber den bei-
den anderen Erfolgsgruppen.

AfA Maschinen:
Die erfolgreichen Betriebe haben nur etwas mehr als ein Drittel der Kosten flr die
AfA als der Durchschnitt der Betriebe.
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PKW:

Die Nutzung des Pkws fur die Mast wurde grob geschatzt. Vor allem Schlacht-
schweintransporte mit einem Anhanger sind hier erfasst. Zusatzlich ein Anteil fur all-
gemeine Nutzung des Pkws nach dem Ertragsanteil des BZ. Die Kosten haben zum
Teil eine erhebliche Bedeutung, da weite Strecken mit geringen Tierzahlen gefahren
werden. Im Extremfall lagen die Kosten pro MS bei knapp 19 € (Akh, PKW mit Han-

ger).

Allgemeiner Stromanteil:
Diese Kosten wurden entsprechend dem Ertragsanteil des BZ zugewiesen bzw. ge-
schatzt.

Maschinenversicherung:
Sie hat nur eine geringe Bedeutung und bezieht sich vor allem auf die zugewiesenen
Fahrzeuge.

Zinsansatz Maschinenkapital:

Der Anschaffungswert aus der Bilanz wurde mit 5 % Zins multipliziert. Bei dieser Be-
trachtung wird nicht das Fremdkapital flir die Maschinen/Technik herangezogen,
sondern grundsatzlich die Verzinsung des eingesetzten Kapitals, also Eigen- und
Fremdkapital. Dadurch wird der Faktor Kapitaleinsatz in jedem BZ vergleichbar.

Auch diese Zinskosten haben nur eine geringe Bedeutung in der Kalkulation. Die
erfolgreichen Betriebe weisen gegeniber dem Durchschnitt die halben Zinskosten
auf.

Summe Arbeitserledigung:

Bis auf die erfolgreichen Betriebe werden nur noch Teile dieser Kosten durch die di-
rektkostenfreie Leistung gedeckt. Der Anteil der Arbeitskosten an den Gesamtkosten
betragt bei den erfolgreichen Betrieben 13,5%. Beim Durchschnitt sind es 18,3%.
Gegenulber den konventionellen Gro3betrieben (10,55 € pro erz. MS) in Sachsen in
2001 liegen die Kosten der erfolgreichen Betriebe mit 32 € um 200 % hdher.

Gebéudekosten:

Unterhaltung:

Die Unterhaltungskosten sind bei den erfolgreichen Betrieben sehr gering (0,01 €/kg
SG). Bei zwei von funf Betrieben handelt es sich um Neubauten der letzten funf Jah-
re. Bei den weniger erfolgreichen Betrieben sind die Kosten jedoch mehr als dreimal
so hoch.

AfA:

Hier klafft das Verhaltnis der Kosten weit auseinander. Hinter den Zahlen verstecken
sich die unterschiedlichsten Verhaltnisse. Alte, abgeschriebene Stallungen mit einfa-
chen Umbauten, komplett umgebaute Altstallungen mit Anpassung an die Tier-EU-
VO und teure Neubauten. Die weniger erfolgreichen Betriebe weisen zwar die nied-
rigsten Abschreibungen auf, weil z. T. abgeschriebene Altbauten ohne Auslaufe vor-
handen sind. Daflr muss aber ein wesentlich hdoherer Arbeitsaufwand (siehe oben!)
in Kauf genommen werden.

Die Investitionskosten abzgl. AFP-Fordermittel betrugen bei drei Neubauten mit Aus-
ldufen in den letzten funf Jahren zwischen 500 — 670 € pro Mastplatz, ein Neubau
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ohne Auslaufe kostete 455 € pro MP. Bei zwei Umbauten mit Auslaufen wurden zwi-
schen 260 und 370 € pro MP, bei letzteren allerdings mit dem Kauf der Gebaude und
des Grund- und Bodens, investiert. Ein Umbau ohne Auslaufe kostete 180 € pro MP.
In den Jahren 2001/2002 haben insgesamt 9 Betriebe mit knapp 4000 MP zwischen
27 und knapp 500 € pro MP investiert. Der Durchschnitt betrug 223 € pro MP.

Miete:

Einige Betriebe haben ihre Maststalle infolge von geringen Umtrieben und geringer
Mastleistung teilweise sehr teuer, teilweise auch sehr glnstig infolge von sehr guten
Auslastungen gemietet.

Gebéudeversicherung:
Die Gebaudeversicherung hat nur eine geringe Bedeutung.

Zinsansatz Gebédudekapital:

Der Anschaffungswert aus der Bilanz wurden mit 5 % Zins multipliziert. Bei dieser
Betrachtung wird nicht das Fremdkapital fur das Gebaude herangezogen, sondern
grundsatzlich die Verzinsung des eingesetzten Kapitals, egal ob Eigen- oder Fremd-
kapital. Dadurch wird der Faktor Kapitaleinsatz in jedem BZ vergleichbar.

Auffallig sind die hohen Kapitalkosten bei den weniger erfolgreichen Betrieben, was
zwangslaufig analog der hohen Abschreibung ist. Durchschnittlich kann mit rund 5 €
pro erz. Mastschwein gerechnet werden. Bei den Neubauten liegen die Werte zwi-
schen 4 und 7 € pro erz. MS.

Summe Geb&dudekosten:

Mit Abstand haben die erfolgreichen Betriebe die geringsten Gebaudekosten (15 €
pro MS). Die weniger erfolgreichen Betriebe haben einen mehr als doppelt so hohen
Wert (34 €).

Sonstige Kosten:

Die Zusammenfassung der sonstigen Kosten, die nach dem Ertragsanteil des BZ
zugewiesen wurden, weist fur die erfolgreichen Betriebe die geringsten Kosten ( 4,4
€ pro MS) aus. Die beiden anderen Gruppen zeigen bis zu doppelte Kosten. Der
durchschnittliche Betrieb muss mit 7,4 € pro MS rechnen.

Anteil Zinskosten:

Die Addition samtlicher Zinskosten ergibt fur die weniger erfolgreichen Betriebe ein
Wert von 13,91 € pro kg SG, fur den Durchschnitt der Betriebe 10,58 € und fur die
erfolgreichen Betriebe 9,58 €.

Summe Kosten:

Werden samtliche Kosten addiert, ergibt sich fur die weniger erfolgreichen Betriebe
ein Wert von 3,52 € pro kg SG, fur den Durchschnitt der Betriebe 2,84 € und fur die
erfolgreichen Betriebe 2,30 €. Prozentual ausgedruckt produzieren die weniger er-
folgreichen Betriebe mit mehr als 50 % hoheren Kosten als die erfolgreichen.

Ein Schlachtschweinpreis von 2, 20 € ist der Grenzwert, der mindestens erzielt wer-
den musste.

Dies gilt allerdings nur fir die Vergangenheit. Miissten ab August 2003 nur Okoferkel
eingesetzt werden, die wie die Vollkostenrechnung ausweist, rund 85 € pro Ferkel
(28 kg) netto (abzgl. sonstige Tierverkaufe und organischer Dungerwert) kosten
mussten, braucht der Master flr die Deckung nur seiner Gesamtkosten (inkl. Zins-
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und Lohnansatz) einen um durchschnittlich 10 Cent héheren Preis pro kg SG. Ein
Gewinn ware darin noch nicht enthalten. Soll mit einem Gewinn von 5 % gerechnet
werden, sind weitere 10 Cent pro kg SG zu erzielen.

Die Produktionskosten lagen beim voll verordnungskonformen, erfolgreichen Neubau
(3 Betriebe) zwischen 2,15 und 2,38 € pro kg SG, bei den konformen Altbauten ( 8
Betriebe, ohne wenig erfolgreiche Betriebe) zwischen 2,36 — 2,89 € pro kg SG ( 9
2,70 € ). Die niedrigsten Produktionskosten mit 1,41 € pro kg SG wurde in einem
sehr arbeitswirtschaftlichen Tiefstreustall ohne Auslauf mit konventionellen Ferkeln
erzielt. Wirde dieser Betrieb dkologische Ferkel einsetzen, wurden die Produktions-
kosten 1,80 bis 1,85 € pro kg SG betragen.

Die Spanne der Produktionskosten eines Altstalles nach dem AGOL-Standard (1,80
— 1,85 € pro kg SG) und der eines vollkonformen, optimierten Stalles mit Auslauf
(2,30 — 2,40 € pro kg SG) von 0,60 — 0,65 € pro kg SG zeigt die Dramatik der langen
Ubergangsfristen, die zu erheblichen Wettbewerbsunterschieden zwischen den Be-
trieben fuhrt.

Eine Forderung des Verfassers an das Bundeslandwirtschaftministerium lautet
daher, die Verkirzung der Ubergangsfrist zur Anpassung der Haltungsformen
an die EU-Oko-Tier-VO liber die EU-Kommission bis Ende 2006 durchzusetzen.

Saldo Leistungen und Kosten:

Neun Betriebe (acht Betriebe VO-konform) oder 33 % aller Betriebe konnten samtli-
che Kosten decken. Ein kalkulatorischer Gewinn von 33,70 € pro erz. MS bei den
funf erfolgreichen Betrieben (18,5 %) bestatigt die Machbarkeit einer dkologischen
Mastschweinehaltung, allerdings nur, wenn zu 100 % auch Oko-Schlachtpreise be-
zahlt werden. Die Mehrheit der Betriebe muss jedoch Optimierungen durchfihren,
um zumindest keine Verluste zu machen, vor allem, weil seit Ende August hohere
Kosten bei den Okoferkeln entstehen.

2.8 Die Kenndaten der Mastbetriebe

Die Tabelle 2.8.1 zeigt die Kenndaten der Mastbetriebe im Jahr 2002/2003 zusam-
mengefasst nach Mittelwert der Betriebe, Minimal- und Maximalwerten, 18,5 % er-
folgreichen und 18,5 % weniger erfolgreichen Betriebe (jeweils 5 Betriebe). Erlaute-
rungen dazu folgen im Anschluss an die Tabelle.

Zu den einzelnen Erfolgsdaten:

Ertragsanteil:
Der Ertragsanteil wurde ermittelt Uber die Zusammenfassung aller Leistungen inkil.

Pramien und evt. Bestandsveranderungen aus der Buchhaltung oder Uber eine
Hochrechnung in dem betroffenen Wirtschaftsjahr.

Der Anteil der Schweinemast streut extrem zwischen geringer Bedeutung (1,82 %)
bis zum alleinigen Betriebszweig (99,45). Beim erfolgreichen (48 %) wie durch-
schnittlichen Betrieb (42%) hat die Schweinemast eine starke Stellung.
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Tabelle 2.8.1
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Mastplatze (siehe BZA)

Erzeugte Mastschweine:

Weniger erfolgreiche und Durchschnittsbetriebe erzeugen im Durchschnitt fast die
gleiche Anzahl von Mastschweinen, wahrend die erfolgreichen Betriebe (724 MS) 37
% mehr Schweine erzeugen. Innerhalb der erfolgreichen Betriebe schwankt die Zahl
jedoch von 150 bis Uber 600 Stick. Dies ist ein Indiz, dass sowohl kleine wie grof3e
Einheiten erfolgreich Schweine produzieren kdnnen.

Umtriebe:

Erfolgreiche Betriebe schaffen durchschnittlich fast zwei Umtriebe, wahrend der
Durchschnitt 1,73 Umtriebe, die weniger erfolgreichen Betriebe nur 1, 32 Umtriebe
schaffen. Das Extrem stellt ein Betrieb mit 2,45 Umtrieben dar.

Zuwachs pro Tier, verwertbarer Zuwachs pro Mastplatz:

Erfolgreiche wie durchschnittliche Betriebe liegen mit 97,5 kg und 100,3 kg Zuwachs
relativ nahe beieinander, wahrend die weniger erfolgreichen Betriebe nur 92,7 kg
Zuwachs auf die Waage bringen. Bei den Betrieben sind auch insgesamt 3 Master,
die ausschlief3lich oder zum Teil schwere Schlachtschweine flr ein spezielles Wurst-
und Schinkenprogramm erzeugen.

Der verwertbare Zuwachs pro Mastplatz zeigt infolge der geringen Umtriebe bei den
weniger erfolgreichen Betrieben eine um 40 % geringere Platzleistung.

Tierverluste:

Die 4% Verluste bei den erfolgreichen und durchschnittlichen Betrieben bewegen
sich leicht Uber den Werten der konventionellen sachsischen Grol3betriebe (3,4 %, 5,
S. 29). Die weniger erfolgreichen Betriebe weisen schon einen Wert von 6, 5 % auf,
der nicht mehr akzeptabel ist.

Die erfolgreichen Betriebe verlieren tendenziell eher schwere Schweine (48 kg), wah-
rend die weniger erfolgreichen Betriebe leichtere Tiere (32 kg) verlieren.

Ferkelgewicht und —preis:

Das Einkaufsgewicht liegt bei den erfolgreichen und durchschnittlichen Betrieben
nicht sehr weit auseinander (1 kg). Die weniger erfolgreichen Betriebe liegen aber mit
fast 2,5 kg niedriger als der Durchschnitt.

Dies zeigt sich auch im Preis pro kg Ferkel. Die Preise in allen Gruppen deuten dar-
auf hin, dass rund die Halfte der Ferkel konventionelle Ferkel waren.

Schlachtgewicht (SG):

Die erfolgreichen Betriebe haben ein sehr hohes SG von 103 kg, wahrend die weni-
ger erfolgreichen Master nur auf 94 kg SG kommen. Konventionelle GroRRbetriebe
hatten ein SG von 91,5 kg in 2001, was dem vom Markt nachgefragten Schwein ent-
spricht. Die Okobetriebe haben zum Teil bewusst hohere Schlachtgewichte ange-
strebt. Jedoch ist ein Grolteil der Schweine wegen Absatzverzogerungen zwangs-
laufig schwerer geworden (siehe auch Mastdauer).

Erlés je Mastschwein:

Erfolgreiche Betriebe haben knapp uber 250 € pro MS erzielt, der Durchschnitt 232
€, die weniger erfolgreichen Betriebe mit Abstand nur 152 € pro MS. Diese Preise
bedeuten einen sehr grofien Anteil von konventionell verkauften Schweinen. Dies
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wird bei dem Preis pro kg SG noch deutlicher: Der erfolgreiche Betrieb hat 2,53 € pro
kg SG erzielt, der weniger erfolgreiche nur 1, 62 €.

Muskelfleischanteil:

Der Muskelfleischanteil (exakter Begriff der HKL-VO) konnte bei 19 Betrieben erfasst
werden. Es Uberrascht in den drei Erfolgsgruppen ein Wert zwischen 53 — 54 %, was
bedeutet, dass Genetik und Fltterung einigermal3en zu einander passen. Konventio-
nelle Grol3betriebe in Sachsen liegen im durchschnittlichen Muskelfleischanteil um
1,4 Prozentpunkte hoher.

Futterverwertung:

In die Futtermittelberechnung sind auch die Raufuttermittel auf3er Stroh einbezogen
worden, so dass sie nicht vergleichbar sind mit konventionellen Werten.

Nur wenn gar kein Grundfutter auller Stroh oder sehr wenig Raufutter eingesetzt
wurde, sind die Zahlen vergleichbar.

Erfolgreiche Betriebe haben eine Futterverwertung von 3,36: 1 und sie verfuttern
sehr wenig Raufutter (siehe Raufutterverbrauch). Die durchschnittlichen Betriebe ha-
ben eine wesentlich schlechtere Futterverwertung von 4,19 : 1 und sie verfuttern
schon wesentlich mehr Raufutter. Bei den weniger erfolgreichen Betrieben stimmt die
Futterung Uberhaupt nicht mehr. Grinde sind massive Verluste durch falsche Futte-
rungssysteme und zu lange Mastzeiten (siehe unten).

Kraftfutter- und Raukosten pro kq SG:

Erfolgreiche Betriebe brauchen 0,88 € an Kraftfutter pro SG und 0,02 € an Raufutter
pro kg verw. Z., bei den durchschnittlichen Betrieben sind es schon insgesamt 24
Cent pro kg verw. Z.. Die weniger erfolgreichen Betriebe haben 70 % hohere Kosten
pro kg verwertbarem Zuwachs. Insgesamt ist der Raufuttereinsatz sehr gering. 12
Betriebe futtern nur Stroh. Raufutter besteht in der Regel aus Frischgras, Grassilage
oder Heu.

Strohverbrauch und Kosten:

Erfolgreiche und durchschnittliche Betriebe verbrauchen etwas mehr als 1 dt Stroh,
wahrend die weniger erfolgreichen Betriebe rund 50 % mehr brauchen. Das gleiche
gilt fur die Kosten.

Kraft- und Raufutterverbrauch pro Tag:

Erfolgreiche Betriebe brauchen nur 1,92 kg KF pro Tag, wahrend der Durchschnitt
schon 2,35 und die weniger erfolgreichen Betriebe etwas weniger (2,20 kg KF/d)
verbrauchen. Raufutter wird bei den erfolgreichen Betrieben sehr wenig eingesetzt.
Der durchschnittliche Betrieb setzt pro Mastdauer rund 1 dt Frischgras oder 0,5 dt
Silage ein.

Kraftfutterpreis:

Die Kosten fur das Mastkraftfutter (ohne Mahlen und Mischen) streut zwischen dem
Min- und Max-Wert erheblich. Erfolgreiche Betriebe mischen das Mastfutter fur 26,35
€ pro dt, die weniger erfolgreichen Betriebe geben 29,91 € pro dt aus, dazwischen
liegt der durchschnittliche Master mit 28,46 € je dt.

Wie schon bei BZA Ferkelerzeugung erwahnt, existiert ein deutliches Nord-Ost/Sud-
West-Gefalle bei den Futtermittelkosten bzw. Preisen (Getreide und Leguminosen)
bei der einzelbetrieblichen Betrachtung von bis zu 3 € pro dt. Die Futtermittel werden
im Suden und Westen wesentlich teurer gehandelt.

BLE-Projekt 020E175 174



Rainer Léser, Die Okoberater Teil 2: Betriebszweigauswertung

Gesamtfutterkosten:

Wahrend der Erlés eines Mastschweins bei den weniger erfolgreichen Betrieben
schon komplett fur das Futter aufgewendet werden muss, braucht der erfolgreiche
Betrieb nur etwas mehr als 100 € pro MS bzw. 40 % der Erldse. Der durchschnittli-
che Betrieb hat knapp 130 € Futterkosten pro MS, der Anteil am Erlés betragt 56 %.

Die Beratung sollte eine intensive Fltterungsberatung anbieten, die folgende

Teile enthalt:

- Probennahme der Einzelfuttermittel

- Untersuchung der Einzelfuttermittel und Mischungen in einem Labor

- regelmaBige Gestaltung der optimalen Rationen, sowohl natural wie
kostenmafig

- Schwachstellenermittlung bei dem Filitterungsmanagement und Beseitigung
der Schwachstellen

- regelmiBige Uberpriifung der Leistung und Kosten der einzelnen
Mastgruppen

T&qgliche Zunahmen:
Die taglichen Zunahmen in allen Erfolgsgruppen sind unbefriedigend. Die erfolgrei-
chen Betriebe liegen mit Zunahmen von 578 g/d ahnlich wie die durchschnittlichen
Betriebe (594 g/d). Bei den weniger erfolgreichen Betrieben betragen sie unter 500
g/d.
Als Ursache fur die schlechten taglichen Zunahmen mussen genannt werden:

- nicht optimierte Futtermischungen (60 % der Rationen!)

- massive Verluste durch unzureichende Futterungstechnik

- schlechte Ferkelqualitaten (Kimmerer)

Masttage
Selbst die erfolgreichen Betriebe haben ihre Tiere zu lange gehalten (177 Tage), wo-

durch sich automatisch die taglichen Zunahmen verschlechtern. Allerdings muss an-
gemerkt werden, dass im Bezugszeitraum Verzogerungen bei der Abnahme einge-
treten sind, die die Master nicht zu verantworten haben. Die meisten Master haben
auf diese Situation mit einer sehr restriktiven Futterung reagiert, die die Zunahmen
und Verfettung bremsen sollte.

Eine bemerkenswerte Leistung bei schweren Schlachtschweinen sollte an dieser
Stelle nicht unerwahnt bleiben:

In rund 280 Masttagen wurde in einem Betrieb mit einer taglichen Zunahme von 670
g und einer Futterverwertung inkl Raufutter von 4,42 : 1 Schlachtschweine mit einem
SG von Uber durchschnittlich 160 kg erzeugt. Die Gesamtfutterkosten trotz sehr ho-
hem Raufutteranteil (Frischgras, Silage, Kartoffeln und Futterriben!) betrugen pro
MS (Lebendgewichte @207 kg) etwas mehr als 160 € !

Arbeitszeitbedarf:

Die Okologische Schweinemast fuhrt systembedingt zu einem hoherem Arbeitsauf-
wand. Einstreu, Auslaufhaltung, mehr Flache pro Tier bedingen eine Arbeitszeit bei
den erfolgreichen Betrieben (alle voll VO-konform: zwei Tiefstreustalle, 2 Neubauten
mit Mehrraumlaufstallen, ein Umbau mit Einraumlaufstall und Auslaufen) pro erz. MS
von 1,75 Akh. Schon wesentlich mehr Aufwand betreiben die durchschnittlichen Be-
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triebe mit 2,6 Akh (+ 49 %) pro erz. MS. Vier Stunden ( +129%) bei den weniger er-
folgreichen Betrieben ist arbeitswirtschaftlich mehr als fraglich, hangt aber auch mit
der langen Mastdauer zusammen.

EU-VO-vollkonforme Betriebe (7 Betriebe) brauchen fir die Entmistung und das
Einstreuen zwischen 19 und 27 % des Arbeitsaufwandes, durchschnittlich 23 %. In
Minuten pro erz. MS ausgedruckt sind dies zwischen 17 und 90 Minuten, durch-
schnittlich 47 Minuten.

Im Gegensatz dazu werden in Tieflaufstallen (vier Betriebe) ohne Auslauf nur zwi-
schen 10 und 14 Minuten pro erz. Mastschwein (Durchschnitt 12 Minuten) gebraucht
(5,8 — 15,3 %, durchschnittlich 11 % des Arbeitsaufwandes!). Somit wird pro erz. MS
in den VO-konformen Betrieben durchschnittlich die vierfache Zeit firs Misten und
Einstreuen gegenuber den Tieflaufstallen ohne Auslauf aufgewendet.

Wird der Arbeitsaufwand auf den Mastplatz bezogen, brauchen die erfolgreichen Be-
triebe 3,0 Stunden pro MP, der Durchschnitt 3,9 Std. und die weniger erfolgreichen
Betriebe 4,7 Std. pro MP.

Die Beratung sollte bei der Arbeitswirtschaft intensiv mit den Betriebsleitern
Verbesserungen entwickeln!

2.9 Zusammenfassung Ergebnisse Mastbetriebe:

Das Bild, welches die Master im Jahr 2002/2003 abgeben, ist nur bedingt erfreulich.
Durch das massive Wegbrechen von Absatzmarkten ist einem hohen Anteil von
Mastern der Okomarkt zum gréRten Teil weggebrochen. Besonders Master in Ost-
deutschland waren davon betroffen. In vier Betrieben wurde die Mast zeitweise bzw.
komplett bis Ende 2003 eingestellt (27 % der Mastplatze in der Untersuchung!).
Schatzungen des Verfassers gehen davon aus, dass in den produzierenden Betrie-
ben 10 — 25 % der Mastplatze z. Z. nicht mehr belegt werden. Wurden in 2001 rund
130.000 MS produziert (7, S. 196, geadndert siehe Interview Okomaéster), 2002
140.000 MS, 2003 schatzungsweise 110 -120.000 MS, so ist durch die Nichtbele-
gung im Jahr 2004 mit rund 100.000 MS zu rechnen.

Unabhangig von den Marktgegebenheiten sind die Leistungen z. T. sehr erntch-
ternd. Nur ein Drittel der Betriebe erzielt Kostendeckung bzw. Gewinne. Zum Teil ist
diese Situation mit der Verlangerung der Mastzeiten zu erklaren.

Bei den Futtermitteluntersuchungen in den Betrieben wurden bei den Mastmischun-
gen nur 41,5 % mit optimaler Zusammensetzung gefunden. Das heil3t, fast 60 % der
Mischungen fuhrten zu schlechteren Zunahmen, verlangerten Mastzeiten und hohe-
ren Futterkosten sowie schlechteren Schlachtkérperqualitaten.

Aber auch die Oko-Ferkelqualititen miissen als Ursache der schlechten Leistung
und der héheren Verluste festgestellt werden.

Ein entscheidender Kostenfaktor stellen die Arbeitserledigungskosten dar. 1, 5 — 2,5
Akh pro erz. MS sind akzeptabel. Jede weitere Stunde belastet das MS mit 12 — 15 €
oder pro kg SG mit 11 — 14 Cent und macht die Erzeugung unrentabel.

In kleineren Betriebseinheiten ist der Futterungs- und Betreuungsaufwand durch
hauptsachlich Handarbeit viel zu hoch. Hier bieten sich arbeitsextensive Tiefstalls-
systeme mit Trocken- oder Breiautomaten an, die mechanisch beflllt werden. Gera-
de bei Umbauten aber auch Neubauten sollten Beispiele guter Losungen gesucht
werden und/oder die Fachberatung nachgefragt werden.
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Was zeichnet die erfolgreichen Betriebe aus?

Sie haben ein Haltungssystem mit Auslauf und gréRtméglicher Uberdachung
entwickelt,
- bei dem die Tiere ausschliellich im Auslauf Wasser aufnehmen und
abkoten bzw. harnen,
- das sich mit maximal zwei Abschiebungen pro Entmistung reinigen
|asst,
- eine Automatenfutterung mit mechanischer Beflllung installiert,
das sehr wenig Arbeitszeit bendtigt!
- Sie kaufen nur Ferkel, die geimpft (Rotlauf, Aujeszky), gesund und in guter
Kondition sind!
- Sie haben taglich ein Auge auf die Tiere, um Erkrankungen oder Verletzungen
sofort zu erkennen und solche Tiere von der Gruppe zu trennen!
- Sie haben ein individuelles Gesundheits- und Hygienemanagement entwickelt,
das sofort an Brennpunkten reagiert!
- Sie lassen ihre Einzelfuttermittel systematisch untersuchen und erstellen dann
die Rezepturen evt. zusammen mit dem Fachberater!
- Sie machen Aufzeichnungen und Auswertungen von den einzelnen Mastgrup-
pen!
- Sie nutzen Fortbildung, Forschungsergebnisse und Fachberatung!
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2.10 Auswertung der Futteruntersuchungen

An den Futteruntersuchungen nahmen 34 Betriebe teil. Die Anzahl der Proben pro
Betrieb war in Abhangigkeit von den vorzufindenden Produktionsverfahren unter-
schiedlich. Die Futterproben wurden auf den Betrieben durch die Betriebsleiter oder
betreuende Berater gezogen. Die Analyse der Futterproben erfolgte an der Universi-
tat Kassel im Labor des Fachgebietes Tierernahrung und Tiergesundheit.

Die Proben wurden Uberwiegend mit der Nah-Infrarotspektroskopie (NIRS) auf ihren
Nahrstoffinhalt untersucht. In einigen, nicht eindeutigen Fallen wurde eine zusatzli-
che nass-chemische Weender-Analyse durchgefuhrt.

Parallel dazu teilten die Betriebe die zur Futterprobe gehorige Rezeptur mit. Anhand
der Rezeptur wurde mittels eines Berechnungsprogramms der theoretische Nahr-
stoffinhalt bestimmt und mit den analytischen Werten verglichen. Somit werden
Ruckschlisse ermoglicht, die eine Einschatzung der Futterqualitat hinsichtlich der
Nahrstoffinhalte zulassen. Als Vergleichsbasis wurden die Empfehlungswerte aus
der nachfolgenden Tabelle angenommen.

Tab. 2.10.1: Zusammenstellung von Empfehlungswerten fir die Schweinefiitte-
rung

Gehalt FM |Sauen, saugSaugferkel [Ferkelaufzucht| Mast | Mast Il
Rohprotein % 16,00 22,00 18,50 17,00 14,00
Rohfett % 8,00 7,00 7,00 8,00 10,00
Rohfaser % 7,00 6,00 6,00 6,00 7,00
Starke % 33,00 33,00 33,00 33,00 33,00
Energie MJ 13,00 13,00 12,50 12,50 12,50
Lysin % 0,80 1,40 1,10 0,85 0,70
Calcium % 0,80 0,80 0,85 0,75 0,65
Phosphor % 0,60 0,70 0,65 0,55 0,45
Natrium % 0,25 0,20 0,20 0,15 0,15

Von den 34 Betrieben wurden insgesamt 67 Futterproben untersucht. Diese waren
nach Verwendung zu unterscheiden in 17 Proben Sauenfutter, 7 Ferkelfutter und 43
Proben Mastfutter. Nach ihrer Herstellung differenziert wurden 62 der Futter auf dem
Betrieb hergestellt und 5 Futter als Fertigfutter zugekauft. Dabei handelte es sich um
3 Betriebe, wovon ein Betrieb fur die Ferkel einen Prestarter zukauft und zwei Mast-
betriebe, die jeweils ein Vor- und Endmastfutter zukaufen.

Fir die Herstellung der betriebseigenen Futter verwenden zwei Sauenhalter und drei
Mastbetriebe ein Erganzungsfutter fur die EiweilRversorgung. Bei 30 Futterproben
von den selbst mischenden Betrieben war Kartoffeleiweil3 die Komponente flr den
Eiweillausgleich. Zwei Betriebe futtern bereits niedertragende Sauen mit 100% Bio-
Futter. Bei den Mastfuttern waren es 8 Proben, die ohne konventionelle Komponen-
tenanteile hergestellt wurden. Drei Betriebe fuhren bereits eine Endmast mit 100%
Bio-Futter auf der Basis von Getreide und Koérnerleguminosen durch; drei weitere
kaufen fur die Eiweillversorgung Bio-Sojavollbohnen zu.
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Beurteilung der analysierten Futterproben

Die Futterproben wurden hinsichtlich ihres Verwendungszwecks eingestuft. Dabei
wurde berUcksichtigt, ob der Nahrstoffinhalt des Futters flur die Verwendungs-
bestimmung geeignet war und ob die Rezeptur an sich eine geeignete Verwendung

zulield.

Tab. 2.10.2 : Verteilung der Beurteilung von Futterproben fir Sauen

Anzahl | Anteil % Sauen Ges.% Sparte %
Insgesamt 67 100 17 25,37 100
Futter OK 18 26,87 3 4,48 17,65
Futter geht noch 8 11,94 2 2,99 11,76
Anderungsempfehlung 32 47,76 5 7,46 29,41
davon Fertigfutter 5 7,46
starke Abweichung 9 13,43 7 10,45 41,18

18 der insgesamt 67 analysierten Futterproben hatten nur geringe Differenzen zwi-
schen den theoretischen und den tatsachlichen Werten. Mit diesem Futter ist eine
ernahrungsphysiologische Deckung des Nahrstoffbedarfs fur die Tiere ohne Ein-
schrankungen durchzufihren. Bei weiteren acht Proben gab es Abweichungen, die
am Rand des Toleranzbereichs lagen. In diesen Fallen bestand die Annahme, dass
die Abweichungen durch Probenahme und/oder Analyseschwankungen beruhen. Bei
32 Futterproben waren die Abweichungen so groR, dass zu einer Anderung der Re-
zeptur geraten werden musste. Hiervon waren auch die vier Fertigfuttermischungen
fur die Mast betroffen. Bei 10 Futterproben gab es ganz erheblich starke Abweichun-
gen von den Empfehlungswerten. In einigen Fallen missen hierbei Mischfehler vor-
gelegen haben; haufiger waren jedoch die Rezepturen in diesen Fallen nicht geeig-
net fir eine ausreichende Nahrstoffversorgung.

Tab. 2.10.3 : Verteilung der Beurteilung von Futterproben fiir Ferkel

Anzahl Anteil % Ferkel Ges. % Sparte %
Insgesamt 67 100 7 10,45 100
Futter OK 18 26,87 2 2,99 28,57
Futter geht noch 8 11,94 2 2,99 28,57
Anderungsempfehlung 32 47,76 2 2,99 28,57
davon Fertigfutter 5 7,46
starke Abweichung 9 13,43 1 1,49 14,29

Eine differenzierte Betrachtung nach Futterart zeigt, dass bei den 17 untersuchten
Futterproben fir Sauen 5 als geeignet einzustufen waren. Bei weiteren 5 Proben
waren jedoch Verbesserungsempfehlungen notwendig; haufig war das Futter als ,,
allround” fur alle Sauen genutzt, so dass flir sdugende Sauen Probleme zu erwarten
sind. Bei 7 der Proben waren schwerwiegende Abweichungen festzustellen, die in
jedem Fall korrigiert werden mussen. Hier wurde in einigen Fallen das Sauenfutter
als Beifutter fur die Saugferkel eingesetzt, was zu sehr starken Diskrepanzen in der
Nahrstoffversorgung fuhrt. In diesen Fallen war der Verwendungszweck des Futters
ausschlaggebender.
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Bei den Futterproben flr die Ferkel war die Bilanz glnstiger. Von den untersuchten 7
Proben waren 4 als geeignet einzustufen. Bei 2 Proben wurden Anderungsempfeh-
lungen gegeben und bei einer Probe waren erhebliche Abweichungen festzustellen.

Tab. 2.10.4 : Verteilung der Bewertung von Futterproben fur die Mast

Anzahl Anteil % Mast Ges. % Sparte %
Insgesamt 67 100 43 64,18 100
Futter OK 18 26,87 12 17,91 27,91
Futter geht noch 8 11,94 5 7,46 11,63
Anderungsempfehlur 32 47,76 24 35,82 55,81
davon Fertigfutter 5 7,46 4 5,97 9,30
starke Abweichung 9 13,43 2 2,99 4,65

43 Futterproben fir die Mast wurden untersucht. Davon waren 17 Proben als akzep-
tabel eingestuft. In 24 Fallen war jedoch eine Veranderung der Rezeptur erforderlich,
um die fir die Verwendung notwendigen Nahrstoffinhalte zu erreichen. Hierzu gehor-
ten auch vier Fertigfutterproben. Bei zwei Futterproben mussten ganz erhebliche
Abweichungen konstatiert werden.

Analyse der Ursachen fur Beanstandungen

Als Faktoren fur die Beanstandung der Abweichungen wurden angenommen:

1. Die Rezeptur ist nicht geeignet!

2. Der Protein- und oder Energiegehalt ist nicht ausreichend; damit verbunden i.d.R.
ungenugende Aminosaurenversorgung!

3. der Mineralstoffgehalt ist nicht ausreichend!

Tab. 2.10.5: Verteilung der Ursachen fiir die Beanstandungen der Futterproben

Anzahl | Anteil % [ Sauen| Ges.% | Ferkel| Ges. % | Mast | Ges. %
Insgesamt 28 100 9 32,1 3 10,7 16 571
Proteingehalt 28 100,00 9 32,1 3 10,7 16 571
Mineralstoffgehalt 1 3,60 1 3,6
Rezeptur 2 7,20 1 3,6 1 3,6

In diese Unterscheidung fielen 28 der 67 untersuchten Futterproben. Von den 28
Proben waren 9 Proben Sauenfutter, die alle einen zu geringen Proteingehalt auf-
wiesen. In einem Fall war zusatzlich der Mineralstoffgehalt nicht in Ordnung und in
einem Fall war die Rezeptur nicht geeignet.

Beim Ferkelfutter waren es drei Proben, bei denen der Proteingehalt zu bemangeln
war. Bei den Proben fiir Mastfutter waren es 16 Stiick, bei den ebenfalls der Protein-
gehalt zu bemangeln war. In einem Fall war hierfir die Rezeptur im Wesentlichen
verantwortlich.

Die Haufigkeit der Beanstandung des Proteingehaltes ist darauf zurick zu fihren,
dass die eingesetzten betriebseigenen Futtermittel vor dem Einsatz nicht auf ihren
Nahrstoffinhalt hin analysiert wurden. Hier gibt es jedoch starke Sorten-, Jahres- und
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Standortabhangigkeiten, die mit den standardisierten Tabellenwerten nicht erfasst
werden. Die Verwendung dieser Werte fiihrt zu einer Uberschatzung der Nahrstoffin-
halte im Futter. Darauf sind die gro3en Unterschiede zwischen tatsachlich analytisch
bestimmten Wert und der theoretischen Berechnung zurtck zu fuhren.

Ergebnis und Konsequenz :

Grundsatzlich wird allen Schweinehaltern empfohlen ihre Einzelfuttermittel nach der
Ernte bzw. vor dem Zukauf (Probe vom Verkaufer beschaffen!) auf Inhaltsstoffe un-
tersuchen zu lassen und anschlielBend die Ration aufgrund der Analysewerte mit
dem Berater zusammenzustellen.

Die Laborleitung des Fachgebietes Tierernahrung und Tiergesundheit der Universitat
Kassel hat den Okoberatern angeboten, weiterhin zu den vereinbarten Konditionen
(18 € pro Probe) Einzel- wie Mischproben zeitnah zu untersuchen. Dieses Angebot
steht allen okologischen Schweinehalter offen. Diese Information wird innerhalb der
Spezialberater kommuniziert!
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3. Auslandsstudien

3.1 Methodik

Entsprechend des Projektangebotes Teil D Option 2 wurden funf Auslandskurzstudien mit
einem Vertrag bei folgenden Personen/Institutionen im August 2002 in Auftrag gegeben:

- Clemens Oude Groeniger, Agro eco, NL,
- Karin Hochberg, Soil Association, GB,
- Hans Ollmann, AU

Die Studien wurden im Laufe des Dezembers abgeliefert. Bei allen Studien wurden
Nachfragen gestellt, die bis Mitte Februar 2003 beantwortet bzw. eingearbeitet wurden.

Da die Fragestellung einen gewissen Freiraum bei der Bearbeitung liel3, wurde der Auftrag
unterschiedlich inhaltlich wie formal bearbeitet.

Die Landerberichte sind in der Anlage 3 abgelegt.

3.2 Auswertung

Eine systematische Auswertung wird in den folgenden Tabellen dargestellt und im Text kurz
erganzt bzw. erlautert.

Strukturen der Okologischen Schweinehaltung in den Landern

Tabelle 3.2.1 Strukturen Mastschweine

Auffallig die hohe Zahl der Schweineméster und Sauenhalter in Osterreich, die vor allem
Kleinbestande bewirtschaften. In den anderen Landern ist die Zahl der Master wie
Sauenhalter gering. Werden in Danemark Ferkel und Mastschweine in 400 Betrieben bei
einer Jahresmenge von 90.000 Mastschweinen erzeugt, schaffen knapp 9000 Betriebe in
Osterreich 50.000 Mastschweine. In den NL haben 32 % der Betriebe mehr als 200 MP,
wahrend dies in AU nur 0,6 % sind. Obwohl fur DK keine Zahlen angegeben sind, wird eine
analoge Situation wie in den NL erwartet.

In Deutschland existieren rund 2350 Betriebe (Agrarstrukturerhebung 2001), die rund
150.000 Mastschweine ZMP Okomarkt Jahrbuch 2003) erzeugen.

Der Anteil der 6kologischen Schweineerzeugung gegenuber der Gesamterzeugung
(Schlachtung) liegt zwischen 0,14 und 0,5 %, d. h. ist sehr gering. Eine mafige Ausdehnung
der MS-Produktion wird in GB erwartet. Eine unrealistische Verachtfachung wird in Belgien
erwartet und eine Verdopplung in den NL angenommen.

Erlauterungen: Tabelle 3.2.2 Strukturen Sauenhaltung

Bei der Struktur das gleiche Ergebnis wie bei der MS-Produktion. Kleine Bestande in AU,
groflere in GB und in den NL. In GB erzeugen eine Handvoll Betriebe in grof3en
Freilandbestanden den Grolteil der Oko-Ferkel.
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Erlauterungen: Tabelle 3.2.3 und 3.2.4 Anpassung an die EU-VO 1804/99

Die Anpassung der Haltungsverfahren ist besonders dort einfach, wo stark mit der
Freilandhaltung gearbeitet wird (NL; GB). Auffallig, dass in AU, NL und GB auch in der Mast
der Auslauf vorhanden ist. Fur die Ferkelaufzucht scheint dies nicht so stark der Fall zu sein.
Eine wichtige Information stellt der Anteil der Okoferkel dar. In AU, GB und NL ist der Anteil
80 — 100 %. In den genannten Landern haben Verbande/EZGs in internen Standards
festgelegt, dass nur Oko-MS mit Oko-Ferkeln erzeugt werden diirfen.

Fur B wurde leider keine Angabe gemacht. Dennoch kann von der Sauenzahl abgeleitet
werden, dass nur rund 60 % Okoferkel verfligbar sind.

Das der Einsatz von synthetischen Aminosauren in GB durch den nationalen Standard
erlaubt ist, obwohl nach der EU-VO 1804/99 nicht, ist ein Affront gegenuber dieser VO.
Begrundet wird dies durch eine quasi standige Indikation und Verschreibung durch den Hof-
Tierarzt.

Kenndaten der Ferkelerzeuger und Schweinemaster in den Landern
Erlauterungen: Tabelle 3.2.5 Ferkelerzeuger

Die Leistungen der Ferkelerzeuger erscheinen in allen Landern sehr hoch und fast gleich
erfolgreich. Ob dies tatsachlich so hoch ist, lasst sich aufgrund fehlender umfangreicher
Erhebungen in den Betrieben nicht bestatigen. In der Freilandhaltung kdnnten solche
Leistungen mit entsprechenden Managementsystemen vermuten. In der Stallhaltung sind es
sicher nur die erfolgreichen Betriebe, die dies schaffen.

Auffallig die hohen DBe pro Sau in GB und B. In GB kann dies wahrscheinlich sein, da auch
ein hoher Preis fur das Ferkel bezahlt wird. In B muss der Wert bezweifelt werden, da auch
der Preis fur das Ferkel der niedrigste ist. Es handelt sich wohl um eine optimistische
Planungsrechnung.

Erlauterungen: Tabelle 3.2.6 und 3.2.7 Master

Die auch im konventionellen Landbau fur ihre Professionalitat bekannten Erzeuger aus den
NL und DK scheinen hohe Mastleistungen um 800 g tagliche Zunahme wahrscheinlich. Das
fuhrt zwangslaufig auch zu hohen Umtrieben pro Jahr in den NL. In der Mastschweine-
Freilandhaltung in GB sind die Zunahmen bzw. die Futterverwertung systembedingt
niedriger. Hohe Magerfleischanteile werden scheinbar in allen Landern gefordert bzw.
erzeugt.

Die Wirtschaftlichkeit auf der Ebene des Deckungsbeitrages ist aus dem o.g. in den NL am
hochsten, wahrend in den anderen Landern die Werte recht nahe beieinander liegen.
Betrachten wir die Preise fur ein Kilogramm SG fallen die sehr hohen Preise (Uber 3 € pro kg
SG) in GB auf. Dort werden jedoch die sogenannten leichten Bacon-Schweine erzeugt. Aber
auch in DK scheinen solche leichten Schweine gefordert zu werden.

Die Preise schwanken zwischen 2,10 und 2,40 € pro kg SG. Fur B ist kein Preis angegeben.
Eine Vollkostenrechnung ergibt dort Grenzkosten von 2,05 € pro kg SG.
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Erlauterungen: Tabelle 3.2.8 Markttendenzen und Beratungsleistungen

Markttendenzen

Die Aussagen zur Marktentwicklung sind recht durftig.

In AU wird eine Ausdehnung wegen hoherer Inlands- und Auslandsnachfrage erwartet.

In GB geht es um die Verdrangung der Importe. Eine wesentliche Produktionssteigerung wird
nicht erwartet, da die Nachfrage fast gedeckt zu sein scheint.

In den NL lauft ein Test im LEH. Man kann noch keine klare Tendenz sehen. Ein Nachfrage-
Boom scheint es jedoch nicht zu geben.

Die belgische Studie macht keine brauchbaren Angaben zum Markt.

In DK scheint die Nachfrage auch ausgereizt zu sein. Es finden sich keine neuen Umsteller,
was darauf hinweist, dass der Markt gesattigt ist.

Beratungsleistungen

Das Spezial-Beratungsangebot ist in AU besonders gering.

Der Hauptlieferant (EZG) von Okomastschweinen stellt fiir inre Erzeuger einen
Spezialberater zur Verfugung. Es existieren noch eine Handvoll Privatberater.

Fur die wenigen niederlandischen Betriebe (116) stehen 2, 5 Spezialberater zur Verfligung
inkl. einem Fort- und Weiterbildungskonzept mit Demonstrationsbetrieben zur Verfigung.
Dies erscheint als optimal.

In B kimmern sich anscheinend nur 2 (Spezial-)Berater um die Erzeuger.

In DK gibt es zwei Spezialisten innerhalb der Beratung durch den Bauernverband.

Investitionsforderung in den Landern

Die Investitionsforderung (Tabelle 3.2.9 Investitionsforderung) orientiert sich am Rahmen der
Mdglichkeiten und Grenzen, die das Eu-Recht daftir vorgibt. Nur Osterreich will eine
zusatzliche Erhohung einfuhren.

Zusammenfassung der Probleme in der 6kologischen Schweinehaltung in den
Landern

Erlauterungen: Tabelle 3.2.10 Produktionstechnik

Die Eiweillversorgung der Schweine ist in AU, GB und in den NL ein Problem. Die
Verfugbarkeit dieser ist scheinbar gering. In GB werden synthetische AS erlaubt, was auch
auf den Mangel an geeigneten Eiweilfuttermitteln schliel3en Iasst.

Auffallig in den NL, GB und AU ist die hohe Saug- und Abferkelausfalle durch Durchfalle
bzw. die Nicht-Optimierung der Rationen in Verbindung mit dem Absatzmanagement.

In GB scheint es diese Probleme durch die Robusthaltung nicht zu geben. Dort ist jedoch der
Mangel an robusten Facharbeitern als Problem genannt.

In der Freilandhaltung tauchen in Danemark Parasitenprobleme auf und weiterhin werden
fehlende Managementkenntnisse der Erzeuger genannt.

Als wirksames einfaches Mittel der Aggressionsminderung nennen die danischen
Wissenschaftler den Einsatz von Raufutter, da die Tiere sich weniger mit sich selbst
beschaftigen bzw. eine hohe Sattigkeit gewahrleistet wird.

Die Gestaltung einer 100%igen Verfiigbarkeit von Oko-Ferkel wird in AU als sehr schwierig
und risikoreich genannt. Dieses Problem wird sich nur langfristig I0sen lassen. Gerade
spezialisierte Master mussen sich auf eine ungewisse Verfugbarkeit einlassen. Um die
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Situation aber insgesamt zu 16sen, muss die Zukaufsmoglichkeit von konventionellen Ferkeln
unterbunden werden. Z. Z. stellen in DK tberhaupt keine Betriebe um.

Erlauterungen: Tabelle 3.2.11 EU-VO 1804/99, Qualitat, Rassen

Zukauf von konventionellen Ferkeln ist nur noch in B und DK relevant. Ubergangsregelung
lduft jedoch in der EU zum 24.08.03 aus, danach miissen Oko-MS 6 Monate 6kologisch
gehalten und gefuttert werden, was mit konventionellen 25 kg Ferkeln nicht mehr maoglich ist.
Die Stallhaltung nach EV-VO 1804/99 ist in Ortslagen kaum zu verwirklichen (AU). Die
Stallbaukosten sind gegenuber konventioneller Bauweise zwischen 25 % bei Sauenhaltung
und 45 — 55 % in der Mast hoher.

In B brauchen die sdugenden Sauen in den ersten 14 Sdugetagen keinen Auslauf.
Konventionelle Ferkel belasten die Erzeugungskosten wesentlich geringer als mit
okologischen Ferkel. In den Landern (DK, AU, Belgien) fuhrt dies zu Marktverzerrungen.
Bei der Qualitat der Mastschweine wird der geforderte MF-Anteil oft nicht erfullt. Ein auf
Sensorik abgestimmter Qualitatsbegriff wird nur in den Fachgeschaften gefordert. In AU
werden vor allem mit fleischbetonten, stressstabilen Pi-Ebern gearbeitet. In GB werden
Robustrassen in der Freilandhaltung eingesetzt, kombiniert mit Silagefutterung.
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Rainer Loser, Die Okoberater Teil 4 : Internationale Tagung

4. Internationale Tagung

Die Tagung mit dem Titel ,Markt und Produktion in der 6kologischen
Schweineproduktion® fand im Parkhotel Kolpinghaus am 5. und 6. Marz 2003 statt.

Vorbereitet wurde die Veranstaltung von Rainer Léser, Sonja Lange (Die Okoberater,
Mucke), Dr. Friedrich Weilmann ( FAL, Institut fir 6kologischen Landbau, Westerau)
Dr. Uli Schuhmacher (Bioland e. V., Mainz).

Das Programm liegt der Anlage 4.1 bei. Zwei Referenten sagten ab (Frau Karin
Hochberg, Soil Association, Bristol — GB , Vertreter: Rainer Loser ,Die Okoberater,
Herr Ulrich Brinemann-Kemper, Lienen, spontane Vertretung und Kurzreferat:
Thomas Ingensand, Bioland NRW e. V). Herr Peter Brul, Agro eco, Bennekom - NL
hat die Referate seines Mitarbeiters Herrn Clemens Oude Groeninger ibernommen.

Die Teilnehmerzusammensetzung (Adressliste in Anlage 4.2) kann als sehr gut
gestreut bezeichnet werden. Akteure der gesamten Wertschopfungskette waren
anwesend. Die Tabelle 1 zeigt die Teilnehmerstruktur.

Tabelle 4.1: Teilnehmerstruktur der Tagung in Fulda

Anzahl Teilnehmer %
Behorde 1 1,2
Beratung 25 29,8
Buchhandel 1 1,2
Forschung 17 20,2
Futtermittelhandel 4 4.8
Handel/lEZG 6 7,1
Landwirt 21 25,0
Presse 1 1,2
Verarbeiter 5 6,0
Verband 3 3,6

84 100,0

Produzenten aus dem gesamten Bundesgebiet, Berater (Verbands-, Amts- bzw.
Kammer- und Ringberater) und Wissenschaftler waren mit sehr hohen Anteilen
vertreten. Aber auch die in Deutschland wichtigsten Erzeugergemeinschaften fur das
Segment Oko-Schweine hatten Ihre Mitarbeiter geschickt. Vertreter eines
mittelstandischen Unternehmens und zweier industrieller Verarbeiter, letztere eng mit
dem LEH verbunden, haben an der Veranstaltung teilgenommen.

Die Referentenauswahl und die Teilnehmerzusammensetzung haben sehr zum
hohen Niveau der Themenbearbeitung beigetragen. Ebenso Uberzeugten die
Prasentationen der Referenten. Die Referate inkl. der Zusammenfassung von zwei
Arbeitskreisen werden z. Z. in einem Tagungsreader zusammengestellt und
voraussichtlich Ende April veroffentlicht. (Vorliegende Referate siehe Anlage 4. 3)
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Rainer Loser, Die Okoberater Teil 4 : Internationale Tagung

Evaluierung des Schweineseminars

Zum Abschluss des Seminars wurde eine Evaluierung des Seminars durch Dr.
Friedhelm Deerberg durchgefuhrt. Die anwesenden Personen hatten die Mdglichkeit
sich zu drei Rubriken mittels Steckkarten zu auf3ern:

1. Das hat mir gefallen!
2. Das hat mir nicht gefallen!
3. Das wiunsche ich mir fir das nachste Seminar!

Zu Punkt 1 wurde sehr haufig die vielfaltige Zusammensetzung des
Teilnehmerkreises genannt. Direkt damit zusammenhangend fanden die Teilnehmer
es als sehr angenehm, sich mit unterschiedlichen Personenkreisen austauschen zu
konnen. Unterstutzt wurde dies durch die Mdglichkeiten des ausgewahlten
Tagungshauses, das ebenfalls hervorgehoben wurde. Die umfassende Betrachtung
von Sachverhalten aus unterschiedlichen Blickwinkeln wurde ebenfalls sehr positiv
bewertet. Die Diskussionen wurden offen geflihrt ohne Barrieren aufzubauen. Eine
grol3e gegenseitige Achtung der Standpunkte wurde konstatiert.

Als unbefriedigend wurde von einigen Teilnehmern angemerkt, dass die begonnen
Diskussionen nicht mit einem gemeinsamen Konsens abgeschlossen werden
konnten. Dies lag jedoch in der Natur der Dinge, da die Diskussion um Fleischqualitat
an einem Tag nicht erschépfend abgeschlossen werden kann, die Marktbeteiligten
unterschiedliche Qualitatskriterien entwickelt haben und die Diskussion um eine
Fitterung mit 100% BIO-Komponenten am Anfang ihrer Erkenntnisse ist. Einige
Teilnehmer hatten sich noch mehr Freiraum flr persodnlichen Informationsaustausch
gewdulnscht.

Grolde Einigkeit bestand unter allen Teilnehmern das Seminar in der Konstellation im
nachsten Jahr wieder durchzufuhren. Der Teilnehmerkreis sollte durch Vertreter der
Verbraucher noch erweitert werden. Die Diskussion um Fleischqualitat und 100%
Bio-Futterung soll in jedem Fall fortgefuhrt werden. Neben den praxisrelevanten
Bausteinen sollten 6konomische Aspekte verstarkt eingebaut werden.

AuRerungen zum Tagungshaus:
- Sehr gutes Haus mit gehobenem Standard
- Gutes Oko-Essen auch kommunizieren

AuRerungen zur Organisation:
Die Teilnehmer winschen sich von der Tagungsleitung
- Grolere Namensschilder
- Eine Einladung zu einer Exkursion im Umfeld der Tagungsortes
- Kirzere Redezeiten
- Tagungsreader sollte zur Tagung fertig sein!
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Rainer Loser, Die Okoberater Teil 4 : Internationale Tagung

AuRerungen zu den Vortriagen:
- Die Vortrage sollten kurzer sein (max. 20 Minuten)
- Die Diskussionszeit sollte langer sein
- LOsungsansatze sollten starker eingebracht werden

Frage: Was hat gut gefallen?
- Teilnehmervielfalt
- Tagungsort
- Tagungsthemen
- Expertenreferate
- Die Austauschmdglichkeiten unter den Teilnehmern
- Die fehlende Ideologie

Frage: Was hat nicht gefallen:
- Zu wenig Okonomie
- Die Definition der Qualitatsbegriffe kam nicht voran!
- Diskussion 100 % Biofutter zu kurz geraten!

Wiinsche fur die nachste Tagung:

- Verstarkte Bearbeitung von den Themen: Betriebswirtschaft, Hygiene und
Zucht, 100 % Biofutter

- Verbraucher mit in die Veranstaltung integrieren!
- Diskussion straffer und kurzer fuhren!

Bewertung der Veranstaltung durch die Veranstalter:

Die Veranstalter waren sehr zufrieden mit der Bearbeitung der Themen und dem
Niveau der Diskussion. Dem Naturland Verband wurde das Angebot unterbreitet, in
Zukunft als Mitveranstalter mitzuwirken. Dies wurde von Herrn Herrle, Naturland-
Berater, ausdrucklich begruf3t. Ein Ort fur die Tagung im nachsten Jahr wurde nicht
festgelegt. Er sollte jedoch in Siddeutschland liegen.

Abrechnung:

Die Endabrechnung der Veranstaltung ist erstellt.

BLE-Projekt 020E175 195



Rainer Loser, Die Okoberater Teil 5: Versuchswesen und Literaturdatenbank

5. Versuchswesen und Literaturrecherche

5.1 Literaturdatenbank

Beschreibung der Methode

Das Sammeln der Daten erstreckte sich einerseits Uber diverse
Bibliotheksverzeichnisse, wie z.B. der OPAC - Katalog der Universitat
Gesamthochschule  Kassel und der Niedersachsischen  Staats- und
Universitatsbibliothek Gottingen. Andererseits erfolgte die Literaturrecherche Uber
das Internet mittels Suchmaschinen, wie z.B. die von dainet oder der Tierarztlichen
Hochschule Hannover. Auf den Internet - Seiten der Landesforschungsanstalten
konnten Literaturangaben zum Thema unter der Rubrik ,Publikationen gefunden
werden.

Recherchen in der Fachbereichsbibliothek des Fachgebietes Nutztierethologie und
Artgemale Tierhaltung (FB 11 der Universitat Gesamthochschule Kassel) konnten
die veroffentlichte Literatur um die sogenannte graue Literatur, wie z.B.
Diplomarbeiten, Projekt- und Seminararbeiten erganzen.

Die Beratung Artgerechte Tierhaltung (BAT), in Witzenhausen, stellte ihre
Datensammlung zur Verfligung, welche insbesondere Schriften zur Stallbauplanung
bzw. Haltung enthalt.

Liste der bisherigen Recherche

Die Liste der Literaturrecherche umfasst 488 Dokumente (siehe Anhang 5). Es
erfolgte eine Gliederung in die Bereiche Haltung, Ethologie, Futterung und
Gesundheit.

Bewertung der Literatur, Haufungen und Defizite

Die Literaturrecherche zeigt einen eindeutigen Uberhang der Literatur im Bereich der
Haltung bzw. Stallbauvarianten, mit 52% (270 Literaturfunde). Ein Grund hierfur liegt
in der Aufnahme von Daten in die Literatursammlung, die sich hauptsachlich mit
Artgerechter  Tierhaltung (TGI, Alternativen zu Vollspaltenbdéden, neue
Haltungsformen) beschaftigen und nicht explizit den Okologischen Landbau
behandeln, jedoch eine Grundlage fur diesen darstellen.

Die Kategorie Verhalten/Ethologie nimmt mit 113 Datenquellen (23%) die
zweitgroldte Gruppe der Literatursammlung ein. AnschlieRend folgen die Kategorien
Fatterung mit 95 Quellen (19%) und Gesundheit mit 39 Quellen (8%).

Bereiche wie Wirtschaftlichkeit und Vermarktung wurden nicht kategorisiert, da diese
einen verschwindend geringen Teil einnehmen.
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5.2. Versuchswesen

Liste der laufenden und bereits abgeschlossenen Versuche

Insgesamt wurden 39 Anstalten zu Versuchen und Forschungsvorhaben befragt.
Diese gliedern sich wie folgt:

22 der befragten Einrichtungen arbeiten momentan aktiv an
Versuchen zum Thema Okologische Schweinehaltung, in finf
Forschungseinrichtungen wurden die Untersuchungen gerade
abgeschlossen

weitere 9 Einrichtungen planen in absehbarer Zukunft Versuche
mit Okoschweinen bzw. beschéaftigen sich bereits mit Versuchen
zur Artgerechten Tierhaltung und anderen fiir den Okologischen
Landbau relevanten Themen (z.B. Futterung mit heimischen
Eiweil3pflanzen)

8 der befragten Anstalten fuhren keine Versuche mit
Okoschweinen durch.

Bewertung der Versuche

Eine Gliederung der Versuche in Projekte bzw. Teilprojekte und sortiert nach
verschiedenen Bereichen (siehe Tabelle 1) ergibt folgendes Bild.

Die Futterung stellt mit einem Anteil von 40% der Versuche die Hauptgruppe dar.
Darauf folgend schlielRen sich Versuche zur Haltung mit 22% an. Gesundheit und
Zucht nehmen mit einem Anteil von je 10% das Mittelfeld im Bereich der
Forschungen ein. Fleischqualitat wird mit 6% und Wirtschaftlichkeit wird mit 8% der
Projekte im Versuchswesen bedacht.

Tabelle 5.2.1: Gliederung des Versuchswesens in verschiedene Bereiche

Projekte/Teilprojekte in Prozent
Futterung 19 40
Haltung 11 22
Gesundheit 5 10
Zucht 5 10
Fleischqualitat 3 6
Wirtschaftlichkeit/Markt 4 8
Ethologie 2 4
Summe 49 100
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6. Zusammenfassung, Ausblick und Vorschlage zur
Verbesserung der Situation der okologischen
Schweinehaltung in Deutschland

Die Bedeutung der 6kologischen Schweinemast ist mit 0,75 % des gesamten
Mastschweinebestandes in 2001 und mit 0,32 % der inlandischen Erzeugung sehr
gering. Analog gilt dies auch fur die Sauenhaltung mit 0,27 % des gesamten
deutschen Sauenbestandes in 2001.

Samtliche Interviews, Betriebszweigauswertungen und Landerstudien hatten das Ziel
die Produktion und den Markt fur 6kologisches Schweinefleisch darzustellen.

6.1. Zusammenfassung der Ergebnisse

Ergebnisse der Interviews mit 73 Mastern (9200 Mastplatzen) aus 11

Bundeslandern

95 % der Betriebe gehoren einem Anbauverband an, 5 % sind EU-Bio-Betriebe. Sie
reprasentieren nicht exakt die Verhaltnisse in den Verbanden.
Der durchschnittliche Betrieb bewirtschaftet 125,4 ha LN mit 125 Mastplatzen. Er
erzeugte 211 Mastschweine in 2001 und dehnte die Mastschweineproduktion um
rund 9 % in 2002 aus. 73 % sind ausschlieRlich Master, 27 % der Betriebe
praktizieren sowohl Mast als auch Ferkelerzeugung. Uber 50% der befragten Méaster
bewirtschaften nur bis zu 49 Mastplatze.

Knapp die Halfte der Betriebe hat Auslaufe eingerichtet.
Mastschweine gibt es nurin 5 % der Falle.

Duschen fur die

Die durchschnittlichen Masttage pro erz. MS wird mit 150 Masttagen angegeben.
Das gewogene Mittel der Umtriebe in 2001 wurde mit 1,59 berechnet. Im Jahr 2002
stieg der Wert auf 1,84 Umtriebe pro Jahr. Bei den Zunahmen ergab sich ein
Mittelwert von 625 g pro MS und Tag. Die Futterverwertung geben 25 Betriebe mit

durchschnittlich 3,25 : 1 an.

Tabelle 6.1.1 Mastschweineerzeugung 2001 — 2004 in Deutschland

Schatzung
2001 2002 2003 2004
erzeugte Mastschweine Stck. 127.500 150.000 130.000 100.000
Anteile in % | Anteile in % Anteile in % Anteile in %
EZG 57* 45* 43
Industrielle Verarbeitung 18 11 12
Direktvermarktung 14 25 27
Konventionelle Vermarktung 1 5 5
Metzger 8 8 7
Filialisten 2 6 6
Summe 100 100 100

* Auch die EZGs haben seit 2002 einen Teil der Schweine konventionell abgesetzt. 2003 wurden
schatzungsweise 20 — 25 % der Schweine, die an EZGs geliefert wurden, konventionell vermarktet.

56,7 % aller Mastschweine wurden in 2002 Uber Erzeugergemeinschaften abgesetzt,
wobei die Master ab 400 Mastplatze fast 50 % der Gesamtmenge lieferten. In die
industrielle Verarbeitung gingen 18, 2 % aller Mastschweine, wobei wiederum die
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grofliten Master fast alle Schweine lieferten. Der Direktvermarktungsanteil liegt bei
13,7 %. Die Oko-Metzger fragten 8,3 % der Mastschweine nach.

Durch den Einbruch am In- und Auslandsmarkt ab 2002 kommt es zum Rickgang
der Mastzahlen und Verschiebung der Verteilung bei den Absatzschienen.

Auch in den Nachbarlandern (14, S. Ziegler: Vermarktungsperspektiven flr
dkologisches Schweinefleisch) existiert seit 2003 eine Uberproduktion, die zum Teil
Auswirkungen auf den deutschen Markt hat, da (billige) ganze Schlachtkérper und
Teilstucke auf den deutschen Markt drangen.

In der Direktvermarktung sind die Erzeuger mit ihren zu erzielenden Preisen
zufrieden. Am schlechtesten werden die Erzeugergemeinschaften mit gerade noch
befriedigend beurteilt.

Der Magerfleischanteil wird im Durchschnitt mit 54,3 % MF genannt.

Bei den Vorschlagen fur Verbesserungen ist auffallend, dass keine weiteren
Umstellungsprogramme angeboten werden sollen. Wesentliche Verbesserungen
wlunschen sich die Erzeuger sowohl im administrativen Teil ihrer Erzeugung
(Gesetze, Verordnungen) und bei der Investitionsforderung der tiergerechten
Haltung. An erster Stelle steht jedoch die aktive Verbesserung des Absatzes bzw.
der Nachfrage.

Beim Forschungsbedarf wird die optimierte Fltterung und das funktionierende
(individuelle) Stallhaltungssystem in den haufigsten Fallen genannt.

Eine Gefahrdung der Produktion sehen die Master vor allem durch einen Preisverfall,
den Ruckgang von Kaufkraft und der Nachfrage. Nur 55 % der Master sieht die
Zukunft der Okomast optimistisch.

Ergebnis der Interviews mit den 22 Ferkelerzeugern (393 Sauenplatze)
aus 8 Bundeslandern

Der durchschnittliche Betrieb bewirtschaftet 79,4 ha LN und hat 17,8 Sauenplatze. Er
erzeugte knapp 300 Ferkel in 2001 und dehnte die Sauenhaltung um rund 15 % in
2002 aus. Bis 2005 wollen die Betriebe weiter auf fast 28 Sauen pro Betrieb
aufstocken. 59 % der Betriebe praktizieren sowohl die Ferkelerzeugung und als auch
die Mast. Wurden im Jahr 2001 durchschnittlich pro Sau 16,36 Ferkel und Jahr
erzeugt, waren es 2002 15,56 Ferkel pro Sau und Jahr, was einem Zuwachs von
knapp 9 % entsprach.

Die Gruppe zwischen 50 — 100 ha will bis 2005 die Herden mehr als verdoppeln.
Dies fUhrt zu einer Steigerung um knapp 58 %.

Tabelle 6.1.2 Ferkelerzeugung 2001 - 2004

2001 2002 2003 Schatzung2004
produzierende Sauen Stiick 6.200 7.000 7.200 7.500
erzeugte Ferkel Stiick 100.000 115.000 100.000 115.000
erzeugte Mastschweine
Stiick 127.500 150.000 130.000 100.000
Anteil Okoferkel % 78,4 76,0 76,9 115,0

Die Gesamtanzahl der ©6kologischen Sauenhalter wird fur 2001 vom Verfasser auf
500 — 550 Betriebe geschatzt. 2002 waren es 550 — 600 Sauenhalter mit 7000
produktiven dkologischen Sauen.
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In 77 % der Betriebe sind Auslaufe eingerichtet, allerdings meistens nicht fur die
ferkelfGhrenden Sauen. 41 % der Betriebe hat eine Ausnahmegenehmigung fur die
Haltungsform, weil die Auslaufe zu klein oder nicht vorhanden sind.

Die Zahl der lebend geborenen Ferkel pro Sau und Jahr im Jahr 2001 wird mit
durchschnittlich 19,79 Stick angegeben. Die Zahl der abgesetzten Ferkel pro Sau
und Jahr im Jahr 2001 wird mit durchschnittlich 16,51 Stuck angegeben. Die Zahl
der aufgezogenen Ferkel pro Sau und Jahr im Jahr 2001 wird mit durchschnittlich
16,33 Stuck angegeben. Diese Leistungen sind etwas geringer wie bei Fenneker
(13), der 1999 eine Studie zur tiergerechten Schweinehaltung Uber schriftliche
Befragungen von 35 AGOL-Betrieben durchgefiihrt hat. Uber 60 % aller Ferkel
erzeugte die grofte Erzeugergruppe mit mehr als 29 Sauen (23,5 % der Betriebe).
Die besten Preise werden von den Stammmastern (70 — 95 € netto/Ferkel) gezahlt.
Kostendeckend sind die Preise i. d. R. nicht( siehe BZA)!

Die Antworten zu den Verbesserungswunschen sind die gleichen wie bei den
Mastern (siehe oben!).

Beim Forschungsbedarf steht die Zucht, die Futterung und Haltung an erster Stelle.
Die Gefahrdung der Produktion sehen Dreiviertel der Erzeuger bei einer 100 %
Biofltterung, Seuchen, Preisdruck durch Ausdehnung des Okolandbaus und beim -
Ruckgang der Kaufkraft und Nachfrage. Zweidrittel der Ferkelerzeuger sehen die
Zukunft optimistisch.

Ergebnisse Interviews mit 36 Direktvermarktern

Die Direktvermarkter vermarkten zwischen 20 — 25 % der gesamten Erzeugung in
Deutschland. 60 % der befragten Betriebe haben eine Jahresproduktion allerdings
von weniger als 50 Mastschweinen pro Jahr. 30 % der befragten Betriebe
vermarkteten zwischen 55 und 250 Mastschweinen pro Jahr. Betriebe mit mehr als
250 Mastschweinen pro Jahr haben einen Anteil von ca. 10 % in Deutschland, dem
Anteil, mit welchem diese Betriebe auch in der Befragung vertreten waren. 80 % aller
Direktvermarkter haben einen Hofladen. Ca. 90 % der Mastschweine werden nicht
auf dem eigenen Hof bzw. einem eigenen Schlachtraum geschlachtet. Die
Weiterverarbeitung der Schlachttiere lassen die Direktvermarkter im Lohn erledigen.
Die Verarbeitung richtet sich zu 80 % nach den Verbandsrichtlinien und nur zu 15 %
nach den EU-Richtlinien.

Mit zunehmender Mastkapazitat steigt der Umsatzanteil an, der mit dem Verkauf von
Oko-Schweinefleisch erzielt wird: bis zu einem Durchschnittswert von 60 % des
Umsatzes wird mit Schweinefleisch erzielt (251 - 500 Mastschweine pro Jahr).

Das kunftige Wachstumspotential bis zum Jahr 2005 wird von den kleineren
Betrieben (< 50 Stick pro Jahr) mit + 10 % eher verhalten eingeschatzt. Die mittleren
BetriebsgroRen mit 50 - 250 Mastschweinen pro Jahr schatzen das Potential schon
auf 40 %.

Es wurde die Tendenz beobachtet, dass die Verbraucher zunehmend preissensibler
geworden sind und die Mehrzahlungsbereitschaft fir Oko-Ware abgenommen hat.
Fir die kiinftige Entwicklung des Oko-Schweinefleischmarktes wurde vor allem die
Verbraucheraufklarung und  offentiche  Bewerbung von  Oko-Produkten
herausgestellt. Anschlielend hieran wurde besonders die Verbesserung der
Investitionsforderung in  der Direktvermarktung und die Foérderung von
Absatzmalinahmen genannt.

Forschungs- und Entwicklungsbedarf wurde bei der Auswirkung verschiedener
Haltungssysteme auf die Fleischqualitat, der Entwicklung regionaler Strukturen und
der Offentlichkeitsarbeit gesehen.
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Ergebnisse der Interviews mit konventionellen Erzeugern

Fir das Interview konnten nur 9 Erzeuger, die nach einer Beratung nicht umgestellt
haben, gefunden werden. Die befragten Sauenhalter besitzen im Durchschnitt 65
Sauenplatze mit etwa 1400 Ferkeln/Jahr. Durchschnittlich 360 Mastplatze haben die
schweinemastenden Unternehmen, d.h. ca. 950 Mastschweine im Jahr.

Die Beratung wurde von der Mehrheit der Interviewpartner als gut bzw. sehr gut
eingeschatzt. Von den Sauenhaltern wurden als Hauptgriinde einer bisher nicht
erfolgten Umstellung die Futterbeschaffung und die unkalkulierbare Absatzsituation
genannt. Als Probleme hinsichtlich der EU-Verordnung 2092/91 werden die sehr
engen Futterungsrichtlinien und der erhdhte Arbeitsaufwand gesehen.

Eine grundlegende Verbesserung der Rahmenbedingungen sahen die Sauenhalter
im Bereich der Abnehmerstrukturen.

Hauptgriinde einer bisher nicht erfolgten Umstellung waren fir die Master die
unsicheren Preise fiir die Oko-Mastschweine und die hohen Preise fiir die Oko-
Ferkel. Die sehr engen Futterungsrichtlinien und der begrenzte konventionelle
Ferkelzukauf gelten als Probleme hinsichtlich der EU-Verordnung 2092/91.

Die Zukunft der o©kologischen Sauenhaltung wie auch die der O6kologischen
Mastschweinehaltung wurde von den Interviewpartnern als negativ beschrieben.

Ergebnis der Interviews mit 12 Beratern

Die befragten 12 Berater haben in 2001 durchschnittlich 42 Umstellungsberatungen
und 66 Beratungen in Okobetrieben, im Jahre 2002 50 Umstellungsberatungen und
durchschnittlich 86 Beratungen bei Okobetrieben durchgefiihrt.

Von den Sauenhaltern haben fast 50 %, von den Mastern 42 % umgestellit.

Die 12 Berater betreuen zusammen rund 30 % der Master und ca. 50 % der
Okologischen Sauenhalter in Deutschland.

Die vier grofRten Defizite werden von den Beratern bei der betriebswirtschaftlichen
Auswertung in der Ferkelerzeugung, der fehlenden Dokumentation, den Preisen flur
die Ferkel/Jungsauen und dem Gesundheits- und Hygienemanagement gesehen.
Bei den Mastern sind es die fehlende Dokumentation, die schlechten Preise fur die
Mastschweine, die Abnehmerkoordination und die Arbeitswirtschaft

Bei der Anpassung an die EU-VO geben die Berater an, dass nur 38 % der Betriebe
VO-konforme Auslaufe nutzt. Einen Auslauf einrichten bzw. diesen EU-konform
gestalten, mussen noch 70 % der Master und 75 % der Ferkelerzeuger. Gut ein
Funftel der Master und fast ein Drittel der Ferkelerzeuger wird nach Meinung der
Berater die 0kologische Schweinehaltung bis 2010 aufgeben.

Das Durchsetzen der Erhohung der Preise fur Ferkel und Mastschweine wird
dringend gefordert. Als wichtigste Aspekte bei der 6kologischen Ferkelerzeugung
benennen die Berater die Futteroptimierung, eine standige einzelbetriebliche
Beratung und eine tierarztliche Betreuung, bei den Mastern sind es die
Futteroptimierung, der Anschluss an eine EZG und eine standige einzelbetriebliche
Beratung.

Umstellungsprogramme werden nicht gefordert, aber z. T. eine starkere
Beratungsférderung besonders flr die Ferkelerzeuger. Forschungs- und
Entwicklungsbedarf benennen die Berater in der Futterung und Haltung der
laktierenden Sauen, der Ferkelaufzucht und der angepassten Schweinezucht fur
Okologische Betriebe.
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Ergebnis der Interviews mit 5 Verbandsvertretern

Die befragten 5 Verbande reprasentieren 90 % aller Verbandsbetriebe und 55 % aller
Okobetriebe in Deutschland. Etwas mehr als 16,5 % der in der Stichprobe
zusammengeschlossenen Verbandsbetriebe halten Okoschweine.
Alle Verbandsbetriebe haben zusammen in 2002 (99% der Verbandsbetriebe)

890 reine Mastbetriebe,

339 kombinierte Betriebe,

202 Ferkelerzeugungsbetriebe.
Das sind zusammen 1431 verbandsgebundene Schweinehalter, davon 1229 Master
und 541 Sauenhalter. 63 % der Sauenbetriebe mastet auch selbst, 28 % der Master
halten auch noch Sauen.
Die Verbandsvertreter geben die Vermarktungsquote fiir Okoferkel in 2002 mit 91 %,
fur Altsauen nur 35 % an.
In 2001 bzw. 2002 sollen 90 bzw. 92 % aller Mastschweine nach den Schatzungen
der Verbandsvertreter auf dem Okomarkt abgesetzt worden sein. Dies muss fiir 2002
bezweifelt werden.
Die Bewertungen der Defizite bei den verbandsgebundenen Ferkelerzeugern zeigen
die unterschiedliche Beschaftigungsintensitat (Beratungsintensitat) der einzelnen
Verbande fur diesen Betriebszweig. Die Aussagen schwanken sehr stark von keinen
Defiziten bis groRere Defizite. Bei der Mast werden fast keine Defizite genannt. Nur
die Preise werden unterschiedlich bewertet.
56 % der Mastschweine wurden 2002 Uber EZGs vermarktet, 20 % Uber die
Direktvermarktung, 11 % Uber Metzger und 10 % Uber Verarbeiter des LEHSs.
Bei der Preisgestaltung gibt es eine weitgehende Ubereinstimmung bei den
Verbandsvertretern, dass die Preise zu niedrig sind. Bei den preisabhangigen
Qualitatsparametern sind sich die Verbandsvertreter nicht einig.
Verbesserungen bei den Ferkelerzeugern sind in erster Linie alle Malnahmen der
Marktausdehnung fur 6kologische Mastschweine. Keine Verbesserungen werden bei
Maflnahmen im Rahmen der EU-VO-Kontrolle, bei der Investitionsforderung und bei
den Umstellungsprogrammen gewunscht.
Bei den Mastern stehen auch die AbsatzmaRnahmen im Vordergrund der
gewunschten Verbesserungen.
Beim Forschungs- und Entwicklungsbedarf steht die EiweilRversorgung der Tiere im
Vordergrund. Zu niedrige Preise fur die Erzeuger und keine bzw. sinkende Nachfrage
konnen nach Meinung der Verbandsvertreter die zukinftige Erzeugung von
Okoschweinen grundsatzlich gefahrden.

Ergebnis der Interviews mit 6 Erzeugergemeinschaften

Die befragten 6 Unternehmen sind in vier Bundeslandern ansassig.

Die Betriebsgrofien variierten zwischen einer Mitgliedsflache von 800 bis 68.000 ha.
Die Produktionsleistung der befragten EZGs insgesamt lag im Jahr 2002 bei knapp
57.000 Mastschweinen. Dies entspricht einem Anteil an der gesamten Oko-
Mastschweineproduktion in Deutschland von ca. 57 %.

Defizite wurden derzeit vor allem bei der quantitativen und qualitativen Oko-
Ferkelerzeugung identifiziert. Daher sollte mit hochster Prioritat an dem Ausbau der
Sauenhaltung und der Verbesserung des Zuchtsauenmanagements gearbeitet
werden. Auch die Gestaltung des Auslaufes fur die Mastschweine bereitet noch
grol’e Schwierigkeiten.

Entsprechend den Befragungsergebnissen stammten im Jahr 2002 nur etwa 40 %
der gemasteten Ferkel aus Okologischen Zuchtbetrieben. Die Vermarktung der
Mastschweine lauft Uberwiegend (50 %) Uber den Grol3handel bzw.
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Verarbeitungsunternehmen, daran schliet sich mit ca. 30 % der LEH gefolgt von
Metzgern an. Ernstzunehmende Auslandskonkurrenz kommt den Aussagen der EZG
zufolge von Holland, Danemark und Osterreich. Eine Verbesserung der
Rahmenbedingungen fur die Erzeugung wird hauptsachlich in Richtung
Investitionsférderung der Erzeuger, der 6ffentlichen Werbung fiir Oko-Produkte bzw.
der Verbraucheraufklarung und der Férderung von AbsatzmalRnahmen gesehen.
Forschungsbedarf existiert vor allem bei der Futterung von Ferkeln und
Mastschweinen sowie der Genetik.

Die kunftige Marktentwicklung wird sehr uneinheitlich eingeschatzt. Es lasst sich kein
klarer Trend erkennen, da viele entscheidende Parameter von den Marktakteuren
nicht beeinflusst werden kénnen.

Ergebnisse der Interviews mit 22 Verarbeitern

22 Verarbeiter haben sich an den Interviews beteiligt. Bei 36 % der befragten
Unternehmen handelt es sich um Einzelhandelsbetriebe, bei 50 % um Unternehmen
des Grollhandels, vier davon sind sowohl im Grof3- als auch im Einzelhandel tatig.

68 % der befragten Verarbeiter erwirtschaften ihren gesamten Umsatz mit Oko-
Produkten. Bei 9 % macht der Oko-Anteil 30-40 % des Umsatzes aus, bei den
Ubrigen liegt der Oko-Anteil unter 10 %. Der groRte Teil der Unternehmer gab an mit
ihrem Umsatz in 2001 sehr zufrieden gewesen zu sein, mit dem Umsatz in 2002
waren jedoch die meisten weniger zufrieden.

86 % der Unternehmen kaufen direkt vom Erzeuger ein, drei davon ausschliel3lich
beim Erzeuger. Im Durchschnitt kauften die Unternehmer in 2001 ca. 1200
Mastschweine. Im Jahr 2002 waren es im Schnitt ca. 1280 Schweine. Das entspricht
einer Zunahme von knapp 7 %. Bei einer unveranderten Marktlage (die Befragung
fand Anfang des Jahres 2003 statt) rechnen 8 Betriebe mit Zuwachsen, 2 mit
Ruckgangen und 2 mit einer gleichbleibenden Zahl bei den Mastschweinezukaufen.
Je 23 % der Befragten bemangeln bei den Verbrauchern die fehlende Information
uber den Okologischen Landbau und die mangelnde Zahlungsbereitschaft fur
teureres Oko-Fleisch. Entwicklungen, welche die Produktion gefdhrden kénnten,
sehen 60 % der Befragten. Dabei wurde mehrfach die mangelnde Zahlungsfahigkeit
der Abnehmer und Verbraucher, bedingt durch die schlechte Konjunkturlage und
zunehmende Arbeitslosigkeit genannt. Manche der Unternehmer sehen die Gefahr,
dass Fachgeschafte durch Billig-Bio-Angebote den Markt kaputt machen wirden.
Mogliche Verbesserungen der Rahmenbedingungen fur die Produktion sehen die
Verarbeiter in einer Erhdhung der Bereitschaft der Verbraucher Oko-Produkte zu
kaufen sowie die Forderung von AbsatzmalRnahmen und Investitionen fur Verarbeiter
und Metzger.

Zum Zeitpunkt der Befragung sehen 41 % der Betriebe die Zukunft positiv. 2 sehen
eine leicht steigende Nachfrage, die anderen vertrauen darauf, das Fleisch immer
gegessenund sich insbesondere Oko-Fleisch durch seine hdhere Qualitat auch
weiterhin auf dem Markt behaupten wird.

Ergebnisse der Interviews mit 10 Futtermittelherstellern

Die befragten 10 Unternehmen produzierten in 2001 rund ein Drittel des gesamten
Mastfutters, beim Sauenfutter waren es rund 22 % und beim Ferkelfutter lediglich 4
%. Sie geben an, dass Ferkelstarter und Erganzer fir Mastschweine und Sauen am
haufigsten angeboten werden. Nachgefragt werden am haufigsten die Erganzer fur
Mastschweine, Mittelmastalleinfuttermischung und Ferkelstarter.

Die Herstellung der Ferkelstarter bereitet die grof3ten Probleme wegen der
eingeschrankten Eiweilfuttermittel, besonders bei 100 % Bioflutterung.
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Der Hauptanteil des Rohwarenbezugs erfolgt Gber die Erzeuger, gefolgt von den
EZGs. Der Rest kommt Uber den Handel. Importe spielen eine sehr geringe Rolle.
Alle Hersteller verwenden mindestens ein Verbandswarenzeichen.

Uber Vorkontrakte mit Erzeugern bzw. EZGs wird die Halfte der Rohstoffe beschafft.
Mehr als ein Drittel der Unternehmen schlieRen Vorkontrakte mit Preisen mit den
Erzeugern bzw. Erzeugergemeinschaften ab.

Die wichtigsten Parameter bei den geforderten Qualitaten der Rohware sind der
Rohproteingehalt und Fremdbesatz. Die Halfte der Unternehmer untersucht auch
schon auf Mykotoxinbelastung (ZEA und DON).

Alle Hersteller sind der Meinung, dass die Bereitschaft der Verbraucher mehr
Okoprodukte zu kaufen, gesteigert werden muss, danach folgt der Wunsch nach
starkerer offentlicher Werbung fur Bioprodukte und die starkere Férderung von
Absatzmalinahmen.

Die Gefahrdung der 6kologischen Schweinehaltung sehen die Hersteller in immer
hoheren Auflagen durch Gesetze und Verordnungen, der vorgesehenen 100 %
Biofutterung, in der Verzettelung der Verbande und den hohen Erzeugungskosten fur
das Schweinefleisch!

Die Zukunft der 6kologischen Schweinehaltung bewerten die Hersteller als schwierig,
mit geringem Wachstum, aber nur, wenn die Aufwendungen fur Qualitatssicherung
und hohe Produktqualitat steigen und sich das 6kologische Schweinefleisch von dem
konventionellen abhebt.

Ergebnis der Interviews mit 9 Kontrolistellen

9 Kontrollstellen haben an mindlichen oder schriftlichen Interviews teilgenommen.
Es konnten damit fast 82 % aller landwirtschaftlichen Unternehmen, die in 2002 in
Deutschland nach der Oko-EU-VO erzeugten, erfasst werden. Von den knapp
13.000 Unternehmen (Kontrolle als A-, AB-, ABC-, AC-Betriebe) hielten 1833
Betriebe (14%) Schweine. Von den 1833 Betrieben hielten 1098 Betriebe nur
Mastschweine, 358 nur Sauen und 377 sind kombinierte Betriebe mit Mast und
Ferkelerzeugung. Insgesamt sind das zusammen 1475 Master und 735 Sauenhalter.
Allerdings mussen diese Erzeuger nicht alle okologische Schweinehalter sein. Als
EU-Bio-Betrieb kann die Schweinehaltung auch als konventionelle Betriebseinheit
ausgegliedert werden, was vor allem Betriebe mit kleineren Bestandseinheiten aber
auch einzelne Grolibetriebe praktizieren. Etwas mehr als die Halfte der
Sauenbetriebe mastet auch selbst Schweine. 25 % der Master halten auch noch
Sauen.

44 % aller Mastbetriebe (ohne Kombibetriebe) bekamen eine AG fur den Zukauf von
konventionellen Ferkeln.

16 % der Sauenhalter haben eine AG fur den konventionellen Zukauf von
Zuchtlaufern und/oder Jungsauen.

Fast 40 % der Schweinehalter haben eine AG wegen fehlendem Auslauf erhalten. 20
% der Betriebe brauchten jedoch noch eine AG fur die Nichteinhaltung der
Stallmindestflachen.

Verstoe werden vor allem bei der Dokumentationspflicht (18 %) festgestellt, bei dem
konventionellen Tierzukauf, der Futterung, der Haltung und der Kennzeichnung
liegen die VerstdRRe zwischen 2 und 8 %.

Voraussichtlich wird knapp ein Viertel der Ferkelerzeuger bzw. etwas mehr als ein
Drittel die Schweinemast aufgeben.

Der Anderungsbedarf bei den Grundregeln der VO und Kontrolle wird sehr
unterschiedlich gesehen. Mehrere Nennungen betrafen die Dokumentations-
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anforderungen sowie die Kontrolldichte, die starker vom Umfang der Produktion
sowie vom betriebsspezifischen Risiko abhangig gemacht werden sollte.

Als Defizite fur die KS werden die unterschiedliche Handhabung der VO durch die
KBs in den einzelnen Landern, der gro3e Formalismus und die geringe Flexibilitat
der KS genannt.

Ergebnis der Interviews mit 11 Kontrollbehorden

Die Interviews wurden mit Vertretern von 11 Kontrollbehérden durchgefihrt, die fur
knapp 95 % der in 2001 kontrollierten landwirtschaftlichen Unternehmen (ohne reine
Verarbeiter und Importeure) zustandig sind.
Die umfangreichen Fragen zu der Situation der Okologischen Schweinehaltung
(Ausnahmegenehmigungen, erteilte Genehmigungen zum Tierzukauf, Sanktionen)
konnten wegen fehlender Daten nicht beantwortet werden.
Diese (geringe) Datenbereitstellung ergibt sich aus der Rechtsgrundlage der EU-VO,
die keine weiteren Daten verlangt.
Die Defizite der Kontrollfunktion als Behdrde werden wie folgt beschrieben:
- Der Foderalismus in Deutschland bewirkt unterschiedliche Ausstattungen mit
ausreichend fachlich kompetentem Personal!
- Die Datengrundlage ist fur die Darstellung der Umsetzung der VO zu gering!
- Die Auslegung der VO flhrt zu unterschiedlichen Interpretationen in den KBs!
- Die KBs sind bestrebt, Aufgaben auf die KS zu Ubertragen, um sich selbst zu
entlasten und die Verantwortung Uber Entscheidungen gegenuber den
Unternehmen an die Kontrollstellen abzugeben!

Ergebnisse der Betriebszweigauswertungen und Futtermittel-
untersuchungen

Das Bild, welches die Ferkelerzeuger im Jahr 2002/2003 abgeben, ist nicht sehr
erfreulich. Die Leistungen, ausgedrickt in erzeugte Ferkel pro Sau und Jahr, ist
unbefriedigend.

Nur vier Betriebe (23,5 %) schafften eine Leistung, die einen positiven Saldo, einen
Gewinn inkl. Lohnansatz der Familien-AK und Verzinsung des eingesetzten Kapitals
ausweist. Wahrend die Produktionskosten durchschnittlich bei 121,98 € netto pro
Ferkel lagen, bedingt durch eine niedrige Leistung von nur 13,14 aufgezogene
Ferkeln, wurden pro Ferkel lediglich monetare Leistungen von 95,10 Euro inkl.
Schlachtvieh und Diangerwert erzielt.

Die Grunde fur die unzureichenden naturalen Leistungen sind die Unerfahrenheit des
Betriebsleiters und des Personals, geringe Sorgfalt/Konzentration der betreuenden
Personen und Mangel bei den Gebauden und der Technik.

Bei den Futtermitteluntersuchungen in den Betrieben wurden bei den
Sauenmischungen (n=17) nur 30 % und bei den Ferkelmischungen(n=7) 58 % mit
optimaler Zusammensetzung gefunden. Eine suboptimale Futterung, héhere Kosten
und Leistungsdepressionen sind die Folge.

Das Bild, welches die Master im Jahr 2002/2003 abgeben, ist nur bedingt erfreulich.
Durch das massive Wegbrechen von Absatzmarkten ist einem hohen Anteil von
Mastern der Okomarkt zum groften Teil weggebrochen. Besonders Master in
Ostdeutschland waren davon betroffen. In vier Betrieben wurde die Mast zeitweise
bzw. komplett bis Ende 2003 eingestellt (27 % der Mastplatze in der Untersuchung!).
Unabhangig von den Marktgegebenheiten sind die Leistungen z. T. sehr
ernuchternd. Nur ein Drittel der Betriebe erzielt Kostendeckung bzw. Gewinne. Zum
Teil ist diese Situation mit der Verlangerung der Mastzeiten zu erklaren.
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Die Produktionskosten pro kg SG Schweinefleisch betrug im Durchschnitt 2,84 €
netto. Nur bei sehr guten Mastleistungen und kurzen Mastzeiten konnte ein Gewinn
erwirtschaftet werden. Die durchschnittlichen Zunahmen lagen bei 589 gr pro Tag,
die Mastdauer betrug 175 Tage. Nur 10 Betriebe hatten eine Futterverwertung von

besser als 3,5 : 1. Ein entscheidender Kostenfaktor stellen die
Arbeitserledigungskosten dar. 2,34 Stunden werden durchschnittlich pro erz. MS
aufgewendet.

Bei den Futtermitteluntersuchungen in den Betrieben wurden bei den
Mastmischungen (n=43) nur 41,5 % mit optimaler Zusammensetzung gefunden. Das
heil3t, fast 60 % der Mischungen fuhrten zu schlechteren Zunahmen, verlangerten
Mastzeiten und hoheren Futterkosten sowie schlechteren Schlachtkérperqualitaten.
Aber auch die Oko-Ferkelqualitditen missen als Ursache der schlechten Leistung
und der hdéheren Verluste festgestellt werden.

Ergebnisse der Landerstudien

In den untersuchten Landern wurden in 2001/2002 rund 230.000 Mastschweine
erzeugt. Der Anteil der 6kologischen Mastschweine an der Gesamtzahl schwankt
zwischen 0,14 -0,5 %. Der Sauenbestand betrug ca. 10.000 Sauen. In den Landern
Osterreich, GroRbritannien und Niederlande sind die Auslaufe fiir die Mastschweine
fast zu 100 % installiert. Bei den sdugenden Sauen, aul3er in der Freilandhaltung,
sind Auslaufe noch sehr wenig vorhanden. Der Anteil der Okoferkel in 2001/2002
schwankte zwischen 50 % in Danemark, 80 — 100 % in Osterreich und 100 % in den
Niederlande und Grol3britannien.

Die Leistungen bei den Sauen werden mit Uber 17 aufgezogenen Ferkeln pro Sau
und Jahr sehr hoch angegeben. Die Wurfzahl liegt um 2.0 Wurfe pro Sau und Jahr.
Die Ferkelpreise variieren sehr stark von 3,3 € - 2,5 € pro kg Ferkel. Auch die
Leistungen in der Mast werden teilweise sehr hoch angegeben: tagliche Zunahme
bis zu 830 g. Die Masttage schwanken von 80 (Bacon-Schweine) — 130 Tage, die
Futterverwertungen von 2,9 bis 3,5 :1. In den Landern wird mit Deckungsbeitragen
von ca. 30 € pro erz. MS kalkuliert.

In GroR3britannien sind syn. Aminosauren erlaubt. Die haufigsten Verluste sind Saug-
und Absatzferkelverluste aufgrund von Durchfallen. Fitterungsprobleme werden in
allen Landern genannt, weil die verfugbaren Eiweil3futtermittel knapp bzw. nicht
optimal sind. Der Schlachtkdrper muss in den Nachbarlandern ebenfalls einen hohen
Magerfleischanteil aufweisen.

In allen Léandern sind seit 2002 Sattigungen erreicht bzw. Uberproduktionen
vorhanden. Die Mengen werden aber zurlckgefahren, weil die Verluste zu hoch sind.
Uberschiisse werden versucht unter giinstigen Preisen zu exportieren.

Ergebnisse zur Literaturdatenbank und zum Versuchswesen

Insgesamt 488 Literaturnachweise zur tiergerechten und okologischen
Schweinehaltung wurden zusammengestellt. Hauptschwerpunkt sind der Stallbau
und das Tierverhalten, dann folgt Futterung und Gesundheit.

31 von 39 angeschriebenen Versuchsanstalten haben Versuche durchgefiihrt oder
planen solche. Die Futterung und Haltung steht dabei im Vordergrund.
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6.2 Ausblick

Der Ausblick muss ernuchternd ausfallen.

Okologisches Schweinefleisch ist und bleibt bis zu 100 % teurer als
durchschnittliches konventionelles Schweinefleisch. Die Produktionskosten fur die
Okologischen Erzeuger werden geringfugig (bis zu 10 %) fallen, auch wenn die
Leistungsfahigkeit der Erzeuger (Haltung, Fltterung, Arbeit) verbessert wird.
Dennoch drohen wieder steigende Kosten fur die erhdhten Anforderungen an die
Haltung und die Fiitterung. Okologisches Schweinefleisch und Wurstwaren sind
Nischenprodukte fur eine kleine Verbraucherschaft. Diese legt aber besonderen Wert
auf die Qualitat in Form vom Genusswert. Dann erst ist der hohe Preis gerechtfertigt.

Die Ubermengen miissen in 2004 auf die Nachfrage zuriickgeschraubt werden. Dazu
sind die EZGs gefordert entsprechende Absprachen mit ihnren Mastern und
Ferkelerzeugern zu treffen. Gerade die Ferkelerzeuger brauchen dringend
Aussagen Uber den voraussichtlichen Bedarf an Oko-Ferkel. Das Wachstum wird
nicht mehr als 5 — 10 % pro Jahr (Stand: 100.000 erz. MS in 2004) je nach
Absatzweg und nur mit besonderen Anstrengungen betragen. Einen wichtigen
Einfluss wird sicher die Fleischqualitat haben, die zur Unterscheidbarkeit zwischen
konventionellem und 6kologischem Schweinefleisch fuhren muss. Dies ist aber ein
langfristiger Prozess.

In der Direktvermarktung und Uber das Metzgerhandwerk lassen sich im Moment
sicher die grofRten Zuwachse erreichen, im LEH nur Uber besondere Qualitats-
programme und Produktsortimente. An Bedeutung gewinnt sicherlich der
Teilstickhandel, womit die okologische Verwertbarkeit der Schlachtkorper erhoht
wird. Daraus lasst sich generell im Handel durch Ausbau der Produktsortimente mehr
Absatz erzielen (Wurstwaren, Schinken, Convenience).

Die Leistungen der Sauenhalter und Master lassen sich mittelfristig Uber die
Beratung und konzentriertes Management der Bestande verbessern. Potentialle sind
vorhanden und lassen auch schnelle Verbesserungen zu.

Die Forderungen der EU-VO an die Tierhaltung (Stallbau, Auslaufe) bedeuten fur die
meisten Erzeuger noch erhebliche Investitionen, die Uber die Erzeugerpreise z. Z.
nicht gedeckt werden. Eine 100 % ige Biofutterung wird diese schlechte
wirtschaftliche Lage nur noch verscharfen.

Die Ergebnisse der 3. Internationalen Tagung zur Okologischen Schweinehaltung
sollen im Folgenden die aktuelle Situation beschreiben und Uberleiten in
Handlungsvorschlage fur das gesamte Segment:

Ergebnisse 3. Internationale Schweinetagung 2004

Die erarbeiteten Ergebnisse der gemeinsamen bundesweiten Oko-Schweinetagung
von Bioland, Naturland, Okoberatern und FAL-IOL am 16./17.2.04 in Haus Diisse
und der daraus resultierende Handlungsbedarf konnen in funf Bereiche
zusammengefasst werden:
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Gleiche Bedingungen schaffen

Das Marktsegment Oko-Schweinefleisch ist winzig. Eine Markendifferenzierung
innerhalb des Segmentes findet so gut wie nicht statt und macht nach Aussage der
Erzeuger und Vermarkter keinen Sinn, hemmt sogar die Entwicklung, da
Differenzierungen innerhalb des deutschen Okolandbaus aufgrund der Vielzahl an
Fleischmarkenprogrammen hier nicht kommunizierbar sind. Bereits heute wird bei
deutscher Ware in erster Linie Verbandsware verwendet. Voraussetzung flur eine
positive Weiterentwicklung ist daher, dass gleiche Bedingungen fur alle Erzeuger und
Verarbeiter gelten. Darunter fallen Erzeugerrichtlinien (z.B. Futterungsvorgaben,
Haltungsvorgaben) und Verarbeitungsrichtlinien (z.B. NPS).

MaBnahme: Bioland- und Naturlandgremien miissen hier koordinierend tétig
werden.

Erkennbare Qualitat sichern

Nach Aussage der Vermarkter muss sich Oko-Schweinefleisch durch beste
sensorische Eigenschaften (Genusswert) sowie einen Muskelfleischanteil von mind.
55 % und seitens der Prozessqualitdt durch kommunizierbaren Zusatznutzen (z.B.
Tier- und Umweltgerechtheit der Produktion) auszeichnen. Hier gibt es wenige
vorbildliche  Beispiele, Uberwiegend jedoch gewaltigen Handlungsbedarf
insbesondere in den Bereichen Hygienemanagement, Optimierung des
Zusammenspiels von Fuatterung und Genetik sowie Verarbeitung bzw. Vermarktung.
Die wenigen vorhandenen Fachberater sollten effektiv genutzt werden, d.h. regions-
und verbandsubergreifend.

Die Anspruche der Vermarkter an die Produktqualitdt machen aber auch deutlich,
dass dem Okolandbau konforme Schlachtkorperqualititen (etwas geringerer
Muskelfleischanteil, hoherer IMF-Gehalt) offensichtlich derzeit am Markt nicht
absetzbar sind. Die einseitige Betonung der Schlachtkdrperqualitat Iasst nachhaltige
Entwicklungen in der Oko-Erzeugung mehr als fraglich erscheinen. Daher ist
dringend eine Abstimmung Uber das machbare, an das Leistungspotenzial des
Okolandbaus angepasste Qualitatsprofil von Oko-Schweinefleisch notwendig; dies
insbesondere im Hinblick auf eine 100 %ige Biofutterung, die das Dilemma
verscharft.

MaBnahme: Zum einen muss die Beratung die Betriebe unterstiitzen und
weiterbringen. Eine koordinierte Vorgehensweise sollte durch den
bundesweiten Arbeitskreis der Oko-Schweineberatung unterstiitzt werden
(Koordinator Dr. Karl Kempkens).

Weiterhin muss in Absprache von Vermarktern und Erzeugervertretern an einer den
Potenzialen des Okolandbaus angepassten Preismaske gearbeitet werden, die
neben der Schlachtkdrperqualitat auch Fleischqualitdatsmerkmale ausreichend
berucksichtigt.

Markttransparenz schaffen

Wichtigste und erste Voraussetzung fur faire Preise ist Markttransparenz auf allen
Erzeugungs- und Verarbeitungsebenen (Jungsauen, Ferkel, Fleisch, Produkte in den
verschiedenen Marktsegmenten). Nur dadurch werden Erzeuger und Verarbeiter in
die Lage versetzt ihre Interessen ,marktgerecht” zu vertreten. Durch entsprechende
Vermarktungsprognosen kann die Produktion dem etwaigen Bedarf angepasst
werden. Ziel aller Marktbeteiligten muss es sein, einen Schweinezyklus wie im
konventionellen Bereich zu verhindern.
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MaBnahme: Die ,Informationsabteilungen“ der Verbdnde, Erzeuger-
gemeinschaften und Verarbeiter sind gefordert eine durchgédngige und
zeitnahe Markttransparenz mit Hilfe der ZMP herzustellen.

Vermarktung nach vorne entwickeln

Es kann nicht sinnvoll sein, sich bei einem Marktanteil von unter 0,5 % in der Oko-
Nische einzuigeln. Neue Absatzmarkte miussen mit guten Ideen erarbeitet werden. In
dem relativen jungen Bereich des 6kologischen Schweinefleisches muss auch viel
Aufklarungsarbeit beim Verbraucher geleistet werden. Dabei stehen speziell beim
Schweinefleisch Zusatznutzen wie artgerechte Haltung und gesunde Nahrungsmittel
im Vordergrund.

MaBnahme: Vermarkter und Vermarktungsberater sind gefordert, offensiv und
mit Phantasie neue Absatzmarkte zu erschlieBen und Verbraucheraufkldrung
zu betreiben. Verbdnde und Vermarkter miissen gemeinsam daran arbeiten, ein
deutliches Profil fiir ,,Oko-Schweinefleisch“ zu entwickeln.

Erzeugerinteressen biindeln

Es ist klar, dass fiir die aktuell prognostizierten 2,20 Euro netto je kg SG kein Oko-
Schweinefleisch serids und dauerhaft erzeugt werden kann. Mit solchen Preisen
besteht keinerlei nachhaltige Existenzgrundlage, die Betriebe vernichten
Eigenkapital. Die Verbande sind gefordert, die Erzeugerinteressen zu bundeln und
zu vertreten und nicht die Erzeuger gegeneinander auszuspielen. Hier mussen
zunachst Strukturen unter Einbeziehung fuhrender Erzeuger geschaffen werden.
Vorbild kdnnte die Aktionsgemeinschaft der Bio-Milcherzeuger sein.

MaBnahme: Erster Schritt ist ein von Bioland und Naturland organisiertes
bundesweites Treffen der fiihrenden Erzeuger/Erzeugergemeinschaften aus
den einzelnen Regionen.

Haus Dusse, den 18.2.04

Organisationsteam Oko-Schweinetagung: Jirgen Herrle, Naturland; Rainer Léser,
Die Okoberater; Dr. Ulrich Schumacher, Bioland e.V.; Dr. Friedrich Weilmann, FAL
Institut fur Okologischen Landbau

6.3 MaBnahmen und Handlungsvorschlage fiir die Beteiligten im
Bereich der 6kologischen Schweinehaltung in Deutschland

In der folgenden Tabelle 6.3.1 werden die Malihahmen vorgeschlagen, die dazu
beitragen kdnnen, die wirtschaftliche Lage der Erzeuger zu verbessern.

*Zur Agrarinvestitionsforderung (AFP) werden im Anhang die Landerprogramme zur
artgerechten Tierhaltung abgelegt. Sie stellen alle Teile des bundesweiten AFPs
2002 dar, welches vom BMVEL und den Agrarministerien der Lander bei der EU-
Kommission vorgelegt und bestatigt wurde. Mit kleinen Abweichungen operieren
samtliche Lander mit dem Programm und haben fur die Tierhaltung entsprechende
Unterprogramme entwickelt, die sich nur in kleinen Details (Forderfahigkeit in
Abhangigkeit des Einkommens, hohere Zinszuschisse, die aus Landermittel
zusatzlich geleistet werden, Haltungsanforderungen etc. ) unterscheiden, aber keine
grundsatzliche wirksamere Forderung der 6kologischen Betriebe beinhalten.
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Rainer Loser, Die OkoberaterTeil 6: Zusammenfassung

In vielen Fallen sind seit Anfang 2003 verschiedene Malinahmen in Gang gesetzt
worden, um die schwierigen Verhaltnisse zu verandern. Erzeuger, Berater,
Wissenschaftler, EZG- und Verbandsvertreter, Vermarkter und Verarbeiter bemuhen
sich um eine vertrauensvolle Zusammenarbeit, um den Bereich der 6kologischen
Schweinehaltung aus dem schwierigen Fahrwasser heraus zu bringen.

Erste Erfolge sind schon sichtbar!

Die Verfasser winschen sich, dass die Ergebnisse der Studie zeitnah komplett

veroffentlich werden kann, damit die Informationen darin eine groere Verbreiterung
erfahren.

Miicke, 02.03.04 Rainer Loser, Dr. Friedhelm Deerberg, Sonja Lange,
Die Okoberater
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8. Anhang

Anhang 1: Interviewunterlagen
Anhang 1.1: Interview-Fragebdgen (nur auf Datentrager)

Anhang 1.2: ZMP-Strukturdaten 2002 der Okobetriebe nach 2092/91 (nur
auf Datentrager)

Anhang 2: BZA-Unterlagen
2.1 Tabelle Betriebe und Berater(nur auf Datentrager)
2.2 BZA-Tabellen (nur auf Datentrager)

2.3 Formblatter Arbeitswirtschaft, Grundfutter- und Stroheinsatz (nur auf
Datentrager)

Anhang 3: Auslandsstudien
3.1 Kurzstudien von Osterreich (nur auf Datentréger)
3.2 Niederland, Belgien, Danemark (nur auf Datentrager)

3.3 GroRbritannien (nur auf Datentrager)

Anhang 4: Internationale Tagung
4.1 Programm (nur auf Datentrager)
4.2 Teilnehmerliste (nur auf Datentrager)

4.3 Referentenbeitrage (nur auf Datentrager)

Anhang 5: (nur auf Datentréger)
5.1 Literaturrecherche

5.2 Auflistung Versuchswesen
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Anhang 6: (nur auf Datentréger)

6.1 Programme zur tier- und umweltgerechten Tierhaltung in den
Bundeslandern

Ausgewahlte Kapitel des Anhangs stehen als separate Datei in der Datenbank Organic Eprints unter
der Internetadresse http://www.orgprints.org/5164 zur Verfligung.
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